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APRESENTACAO

Consultoria: Paul Singer

A revolucdo realizada por Keynes (1883-1946) na economia n&o
se limitou a corrente marginalista. Com Kalecki (1899-1970), a orto-
doxia marxista também foi atingida, embora seus efeitos se tenham
feito sentir algo mais tarde. Mas ndo ha davida de que o grande
debate que surgiu nos meios marxistas, a partir dos anos sessenta,
sobre o carater do Estado capitalista contemporaneo e da etapa atual
do sistema, é prova de que o imobilismo foi mesmo abandonado.

A presenca de Sraffa e Kalecki em Cambridge serviu para que
o0 intercdmbio de idéias entre marginalistas e marxistas recomecasse
pelo menos no plano pessoal. Mas ndo ha davida de que foi Joan
Robinson, mais do que ninguém, que fez com que as Ultimas barreiras
da incomunicagdo caissem. Educada na ortodoxia marginalista, Joan
Robinson comegou por desafiar o pressuposto da livre concorréncia.
Em seguida, uniu-se a Keynes como um de seus mais destacados
discipulos e ajudou a divulgar e interpretar o novo evangelho.

JoAN VIOLET ROBINSON

Embora Keynes tenha destruido grande parte da consagrada
doutrina marginalista, inclusive com argumentos, em parte ao me-
nos, analogos aos de Marx, ele menosprezava completamente a
economia marxista como ciéncia. Joan Robinson, no entanto, tinha
menos apego ao capitalismo como sistema e, uma vez verificada a
fragilidade do mesmo, passou a interessar-se por sua critica mais
radical. Em 1944, no livro intitulado Economia Marxista, ela tenta
tornar compreensiveis para o economista académico as principais
teses de O Capital. Ao fazer isso, no entanto, rompe com o marxismo.
Sua posigao é definida, nessa altura, do seguinte modo: “Os eco-
nomistas ortodoxos, como um todo, identificaram-se com o sistema
e assumiram o papel de seus apologistas, enquanto Marx se propds
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a entender o funcionamento do capitalismo a fim de apressar sua
derrubada. Marx estava consciente desse propésito. Os economistas,
numa inconsciéncia total”. E mais adiante: “Neste interim, os econo-
mistas académicos, sem prestar muita atengéo a Marx, foram forcados
pelas experiéncias dos tempos modernos a questionar muito da apo-
logética ortodoxa, e 0s progressos recentes da teoria académica leva-
ram-nos a uma posi¢do que, em algum sentido, assemelha-se muito
mais a posicdo de Marx do que a de seus antecessores”.

Joan Robinson estava rompendo politicamente com o margi-
nalismo, sem se desligar metodologicamente do mesmo. Esse des-
ligamento se d& nos anos seguintes, sendo marcado pela publicagéo
de A Acumulacéo do Capital, em 1956, no qual ela empreende uma
incursdo na analise do desenvolvimento geral de uma economia
capitalista, tema querido aos classicos de A. Smith a Marx, mas
que tinha sido abandonado pelos marginalistas. Realiza a anéalise
sem aderir a nenhuma teoria do valor, o que evidentemente lhe
impede de formular leis que regem a acumulagéo do capital, sendo
obrigada a se limitar a certa casuistica de modelos. Nos Ensaios
Sobre a Teoria do Crescimento, esse tipo de andlise esta bem re-
presentado. Ela constitui parte integrante da macro-economia mo-
derna, que tenta entender o funcionamento do capitalismo usando
indistintamente conceitos e teses tiradas do marginalismo (ao me-
nos em sua versdo keynesiana) e do marxismo.

O grande mérito das andlises da dinamica econémica de Joan
Robinson esta na critica aguda e mordaz do pretensioso edificio
légico construido pelos marginalistas e que, apesar de capenga,
continua sendo apresentado como o Unico corpo “cientifico” de co-
nhecimentos econdmicos. Joan Robinson, em lugar de efetuar a
critica “de fora”, como o fazem usualmente os marxistas denun-
ciando as intengdes apologéticas e os conceitos inadequados, exa-
mina as proposi¢cdes marginalistas a partir “de dentro”, de seus
préprios pressupostos ldgicos, denunciando suas inconsisténcias e
sobretudo suas pretensdes injustificadas de dizer algo sobre o mun-
do real.

Joan Robinson abriu caminho para um tipo de pensamento
econdmico que, por se recusar a qualquer ortodoxia, pode ser tido
como eclético. Ele tem se adaptado bem a politica amorfa das ins-
tituicBes internacionais, particularmente dos 6rgados intergoverna-
mentais ligados & ONU, que tém que conciliar as posi¢des diver-
gentes de seus integrantes. Os trabalhos de analise econémica pro-
duzidos pela CEPAL s&o um bom exemplo de como esse tipo de
pensamento consegue produzir resultados significativos.

Em Liberdade e Necessidade, um de seus ultimos livros, Joan
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Robinson traga um grande panorama, das origens da sociedade até
os dias de hoje. Trata-se de uma interpretacdo da histéria da hu-
manidade e n&o de uma histéria da economia; e seu maior signi-
ficado esta nisso: mostra a necessidade de reintegrar a chamada
ciéncia econdmica no conjunto das ciéncias do homem e, ao mesmo
tempo, de que estas estejam solidamente ancoradas nas ciéncias
da natureza. Sua fragueza metodoldgica revela-se a medida que a
obra avanga em dire¢do ao mundo contemporaneo; seu tom torna-se
cada vez mais opinativo e as analises perdem em profundidade.
A grande contribuicdo de Joan Robinson para o pensamento
econdmico esta em sua propria trajetéria intelectual, que abriu vastos
horizontes a toda uma nova geragdo de economistas, que, gragas a
ela e a alguns de seus companheiros, pode langar mao de um acervo
de conhecimento muito mais rico do que na época em que todos es-
tavam quase que obrigatoriamente filiados a uma ou outra corrente
doutrinaria, cada qual paralisada em seu préprio dogmatismo.

SRAFFA. A MERCADORIA-PADRAO

Piero Sraffa escreveu relativamente pouco. Além de seu famoso
artigo “The Laws of Returns under Competitive Conditions”, publicado
em 1926 no Economic Journal, ele apenas editou as obras de Ricardo,
para as quais escreveu um importante prefacio, e publicou, em 1960,
A Producgédo de Mercadorias por Meio de Mercadorias. Constitui esse
livro a obra de toda uma vida, pois, como Sraffa mesmo indica no
prefacio, ele o comegou em 1925, tendo levado “um tempo despropor-
cionado para um trabalho tdo curto”. Na verdade, o autor esta sendo
muito modesto: seu livro de reduzido tamanho ja teve enorme reper-
cussdo no pensamento econdmico contemporaneo e é facil prever que
tera repercussdo ainda maior no futuro.

Apesar de facil leitura, A Producéo de Mercadorias por Meio
de Mercadorias é de dificil absorgdo, pois 0os muitos problemas que
aborda né&o estdo explicitados, ocultando-se sob uma simplicidade
enganadora. E isso que explica por que a repercussdo inicial da
obra tenha sido modesta. Levou mais de dez anos para que seu
significado tivesse penetrado nas consciéncias e passado a fecundar
um crescente numero de estudos e andlises. N&o é exagero dizer
qgue Sraffa possivelmente tenha proporcionado um novo ponto de
partida l6gico para a analise do capitalismo, estando a maior parte
de seus frutos ainda por vir.

A Producéo de Mercadorias comega por construir um quadro
do tipo insumo-produto, no qual as relagdes de troca entre diferentes
valores de uso sdo determinadas por coeficientes técnicos e pela
estrutura da demanda. Mostra a seguir que, havendo um excedente,
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mesmo que se suponha a mesma taxa de lucro em todos os setores,
0s precos relativos e essa taxa de lucro se determinam mutuamente.
Quando se adiciona o salario ao sistema, o nimero de equacfes é
menor que o de incdgnitas, o que significa que apenas quando é fixado
seja o0 salario seja o lucro é que os precos relativos se determinam.

Para demonstrar que, num sistema abstrato que apresenta
as principais caracteristicas da economia capitalista, existe um con-
junto de relagdes que determinam os pregos relativos, os salarios
e os lucros, Sraffa precisava demonstrar que tais quantias sdo co-
mensuraveis, ou seja, que podem ser reduzidas ao mesmo denomi-
nador. Para resolver esse problema, Sraffa utilizou um “construto”
tedrico — a mercadoria-padrdo — que se compde de todas as mer-
cadorias basicas (isto é, as que entram na producéo de outras mer-
cadorias) em tal proporgdo que “o produto e os meios de producgéo
sao quantidades da prdpria mercadoria composta”. A mercadoria-
padrdo tem por caracteristica conservar o mesmo prego em face de
qualquer variagdo dos salérios ou lucros, o que ndo se da com
nenhuma mercadoria simples. Esta terd ndo s6 seu custo de tra-
balho acrescido, se o salario aumenta, mas seus insumos também
sofrerdo aumentos em proporgdes variaveis, conforme a proporgao
do custo do trabalho em seus custos totais.

Como essas proporcdes variam entre as diversas industrias,
cada mercadoria sera afetada de modo diferente por um aumento
de salérios, de modo que no fim — depois que a alteragdo salarial
tiver reajustado os precos — mercadorias que eram mais baratas
gue outras podem ter ficado mais caras, e sucessivamente.

Com a mercadoria-padrdo Sraffa descobriu uma espécie de
pedra filosofal da economia, a cuja procura estiveram Ricardo, Marx
e muitos outros: a de uma medida invariante do valor. Com esta
sua descoberta, Sraffa mostrou que uma teoria objetiva do valor é
perfeitamente possivel e se pode, a partir dela, construir uma visao
coerente — embora complexa — do movimento dos grandes agre-
gados econdmicos e das leis que os regem. Ele mesmo inicia a
aplicacdo desta sua teoria ao problema da deprecia¢édo do capital
fixo, da renda da terra e do deslocamento dos métodos de producéo.

A TEORIA DO VALOR-TRABALHO

Na verdade, para Sraffa o “construto” teérico da mercadoria-
padrédo é “puramente auxiliar”. Ela Ihe serve apenas para mostrar
que a comensurabilidade das quantias é logicamente possivel em
termos de valor, mas este tem como “medida mais tangivel” o tra-
balho. Na verdade, o que Sraffa precisa é de uma medida do valor
gue permita descontar precos passados, transformando-os em va-
lores presentes, ja que cada mercadoria incorpora uma longa série
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de outras mercadorias, que ajudaram a produzi-la. E preciso pois
reduzir essas outras mercadorias a um valor atual e nesse processo
de redugdo as mercadorias vdo se dissolvendo até que somente resta
“trabalho datado”. Demonstra Sraffa, desse modo, que, num sistema
em que mercadorias sdo produzidas por meio de mercadorias, 0s pregos
relativos, os salarios e os lucros sdo determinados, em Ultima analise,
pelo tempo de trabalho que é gasto na produgdo dessas mercadorias.
Verifica-se, pois, que a Teoria do Valor-Trabalho é a base
necesséaria para se poder formular teorias consistentes sobre a alo-
cacdo de recursos entre os diferentes ramos de producéo, sobre a
reparticdo da renda entre as diferentes classes sociais, sobre o pro-
gresso técnico e os demais temas cardeais da economia politica. E
bom que se diga, no entanto, que essa reabilitacdo da teoria do
valor-trabalho n&o se da nos termos simplistas em que seus préprios
partidarios em geral a compreendiam e aplicavam. O célculo ma-
tricial, mesmo quando aplicado a casos extremamente simplificados
mediante pressupostos heréicos — a mesma taxa de lucros e o
mesmo salario em todos os ramos —, da resultados surpreendentes
do ponto de vista do senso comum. O que néo dizer de andlises
que relaxem esses pressupostos e tentem realmente penetrar nos
meandros de um sistema capitalista monopdlico, cuja caracteristica
é a heterogeneidade estrutural? Apesar da complexidade da tarefa,
campos fascinantes se abrem ao pensamento tedrico, armado, a
partir de agora, com instrumentos conceituais muito poderosos.
E interessante considerar que o livro de Sraffa ndo somente
veio desencadear polémicas nos meios marxistas mas também animou
o dialogo polémico entre as duas correntes. A chamada “Controvérsia
sobre o capital”, que contrapds os autores da escola de Cambridge
aos tedricos do Instituto de Tecnologia de Massachusetts, foi provocada
pelo livro de Sraffa, principalmente quando ele demonstra que um
método de producdo mais intensivo em capital pode substituir um
menos intensivo, mesmo que 0 novo sistema implique em um salario
mais elevado. Tal possibilidade parecia impossivel do ponto de vista
marginalista e levou a descoberta de inconsisténcias Idgicas na prépria
formulacéo do conceito de capital por parte dos marginalistas.
Como se pode ver, a relativa estagnacdo teérica, provocada
pelo enrijecimento doutrinério das duas grandes ortodoxias, acabou
sendo superada em boa medida gracas a Keynes, Sraffa, Kalecki
e Robinson. Atualmente a economia politica esta em crise, mas é
uma crise muito saudavel, de renascimento, desencadeada por uma
renovacdo profunda das bases do pensamento tedrico. Keynes, Ka-
lecki, Robinson e Sraffa varreram os escombros do campo e langa-
ram novos alicerces, sobre os quais sera possivel voltar a construir.
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CRONOLOGIA

1883 — Nasce John Maynard Keynes, em Cambridge.

1898 — Nasce Piero Sraffa.

1899 — Nasce Michael Kalecki.

1903 — Nasce Joan Violet Robinson.

1911 — Keynes passa a dirigir o Economic Journal.

1914 — Inicia-se a | Guerra Mundial. O “laissez-faire” econdémico
é substituido pelos planejamentos.

1917 — Estoura a Revolugdo Comunista na RUssia e 0 marxismo
torna-se doutrina econdmica oficial nesse pais.

1918 — Termina a | Guerra Mundial e os paises capitalistas tentam
voltar ao liberalismo econémico.

1919 — Keynes representa o Tesouro Britadnico na Conferéncia
Internacional de Paz.

1924 — Inicia-se a Nova Politica Econdémica na URSS.

1926 — Sraffa publica um artigo que sacode os meios académicos
da Economia, nos paises capitalistas.

1929 — “Crack” da Bolsa de Valores de Nova York cria panico nos
paises capitalistas.

1930 — Surge Treatise on Money, de Keynes.

1933 — Joan Robinson publica The Economics of Imperfect Com-
petition. Vem & luz Tentativa de Teoria da Conjuntura, de
Michael Kalecki.

1934 — Inicia-se nos Estados Unidos o “New Deal” de Roosevelt,
para fazer frente a crise econdmica.

1936 — Keynes publica Teoria Geral do Emprego, do Juro e da Moeda.

1939 — Comega a Il Guerra Mundial. Surge Ensaios Sobre a Teoria
das Flutuagdes Econémicas, de Michael Kalecki.

1940 — Kalecki transfere-se para Oxford.

1943 — Michael Kalecki publica Aspectos Politicos do Pleno Emprego.

1944 — Surge Economia Marxista de Joan Robinson. Keynes par-
ticipa da Conferéncia Internacional de Bretton Woods.
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1945 — Termina a Il Guerra Mundial.

1946 — Kalecki trabalha no Secretariado da Organizacdo das Na-
¢des Unidas. O Fundo Monetario Internacional é presidido
por Keynes. Morre Keynes.

1956 — Vem a luz Acumulagdo do Capital, de Joan Robinson.

1960 — Sraffa proporciona um novo ponto de partida para a analise
do capitalismo com A Producdo de Mercadorias por Meio de
Mercadorias.

1983 — Joan Robinson falece aos 5 de agosto. Sraffa morre em
Cambridge no dia 3 de setembro.
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PREFACIO

Qualquer pessoa acostumada a pensar em termos de equili-
brio de demanda e oferta pode inclinar-se a supor, ao ler estas
paginas, que a argumentacdo repousa sobre a suposi¢do tacita de
rendimentos constantes em todas as industrias. Se se achar util
tal suposicéo, ndo ha inconveniente algum em que o leitor a adote
como uma hipdtese temporéria de trabalho. De fato, entretanto,
ndo se faz tal suposicdo. Ndo se considera variagdo alguma no
volume de producdo, nem (ao menos nas Partes | e Il) variagéo
alguma nas proporgdes em que os diferentes meios de producao
sao utilizados por uma inddstria, de modo que ndo surge problema
algum sobre a variagéo ou constancia dos rendimentos. A investi-
gacdo ocupa-se exclusivamente daquelas propriedades de um sis-
tema econdmico que ndo dependem de variagfes na escala de pro-
ducdo ou nas proporgdes dos “fatores”.

Este ponto de vista, que é o dos antigos economistas cléssicos,
de Adam Smith a Ricardo, tem estado submerso e esquecido desde
0 advento do método “marginalista”. A razdo é 6bvia. O enfoque
marginalista exige que a atencgdo se centralize na variagéo, porque
sem variagao, seja na escala da industria, seja “nas proporg¢des dos
fatores de produc¢édo”, ndo pode haver produto marginal nem custo
marginal. Num sistema no qual a producdo continue invariavel
nesses aspectos, dia ap6s dia, o produto marginal de um fator (ou,
alternativamente, o custo marginal de um produto) néo seria apenas
dificil de encontrar, mas nao se teria onde encontréa-lo.

E preciso, entretanto, ter cuidado em evitar a confus&o entre
as “margens” espurias e o artigo auténtico. Serao encontrados nes-
tas paginas exemplos que, a primeira vista, podem parecer indis-
tinguiveis dos exemplos de produgdo marginalista; mas o sinal se-
guro de seu carater espurio é a auséncia do tipo de variagdo re-
querido. O caso mais conhecido é o do produto da “terra marginal”
na agricultura, isto é, quando se cultivam simultaneamente terras
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de qualidades diferentes: sobre este ponto basta referir-se a P. H.
Wicksteed, o purista da teoria marginalista, que condena a utili-
zagdo do termo “marginal” como fonte de “horrivel confusdo”.!

A tentacdo de pressupor rendimentos constantes ndo é intei-
ramente caprichosa. O proprio autor a experimentou quando co-
mecou estes estudos, hd muitos anos — e isto o conduziu, em 1925,
a tentativa de argumentar que apenas o caso dos rendimentos cons-
tantes era geralmente consistente com as premissas da teoria eco-
némica. E, além disso, quando, em 1928, Lord Keynes leu um bor-
rador das primeiras proposi¢des deste trabalho, recomendou que,
se ndo se supusessem rendimentos constantes, deveria ser feita
uma clara adverténcia neste sentido.

Estas alusdes déo, incidentalmente, alguma idéia sobre o des-
proporcional periodo de tempo durante o qual esteve em preparagdo
um trabalho t&o breve. Embora as proposic¢oes centrais tivessem to-
mado forma nos ultimos anos da década de 1920, alguns pontos par-
ticulares, tais como a mercadoria-padréo, os produtos conjuntos e o
capital fixo, foram desenvolvidos durante a década de 1930 e nos
primeiros anos da década seguinte. A partir de 1955, enquanto estas
paginas eram agrupadas de um grande volume de antigas notas,
pouco foi acrescentado, além de preencher algumas lacunas que se
revelaram no processo (tais como a adogdo da distin¢&o entre “produtos
basicos” e “nao-basicos” no caso de produtos conjuntos).

Como era perfeitamente natural, durante um periodo t&o lon-
go, outros autores adotaram, algumas vezes e independentemente,
pontos de vista que sdo similares a um ou outro dos adotados neste
trabalho, e os desenvolveram em maior medida ou em direcdes
diferentes das aqui seguidas. E, entretanto, um trago particular
do conjunto de proposices agora publicadas que, embora n&o en-
trem numa discussdo da teoria marginalista do valor e da distri-
buicdo, tém sido destinadas para servir de base a uma critica de
tal teoria. Se as bases se sustentarem, a critica podera ser tentada
mais tarde, seja pelo autor, seja por alguém mais jovem e melhor
equipado para a tarefa.

Minha maior divida é para com o Professor A. S. Besicovitch,
pela inestimavel ajuda matematica que me prestou por muitos anos.
Também estou em divida, por uma ajuda similar em periodos di-
ferentes, com o falecido Mr. Frank Ramsey e com Mr. Alister Wat-
son. Ficaréa perfeitamente claro que nem sempre segui os conselhos

1  "Political economy in the light of marginal theory", in Economic Journal, XXIV, 1914, pp.
18-20, reimpresso como um apéndice de seu Common Sense of Political Economy, ed. Lionel
Robbins, 1993, pp. 790-792.
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expertos que me foram dados; particularmente, referentes ao sis-
tema de notacdo adotado que insisti em manter para que pudesse
ser seguido facilmente por leitores ndo matematicos (embora admito
gue esteja sujeito a objecdes em alguns aspectos).

P.S.

Trinity College, Cambridge, Marco de 1959
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PARTE |

INDUSTRIAS DE UM SO PRODUTO
E CAPITAL CIRCULANTE






CaPiTULO |

Producao de Subsisténcia

1. Consideremos uma sociedade extremamente simples que
produza apenas o suficiente para se manter. As mercadorias Sao
produzidas por indUstrias distintas e sao intercambiadas num mer-
cado que se realiza depois da colheita.

Suponhamos, inicialmente, que apenas duas mercadorias séo
produzidas: trigo e ferro. Ambas séo utilizadas, em parte, para o
sustento dos que trabalham e o restante como meios de producgéo
— 0 trigo como semente e o ferro em forma de ferramentas. Su-
ponhamos que, no conjunto e incluindo as necessidades dos traba-
Ihadores, utilizam-se 280 arrobas de trigo e 12 toneladas de ferro
para produzir 400 arrobas de trigo; enquanto que sdo empregadas
120 arrobas de trigo e 8 toneladas de ferro para produzir 20 to-
neladas de ferro. As operaces de um ano podem ser tabuladas do
seguinte modo:

280 arrobas de trigo + 12 t de ferro - 400 arrobas de trigo
120 arrobas de trigo + 8 t de ferro — 20 t de ferro.

Nada foi acrescentado, pela producdo, as posses da sociedade
em seu conjunto: foram absorvidas 400 arrobas de trigo e 20 to-
neladas de ferro, no total, e produziram-se essas mesmas quanti-
dades. Mas cada mercadoria, que inicialmente estava distribuida
entre as industrias, de acordo com suas necessidades, aparece no
final do ano inteiramente concentrada nas méos de seu produtor.

(Denominaremos estas relagdes de métodos de producéo e de
consumo produtivo, ou, para abreviar, métodos de produgao.)

Ha um unico conjunto de valores de troca que, se adotado
pelo mercado, restabelece a distribui¢éo original dos produtos e
torna possivel que o processo se repita; tais valores surgem dire-
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tamente dos métodos de producdo. No exemplo particular que to-
mamos, o valor de troca requerido é 10 arrobas de trigo para 1
tonelada de ferro.

2. O mesmo se aplica ao caso de trés ou mais mercadorias.
Acrescentando um terceiro produto, porcos:

240 arrobas de trigo + 12 t de ferro + 18 porcos -

450 arrobas de trigo
90 arrobas de trigo + 6 t de ferro + 12 porcos — 21 t de ferro
120 arrobas de trigo + 3 t de ferro + 30 porcos — 60 porcos

Os valores de troca que asseguram a reposi¢do completa séo
10 arrobas de trigo = 1 t de ferro = 2 porcos.

Pode-se notar que, enquanto no sistema de duas industrias,
a quantidade de ferro utilizada para produzir trigo tinha necessa-
riamente 0 mesmo valor que a quantidade de trigo utilizada na
fabricaco de ferro. Isto deixa de ser necessariamente verdade para
qualquer par de mercadorias, quando h& trés ou mais produtos.
Assim, no ultimo exemplo, ndo se registra tal igualdade, e a repo-
sicdo apenas pode ser efetuada através de um comércio triangular.

3. Formulando a posi¢do em termos gerais, temos as merca-
dorias‘a’, 'b’, ..., ‘k’, cada uma das quais produzida por uma industria
distinta.

Chamamos A a quantidade anualmente produzida da merca-
doria ‘a’; B a quantidade produzida da mercadoria ‘b’, e assim su-
cessivamente.

Denominamos, também, A,, B, ..., K, as quantidades de ‘a,
‘', ..., ‘K" utilizadas anualmente pela indlstria que produz A, e
denominamos A, By, ..., K, as correspondentes quantidades utili-
zadas para produzir B, e assim sucessivamente.

Todas estas quantidades sdo conhecidas. As incognitas a de-
terminar séo p,, p,, ..., P, que indicam, respectivamente, os valores
unitérios das mercadorias ‘a’, ‘b’, ..., 'k’ que, se forem adotados,
restabeleceriam a posicédo inicial.

As condic¢bes de producdo sdo agora as seguintes:

Aapa+ Bapb+ e Kapk:Apa
ApPa + Byp, + . + K p, = Bp,

onde, visto que se supde que o sistema esteja num estado de auto-
reposicéo, A, + A, + .. + AL =A; B, +B, + .. +B =B, ... e K,
+ K, + ... + K =K. Isto é a soma da primeira coluna € igual a
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da primeira linha; a da segunda coluna ¢ igual a da segunda linha,
e assim sucessivamente.

Nao é necesséario supor que cada mercadoria entre diretamente
na producdo de todas as demais; sendo assim, algumas das quan-
tidades do lado esquerdo, isto é, do lado dos meios de producéo,
podem ser zero.

Toma-se uma mercadoria como medida de valor e iguala-se
seu pre¢o a unidade. Isto nos deixa com k — 1 incégnitas. Visto
gue, no total das equacgbes, as mesmas quantidades aparecem em
ambos os lados, qualquer uma das equacdes pode inferir-se da soma
das demais.? Assim, ficamos com k — 1 equagdes lineares indepen-
dentes que determinam univocamente os k — 1 precos.

2  Esta formulagéo pressupde que o sistema esteja num estado de auto-reposi¢éo; mas todo
sistema do tipo considerado pode ser levado a tal estado simplesmente mediante a variagdo
das proporgdes em que as equagdes individuais entram nele. (Os sistemas que assim se
comportam, com um excedente, serdo discutidos na secéo 4 e seguintes. Sistemas que sdo
incapazes de se comportar assim como quaisquer proporcdes e que apresentam um déficit
na producdo de algumas mercadorias em relacdo a seu consumo, mesmo que nenhuma
tiver um excedente, ndo representam sistemas econémicos viaveis e ndo sdo considerados.)
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Producédo com um excedente

4. Se a economia produz mais do que 0 Minimo necessario para
a reposicdo e existe um excedente a ser distribuido, o sistema torna-se
autocontraditério. Com efeito, se somarmos todas as equagdes, o lado
direito da equacdo-soma resultante (ou produto nacional bruto) con-
terd, além de todas as quantidades que se encontram no lado esquerdo
(ou meios de produgdo e subsisténcia), algumas adicionais que 14 néo
estdo. Contando, como na se¢do 3, teremos agora k equagdes inde-
pendentes com apenas k — 1 incégnitas.

A dificuldade n&o pode ser superada com a separacédo do exce-
dente antes que os pregos sejam determinados, como se faz com a
reposicdo de matérias-primas, bens de subsisténcia etc. Isto acontece
porque o excedente (ou lucro) deve ser distribuido em proporcao aos
meios de producdo (ou capital) adiantados em cada inddstria, e tal
proporcdo entre dois agregados de bens heterogéneos (em outras pa-
lavras, a taxa de lucro) ndo pode ser determinada antes que conhe-
¢amos os precos dos bens. Por outro lado, ndo podemos acatar a se-
paracdo do excedente até que conhegamos 0s pregos, porgue, como
veremos, 0s precos néo podem ser determinados antes de se conhecer
a taxa de lucro. O resultado é que a distribui¢do do excedente deve
ser determinada através do mesmo mecanismo e a0 mesmo tempo
em que se determinam os precos das mercadorias.

Sendo assim, introduzimos a taxa de lucro (que deve ser uni-
forme para todas as inddstrias) como uma incoégnita que denomi-
namos r, e o sistema se converte em

(Aapa + Ba pb + + Kapk) (1 + r) = Apa
(Abpa + Bbpb + .t Kbpk) (1 + r) = pr

(Akpa + kab + ...+ Kkpk) (1 + r) = ka
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onde, visto que se supde que o sistema esteja num estado de auto-
reposicdo, A, + Ay + ... + A <A B, +B, +..,+B <B; ., K +
K, + ... + K < K; isto é, a quantidade produzida de cada mercadoria
€ no minimo igual & quantidade da mesma que é utilizada por
todos os ramos de producdo em seu conjunto.

Este sistema contém k equagdes independentes que determi-
nam os k — 1 precos e a taxa de lucro.

5. Como exemplo podemos aumentar, no caso de duas mer-
cadorias (secdo 1), a producédo de trigo de 400 arrobas para 575
arrobas, deixando sem variacdo as demais quantidades. Isto deter-
mina um excedente social de 175 arrobas de trigo e a posicao re-
sultante é:

280 arrobas de trigo + 12 t de ferro — 575 arrobas de trigo
120 arrobas de trigo + 8 t de ferro —» 20 t de ferro.

A relacdo de troca que permite que os adiantamentos sejam
repostos e que os lucros sejam distribuidos a ambas as indUstrias
em proporgdo aos seus adiantamentos é 15 arrobas de trigo por 1
tonelada de ferro; e a correspondente taxa de lucro em cada in-
dustria é de 25%.

(Fagamos, como ilustracéo, o calculo aritmético para a indus-
tria do ferro. Das 20 toneladas produzidas, 8 vao repor o ferro
utilizado e 12 sdo vendidas ao preco de 15 arrobas de trigo por
tonelada, obtendo-se, por conseguinte, 180 arrobas de trigo; destas,
120 arrobas véao repor o trigo utilizado e 60 arrobas séo o lucro,
a taxa de 25% sobre as 240 arrobas de trigo, que é o valor agregado
do trigo e o ferro utilizados como meios de producéo e de subsisténcia
na industria do ferro.)

6. E preciso advertir sobre um efeito da ocorréncia de um
excedente. Anteriormente, todas as mercadorias estavam em pé de
igualdade, cada uma delas aparecendo tanto entre os produtos como
entre os meios de producdo; em conseqliéncia, cada uma delas en-
trava, direta ou indiretamente, na producdo de todas as demais,
e cada mercadoria desempenhava um papel na determinacédo dos
precos. Mas agora surge a possibilidade da existéncia de uma nova
classe de bens de “luxo” que néo séo utilizados nem como instru-
mentos de producgéo nem como artigos de subsisténcia, na producao
de outras mercadorias.

Estes produtos ndo tém participacdo alguma na determinagéo
do sistema. Seu papel é puramente passivo. Se uma inovagao vier
a reduzir a metade a quantidade de cada um dos meios de produgao
que sao necessarios para produzir uma unidade de bem de “luxo”
deste tipo, 0 preco desta mercadoria cairia pela metade, mas néo
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se registrariam conseqUiéncias posteriores; as relagdes de pregos
dos outros produtos e as taxas de lucro permaneceriam inalteradas.
Mas, se isso ocorresse na produgdo de uma mercadoria do tipo
oposto, que entra nos meios de producdo, todos os precos ficariam
afetados e a taxa de lucro variaria. Isto pode ser visto se elimi-
narmos do sistema a equacdo que representa a producdo de um
bem de “luxo”. Visto que, ao fazer isto, eliminamos uma incognita
(o preco deste bem) que apenas aparece nessa equacao, as equacoes
restantes continuardo formando um sistema determinado que sera
satisfeito pelas solugdes do sistema mais amplo. Por outro lado, se
eliminarmos uma das outras equagdes, correspondentes a bens que
nao sdo de “luxo”, o numero de incognitas néo ficaria reduzido,
pois a mercadoria em questéo aparece como meio de producéo nas
outras equagdes, e o sistema ficaria indeterminado.

O que acabamos de dizer sobre o papel passivo dos bens de
luxo pode facilmente estender-se as outras “superfluidades” que
sao apenas utilizadas em sua propria reproducao, seja diretamente
(por exemplo, cavalos de corrida), seja indiretamente (por exemplo,
as avestruzes e os ovos de avestruz), ou simplesmente para a pro-
ducdo de outras “superfluidades” (por exemplo, seda bruta).

O critério consiste em saber se uma mercadoria entra (direta
ou indiretamente) na producdo de todas as mercadorias. As que 0
fazem serdo denominadas produtos basicos e as que ndo o fazem
serdo denominadas produtos n&o-basicos.

Suporemos que qualquer sistema contém, no minimo, um pro-
duto bésico.

7. Parece oportuno, chegado a este estagio, explicar por que
as relagdes que satisfazem as condi¢bes de producéo tém sido de-
nominadas “valores” ou “pre¢os” e ndo, como poder-se-ia pensar
ser mais apropriado, “custos de producéo”.

Esta Ultima denominacgé&o seria adequada em relacéo aos pro-
dutos ndo-basicos, pois, conforme o que foi visto na se¢éo anterior,
sua relagdo de troca é simplesmente um reflexo do que deve ser
pago pelos meios de producéo, trabalho e lucro para produzi-los —
ndo ha dependéncia mutua.

Mas, no caso de um produto basico, ha um outro aspecto a
ser considerado. Sua relagdo de troca depende tanto do uso que
dele se faz na producéo de outras mercadorias basicas, como do
grau em que aquelas mercadorias entram em sua propria produgao.
(Alguém poderia ser tentado a dizer — embora desse lugar a pos-
siveis erros — que “sua relagéo de troca depende tanto do lado da
demanda como do lado da oferta”.)

Em outras palavras, o preco de um produto ndo-basico depende
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dos precos de seus meios de produgdo; mas estes ndo dependem
dele. Entretanto, no caso de um produto bésico, os pregos de seus
meios de producdo dependem de seu préprio preco ndo menos do
que este ultimo depende daqueles.

Por isso, é necessaria uma denominacgéo menos unilateral que
a de custo de producéo. Embora sejam apropriados termos classicos
como “prego necessario”, “preco natural” ou “preco de producgdo”,
foram preferidos valor e preco por serem expressfes mais curtas
e ndo mais ambiguas no presente contexto (que ndo contém refe-
réncia a pregos de mercado).

Pode ser acrescentado que, ndo apenas neste caso, mas em
geral, o uso do termo “custo de producéo”, foi evitado neste trabalho,
assim como o termo capital em sua conotagao quantitativa, as custas
de algum cansativo circunléquio. Isto porque estes termos acabaram
ficando ligados inseparavelmente a suposicéo de que representam
guantidades que podem ser medidas independentemente e antes
da determinacéo dos precos dos produtos. (Recordem-se dos “custos
reais” de Marshall e da “quantidade de capital” implicita na teoria
e produtividade marginal.) Visto que um dos objetivos deste tra-
balho consiste em libertar-se de tais pressupostos, a eliminacéo
dos termos pareceu ser o Unico modo de néo prejudicar o tema.

8. Até o momento, consideramos os salarios como consistentes
nos bens necessarios para a subsisténcia dos trabalhadores, en-
trando, entdo, no sistema em pé de igualdade com o combustivel
para os motores ou os alimentos para o gado. Devemos agora levar
em conta o outro aspecto dos saléarios, pois, além do sempre presente
elemento de subsisténcia, eles podem incluir uma parcela do produto
excedente. Tendo em vista este duplo carater dos salarios, seria
apropriado, quando considerarmos a divisdo do excedente entre
capitalistas e trabalhadores, separar as duas partes componentes
do salério e considerar apenas a parte do “excedente” como variavel,
enquanto que os bens necessarios para a subsisténcia dos traba-
Ihadores continuariam aparecendo entre os meios de producéo, como
0 combustivel etc.

Evitaremos, neste livro, entretanto, toda intromissdo no con-
ceito tradicional de salério e seguiremos a pratica usual de tratar
todo salario como variavel.

A desvantagem deste proceder consiste em que implica em
relegar os bens necessarios de consumo ao limbo dos produtos nao-
bésicos. Isto porque ndo mais aparecem entre os meios de producéo
do lado esquerdo das equacdes: de modo que uma melhora nos
métodos de produg¢do dos bens necessarios para a vida ndo mais
afetara diretamente a taxa de lucro e os pregos dos outros produtos.
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Os bens de primeira necessidade séo, entretanto, essencialmente
bésicos, e, se se impede que exer¢cam sua influéncia sobre os precos
e lucros sob essa denominacéo, é preciso permitir que a exercam
por caminhos tortuosos (por exemplo, estabelecendo um limite sob
0 qual os salarios ndo podem descer; um limite que cairia com
qualquer melhora nos métodos de producéo dos bens de primeira
necessidade, trazendo consigo um aumento na taxa de lucros e
uma mudanca nos pregos dos demais produtos).

Em qualquer caso, a discussédo que se segue pode ser facil-
mente adaptada a interpretacéo mais apropriada do salario, embora
ndo convencional, sugerida acima.

9. Suporemos também, a seguir, que o salario é pago post
factum como uma participacdo do produto anual, abandonando-se
assim a idéia dos economistas classicos de um salario “adiantado”
do capital. Manteremos, entretanto, a suposi¢do de um ciclo anual
de producdo com um mercado anual.

10. A quantidade de trabalho empregada em cada industria
tem que ser agora representada explicitamente, ocupando o lugar
das correspondentes quantidades de bens de subsisténcia. Supomos
que o trabalho é uniforme em qualidade, ou, 0 que vem a ser o
mesmo, assumimos que quaisquer diferencas em qualidade foram
previamente reduzidas a diferengas equivalentes em quantidade,
de modo que cada unidade de trabalho recebe o0 mesmo salério.

Denominamos L, L, ..., L, as quantidades anuais de trabalho
empregadas respectivamente nas indUstrias produtoras de A, B,...,
K e as definimos como frac¢des do trabalho anual da sociedade, que
somamos como a unidade, de modo que

Ly+Ly+ .. +L =1

Chamamos w o salario por unidade de trabalho, que sera
expresso, como os precos, em termos da medida de valor escolhida.
(Ver, sobre a escolha de uma medida de valor, secéo 12.)

11. Sobre estas bases, a equacdo adota a forma:

(A,p, + B,p, + ... +K.p) (1 +1)+Lw=Ap,
(A,p,+ B,p, + .. +K,p) (L+r)+Lw=Bp,

(Ayp, +Bep, +... + K p) (L=r)+Lw=Kp,

onde, como Nnos casos anteriores, supde-se que o sistema esteja num
estado de auto-reposicéo tal que A, + A  + ... + A <A B, + B, +
.+ B, <B; .. K+ K+ ..+ K K
12. A renda nacional de um sistema num estado de auto-re-
posicdo consiste no conjunto de mercadorias que restam apds se
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ter extraido do produto nacional bruto, item por item, os bens que
vao repor os meios de produgéo absorvidos em todas as industrias.

O valor deste conjunto de mercadorias, ou “mercadoria com-
posta”, como podemos chaméa-la, que forma a renda nacional, igua-
lamos a unidade. Converte-se, assim, na medida de valor em termos
da qual se expressam os salarios e os k precos (ocupando o lugar
da mercadoria Unica arbitrariamente selecionada em termos da
qual eram expressos 0s k — 1 precos, além do salério).

Teremos, portanto, a equacéo adicional:

[A-A,+A + .. +A)p, +[B-(B, +B,, + .. +B)llp, + ...
+[K-(K, + K, + ...+ K)p, =1

(E impossivel que a quantidade agregada de qualquer mer-
cadoria representada nesta expressao seja negativa, devido a con-
dicdo de auto-reposicdo suposta na segdo 11.)

Isto nos proporciona k + 1 equagfes que se comparam com k
+ 2 variaveis (k pregos, o salario w e a taxa de lucro r).

O resultado de acrescentar o salario como uma das variaveis
€ que 0 numero destas excede em uma agora o nimero de equagdes
e que o sistema pode mover-se com um grau de liberdade; e se
uma das variaveis é fixada, as demais também estarao fixadas.
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Proporcdes entre o trabalho e os meios de producao

13. Prosseguimos dando ao salario w sucessivos valores, que
véo de 1 a O; estes representam agora fragdes da renda nacional
(consultar sec¢éo 10 e 12). O objetivo é observar o efeito de variagdes
no salério sobre a taxa de lucro e sobre os precos das mercadorias
individuais na suposi¢ao de que os métodos de producdo permane-
¢cam inalterados.

14. Quando fazemos w = 1, toda a renda nacional vai para
os salérios, e r é eliminado. Retornamos assim, de fato, ao sistema
de equagdes lineares de que partimos, com a diferenca de que as
guantidades de trabalho aparecem agora explicitamente, em vez
de serem representadas por quantidade de bens necessarios para
a subsisténcia.

A este nivel de salarios, os valores relativos das mercadorias
sao proporcionais a seus custos trabalho, isto é, a quantidade de
trabalho que foi usada, direta ou indiretamente, para produzi-las.®
Os valores ndo seguem uma regra simples para nenhum outro
nivel de salarios.

15. Partindo da situacdo em que toda a renda nacional vai
para o trabalho, imaginemos que os salarios sejam reduzidos: como
conseqliéncia, surge uma taxa de lucro.

A chave do movimento de pregos relativos que segue a uma
variagdo no salario consiste na desigualdade das proporc¢des em
gue o trabalho e os meios de producéo sdo empregados nas distintas
inddstrias.

E claro que, se a propor¢éo fosse a mesma em todas as in-

3 Ver Apéndice A: Sobre os “subsistemas”.
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dustrias, ndo poderia acontecer variacéo alguma de precos por maior
gue fosse a diversidade da composicdo-mercadoria dos meios de
producéo nas diferentes indUstrias. Porque em cada industria uma
reduc¢do igual do salario proporcionaria apenas o necessario para
pagar os lucros sobre seus meios de producdo a uma taxa uniforme,
sem necessidade de alterar os pregos existentes.*

16. Pela mesma razéo, é impossivel que 0s pre¢os permanegam
inalterados quando ha desigualdade de “proporgdes”. Suponhamos
gue 0S precos permaneceram invaridveis, enquanto os salarios se
reduziram e surgiu uma taxa de lucro. Visto que, em qualquer
inddstria, a poupanga derivada da reducédo salarial dependeria do
nimero de homens empregados, enquanto que o necessario para
pagar lucros a uma taxa uniforme dependeria do valor total dos
meios de producdo utilizados, as indUstrias com uma propor¢ao
suficientemente baixa de trabalho em relacdo aos meios de producgéo
teriam um déficit, enquanto que as indudstrias com uma propor¢ao
suficientemente alta teriam um excedente sobre seus pagamentos
por salérios e lucros. (No momento, nenhuma suposicéo esta sendo
feita a respeito de que taxa de lucro corresponde a uma reducgéo
salarial; tudo o que necessitamos neste estdgio de analise é que
existe um salério uniforme e uma taxa de lucro uniforme em todo
0 sistema.)

17. Haveria uma “proporcdo critica” entre o trabalho e os
meios de producdo que marcaria a fronteira entre as inddstrias
com “déficit” e com “excedente”.

Uma inddstria que empregasse essa “proporcdo” particular
mostraria um equilibrio — a poupanga procedente da redugao sa-
larial proporcionaria exatamente o necessario para o pagamento
de lucros a taxa geral. Qualquer que seja o valor preciso desta
“propor¢cdo” num sistema particular, pode-se dizer, a priori, que
num sistema que inclua duas ou mais indUstrias bésicas, a industria
com a mais baixa proporc¢éo entre o trabalho e os meios de producgéo
seria uma inddstria com “déficit” e a que tivesse a propor¢do mais
alta seria uma industria com “excedente”.

18. Disto se deduz que com uma reducéo salarial seriam ne-

4 Nestas “proporgdes” os meios de producdo devem ser medidos por seus valores, mas, visto
que os valores podem mudar com uma variagdo no salario, surge a questdo: quais valores?
A resposta é que, em relagdo ao estabelecimento da igualdade ou nédo igualdade das pro-
porgdes (que é tudo o que nos preocupa, Nno momento), todos os conjuntos possiveis de
valores ddo o mesmo resultado. Com efeito, como vimos, se as proporcoes de todas as
industrias séo iguais, os valores, e, portanto, as proporcdes, ndo variam com o salario; disto
se deduz que, se as proporgdes sdo desiguais, o conjunto de valores correspondentes a um
salario ndo podem ser iguais a qualquer outro, de modo que sdo desiguais para todos os
valores.
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cessarias variagdes nos pregos para restabelecer o equilibrio em
cada uma das industrias com “déficit” e em cada uma das inddstrias
com “excedente”.

Para alcancar este objetivo espera-se que, em primeiro lugar,
entre em jogo a relacdo de pregos entre cada produto e seus meios
de producéo. Consideremos a situa¢do de uma inddstria com “dé-
ficit”, quando o saléario é reduzido. Uma elevagédo no prego do produto
em relagdo aos meios de producéo ajudaria a eliminar o “déficit”,
visto que liberaria uma parte da cota do produto bruto da industria
que estava sendo destruida para financiar a reposicdo dos meios
de produgédo agora mais baratos; e assim se incrementaria a quan-
tidade disponivel para ser distribuida como salarios ou lucros. A
alta do preco levaria, por si mesma, a um incremento na magnitude
(e ndo simplesmente no valor) daquela parte do produto da indUstria
que fica disponivel para ser distribuida, apesar do fato de os métodos
de producéo terem permanecido invariaveis.

Outro efeito da elevagdo do preco do produto em relagdo aos
meios de producdo consistiria, naturalmente, em ajudar a que uma
dada quantidade do produto tenda a alcancar a taxa de lucro requerida.

Em segundo lugar, e independentemente disto, quanto mais
forte fosse a elevagdo no preco do produto relativo ao trabalho,
menor seria a quantidade do mesmo absorvida pelo salario.

De modo semelhante, os movimentos de precos numa direcao
oposta poderiam levar a absorcéo do excedente que, em outro caso,
apareceria numa industria que utilizasse uma alta “proporc¢éo” en-
tre trabalho e meios de producéo.

19. Né&o se conclui disto, entretanto, que o preco do produto
de uma industria com uma baixa proporgéo entre trabalho e meios
de producéo (e, por conseguinte, com um déficit potencial) se ele-
varia necessariamente, com uma reducdo salarial, em relagdo a
seus proprios meios de produgdo. Pelo contrario, é possivel que
desca. A razao desta contradi¢cdo aparente é que 0s meios de pro-
ducdo de uma industria sdo, em si mesmos, produto de uma ou
mais inddstrias, que podem empregar, por sua vez, uma proporgao
ainda mais baixa entre trabalho e meios de produgdo (e 0 mesmo
pode ocorrer com estes Ultimos meios de producgdo, e assim suces-
sivamente); em tal caso, o preco do produto, embora produzido por
uma inddstria com “déficit”, poderia baixar em termos de seus
meios de producgdo, e seu déficit teria que ser coberto mediante
uma elevacdo particularmente forte em relagdo ao trabalho.

O resultado é que quando os salarios descem, o preco do pro-
duto de uma inddstria com baixa proporgéo entre trabalho e seus
meios de producdo (ou industria com “déficit”) pode elevar-se ou
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pode cair ou pode, inclusive, elevar-se e descer alternativamente,
em relagdo a seus meios de producdo; enquanto que o preco do
produto de uma inddstria com alta proporgdo entre o trabalho e
seus meios de produc¢do (ou indUstria com “excedente”) pode cair,
elevar-se ou mover-se alternativamente. O que nenhum de tais
produtos pode fazer, como veremos agora (se¢bes 21 e 22), é manter
seu prego estavel em relagdo a seus meios de producgdo, qualquer
gue seja a amplitude, longa ou curta, da variacdo salarial.

20. Para concluir esta visdo preliminar do tema, deve ser
destacado que estas consideragdes dominam néo apenas a relacdo
de pregos de um produto com seus meios de produgéo, mas também
suas relagbes com qualquer outro produto. Em consequUéncia, 0s
movimentos de precos relativos de dois produtos vém a depender
ndo apenas das “proporcdes” entre trabalho e meios de producéo
pelas quais foram respectivamente produzidos, mas também das
“proporcdes” pelas quais estes meios foram, por sua vez, produzidos
e também das “propor¢des” mediante as quais os meios de produgao
daqueles meios de producdo foram produzidos, e assim sucessiva-
mente. Resulta, assim, que o preco relativo de dois produtos pode
mover-se, com uma baixa de salarios, em dire¢do oposta da que
seria esperada com base em suas “proporgfes” respectivas; além
disso, os precgos de seus respectivos meios de produgdo podem mo-
ver-se de modo tal que invertam a ordem dos dois produtos quanto
a proporc¢bes mais altas e mais baixas; e ainda surgem mais com-
plicacBes que serdo consideradas subsequentemente.

Por mais complexo que seja o esquema das variagdes de precos
derivados de uma variacdo na distribuicéo, seu resultado liquido
(e sua completa justificagdo) consiste simplesmente em restabelecer
o equilibrio em cada indUstria. Alcangam completamente tal objetivo
e ndo poderia ser alcangado por menos.

21. Voltemos agora a proporg¢ao “critica” que ja& mencionamos
(se¢do 17) e que constitui a fronteira entre as inddstrias com “déficit”
e as industrias com “excedente”. Suponhamos que exista uma in-
dustria que empregue trabalho e meios de producdo em tal pro-
porgéo precisa, de modo que, com uma reducédo salarial, e com base
nos precos iniciais, mostra um perfeito equilibrio de salarios e lu-
cros. Suponhamos, além disso, que os meios de produgao que utilize,
tomados em seu conjunto, foram por sua vez produzidos mediante
trabalho e meios de producéo em tal proporc¢do; e suponhamos,
finalmente, que se aplique a mesma proporcéo a producéo de meios
de producéo totais pelos quais estes meios de producgdo foram pro-
duzidos, e de modo similar, com os sucessivos estratos de meios
de producéo envolvidos a medida que seguimos para tras.
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A mercadoria produzida por tal inddstria ndo experimentaria
a necessidade resultante das condig¢des de produgdo da prépria in-
dustria, de aumentar ou diminuir em valor com relacéo a qualquer
outra mercadoria quando os salarios se elevassem ou descessem;
porque, como vimos, tal necessidade apenas pode derivar-se de um
déficit ou de um excedente potencial, e uma inddstria que opere
nas condicbes descritas estard ipso facto em equilibrio. Uma mer-
cadoria deste tipo seria incapaz, em qualquer caso, de variar em
valor com relagdo ao total de seus proprios meios de producdo,
visto que a recorréncia da mesma “propor¢ao” se aplicaria igual-
mente a estes.

Duas condigdes distintas foram supostas para alcancar este
resultado, a saber: 1) que se utilize a proporcéo equilibradora e 2)
gue a mesma proporgao se repita sem limite nos sucessivos estratos
dos meios de producgédo totais da inddstria.

Veremos, entretanto, que a primeira condicdo esta necessa-
riamente implicita na segunda, porque, como agora mostraremos
(segdo 22), a “recorréncia” completa no sistema apenas é possivel
com a proporgao equilibradora. De modo que, de fato, apenas ha
uma condi¢do: a de “recorréncia”.

22. Ao tratar de identificar a proporg¢ao “equilibradora” é con-
veniente substituir a hibrida “proporcéo” entre a quantidade de
trabalho e o valor dos meios de producéo, que temos utilizado até
agora, por uma das correspondentes razdes “puras” entre quanti-
dades homogéneas. H& duas razdes correspondentes, a saber: a ra-
zao-quantidade entre trabalho direto e indireto empregado e a
razéo-valor entre o produto liquido e os meios de produgdoc®. Aqui
adotaremos esta Ultima.

Enquanto a taxa de lucro é uniforme em todas as industrias e
depende apenas do salario, a razéo-valor entre o produto liquido e os
meios de producao é, em geral, diferente em cada industria e depende
principalmente de suas circunstancias particulares de produgao.

H4, entretanto, uma excecdo. Quando fazemos o salario igualar
a zero e a totalidade do produto liquido ir para os lucros, a razéo-valor
entre o produto liquido e os meios de producdo em cada indUstria
coincidem necessariamente com a taxa geral de lucro. Por mais dife-
rentes que possam ser entre si a outros niveis de salarios, neste nivel
as “razbes-valor” de todas as industrias sdo iguais.

Daqui se conclui que a Unica “razdo-valor” que pode néo variar

5 Em geral (isto é, para todas as indUstrias que ndo utilizam a proporcéo “equilibradora”)
estas duas razdes coincidirdo apenas quando a razéo-valor se calcula para os valores cor-
respondentes a w = 1.
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ante mudancas no salario, e que é, portanto, capaz de ser “re-
corrente” no sentido definido na secdo 21, é aquela que é igual
a taxa de lucro que corresponde ao salario zero. E essa é a razéo
“equilibradora”.

Denominaremos taxa maxima de lucro a taxa de lucro que
se registraria se toda a renda nacional fosse para os lucros. E
expressaremos mediante uma letra apenas, R, as duas razfes coin-
cidentes, a saber, a taxa maxima de lucro e a razéo “equilibradora”
entre o produto liquido e os meios de producéo.
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CAPIiTULO IV

A mercadoria-padrao

23. A necessidade de ter que expressar o preco de uma mer-
cadoria, em termos de outra que é escolhida arbitrariamente como
padréo, complica o estudo dos movimentos de precos que acompa-
nham a uma variagdo na distribui¢do. Torna-se impossivel dizer,
ante qualquer flutuagdo particular de pregos, se ela surge como
consequiéncia das peculiaridades da mercadoria que esta sendo me-
dida, ou se surge das peculiaridades da mercadoria adotada como
padréo de medida. As peculiaridades relevantes, como acabamos
de ver, podem consistir apenas na desigualdade das proporcoes
entre o trabalho e os meios de produgéo nos sucessivos “estratos”
em que se podem analisar uma mercadoria e o total de seus meios
de producdo; porque é tal desigualdade, que torna necessario que
uma mercadoria mude de valor em relagdo a seus meios de producéo
quando o salario se modifica.

A mercadoria “equilibrada” que acabamos de considerar (se¢ao
21) ndo apresentaria peculiaridades deste tipo, visto que se regis-
traria a mesma proporcdo em todos os seus “estratos”. E verdade
que, a medida que os salarios descem, tal mercadoria ndo seria
menos susceptivel que qualquer outra de aumentar ou descer em
preco com relacdo a outras mercadorias individuais; mas saberiamos
com certeza que tal flutuacéo teria sua origem exclusivamente nas
peculiaridades da producéo da mercadoria que estava sendo com-
parada com ela e ndo nas de sua prépria producdo. Se pudéssemos
descobrir tal mercadoria, nos encontrariamos em posse de um pa-
dréo capaz de isolar os movimentos de precos de qualquer outro
produto, de modo que pudessem ser observados como num vacuo.

24. Nao é provavel que se possa encontrar uma mercadoria
individual que ndo possua, nem sequer aproximadamente, os re-
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quisitos necessarios. Entretanto, uma combinacdo de mercadorias,
ou uma “mercadoria composta”, poderia funcionar igualmente bem;
poderia mesmo funcionar melhor, ja que seria possivel “combinéa-la”
de modo adequado a nossas exigéncias, modificando sua composigao,
de forma que se suavizasse uma tenséo altista de pregos a um
nivel de salérios ou se evitaria uma queda a outro nivel.

Entretanto, ndo iriamos muito longe na tentativa de projetar
tal combinagdo, antes de dar-nos conta que a perfeita mercadoria
composta deste tipo, em que 0s requisitos se cumprem ao pé da letra,
€ a que se compde das mesmas mercadorias (combinadas nas mesmas
propor¢des) que o conjunto de seus proprios meios de produgdo; em
outras palavras, uma combinacgdo tal, que o produto e os meios de
produgdo sdo quantidades da prdpria mercadoria composta.

O problema é: pode tal mercadoria ser construida?

25. O problema afeta mais as indUstrias do que as mercadorias
e é melhor abordéa-lo a partir daquele dngulo. Suponhamos que se
segregue do sistema econdmico existente aquelas fragdes das in-
dustrias basicas individuais que juntas formam um sistema com-
pleto em miniatura, dotado da propriedade de que as diferentes
mercadorias estdo representadas entre seus meios de produgéo to-
tais, nas mesmas proporc¢des em que o estdo entre seus produtos.

Suponhamos, por exemplo, que o sistema existente, do qual
partimos, inclua apenas industrias basicas, e que estas produzam,
respectivamente, ferro, carvéo e trigo na seguinte forma:

90 t ferro + 120 t carvdo + 60 arrobas trigo + 1% trabalho -

180 t ferro
50 t ferro + 125 t carvao + 150 arrobas trigo + 13 trabalho -

450 t carvao

40 t ferro + 40 t carvdo + 200 arrobas trigo + 8 trabalho -

480 arrobas
trigo

Totais 180 285 410 1

onde, visto que o ferro se produz numa quantidade apenas suficiente
para sua reposic¢ao (180 toneladas), a renda nacional inclui somente
carvéo e trigo e se compde de 165 toneladas do primeiro e de 70
arrobas do segundo.

Para obter, a partir deste sistema, um sistema de escala re-
duzida nas proporg¢des requeridas, devemos tomar, com o total da
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industria do ferro, 3/5 da industria do carvdo e 3/4 da industria
que produz trigo. O sistema resultante é:

90 t ferro + 120 t carvdo + 60 arrobas trigo + 1% trabalho -
180 t ferro

30 t ferro + 75t carvdo + 90 arrobas trigo + 1% trabalho -

270 t carvao

30 t ferro + 30 t carvdo + 150 arrobas trigo + 5 trabalho -

16

360 arrobas

trigo
. 12
Totais 150 225 300 16

As propor¢des em que sdo produzidas as trés mercadorias no
novo sistema (180 : 270 : 360) sdo iguais aquelas em que entram
em seus meios de producdo totais (150 : 225 : 300). A mercadoria
composta procurada estd formada, portanto, nas proporgdes,

1 t de ferro : l% t de carvéo: 2 arrobas de trigo.

26. Denominaremos a uma combinagdo deste tipo — merca-
doria composta padrao, ou, para abreviar, mercadoria-padréo; e o
conjunto de equagles (ou de inddstrias) tomadas nas proporgdes
que geram a mercadoria-padréo sera denominado sistema-padréo.

Pode-se dizer que em qualquer sistema econémico esta en-
cerrado um sistema-padrdo em miniatura que poderia ser trazido
a luz eliminando as partes ndo requeridas. (Isto se aplica tanto a
um sistema que ndo esteja hum estado de auto-reposi¢do como a
um que esteja em tal estado.)

Em geral, acharemos conveniente tomar como unidade da mer-
cadoria padrdo a quantidade da mesma que formaria o produto
liqguido de um sistema padrdo que empregasse o trabalho anual
total do sistema existente. (Para que tal unidade formasse o produto
liguido no exemplo anterior, cada induUstria deveria ser acrescida
em 1/3, elevando-se, por conseguinte, o trabalho total de 12/16 a
16/16; consequentemente, a unidade se comporia de 40 toneladas
de ferro, 60 toneladas de carvéo e 80 arrobas de trigo.) Tal unidade
serd denominada produto liquido padrao ou renda nacional padréo.

27. O fato de que, num sistema-padréo, as diversas merca-
dorias sdo produzidas nas mesmas proporc¢des em que entram nos
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meios de producgdo totais, implica que a taxa a que a quantidade
produzida excede a quantidade absorvida na producdo é a mesma
para cada uma delas. No exemplo anterior, a taxa é de 20% para
cada mercadoria, como pode ser visto se as cifras forem reordenadas
de modo que a quantidade total de cada mercadoria que entra nos
meios de producgdo seja confrontada com a quantidade da mesma
que é produzida:

(90 + 30 + 30) (1 + -2 = 180 t ferro

100

20

(120 + 75 + 30) (1 + ;o5

—~~) = 270 t carvao

(60 + 90 + 150) (1 + ﬁ) = 360 arrobas trigo

28. A taxa que se aplica as mercadorias individuais é também,
naturalmente, a taxa pela qual o produto total do sistema-padréo
excede a seus meios de producéo totais, ou a razdo entre o produto
liquido e os meios de producdo do sistema. Esta razdo serd deno-
minada raz&o-padréo.

A possibilidade de falar de uma razéo entre duas colecdes de
mercadorias heterogéneas, sem necessidade de reduzi-las a uma
medida comum de preco, deriva naturalmente de que ambas as
colegdes estdo construidas nas mesmas proporgdes — isto é, de que
sdo, de fato, quantidades da mesma mercadoria composta.

Portanto, o resultado n&o seria afetado se se multiplicassem
as mercadorias individuais componentes por seus pregos. A razao
entre os valores dos dois totais seria inevitavelmente sempre igual
a razdo entre as quantidades de seus diversos componentes. E,
uma vez que as mercadorias tivessem sido multiplicadas pelos seus
pregos, também né&o seria afetada a razéo se aqueles pregos indi-
viduais comegassem a variar de todos os modos imaginaveis.

Assim, no sistema-padréo a razédo entre o produto liquido e os
meios de producgdo seria a mesma, quaisquer que fossem as variages
registradas na divisdo do produto liquido entre salarios e lucros, e
quaisquer que fossem as consequientes variag@es de precos.

29. O que acabamos de dizer sobre a razéo entre o produto
liquido e os meios de producéo no sistema-padréo se aplica igual-
mente, se substituirmos o produto liquido por qualquer fragéo do
mesmo: a razao entre tal fracdo e os meios de producdo néo seria
afetada pelas variacbes dos precos.

Suponhamos agora que o produto liquido padréo esteja divi-
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dido entre salarios e lucros, tendo cuidado para que a participacéo
de cada um se componha sempre, como acontece no conjunto, da
mercadoria-padréo: a taxa de lucro resultante estaria na mesma pro-
porcao em relagdo a razdo padrdo do sistema, em que estava a parte
destinada aos lucros em relagéo ao produto liquido total. No exemplo
dado anteriormente, onde a razdo-padrao era de 20%, se 3/4 da renda
nacional padrédo fosse para salarios e 1/4 fosse para lucros, a taxa de
lucro seria de 5%; se a metade fosse para cada um deles, seria de
10%; e se o total fosse para lucros, a taxa de lucro teria alcangado
seu nivel maximo de 20% e coincidiria com a razéo-padréo.

A taxa de lucro no sistema padrdo aparece assim como uma
razdo entre quantidades de mercadorias, independentemente de
Seus precos.

30. Reformulando a posi¢do em termos gerais, no que se refere
ao sistema-padrédo, podemos dizer que se R é a razdo-padrédo ou
taxa maxima de lucro e w é a propor¢ao do produto liquido que
vai para os salérios, a taxa de lucro é

r=R(@Q-w)

SALARIOS
!

e

— —
TANA DE LUCRE fr) R

o}

Fig. 1. Relagdo entre os salarios (como proporg¢éo do produto liquido
padréo) e a taxa de lucro.

Assim, & medida que o salario se reduz gradualmente de 1
para 0, a taxa de lucro aumenta em proporcéo direta a deducéo
total feita do salario. A relagao pode ser representada graficamente
por uma linha reta, tal como aparece na figura 1.

31. Tal relacdo é de interesse apenas se se puder demonstrar
que sua aplicagéo ndo esta limitada ao sistema-padrédo imaginario,
mas sim que é capaz de ser estendida ao sistema econémico efetivo
de observagao.

Isto depende de que o papel decisivo que a mercadoria-padréo
joga nesta relacdo consista em ser o material constitutivo da renda
nacional e dos meios de producéo (que é peculiar ao sistema-padréo)
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ou em proporcionar 0 meio em que séo estimados os salérios. Porque
esta Gltima é uma fun¢do que a mercadoria-padréo apropriada pode
desempenhar em qualquer caso, esteja ou ndo o sistema nas pro-
por¢oes-padrao.

E verdade, agora, que as aparéncias estdo contra a segunda
alternativa. No sistema-padrdo, a circunstancia de que o salério
seja pago na mercadoria-padrdo parece derivar sua significacdo
especial do fato de que o residuo que sobra para lucros sera uma
guantidade da mercadoria-padréo, e, por conseguinte, similar em
composi¢do aos meios de produgdo: o resultado é que se pode ver
como a taxa de lucro, sendo a razéo destas duas quantidades ho-
mogéneas, eleva-se em proporcéo direta a qualquer redugao feita
no salario. N&o pareceria, portanto, haver razdo alguma para es-
perar gue no sistema efetivo, quando o equivalente de mesma quan-
tidade de mercadoria-padrao tiver sido pago como salarios, o valor
do que sobra para lucros devesse se manter na mesma razao com
o valor dos meios de producdo em que estdo as quantidades cor-
respondentes no sistema-padrao.

Mas o sistema efetivo compde-se das mesmas equagdes basicas
gue o sistema-padréo, apenas em diferentes proporg¢des; de modo que,
uma vez dado o salario, a taxa de lucro se determina em ambos 0s
sistemas, independentemente das propor¢des das equagbes em cada
um deles. Proporgdes particulares, tais como as proporcdes-padréo,
podem dar transparéncia a um sistema e tornar visivel o que esta
oculto, mas ndo podem alterar suas propriedades matematicas.

A reacdo linear entre o salario e a taxa de lucro manter-se-a
portanto, em todos os casos, com a Unica condi¢éo de que o salario
se expresse em termos do produto-padréo. A mesma taxa de lucro
que no sistema-padréo se obtém como uma razéo entre quantidades
de mercadorias, resultara, no sistema efetivo, da raz&do de valores
agregados.

32. Voltando ao nosso exemplo, se no sistema efetivo (tal como
foi delineado na secgdo 25 e seguintes, com R = 20%) o salério é
fixado em termos de produto liquido padréo, a w = 3/4 correspondera
r = 5%. Mas, enquanto a participacdo dos salarios sera igual em
valor a 3/4 da renda nacional padréo, ndo se deduz que a partici-
pac¢ao dos lucros sera equivalente ao 1/4 restante da renda-padrao.
A participacéo dos lucros consistird no que tenha sobrado da renda
nacional efetiva, depois de deduzir dela o equivalente de 3/4 da
renda nacional padréo para salarios: e os pregos deverdo ser tais
que fagam com que o valor do que vé& para lucros seja igual a 5%
do valor dos meios de producéo efetivos da sociedade.

33. Para reformulé-lo em termos gerais, o problema de cons-
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truir uma mercadoria-padréo equivale a encontrar um conjunto de
k multiplicadores adequados que podem ser denominados q,, d,,
..., 0, para serem aplicados respectivamente as equagbes de pro-
ducdo das mercadorias ‘a’, ‘b, ... ‘K.

Os multiplicadores devem ser tais que as quantidades resultan-
tes das véarias mercadorias manterdo entre si as mesmas proporgoes
no lado direito das equacgfes (como produtos) que as que mantém no
total do lado esquerdo das mesmas (como meios de producéo).

Isto implica, como vimos, que a porcentagem em que o volume
de producdo de uma mercadoria excede a quantidade da mesma
que entra no total de meios de produgdo é igual para todas as
mercadorias. Temos denominado a esta porcentagem raz&o-padrao,
e a temos representado pela letra R.

Tal condicéo se expressa mediante um sistema de equacgdes
gue mantém as mesmas constantes (representando quantidades de
mercadorias) que as equacdes de produc¢do, mas ordenadas de modo
diferente (as linhas de um sistema correspondem as colunas do
outro). Este sistema de equacbes a que nos referiremos como o
sistema g é o seguinte:

(Agd, + Ad, + ... + Ag) (1 +R) = Aqg,
(B9, + B,g, + ... + B,g) (1 + R) = Bq,

(Kd, + Ky, + .. + K gy (1 + R) = Kg,

Para completar o sistema é necesséario definir a unidade em que
vao ser expressos os multiplicadores; e visto que desejamos que a
guantidade de trabalho empregada no sistema-padrdo seja a mesma
gue no sistema efetivo (sec¢éo 26), definimos a unidade mediante uma
equacédo adicional que incorpora esta condigdo, a saber:

Laqa + qub BRI quk =1

Temos, assim, k + 1 equacgbes que determinam os k multipli-
cadores e R.

34. Resolvendo este sistema de equagdes, obtemos um conjunto
de nameros para os multiplicadores (podemos denominar tais nu-
meros q,, d,, ..., d,). Aplicamos estes numeros as equagdes do
sistema de produgdo (se¢édo 11) e o transformamos assim num sis-
tema-padréo tal como o seguinte:

qa’[(Aa pa + Ba pb + ..+ Ka pk) (1 + r) + LaW] = qa,Apa
qb’[(Ab pa + Bb pb + .t Kb pk) (1 + r) + LbW] = qb’pr

a[(Acp, + Byp, + ... + Kip) (L +1)+ Lw] =q/Kp,
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Daqui derivamos a renda nacional padréo, que de agora em
diante adotaremos como unidade de salérios e pre¢os no sistema
original de producdo. A equacdo-unidade da secdo 12 é, portanto,
substituida pela seguinte equagao, onde os g’ representam ndmeros
conhecidos, enquanto que os p sdo variaveis:

[qa’A - (qa’Aa + qb’Ab oot qk’Ak)]pa"' [qb’B - (qa’Ba + qb’Bb .
+ qk’Bk)]pb + ...+ [qk’K - (qa’Ka + qb’Kb + ...+ qk’Kk)]pk =1L

Esta mercadoria composta é o padrdo de salarios e pregos
gue estivemos buscando (se¢do 23).

35. E evidentemente impossivel que aqueles produtos ndo-ba-
sicos que estdo completamente excluidos do papel de meios de pro-
ducdo satisfacam estas condi¢Ges e encontrem um lugar no siste-
ma-padrdo. O multiplicador apropriado para suas equagfes s6 pode
ser, portanto, zero.

O mesmo é verdade, embora um tanto menos obviamente,
para aqueles outros produtos néo-basicos que, embora ndo entrem
como meios de producdo das mercadorias em geral, sdo utilizados,
entretanto, na produ¢ao de um ou mais produtos ndo-basicos, entre
0s quais podem ser incluidos eles mesmos (por exemplo, matérias-
primas especiais para bens de luxo e animais ou plantas de luxo).

Na medida em que mercadoria deste tipo entra apenas na pro-
dugdo de um produto néo-basico do tipo previamente considerado, se-
guiria claramente a sorte deste Gltimo e teria um multiplicador zero.

E na medida em que entra em sua prépria producdo, a razao
entre sua quantidade como produto e sua quantidade como meio de
producdo seria determinada exclusivamente por sua prépria equagéo
de producéo e, portanto, estaria em geral ndo relacionada com R e
seria, por conseguinte, incompativel com o sistema-padrdo. O multi-
plicador apropriado para a mesma seria, portanto, também zero.5

Podemos simplificar consequientemente a discussdo supondo que
todas as equagdes ndo-basicas sejam eliminadas desde o principio, de
modo gue apenas entram em nossa consideracdo as industrias basicas.

Deve-se notar que a auséncia das indUstrias nao-basicas do
sistema-padréo ndo impede que este seja equivalente em seus efei-
tos ao sistema original, visto que (se¢do 6), sua presenga ou auséncia
ndo supde diferenca alguma para a determinagdo dos pregos e da
taxa de lucro.

6  Falando num sentido estrito, o multiplicador seria zero para todo valor possivel de R, exceto
para aquela que foi igual a razéo entre a quantidade desse produto ndo-basico no produto
liquido e sua quantidade nos meios de produgdo. Este é um dos casos raros do tipo a que
se refere 0o Apéndice B: a esse valor particular de R, todos os pregos seriam zero em termos
do produto né&o-basico em questéo.
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Carater Unico do sistema-padrao

36. Nas cinco secdes seguintes tratar-se-a de provar que sem-
pre ha um modo, e ndo mais do que um modo, de transformar um
dado sistema econdmico em um sistema-padré&o: em outras palavras,
que ha sempre um conjunto de multiplicadores, e apenas um, que,
se aplicado as varias equagdes ou industrias que compdem o sistema,
tera o efeito de reordené-las em tais proporgdes que a composigao-
mercadoria dos meios de produgéo totais e a do produto total sejam
idénticas.

37. Pode ser demonstrado, mediante um experimento imagi-
nario, que qualquer sistema econdmico efetivo do tipo que temos
considerado pode ser sempre transformado num sistema-padréo.

(O experimento implica em dois tipos de passos alternativos.
Um tipo consiste em variar as proporc¢des das industrias; o outro
consiste em reduzir na mesma proporc¢éo as quantidades produzidas
por todas as industrias, deixando sem variagdes as quantidades
utilizadas como meios de produgéo.)

Comecemos ajustando as proporgdes das inddstrias do sis-
tema, de tal modo que se produza de cada mercadoria basica
uma quantidade maior do que a estritamente necessaria para
sua reposicao.

Imaginemos, depois, que o produto de todas as industrias se
reduz gradualmente mediante sucessivos e pequenos cortes pro-
porcionais, sem interferir nas quantidades de trabalho e meios de
produgdo que empregam.

T&o logo os cortes reduzam a producgédo de qualquer mercadoria
ao nivel minimo requerido para a reposi¢do, reajustamos as pro-
porcles das induUstrias de modo que se registre de novo um exce-
dente de cada produto (enquanto se mantém constante a quantidade
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de trabalho empregado no total). Isto pode ser feito sempre que
houver um excedente de algumas mercadorias e nenhum déficit.

Continuemos com tal alternac@o de reducdes proporcionais
com o restabelecimento de um excedente para cada produto, até
gue alcancemos o ponto em que os produtos tenham sido reduzidos
em tal medida, que é exatamente possivel a reposicdo geral sem
deixar nada como produto excedente.

Visto que os produtos de todas as industrias foram reduzidos
na mesma proporcdo para alcancar esta posicdo, podemos agora
restabelecer as condicfes originais de cada producdo aumentando
a quantidade produzida em cada indUstria a uma taxa uniforme;
por outro lado, ndo perturbamos as proporgdes as quais as indus-
trias foram trazidas. A taxa uniforme que restabelece as condic¢des
originais de producdo é R e as proporgdes alcancadas pelas indus-
trias séo as proporc¢des do sistema-padréo.

38. Consideremos agora a questdo de saber se o sistema-pa-
dréo em que pode ser transformado um dado sistema de indUstrias
é Unico ou se pode haver modos alternativos de reordenacdo que
satisfacam as condicdes.

As equagbes do sistema g (se¢do 33) sdo redutiveis a uma
equacao de grau k em R e, portanto, pode haver até k valores de
R (cada um com seu correspondente conjunto de valores de q) que
as satisfacam. Para demonstrar que apenas um destes conjuntos
representa um modo possivel de reordenacdo das inddstrias hum
sistema-padrao, € suficiente provar que ndo pode haver mais do
gue um valor de R ao qual corresponde um conjunto de valores de
g, todos positivos.

39. Como passo preliminar para se fazer isto, devemos de-
monstrar que, assim como ha sempre um possivel conjunto de mul-
tiplicadores (se¢do 37), existe também para todos os valores do
salario, inclusive zero, um conjunto de pregos que satisfazem a
condicao de reposicao dos meios de producédo com lucros uniformes:
isto é, sempre existe um conjunto de valores positivos de p.

Comecemos pelo nivel de w = 1, onde, sendo 0s precos pro-
porcionais ao custo de trabalho (secdo 14), os valores de p devem
ser necessariamente todos positivos. Se o valor de w se move con-
tinuamente de 1 para 0, os valores de p também se moverao
continuamente, de modo que, para qualqguer p se tornar negativo,
deve passar por zero. Entretanto, enquanto os salarios e lucros
forem positivos, nenhum prego de qualquer mercadoria pode se
tornar zero até que o preco, de pelo menos uma das outras mer-
cadorias que entram em seus meios de producéo, tenha se tornado
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negativo. Assim, visto que nenhum p pode tornar-se negativo antes
de qualquer outro, nenhum pode tornar-se negativo.”

40. Como segundo e Ultimo preliminar, é conveniente escrever
agora, para propésitos de comparagao, as equagdes de producdo tal
como aparecem quando os salérios se tornam iguais a zero. Os
termos relativos ao trabalho, tendo sido multiplicados por zero,
podem ser omitidos, e em vez de r podemos escrever R, que repre-
senta a taxa méxima de lucro. Podemos tomar o pre¢o de qualquer
uma das mercadorias como unidade.

O sistema de producdo torna-se entdo

(Ap, +Bp, +..+Kp)(@1+R)=Ap,
(AP, + Bypy + ... + Kip) (1 + R) = Bp,

(AP, + Byp, + ... + Kipy) (1 + R) = Kp,.

41. Finalmente, podemos proceder a demonstracdo de que néo
pode haver mais do que um conjunto de multiplicadores positivos.
Seja R’ um valor possivel de R ao qual correspondem os pregos

positivos p,, p,’, ..., P, € 0s multiplicadores positivos q,, q,’, ...,
q... Seja R" outro valor possivel de R ao qual correspondem os
precos p,*, p,”, ..., P € os multiplicadores q,”, q,”, q,”. Devemos

provar que é impossivel que todos 0s q” sejam positivos.

Pondo nas equagdes de producéo (tal como reescritas para w
= 0 na secdo anterior) R’ em lugar de R e p_, p,, ..., b,/ em lugar
de p_, P, --» Py e multiplicando-as respectivamente por q,”, 9,”, ...,
g,”’, obtemos o sistema

qa“(Aapa’ + Bapb’ ot Kapk’) (1 + R
Oy (AP, + Bypy + ... + Kyp) 1 + R

qk“(Akpa, + kab’ + ...+ Kkpk’) (1 + R’) = qk"ka’

e, somando, obtemos

~

[9,°(Ap, + Bp, + ... + Kip) + 0,"(Ap,” + Bp, + ... + Kjp) + ...
+ 0 (AP, + Bpyt .. + Kip)]l (1 + R) =g, Ap, + q,°Bb’ + ... +
q."Kp, 1)
Agora, pondo nas equacgfes g (como dadas na sec¢do 33) R"

7  Para que a prova seja completa é necessario mostrar ainda que os p que representam
pregos de produtos basicos ndo podem tornar-se negativos, tornando-se infinitos ao contrario

dos p de produtos néo-basicos, que podem. Isto é demonstrado na nota sobre produtos
nédo-basicos que se auto-reproduzem (Apéndice B).
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em lugar de e 9%, q.”, ..., 9, em lugar de q,, q,, ... d,, € multipli-
cando-as respectivamente por p,’, p,’, ..., P, obtemos

P (A + Ap,” + ... + AQ”) (L +R”) =p,/Ag”
P, (Ba,” + B,g,” + ... + Bq,”) (1 +R") = p,/Bq,”

pk’(Kaan + Kaqb“ + .t quk") (1 + R") = pk’qu“

e, somando, obtemos

[pa,(Aaqa“ + Abqb” + ...+ Aqu“) + pb,(Baan + Bbqb“ BRI quk") +
- P (K9 + Kygy” + .+ K )] (1 + RY) = p/Ag + p,/Bag,” +
.+ pKg“ &)

Os termos da equagdo-soma (1) séo idénticos aos da equagéo-
soma (2) (embora estejam agrupados de modo diferente), com a
excecdo de que R’ e R" sdo numeros distintos. Por conseguinte,
para que as equagdes sejam verdadeiras, ambos os lados de ambas
as equacOes devem ser iguais a zero: o que denota, visto que todos
0s p' sdo positivos, que alguns dos " devem ser negativos.

Isto prova que, se existe um conjunto de valores positivos
para os p, ndo pode existir mais do que um conjunto de valores
positivos para os ¢.8

Haviamos visto anteriormente (na sec¢do 37), que ha sempre
um conjunto de positivos e (na se¢do 39) que ha sempre um conjunto
de g positivos. Podemos concluir, portanto, que sempre ha um valor
de R, e apenas um, ao qual corresponde um conjunto de multipli-
cadores positivos (0os q) que transformardo um dado sistema eco-
ndmico num sistema-padréo.

42. Como consequéncia imediata do acima exposto, pode-se
demonstrar que o valor de R ao qual correspondem todos os precos
positivos (e ao qual continuaremos denominando R’) é 0 mais baixo
de todos os k possiveis valores de R.

Com efeito, suponhamos que isto n&o fosse verdade; existiria,
entdo, um valor de R menor que R’, ao qual denominaremos R".
Facamos, por exemplo, R’ = 15% e R" = 10%.

Para verificar se isto é possivel, voltemos ao sistema com w e
r (secdo 11). Designamos como salario uma quantidade da mercado-
ria-padrao, que, como sabemos, corresponde a R’. Substituimos assim

8  Mediante argumentacéo similar simplesmente introduzindo os p" e os q" em lugar dos p’
e ", demonstra-se que, se ha um conjunto de valores positivos para os ¢', ndo pode ser
maior do que um conjunto para os p'.
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os termos do trabalho (L w, L w etc.) por quantidades proporcionais
da mercadoria-padréo, de modo que seu total é uma fragéo

1 R
R’
(no exemplo que escolhemos, 1/3) da renda nacional padr&o. Ao mesmo
tempo, tomamos como padrao de pre¢gos uma mercadoria bésica ‘a’,
escolhida arbitrariamente, e igualamos seu valor a unidade.
Consideremos agora dois conjuntos de solucdes do sistema
resultante. Um corresponde a R’, dando

r=R(@1 - %) = 10%

e todos os pregos positivos (visto que, sendo positivos para r = R’
0 serdo para todos os valores de r até zero; ver se¢do 39).

O segundo conjunto de solugdes corresponde a R". Sabemos,
pela ultima se¢do, que aos pregos correspondentes a R", o valor da
mercadoria padréo, que se forma nas proporc¢des que correspondem
a R’, é zero, de modo que o salario desaparece e

r = R" = 10%.

Isto implica, como de fato ja dissemos na se¢do anterior, que
entre os pregos que correspondem a R", alguns devem ser negativos
e outros positivos.

Os dois conjuntos de solucdes ddo assim o mesmo valor (10%)
para r; mas d&o dois conjuntos diferentes de pregos.

Isto é, entretanto, impossivel, visto que para qualquer valor
de r apenas pode corresponder um conjunto de precos; de fato,
quando r é substituido por um ndmero conhecido, tal como 10%,
as equagdes formam um sistema linear e h4 um conjunto Gnico de
solugdes para as incognitas restantes.®

Assim R’, o valor de R ao qual correspondem todos os precos,
ndo pode ser maior e, portanto, deve ser menor do que qualquer
outro valor R", ao qual correspondem alguns precgos positivos e
alguns precgos negativos.'°

9  Nestas condi¢des, uma das equacdes esta implicita nas outras (ver se¢éo 3, ultimo paragrafo),
e 0 nimero de equacdes independentes (k - 1) é igual ao nimero das incognitas restantes.
10 Pode ser notado que a relagao linear representada por r = R (1 - w) continuaria se mantendo,
se o salario fosse medido em qualquer das outras mercadorias-padréo que correspondam
aos valores possiveis de R maiores do que R’ (se é possivel conceber mercadorias-padréo
que incluam componentes negativos; e este é um ponto sobre o qual falaremos no capitulo
VIII). Os precos das varias mercadorias-padrdo mover-se-iam entre si com a variagédo de
r, de tal modo que o salario, a qualquer valor dado de r, representaria diferentes propor¢des

51



OS ECONOMISTAS

43. O sistema-padréo é uma construgdo puramente auxiliar.
Deveria ser, portanto, possivel apresentar os elementos essenciais
do mecanismo que estamos considerando sem recorrer a ele.

Sabemos que, se igualamos o produto liquido Padrao a uni-
dade, de modo que o salario seja medido em termos dele, se esta-
belece uma relacdo de proporcionalidade entre uma reducédo do
salario e a correspondente adicdo a taxa de lucro, de acordo com
a expressao

r=R(1 -w),

onde R’ é a razao entre o produto liquido padréo e seus meios de
producgdo que resulta das equacgbes Q.

Esta proposicéo é reversivel, e se tornamos uma condi¢do do
sistema econémico que w e r devam obedecer & norma de propor-
cionalidade em questao, o salario e os pregos das mercadorias séo,
entdo, expressos ipso facto em produto liquido padrédo sem neces-
sidade de definir sua composicéo, visto que ndo se pode cumprir
a norma de proporcionalidade com nenhuma outra unidade.

Para fazer isto, basta substituir a equagao (pag. 24) que iguala
o produto liquido padrédo a unidade pela relagdo anterior, que liga
w e r com R'. E para encontrar R’, isto é, o valor de R ao qual
correspondem multiplicadores positivos e precos positivos, ndo te-
mos necessidade de recorrer as equagdes q; podemos encontra-lo
como a taxa maxima de lucro a partir da equagdo de produgao
tornando w = 0.

A condicdo anterior é suficiente para assegurar que o salério
e 0s precos das mercadorias expressam-se em termos do produto
liquido padréo. E é curioso que fiquemos, assim, capacitados para
usar um padrdo sem saber do que se compde.

Dispomos, entretanto, de uma medida mais tangivel para os
precos das mercadorias que tornam possivel deslocar o produto
liguido padrdo mesmo desta func@o atenuada. Esta medida, como
veremos agora, é “a quantidade de trabalho que pode ser comprada
pelo produto liquido padréo”. De fato, t&o logo tenhamos fixado a
taxa de lucro, e sem necessidade de conhecer os precos das mer-
cadorias, uma paridade se estabelece entre o produto liquido do
padréo e uma quantidade de trabalho que depende apenas da taxa

das respectivas rendas nacionais padrdo, embora estas diferentes fracbes das diferentes
rendas-padréo teriam todas o mesmo valor.

Quando r fosse igualado a R, o salario em termos de qualquer das outras mercadorias-padréo
consistiria em uma quantidade n&o nula de tal mercadoria-padréo, mas o valor desta Gltima
seria zero, se expresso em termos da mercadoria-padréo formada por meio dos multiplica-
dores, todos eles positivos, e que corresponde a R'.
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de lucro; e os precos resultantes das mercadorias podem ser con-
siderados indiferentemente como expressos no produto liquido pa-
drédo ou na quantidade de trabalho que, ao dado nivel da taxa de
lucro, sabemos que é equivalente a ele. Esta quantidade de trabalho
variara inversamente com o salario padréo (w) e diretamente com
a taxa de lucro. Se se toma como unidade o trabalho anual do
sistema, esta quantidade equivalente de trabalho, derivada da re-
lagdo anterior, é
1 R’

w R —-r

Assim, todas as propriedades de “um padrdo de valor inva-
riavel”, como descrito na se¢éo 23, encontram-se numa quantidade
variavel de trabalho que, entretanto, varia segundo uma norma
simples que é independente dos pregos: esta unidade de medida
aumenta em magnitude com a queda do salario, isto é, com a ele-
vacao da taxa de lucro, de modo que, sendo igual ao trabalho anual
do sistema quando a taxa de lucro é zero, aumenta sem limite a
medida que a taxa de lucro se aproxima de seu valor maximo R'.

A Ultima utilizagdo restante do produto liquido padré&o é como
meio em termos do qual se expressa o salario; e neste caso nao
parece que exista algum modo de substitui-lo. Se desejarmos eli-
mina-lo completamente, deveremos deixar de considerar w como
uma expressao do salario e traté-lo, em vez disso, como um numero
puro que ajude a definir a quantidade de trabalho que, a taxa de
lucro dada, constitua a unidade de precos: ent&o, sendo expressos
0s precos das mercadorias em termos da quantidade de trabalho,
poderemos encontrar seu salario em termos de qualquer mercado-
ria, tomando o reciproco do pre¢o dessa mercadoria.

44. Os ultimos passos do argumento anterior conduziram-nos
a inverter a préatica, seguida desde o principio, de tratar o salario,
mais do que a taxa de lucro, como a variavel independente ou
guantidade “dada”.

A escolha do salario como a variavel independente nas fases
preliminares foi devida ao que considerdvamos como consistente
em mercadorias de primeira necessidade especificas, determinadas
por condicdes fisioldgicas ou sociais que sao independentes dos pre-
¢os ou da taxa de lucro. Mas tdo logo se admita a possibilidade de
variacdo na divisdo do produto, esta consideragdo perde grande
parte de sua for¢a. E quando o salério é considerado como “dado”
em termos de um padréo mais ou menos abstrato, e n&do adquire
um significado definido até que os pregos das mercadorias séo de-
terminados, a posicdo se inverte. A taxa de lucro, como uma razéo,
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tem significado que é independente de qualquer prego e pode ser,
portanto, “dada” antes que os pregos sejam fixados. E, assim, sus-
cetivel de ser determinada de fora do sistema de produc&o, em
particular pelo nivel das taxas monetérias de juros.

Nas se¢des seguintes a taxa de lucro sera, portanto, tratada
como variavel independente.

54



CAPiTULO VI

Reducéo a quantidades de trabalho datadas

45. Neste capitulo consideramos 0s pregos a partir de seu
aspecto de custo de producgdo e examinamos a forma na qual se
“decompdem” em salérios e lucros. Se ndo fosse pela necessidade
de seguir uma linha de argumentacédo por vez, o tema teria sido
introduzido anteriormente na discusséo. E, embora ndo tenha sido
adequadamente introduzido, foi antecipado nas alusfes a quanti-
dade de trabalho que “direta e indiretamente” entra em um produto.

46. Denominaremos “Reducéo a quantidades de trabalho da-
tadas” (ou, para abreviar, “Reducdo”) a uma operac¢do mediante a
qgual, na equacdo de uma mercadoria, os diferentes meios de pro-
ducdo utilizados sdo substituidos por uma série de quantidades de
trabalho, cada uma das quais com sua “data” adequada.

Tomemos a equacao que representa a producgdo da mercadoria
‘a’ (e onde os salarios e 0s pregos se expressam em termos da
mercadoria-padréo):

(A,p, +B,p,+... +K,p) (1 +r)+Lw=Ap,.

Comecaremos substituindo as mercadorias que formam os
meios de producdo de A por seus proprios meios de producgdo e
quantidades de trabalho; isto €, substitui-las-emos pelas mercado-
rias e o trabalho que, como se deduz de suas respectivas equagoes,
devem ser empregadas para produzir aqueles meios de produgao;
e visto que foram gastos um ano antes (se¢do 9), serdo multiplicados
por um fator de lucro, a uma taxa composta para o periodo ade-
quado, a saber: os meios de produgéo por (1 + r)? e o trabalho por
(1 +r). (Pode ser notado que A, a quantidade da propria mercadoria
‘a’ que é utilizada na producéo de A, é tratada como qualquer outro
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meio de producgdo, isto é, substituida pelos seus préprios meios de
produgéo e trabalho.)

Tratamos depois de substituir estes Ultimos meios de produgao
por seus proprios meios de producdo e trabalho, e a estes sera
aplicado um fator de lucro por mais um ano, isto é, aos meios de
producdo (1 + r)3, e ao trabalho (1 + r)2

Podemos continuar esta operagdo até onde desejarmos, e, se
junto ao trabalho direto, L,, colocamos as sucessivas quantidades
totais de trabalho que recolhemos em cada passo, e que denomi-

naremos, respectivamente, L, L, ..., L, , ..., obteremos a “equacéo
1 2 n

de reduc¢do” para o produto na forma de uma série infinita

Lw + Lalw(l +r) +...+ Lanw(l + 0"+, = Ap,.

Até onde a reducdo deve ser levada para se obter um dado
grau de aproximacao, depende do nivel da taxa de lucro: quanto
mais proxima esteja esta Ultima de seu maximo, mais devera avan-
¢ar a reducdo. Ao lado dos termos de trabalho sempre havera um
“residuo de mercadoria” composto por pequenas fragdes de todo
produto basico; mas é sempre possivel, levando a redugao suficien-
temente longe, tornar o residuo tdo pequeno que tenha um efeito
desprezivel sobre o prego, a qualquer taxa de lucro pré-fixada in-
ferior a R. Apenas quando r = R, o residuo torna-se importante
como determinante Unico do preco do produto.

47. A medida que a taxa de lucro se eleva, o valor de cada
um dos termos de trabalho é puxado em dire¢des opostas pela taxa
de lucro e pelo salario, e move-se para cima ou para baixo, segundo
prevaleca um ou outro. O peso relativo destes dois fatores varia,
naturalmente, a diferentes niveis de distribuigdo; e, além disso,
varia de modo diferente no caso de termos de “data” diferente,
COMOo veremos agora.

Vimos (se¢do 30) que, se o salario é expresso em termos do
produto liquido padrédo, quando a taxa de lucro (r) varia, o salario
(w) move-se, visto que

W:l—L

onde R é a taxa maxima de lucro.

Substituindo o saléario por esta expressdo em cada um dos
termos da equacéo de reducdo, a forma geral de qualquer n-ésimo
termo do trabalho se converte em
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rQd
L - THa + o
%0  Rp

Consideremos agora os valores supostos por esta expressao,
a medida que r se move de zero até seu valor maximo R.

WALR B - TERMS BE TRARSLHD®
RN PR ESSD Rk R % D0 | & P DA

o ' i o [T 3 1
TANA DE LUCKD (o )

Fig. 2. Variacdes em valor dos “termos de redugdo” de diferentes
periodos [L w (1 + r)"] em relac&o & mercadoria-padréo, a medida
que a taxa de lucro varia entre zero e R (que se supde igual a 25%).
As quantidades de trabalho (Ln) nos varios “termos” que foram
escolhidos de modo que mantenham as curvas dentro da péagina
sdo as seguintes:

L, =1,04; L, =1; Ly = 0,76; L, = 0,29; L, = 0,0525; L, = 0,0004.

Para r = 0, o valor de um termo de trabalho depende exclu-
sivamente de seu tamanho, independentemente da data.

Com a elevacdo da taxa de lucros, os termos se dividem em
dois grupos: os que correspondem ao trabalho feito em um passado
mais recente, que comegam imediatamente a declinar em valor e
continuam caindo estavelmente; e 0os que representam trabalho
mais remoto no tempo, que se elevam no principio e depois, quando
cada um deles alcang¢a seu valor maximo, come¢am um movimento
descendente. No final, para r = R, o salério desaparece, e com ele
desaparece o valor de cada termo de trabalho.

A melhor forma de mostrar isto € mediante uma selegao de
curvas representando termos de datas (n) amplamente diferentes,
e diferentes quantidades de trabalho, tal como se faz na figura 2.
Neste exemplo se supde que R é 25%.
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E como se a taxa de lucro, em seu movimento de zero a R,
gerasse uma onda ao longo da série de termos de trabalho, cuja
crista fosse formada por termos sucessivos, a medida que, um apés
outro, alcancem seus valores maximos. Para qualquer valor da taxa
de lucro, o termo que alcanca seu maximo tem a “data”

E, inversamente, a taxa de lucro a qual qualquer termo de
data alcanga seu méaximo é

Segundo isto, todos os termos para os quais n < 1/R tem seu
maximo para r = 0 e formam, assim, o grupo de “datas recentes”
antes mencionado, caindo em valor ao longo do incremento de r.

48. Os termos de trabalho podem ser considerados os elemen-
tos constitutivos do preco de uma mercadoria, cuja combinagédo em
vérias propor¢des pode dar lugar, com a variacdo da taxa de lucro,
a complicados esquemas de movimentos de precos em varias altas
e baixas.

O caso mais simples é o da “mercadoria equilibrada” (ver sec¢do
21) ou de seu equivalente, a mercadoria-padréo tomada como um
agregado: sua Reducdo conduziria a uma série perfeitamente regular,
sendo a quantidade de trabalho em cada termo igual a (1 + R) vezes
a quantidade no termo de data imediatamente anterior.

Como exemplo da taxa mais complicada podemos supor dois
produtos que difiram em trés de seus termos de trabalho (escolhidos
entre os representados na fig. 2) e que s&o, entretanto, idénticos
em todos os demais. Um deles, ‘a’, tem um excesso de 20 unidades
de trabalho aplicadas 8 anos antes, enquanto o excesso do outro,
‘b, consiste em 19 unidades empregadas no ano atual e numa
unidade incorporada 25 anos antes. (De modo que n&o sdo muito
diferentes dos conhecidos exemplos, respectivamente, do vinho que
envelhece na adega e do velho carvalho com o qual se constroi
uma arca.) A diferenca entre seus precos-padréo, a diversas taxas
de lucros a saber:

P, — Py = 20w(1 + r)® — {19w + w (1 + r)*3}

esti representada na fig. 3.
O preco do “vinho envelhecido” eleva-se em relagdo ao da “arca
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de carvalho”, a medida que a taxa de lucro se move de 0 a 9%; cai
depois entre 9% e 22%, para elevar-se novamente de 22% a 25%.
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Fig. 3. Diferenca, a varias taxas de lucro, entre os precos de duas
mercadorias que sdo produzidas com iguais quantidades de traba-
Iho, igualmente distribuidas no tempo, com a exce¢éo de:

1) que uma unidade de mercadoria ‘a’ requer, além do mais, 20
unidades de trabalho a ser realizado 8 anos antes que a sua producéo
seja completada;

2) que uma unidade da mercadoria ‘b’ requer, além do mais, uma
unidade de trabalho 25 anos antes que sua producéo seja completada
e 19 unidades no ultimo ano.

A equacdo da curva é p, — p, = 20w(1 + r)® — {19w + w(1l + )%},

_r
25%

onde w=1

A reducéo a termos de trabalho datados tem algum alcance
em relagdo as tentativas que tém sido feitas de encontrar no “periodo
de producdo” uma medida independente da quantidade de capital,
gue pudesse ser utilizada, sem incorrer num argumento circular
para determinar os pregos e as participacdes na distribuicdo. Mas
0 caso que acabamos de considerar parece conclusivo em demonstrar
a impossibilidade de agregar os “periodos” correspondentes as di-
ferentes quantidades de trabalho numa s6 magnitude que pudesse
ser considerada como representativa da quantidade de capital. As
inversdes na dire¢cdo do movimento dos pregos relativos, frente aos
métodos invariaveis de producéo, ndo podem ser reconciliadas com
nenhuma nog¢do de capital como uma quantidade mensuravel in-
dependente da distribuicdo e dos precos.
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49. Existe, entretanto, uma restricdo ao movimento do preco
de qualquer produto: se como resultado de uma elevacédo na taxa
de lucro o prego cai, seu ritmo de queda nédo pode exceder ao ritmo
de queda do salario. Assim, se tragcamos duas linhas que mostrem
como variam o preco de um produto ‘a’ e o salario — expressos
ambos em termos da mercadoria-padrédo, a medida que se eleva a
taxa de lucro — a linha do prego nédo pode cortar a linha do salario
mais do que uma vez, e apenas numa dire¢do tal que o preco,
sendo mais baixo, passe a ser mais elevado que o salario a medida
gue aumente a taxa de lucro.

Isto pode ser visto, facilmente, se olharmos para a série de Re-
ducbes ou para a equacdo de producgdo original da mercadoria ‘a.
Consideremos a primeira. As Unicas variaveis, além do preco de ‘a,
sdo o salario e a taxa de lucro, que se elevam a medida que desce o
salario, de modo que o efeito combinado das duas nunca pode ser
uma queda no prego em maior propor¢ao que a queda no salario.
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Fig. 4. N&o é possivel mais do que uma intersec¢do (num sistema
de industrias de produc&o simples).

Se passamos para a equagdo de producdo da mercadoria ‘a’, 0s
precos dos meios de produgédo poderiam transformar a proposicao, se
fossem capazes de cair a uma taxa maior. Mas para ver que isto é
impossivel, é suficiente voltar nossa atencéo ao produto cuja taxa de
declinio exceda a de todos os demais: tal produto deve cair menos do
que o salario, visto que ndo pode ter meios de produgdo que sejam
capazes de cair a uma taxa superior aquela a qual ele o faz.

A concluséo néo é afetada se tomamos como medida de sal&rios
e precos, em lugar da mercadoria padréo, qualquer produto arbi-
trariamente escolhido, visto que o0 que nos ocupa é a relagdo de
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precos entre o trabalho e o produto dado; e esta relagdo é inde-
pendente do meio adotado.

Segue-se que, se o salario se reduz em termos de qualquer
mercadoria (ndo importa que se trate de uma mercadoria que, con-
seqlientemente, se elevard ou descera em relagdo ao padrao), a
taxa de lucro aumentara, e para um aumento do salario acontecera
0 contrario.

Também se segue, daqui, que se o salario se reduz em termos
de uma mercadoria, torna-se reduzido em termos de todas elas; e
0 mesmo ocorre para um aumento. A dire¢ao da variacdo é a mesma
em relacdo a todas as mercadorias, por mais diferente que possa
ser sua intensidade.
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CAPiTULO VII

Producéo conjunta'!

50. Na Parte | foi suposto que cada mercadoria era produzida
por uma industria distinta. Suporemos agora que duas das mer-
cadorias sdo produzidas conjuntamente por uma s6 industria (ou
melhor, por um Unico processo, pois esta denominagao torna-se
mais apropriada no presente contexto). As condic¢fes ja ndo seriam
suficientes para determinar os precos. Haveria mais precos a de-
terminar do que processos; e, portanto, haveria mais precgos a de-
terminar do que equagdes para determina-los.

Nestas circunstancias havera lugar para um segundo processo
paralelo que produzira as duas mercadorias por um método dife-
rente e, como suporemos em principio, em proporg¢des diferentes.
Tal processo paralelo ndo sera apenas possivel — sera necessario
se 0 numero de processos for igualado com o nimero de mercadoria,
de modo que 0s pregos possam ser determinados. Avancaremos,
portanto, um passo além e suporemos que em tais casos existe, de
fato, um segundo processo ou industria.'?

Esta suposi¢cdo que fazemos pode parecer pouco razoavel, ja
que parece implicar que, em todo caso, haverd um segundo método
de produc¢do disponivel, distinto do primeiro e, entretanto, nem
mais nem menos produtivo, de modo que possa ser empregado lado
a lado com ele. Mas tal condicao, a respeito da igual produtividade,

11 Os proximos trés capitulos sobre produgéo conjunta sédo fundamentalmente uma introducéo
a discussdo do capital fixo e da terra, nos capitulos X e XI. Os leitores que os achar muito
abstratos podem passar aos capitulos X e Xl e voltar atrds quando julgarem necessario.

12 Incidentalmente, considerando que as proporg¢des em que sdo produzidas as duas merca-
dorias, por qualquer método, serdo geralmente diferentes daquelas em que sdo requeridas
para uso, a existéncia de dois métodos de produzi-las em diferentes proporcées sera ne-
cessaria para a obtengdo das proporgdes requeridas dos dois produtos através de uma
combinacéo apropriada dos dois métodos.
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nao estd implicada, nem teria um significado definido antes que
0s precos fossem determinados; e, com diferentes proporgdes de
produtos, pode-se encontrar geralmente um conjunto de pregos aos
quais dois métodos diferentes sdo igualmente lucrativos.

Por isso, qualquer outro método de produzir as duas mercadorias
sera compativel com o primeiro, sujeito apenas a requisicao geral de
gue as equacles resultantes sejam mutuamente independentes e te-
nham ao menos um sistema de solugBes reais: o qual exclui, por
exemplo, a proporcionalidade de ambos, produtos e meios de produgéo,
nos dois processos. Entretanto (e esta é a Unica restricdo econdmica),
enquanto as equacgdes podem ser formalmente satisfeitas com soluctes
negativas para as incognitas, apenas sao praticaveis aqueles métodos
de producéo que, nas condigdes efetivas prevalecentes (isto é, a dado
salario ou a dada taxa de lucro), apenas envolvam pregos positivos.

O mesmo resultado, igual ao da determinag&o de precos que
se obtém sendo as duas mercadorias produzidas conjuntamente
em diferentes proporgdes pelos dois métodos, poderia ser alcangado
(mesmo quando forem produzidas nas mesmas proporcoes) median-
te sua utilizagdo como meios de producédo em proporcdes diferentes
em Varios processos.

O mesmo resultado poderia ser alcancado ainda que as duas
mercadorias fossem produzidas conjuntamente por um s processo,
contanto que fossem utilizadas com meios de producdo para obter
uma terceira mercadoria por dois processos distintos; e, mais ge-
ralmente, contanto que 0 nimero de processos independentes no
sistema fosse igual ao numero de mercadorias produzidas.

(A suposicao feita, anteriormente, da existéncia de “um segundo
processo” pode agora ser substituida pela suposicdo mais geral de que
0 numero de processos deve ser igual ao nimero de mercadorias.)

51. A possibilidade de que uma industria tenha mais de um
produto torna necessario reconstruir até certo ponto as equacdes
configuradas para o caso de indUstrias que geram exclusivamente
um s6 produto. Para fazé-lo de um modo perfeitamente geral, su-
poremos que o0s produtos conjuntos, em vez de serem considerados
como excegdo, sdo universais e se aplicam a todos 0s processos e
a todos os produtos.

Consideremos um sistema de k processos distintos, cada um
dos quais gera, em diferentes proporg¢des, o0s mesmos k produtos.

Isto ndo exclui a possibilidade de que alguns dos produtos
tenham coeficiente zero (isto é, que nao sejam produzidos) em alguns
dos processos: assim como se admitiu que ndo é necessario que
cada um dos produtos bésicos seja utilizado diretamente como meio
de producéo por todas as industrias.
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O sistema de industrias de um sé produto fica assim incluido,
num caso extremo, em que cada um dos produtos, embora tendo
um coeficiente positivo em um dos processos, tem um coeficiente
zero em todos 0s outros.

Conseqientemente, uma inddstria, ou processo produtivo, é
caracterizada ja ndo mais pela mercadoria que produz, mas sim
pelas proporcdes em que utiliza e pelas proporgdes em que produz
as diferentes mercadorias.

Segundo isto, no presente capitulo, os processos serdo distin-
guidos (em vez de, como anteriormente, pelos produtos ‘a’, ‘b’ ...
‘K’) por nimeros arbitrariamente designados 1, 2, ..., k.

Assim A, B,, ..., K, denotaréo as quantidades dos diversos
bens ‘a’, ‘b, ..., ‘'k’, que s&o utilizados como meios de producéo no
primeiro processo; A,, B,, ..., K,, os utilizados no segundo; e A,
B,, ... K, os utilizados no ultimo processo.

Por outro lado, as quantidades produzidas dos diversos bens
por cada processo, para distingui-las dos meios de producéo, teréo
indices colocados entre parénteses: A, B ,,, ..., K ;) serdo os produtos
do primeiro processo; Ay, B, ..., Ky, 0s produtos do segundo; e
Ay Byy - Ky, 0s produtos do ultimo processo.

Utilizando para o resto a mesma notacdo que no caso das
inddstrias de um sé produto, as equagdes de producdo-conjunta
apresentam-se do seguinte modo:

(AP, tBip, + . + Kp) L+1)+Lw=A,p, + Byp, + ... + Ky p,
(Ap, + Bp, + ... + Kyp) (1 + 1) + Lw=A,p, + B,p, + ... + Kby

(Ap, + Bpy, + ... +Kp) 1+ 1+ Lw= A(k)pa + B(k)pb + ...+ K(k)pk

52. Também podemos construir o sistema-padrdo do mesmo
modo que fizemos no caso das indUstrias de exclusivamente um sé
produto (secdo 33); a saber, encontrando um conjunto de multipli-
cadores que, aplicados as k equagdes de producdo, resulte na quan-
tidade de cada mercadoria nos meios de producéo totais do sistema
gue esteja numa relagdo com a quantidade da mesma mercadoria
no produto total que seja igual para todas as mercadorias.

Entretanto, antes de proceder assim, é necessario eliminar
certos obstaculos que aparecem no caminho. Estas dificuldades sur-
gem da maior complexidade das inter-relagdes que resulta, por um
lado, da infiltracdo de quantidades negativas e, por outro lado, do
desaparecimento da relagdo biunivoca entre produtos e inddstrias.
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CAPiTULO VIII

O sistema-padréo com produtos conjuntos

53. T4o logo consideramos em detalhe a construcdo de um
sistema-padrédo com produtos conjuntos, torna-se 6bvio que alguns
dos multiplicadores tenham que ser negativos.

Tomemos, por exemplo, o caso de dois produtos produzidos
conjuntamente por cada um de dois métodos diferentes. A possi-
bilidade de variar o grau em que se emprega um ou outro método
assegura um certo ambito de variagdo nas propor¢des em que se
podem produzir os dois bens no total. Mas este &mbito de variagdo
encontra seus limites nas proporgdes em que os dois bens sdo pro-
duzidos respectivamente por cada um dos dois métodos, de forma
gue os limites sdo alcangados téo logo se empregue exclusivamente
um ou outro método.

Suponhamos agora que em todos os casos em que dois produtos
conjuntos ‘a’ e ‘b’ séo utilizados como meios de producéo, a proporgao
em que ‘a’ é empregado em relagdo a ‘b’ é invariavelmente mais
alta do que a mais alta das proporgdes em que € produzido. Em
tais circunstancias podemos dizer, desde o principio, que alguns
processos devem entrar no sistema-padrdo com um multiplicador
negativo: mas néo se pode determinar, a priori, se tal multiplicador
tera que ser aplicado ao baixo produtor ou ao alto utilizador da
mercadoria ‘a’ — isto é algo que apenas pode ser descoberto me-
diante a solugdo do sistema.

54. O campo mais fértil para os multiplicadores negativos
encontra-se, entretanto, entre os produtos néo-basicos. (Estes ul-
timos necessitam ser redefinidos nas novas circunstancias, mas
pode dizer-se por antecipacdo que a classe principal, a saber, os
produtos que sdo totalmente excluidos dos meios de produgao, con-
tinuardo sendo classificados como nao-basicos; ver se¢édo 60.)
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Consideremos o caso de duas mercadorias (conjuntamente pro-
duzidas em diferentes propor¢des mediante dois processos), uma
das quais sera incluida no produto-padréo, enquanto que a outra
deve ser excluida do produto-padrédo por ndo entrar nos meios de
producdo de nenhuma inddstria. Efetuaremos isto dando um mul-
tiplicador negativo ao processo que produz relativamente mais da
segunda mercadoria e um multiplicador positivo ao outro processo:
os dois multiplicadores estar&o proporcionados de tal modo que,
qguando as duas equagdes forem somadas as quantidades produzidas
do produto néo-basico, se cancelardo exatamente, enquanto que é
retido um saldo positivo do outro produto como um componente da
mercadoria-padrao.

55. Uma vez se tenham admitido multiplicadores negativos para
alguns processos, poderdo aparecer outros que brilhem com uma luz
reflexa em relagdo aos multiplicadores negativos. Assim, se uma ma-
téria-prima é utilizada diretamente num s6 processo que se torna um
dos que recebem um multiplicador negativo, a industria que produz
a matéria-prima em questdo terd que seguir o0 mesmo caminho e
entrar no sistema-padrdo com um multiplicador negativo.

56. O resultado disto é que, visto que néo se pode atribuir sentido
algum as “industrias negativas” que implicam tais multiplicadores,
torna-se impossivel visualizar o sistema-padréo como uma reordenagéo
concebivel dos processos efetivos. Sendo assim, no caso de produtos
conjuntos, teremos de contentar-nos com o sistema de equagdes abs-
tratas, transformado mediante multiplicadores adequados, sem tentar
pensar nele como se tivesse uma existéncia corporal.

A raison d'étre [a razdo de ser] do sistema-padréo consiste,
entretanto, em proporcionar uma mercadoria-padrdo. E no caso
desta Gltima néo hé felizmente dificuldade insuperavel em conceber
como reais as quantidades negativas que sao suscetiveis de aparecer
entre seus componentes. Estas podem ser interpretadas, por ana-
logia com o conceito contabil, como passivos ou débitos, enquanto
gue 0s componentes positivos serdo considerados como ativos.

Assim, uma mercadoria-padréo que inclua tanto quantidades
positivas como negativas pode ser adotada como dinheiro de conta
sem grande esforco de imaginagdo, contanto que a unidade seja
concebida como representando, assim como uma ag¢&do numa socie-
dade, uma fracéo de cada ativo e de cada passivo, indicando estes
ultimos uma obrigagdo de entregar sem pagamento certas quanti-
dades de determinadas mercadorias.

57. Ha outra dificuldade resultante da complexidade do sis-
tema de produtos conjuntos que deve ser considerada antes de
tratarmos de construir a mercadoria-padrao.
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O critério anterior adotado para distinguir entre produtos ba-
sicos e ndo-bésicos (a saber, que entrem ou ndo entrem direta ou
indiretamente nos meios de producéo de todas as mercadorias) falha
agora, visto que, ao ser produzida cada mercadoria por varias in-
dustrias, tornar-se-ia incerto se um produto que entra nos meios
de producdo de uma s6 das inddstrias que produzem uma dada
mercadoria deveria ou ndo ser considerado como entrando direta-
mente nos meios de produgdo dessa mercadoria.’® E a incerteza se
estenderia naturalmente ao problema de saber se entrou ou néo
entrou “indiretamente” na produgdo de mercadorias, em que a ul-
tima entrou como meio de producdo.

58. Aproveitando a circunstancia de que os trés tipos distintos
de produtos ndo-basicos que aparecem no sistema de um sé produto
encontram seus equivalentes no caso das indUstrias de produtos
multiplos, comecaremos definindo, para este Gltimo caso, os trés
tipos de produtos ndo-béasicos, cada um deles como a extensado do
tipo correspondente de producéo simples (ver secéo 35).

1) Produtos que ndo entram nos meios de producdo de ne-
nhuma das inddstrias. Este tipo pode ser estendido imediatamente
ao sistema de produtos multiplos sem necessidade de adaptacéo.

2) Produtos dos quais cada um entra apenas em seus proprios
meios de producdo. O equivalente deste tipo no sistema multiplo
é uma mercadoria que entra nos meios de producdo em cada um
dos processos pelos quais ela mesma é produzida, e ndo nos demais
processos; mas entra em tais meios de producdo, até tal ponto, que
a relagdo entre sua quantidade nos meios de producéo e sua quan-
tidade nos produtos é exatamente a mesma em cada um dos pro-
cessos afetados.

3) Produtos que entram apenas nos meios de producéo de um
grupo interconectado de produtos n&o-béasicos; em outras palavras,
produtos que se comportam, como grupo, do mesmo modo que o
faz individualmente um produto ndo-basico do segundo tipo.

Para definir no sistema multiplo de k processos o tipo que cor-
responde a este terceiro caso, ordenaremos (supondo que 0 grupo in-
terconectado se componha de trés produtos: ‘@, ‘b’, e ‘¢’) as quantidades
em que estas mercadorias entram em qualquer processo como meios
de producdo e como produtos, em uma linha, e obteremos, assim, k
linhas ordenadas em colunas 2 x 3, do seguinte modo:'*

13 Entretanto, a dificuldade encontra-se a um nivel mais profundo e, como veremos agora,
haveria incerteza mesmo se a mercadoria entrasse diretamente nos meios de producéo de
todos os processos do sistema. Ver, mais abaixo, a se¢éo 59.

14 Algumas das quantidades podem ser, naturalmente, zero.
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A condigao para que os trés produtos sejam nao-basicos é que
nao mais de trés das linhas sejam independentes, sendo as outras
linhas obtidas a partir das combinag¢des daquelas trés linhas, for-
madas depois de atribuir a elas multiplicadores adequados. (Ver
a definicdo geral na sec¢do 60.)

59. O terceiro tipo pode dar lugar a esquemas curiosamente
intrincados. Um exemplo indicard as possibilidades nesta direcao.

Suponhamos que, num sistema de quatro processos e quatro
produtos, duas mercadorias, ‘b’ e ‘c’, sejam produzidas conjunta-
mente por um processo e por nenhum outro; mas enquanto ‘b’ ndo
entra nos meios de producdo de nenhum processo, ‘c’ entra nos
meios de todos 0s quatro processos. Supondo que 0 processo que
gera ‘b’ e ‘¢’ venha representado pela equacgéo

(Ap, +Cp. +Kp) (L+r1r)+Lw= A(l)Pa + B
K(l)pk

as “linhas” para as duas mercadorias seréo

@Po * Ca)Pe =

0c, B
0c,
0c,
0c,

1

OO0 og
DEIEIEO

Apenas a primeira linha e uma qualquer das outras trés in-
dependentes e as duas linhas restantes s&o transformagcoes lineares
da dltima. De modo que tanto ‘b’ como ‘c’ sdo produtos ndo-bésicos.

Contemplamos o problema do ponto de vista da construgdo
do sistema-padrao, enquanto torna-se 6bvio que ‘b’ ndo pode entrar
na mercadoria-padrdo, ‘c’ parece, a primeira vista, um componente
adequado da mesma. Entretanto, visto que ‘b’ apenas aparece num
processo, o Unico modo de eliminar ‘b’ é omitir completamente tal
processo (isto é, atribuir-lhe um multiplicador zero). Mas esse pro-
cesso era também o produtor exclusivo de ‘c’, de modo que ‘¢’ so-
brevive agora apenas do lado dos meios de producéo e torna-se,
portanto, incapaz de entrar na mercadoria-padréo. Assim, ‘c’ deve
ser eliminado, o que é feito pela subtracdo de uma das equagdes
restantes de cada uma das outras, depois de atribuir-lhe, em cada
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caso, um multiplicador adequado que leve ao cancelamento de toda
guantidade de ‘c.

60. A definicdo formal que acabamos de dar n&o é téo satisfatoria,
do ponto de vista econdmico, como o critério intuitivo de “entrar ou
ndo entrar nos meios de producdo de todas as mercadorias” ao qual
substitui. Mas tem a vantagem de uma maior generalidade.

Para comecar, esta claro que os dois primeiros tipos de pro-
dutos nao-basicos podem ser absorvidos, como casos particulares,
no terceiro.

A definicdo cobre, além do mais, os trés tipos do sistema de
produtos simples. (E, em verdade, bastante geral e, como sugere
o exemplo da se¢do 59, inclui também um tipo final de produtos
nao-basicos, que vai ser introduzido depois, a saber, o formado por
mercadorias que entram nos meios de produgdo mas que ndo séo
produzidas — tipo do qual a terra é o exemplo mais destacado.)

Podemos oferecer, portanto, esta formulagédo geral da distingao
entre produtos basicos e ndo-basicos.

Num sistema de k processos produtivos e k mercadorias (quer
se trate de producéo simples ou conjunta) dizemos que uma mer-
cadoria, ou, em geral, um grupo de n mercadorias relacionadas
(onde n deve ser menor do que k e pode ser igual a 1) séo ndo-basicas
se das k linhas (formadas pelas 2n quantidades em que aparecem
em cada processo) ndo mais de n linhas sdo independentes, sendo
as outras combinagdes lineares destas.'®

Todas as mercadorias que néo satisfazem esta condigdo séo
béasicas. (Deve-se notar que, como foi dito na sec¢éo 6, supde-se que
todo sistema inclui, ao menos, um produto bésico.)

61. Daqui se segue diretamente que podemos eliminar com-
pletamente, mediante transformacoes lineares, as mercadorias néo-
béasicas do sistema, tanto do lado dos meios de produgdo, como do
lado dos produtos. Isto é, podemos encontrar um conjunto de mul-
tiplicadores (alguns positivos e outros negativos) que, aplicados as
k equagdes originais, tornam possivel combina-las em um numero
menor de equagdes (igual ao nimero de produtos basicos), em cada
uma das quais fique cancelada toda quantidade de um produto
nao-basico mediante uma quantidade igual de sinal oposto, de modo
que apenas os produtos basicos sdo incluidos em quantidades di-
ferentes de zero.

Com esta operacéo se alcanca 0 mesmo resultado que é obtido
no sistema de produtos simples, mediante o método muito mais

15 Na linguagem de algebra, a matriz de k linhas e 2n colunas é de ordem menor ou igual a n.
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simples de eliminar as equagdes das indUstrias que produzem bens
nao-basicos (ver se¢édo 35). Em ambos os casos, o efeito é simplificar
as fases subsequentes da argumentagao.

62. Se 0 numero de produtos basicos € j, o sistema assim obtido
compor-se-a de j equagdes que podemos denominar equacdes basicas.

Supondo que as j mercadorias basicas sejam ‘a’, ‘b, ..., 7§,
denotaremos as quantidades liquidas em que aparecem em uma
equagao basica por letras com barra A, B, ..., J para distingui-las
das quantidades nos processos originais.

Segundo isto, as equacles basicas serdo as seguintes:

(Ap, + ?lpb Tt Elpj) 1+n+ ElW = 6(1)pa + ?(l)pb tot E(l)pj
(Ap, tBopy + ... + Tp) (L +1) +Lw =App, + Byypy + ... + I b,

(Ap,+ Bp,+ ...+ Ip) (L+n+ Tw=A;p, +Byp, + ... + J;;

Este sistema é equivalente ao original na medida em que os
valores que determina para R e para os pregos serdo também ne-
cessariamente solugdes daquele sistema.

Difere, entretanto, do sistema original, ndo apenas porque exclui
0s produtos ndo-basicos, mas também em dois outros aspectos. Em
primeiro lugar, uma equacdo basica ndo representa, em geral, um
processo produtivo; é simplesmente o resultado da combinagdo das
equagdes de uma série de processos. Em segundo lugar, pode conter
tanto quantidades negativas como quantidades positivas.

63. As equacdes basicas tém como objetivo a construgdo do
produto-padréo.’®* Os multiplicadores q,, d,, .... g; , que, aplicados
as '’ equagles basicas déo o sistema padrdo, sdo determinados
pelas seguintes equagdes:

(AGy + Byt + .. +AQ) (L+R) = A0y + Ay + - + Ay
(B0, +Bya, + ... +Bj)) (1 + R) =Byya; + Bpya, + ... + By

As equacgdes ddo uma equacéo de grau R para j, de modo que
possa haver até j valores possiveis de R e correspondentes conjuntos

16 Teria sido possivel construir o produto-padrdo diretamente a partir das equagdes originais
e o resultado final teria sido naturalmente o mesmo. No Apéndice C explica-se por que
parece mais simples utilizar a etapa intermediaria das equacdes basicas.
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de valores dos q; e cada conjunto representara uma mercadoria-
padrdo de diferente composicéo.

64. Ao decidir qual é, entre os j possiveis conjuntos de valores,
o relevante para o sistema econdmico, ja ndo podemos confiar em
que exista, como escolha ébvia, um valor de R ao qual corresponda
uma mercadoria-padréo plenamente positiva; porque num sistema
de producéo conjunta, todas podem incluir quantidades negativas
entre seus componentes.

Entretanto, se reconsideramos o problema do ponto de vista
do sistema de produtos simples, acharemos que, enquanto um pa-
dréo plenamente positivo apela para o senso comum, sua superio-
ridade é devida, pelo menos em igual medida, por ser ao mesmo
tempo (como se mostrou na secdo 42) aquele que corresponde ao
mais baixo valor possivel de R. E veremos que a posse desta Ultima
propriedade é suficiente por si mesma para fazer com que o produto
liquido padréo que a possua (indiferentemente se positivo ou nao)
seja o escolhido para ser adotado como unidade de salarios e precos.

Suponhamos, com efeito, que sendo R’ 0 valor minimo possivel
de R, adotemos como unidade o produto-padréo correspondendo a
outro valor, por exemplo, R", maior do que R. A medida que o
salario w, medido neste padréo, for reduzido gradualmente a partir
de 1, chegaria a um nivel 1, antes de alcancar o valor 0, tal que

R'(1-w) =R

quando a taxa de lucro for igual a R'.

Se, a tal nivel de w, calcularmos sobre a base de R’, o salario
deve ser zero, visto que a taxa de lucro esta em seu maximo; en-
quanto que, sobre a base de R", o salario deve ser positivo, visto
que a taxa de lucro esti abaixo de seu maximo. A reconciliagdo se
efetua através do salario w’, sendo uma quantidade positiva de
uma mercadoria composta cujo valor de troca é zero. Isto é assim
porque (como se mostrou na secdo 41) o valor de troca de uma
mercadoria-padrdo cuja composicdo corresponde a uma solugdo de
R (em nosso caso R") aos precos que correspondem a outra solucéo
de R (em nosso caso R’) é zero.

Isto implica que, nestas circunsténcias, os precos de todas as
mercadorias seriam infinitos, em termos do padréo escolhido. Tal
resultado carece de significado econdmico. Entretanto, esta anoma-
lia pode ser evitada se adotamos como unidade o produto liquido
padrdo que corresponde ao mais baixo dos valores de R. Este é o
Unico produto-padrdo em termos do qual, para todos os niveis de
salario de 1 a 0 (e, portanto, para todos os niveis da taxa de lucro
de O até seu maximo), é possivel que os precos de todas as mer-
cadorias sejam finitos.
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65. A distingdo entre produtos basicos e nao-basicos tem se
tornado t&o abstrata no sistema de produtos multiplos (quer pelo
modo com que tem sido definida ou quer pelo modo com que tem
sido aplicada na construcdo de uma mercadoria-padréao) que cabe
perguntar-se se tem conservado algum contetddo econdmico.

Desde o principio, entretanto, a principal implicacdo econd-
mica da distin¢do era que os produtos basicos tinham uma parti-
cipacdo essencial na determinacdo de pregos e na taxa de lucros,
enquanto que os produtos nao-basicos ndo a tinham. E acharemos
que isto continua sendo verdade com a nova definigéo.

No sistema de produtos simples, isto significava que, se se
registrasse uma melhora no método de produgdo de uma mercadoria
basica, o resultado seria necessariamente uma variagdo na taxa
de lucro e no preco de todas as mercadorias; enquanto que uma
melhora similar no caso de um produto ndo-basico afetaria apenas
0 seu prego particular.

Isto ndo pode se estender diretamente a um sistema de pro-
dutos multiplos, onde tanto os produtos basicos como os ndo-bésicos
podem ser obtidos pelo mesmo processo. Podemos encontrar, en-
tretanto, um equivalente num imposto (ou subsidio) sobre a pro-
ducdo de uma mercadoria particular. O melhor seria imaginar tal
imposto como um dizimo, que pode ser definido independentemente
dos precos e que tem o mesmo efeito que teria uma queda no
volume de produc¢do da mercadoria em questdo, permanecendo in-
variaveis todas as outras coisas (a saber, as quantidades de seus
meios de producgdo e dos produtos que a acompanham).

Um imposto sobre um produto béasico afetara entdo todos os
pregos e causara uma queda da taxa de lucro que corresponde a
um dado salario, enquanto que se se impde sobre um produto néo-
bésico, apenas tera efeito sobre o preco da mercadoria tributada e
sobre os precos daqueles outros produtos néo-basicos que podem
estar ligados a ela.’” Isto é 6bvio se consideramos que o sistema
transformado de equagdes bésicas, que determina por si a taxa de
lucro e os pregos dos produtos béasicos, ndo pode ser afetado por
variagdes na quantidade ou no prego de produtos ndo-béasicos que
ndo fazem parte do sistema.

17 O efeito que o imposto tem sobre o preco de um produto ndo-basico variara com o tipo de
produto ndo-basico. Se ndo entra em nenhum dos meios de producéo, seu pre¢o aumentara
pela quantia do imposto. Se entra em seus préprios meios de producédo, seu preco variara
no grau requerido para que se mantenha a relagéo original entre o valor do produto total
do processo (depois de deduzir o salario e o imposto) e o valor de seus meios totais de
producdo. Se pertence a um grupo de produtos ndo-basicos interconectados, os pregos de
todos ou alguns dos componentes do grupo variardo de modo que se mantenha aquela
relacéo. (No exemplo da secéo 59, se a producdo da mercadoria “c” fosse tributada, o prego
de “c” nao seria afetado, e a tensdo teria de ser suportada pelo preco de “b”, que teria de
se elevar na medida necessaria.
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CAPITULO IX

Outros efeitos da producéo conjunta

66. Resta agora ver em que medida as outras conclusdes
alcangadas no caso das indUstrias de um s6 produto séo aplicaveis
ao caso de industrias com produgdo conjunta.

Uma das que claramente necessitam verificacéo é a norma
segundo a qual, quando a taxa de lucro é zero, o valor relativo das
mercadorias é proporcional a quantidade de trabalho que, direta
ou indiretamente, foi usada para produzi-las (se¢do 14). Porque,
no caso dos produtos conjuntos, ndo ha um critério 6bvio para
repartir o trabalho entre os produtos individuais, e parece duvidoso,
na verdade, que tenha sentido falar de uma quantidade de trabalho
separado que tenha sido usada para produzir uma entre uma série
de mercadorias obtidas conjuntamente. Certamente, ndo obtemos
ajuda alguma do procedimento de “Reducéo”, isto é, do enfoque
consistente em considerar a quantidade de trabalho como deter-
minada, seguindo para tras as sucessivas unidades de trabalho
empregadas no produto em diferentes momentos de tempo; porque
este método parece totalmente inaplicavel ao caso dos produtos
conjuntos. (Maiores referéncias ao problema estdo na sec¢éo 68.)

Entretanto, com o sistema de inddstrias de um s6 produto
tinhamos uma linha de enfoque alternativa, embora menos intui-
tiva, no método dos “subsistemas” (ver Apéndice A), pela qual era
possivel determinar para cada uma das mercadorias componentes
do produto liquido a parte do trabalho total que podia ser consi-
derada como aplicada direta ou indiretamente a sua produgdo. Ago-
ra este método, com adaptacdo adequada, é suscetivel de extenséo
a um sistema de produtos conjuntos, de modo que a conclusado
sobre a quantidade de trabalho “contida” em uma mercadoria, e
sua proporcionalidade ao valor para uma taxa de lucro igual a
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zero, pode também ser estendida a mercadorias produzidas con-
juntamente, sem distorcer o significado ordinario das palavras.

Tomemos, em primeiro lugar, o caso de duas mercadorias que
sdo produzidas conjuntamente por cada um de dois processos em
diferentes proporg¢des; mas em vez de contemplar separadamente
os dois processos e seus produtos, consideremos 0 sistema como
um todo e suponhamos que certas quantidades de ambas as mer-
cadorias estao incluidas no produto liquido do sistema. Suporemos,
além disso, que o sistema estd num estado de auto-reposigdo, e
que sempre que se varie o produto liquido, o estado de auto-repo-
sicao fica restabelecido imediatamente mediante ajustes adequados,
nas proporgdes dos processos que o compdem.

Pode ser notado de forma preliminar que é possivel variar,
dentro de certos limites, as propor¢des em que séo produzidas as
duas mercadorias, se alteramos os tamanhos relativos dos dois pro-
cessos por cada um dos quais sdo conjuntamente produzidas (em-
bora em diferentes proporgoes).

Agora, se desejamos aumentar num dado volume a quantidade
em que uma mercadoria entra no produto liquido do sistema, dei-
xando sem variagao todos os outros componentes do produto liquido,
teremos que aumentar normalmente o trabalho total empregado
pela sociedade. E natural concluir, portanto, que a quantidade em
gue o trabalho tem que ser incrementado para este fim vai em
sua totalidade, direta ou indiretamente, para produzir a quantidade
adicional da mercadoria em questdo. A mercadoria incrementada
sera claramente igual em valor a quantidade adicional de trabalho,
ao precgo correspondente a uma taxa de lucro zero.

Esta concluséo ndo parece menos convincente para uma mer-
cadoria que é produzida conjuntamente com outra, do que para
uma mercadoria que é produzida de modo separado. Nem fica afe-
tada a concluséo pela circunstancia de que sera em geral necessario,
para manter o estado de auto-reposicdo, variar as quantidades dos
meios de producéo utilizadas no sistema, visto que qualquer tra-
balho adicional necessario para produzir estes ultimos é incluido
como trabalho indireto na quantidade que produz a adig¢do ao pro-
duto liquido.*®

18 Visto que estamos em presen¢a de produtos conjuntos, os ajustes considerados incluem a
contrag@o de alguns dos processos, e assim podemos cair de novo na dificuldade das “in-
dustrias negativas”. Entretanto, isto pode ser evitado, em geral, contanto que o incremento
inicial de mercadoria em quest&o se suponha ser suficientemente pequeno, e contanto que
se suponha que o produto liquido do sistema compreenda, desde um principio, quantidades
suficientemente grandes de todos os produtos, de modo que qualquer contragdo necessaria
possa ser absorvida pelos processos existentes, sem necessidade de nenhum deles ter de
receber um coeficiente negativo.
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67. Um raciocinio similar pode ser aplicado ao caso de duas
mercadorias (‘a’ e ‘b’) que sdo produzidas conjuntamente por um
sO processo, mas que sao utilizadas como meios de producdo, em
diferentes quantidades relativas, por dois processos, cada um dos
qguais produz apenas a mesma mercadoria ‘.

Enquanto neste caso ndo podemos variar as proporgdes em
que as duas mercadorias aparecem no volume de producdo da in-
dustria que as gera, podemos, entretanto, alterando a dimensao
relativa dos dois processos que as utilizam, variar as quantidades
relativas em que sédo empregadas como meios para produzir uma
dada quantidade de ‘c’. Deste modo, podemos variar as quantidades
relativas em que as duas mercadorias entram nos meios de producgéo
do sistema, e isto altera por si mesmo (visto que as quantidades
relativas em que as duas entram no produto bruto sdo fixas) as
guantidades relativas que entram respectivamente no produto so-
cial liquido.

Assim é possivel, como no caso anterior, chegar, mediante
uma adicdo ao trabalho total, a um novo estado de auto-reposic¢éo
em que uma quantidade de um dos dois produtos conjuntos —
digamos, ‘a’ — é acrescentada ao produto liquido, enquanto que
todos os outros componentes deste Gltimo permanecem invariaveis.
E podemos concluir, segundo isto, que a adi¢do ao trabalho é a
quantidade que é requerida, direta ou indiretamente, para produzir
o volume adicional da mercadoria ‘a'.

68. Como se pode notar acima, embora o método que acabamos
de delinear seja uma extensdo do enfoque por subsistemas, no caso
de produtos conjuntos ndo ha equivalente ao método alternativo,
isto é, a Reducdo a uma série de termos de trabalho datados. E,
com efeito, essencial para tal Reducdo que cada mercadoria seja
produzida separadamente e por uma s6 inddstria, e toda a operacgéo
consiste em seguir para tras as etapas sucessivas de um processo
produtivo de uma so6 trilha.

Para recriar com produtos conjuntos as condi¢des necessarias
para tal operagéo, teriamos que designar um coeficiente negativo
a uma das duas equacOes de producdo conjunta e um coeficiente
positivo a outra, de modo que elimindssemos um dos produtos e
retivéssemos o outro em isolamento. Conseqlientemente, alguns dos
termos na reducgdo representariam quantidades negativas de tra-
balho que ndo sdo suscetiveis de qualquer interpretacdo razoavel.
E, 0 que é pior, visto que as séries conteriam termos tanto positivos
como negativos, o “residuo de mercadoria”, em vez de decrescer
para zero nas sucessivas etapas de aproximacao, poderia mostrar
flutuacdes firmes e mesmo crescentes, de modo que as séries néo
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convergiriam; isto &, sua soma ndo tenderia a um limite finito.
(Encontrar-se-a um exemplo deste tipo na se¢éo 79.)

A Reducéo ndo poderia sequer ser tentada, se os dois produtos
fossem obtidos conjuntamente mediante um s processo, ou me-
diante dois processos nas mesmas proporgoes, visto que a reparticao
do valor e das quantidades do trabalho entre os dois produtos de-
penderia inteiramente do modo em que os produtos foram utilizados
como meios de producéo de outras mercadorias.

69. Outra afirmacédo que necessita reconsideracéo nesta etapa
é a proposicdo segundo a qual, se os precos de todas as mercadorias
sao positivos a um nivel de salario entre 1 e 0, nenhum preco pode
tornar-se negativo como resultado da variagdo do salario dentro
destes limites (secéo 39). Entretanto, pode-se dizer imediatamente
que esta proposicdo nao é suscetivel de extensao ao caso de produtos
conjuntos. A base sobre a qual repousava, no caso de um sistema
de indudstrias de um s6 produto, era que o pre¢o de uma mercadoria
poderia tornar-se negativo apenas se o preco de alguma outra mer-
cadoria (que era utilizada como um de seus meios de producao)
tivesse se tornado negativo em primeiro lugar; de modo que ne-
nhuma mercadoria poderia ser a primeira a comportar-se assim.
Mas, no caso de produtos conjuntos, ha um caminho indireto, e 0
prec¢o de um deles poderia tornar-se negativo sempre que o equilibrio
fosse restaurado mediante uma elevagéo no preco do produto que
0 acompanha, suficiente para manter o valor total dos dois produtos
acima do valor de seus meios de producdo pela margem requerida.

70. Esta conclusdo ndo é muito surpreendente. Tudo o que
implica é que, embora de fato todos os precos fossem positivos,
uma variagdo no salario poderia criar uma situagdo cuja ldgica
requereria que alguns dos precos se tornassem negativos; e sendo
isto inaceitavel, aqueles entre os métodos de producé@o que deram
lugar a tal resultado seriam descartados para dar lugar a outros
que, na nova situagdo, fossem compativeis com pregos positivos.

Mas, quando a conclusé@o anterior é relacionada com o que
vimos previamente, no que concerne a quantidade de trabalho que
entra numa mercadoria, o efeito combinado das duas é tal que
exige, em verdade, alguma explica¢do. Porque o que esta implicado
ndo é apenas que, por exemplo, na contingéncia remota de que a
taxa de lucro descendo até zero, o prego de tal mercadoria teria
de tornar-se negativo se as demais coisas permanecessem constan-
tes; mas sim que somos levados a conclusdo de que, na situagao
de fato, com os lucros a taxa perfeitamente normal de, digamos,
6%, essa mercadoria estaria sendo produzida de fato mediante uma
guantidade negativa de trabalho.
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Isto parece, a primeira vista, um resultado caprichoso de abs-
tracdo que ndo pode ter correspondéncia na realidade. Mas se lhe
aplicarmos o teste utilizado para o caso geral na segdo 66, e, nas
condicdes ali descritas, supomos que a quantidade de tal mercadoria
que entra no produto liquido do sistema é incrementada (0s outros
componentes sendo mantidos invariaveis), encontraremos que, como
resultado, a quantidade total de trabalho empregada pela sociedade
foi na verdade diminuida.

Entretanto, visto que a variac¢do na producéo se realiza quando
a taxa de lucro existente é, como no exemplo anterior, 6% e 0
sistema de pregos é o apropriado para tal tipo, nada anormal sera
notado: com efeito, a diminuicdo no gasto de trabalho sera mais
do que compensada por uma maior carga de lucros, de modo que
a adicdo ao volume liquido de producdo implicara uma adicéo po-
sitiva ao custo de producdo.

O que acontece é que, para efetuar a variacdo requerida no
produto liquido, um dos dois processos de producédo conjunta deve
ser expandido enquanto o outro é contraido; e no caso que estamos
considerando, a expanséo do primeiro processo emprega (quer di-
retamente ou através dos outros processos que leva consigo para
assegurar a plena reposi¢do) uma quantidade de trabalho menor
e, entretanto, meios de producdo que, aos pregos apropriados a
dada taxa de lucro, sdo de maior valor e atraem, portanto, uma
carga mais pesada de lucros do que (em condi¢bes similares) a
contragdo do Ultimo processo.

Parece desnecessario demonstrar em detalhe que o que se
disse nesta secéo a respeito das quantidades negativas de trabalho
pode ser estendido (seguindo as mesmas linhas utilizadas para as
guantidades positivas na se¢do 67) ao caso em que duas mercadorias
sao produzidas conjuntamente por um s6 processo, mas sao utili-
zadas como meios de producdo por dois processos distintos que
geram uma terceira mercadoria.

71. Ainda ha uma outra proposicdo referente aos pregos que
necessita ser reconsiderada no caso de produtos conjuntos.

Vimos (sec¢éo 49) que, com industrias de um sé produto, quando
o salario cai em termos de mercadoria-padrdo, nenhum produto
pode cair em pre¢o, no mesmo padrdo, a uma taxa superior a da
queda do salério. Esta conclusdo estava baseada na consideragao
de que se um produto se comportasse deste modo, seria porque
um de seus meios de producéo registrou uma queda em Sseu preco
a uma taxa ainda mais alta; e visto que isto ndo poderia se aplicar
ao produto que descesse a taxa mais alta de todas, este produto
nao poderia descer a uma taxa superior ao salario.
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Entretanto, com um de um grupo de produtos conjuntos, existe
a possibilidade alternativa de que as outras mercadorias conjun-
tamente produzidas com ele aumentaram em prego (ou sofreram
apenas uma queda moderada) com a queda do salario, de modo
que deram lugar, no produto total da indUstria, a uma queda ex-
cessiva do preco da primeira mercadoria. Ndo ha limite algum a
tal aumento, e ndo ha, portanto, limite algum & taxa a qual um
dos vérios produtos conjuntos pode descer de prego.

Mas, tdo logo se admita que o preco de um entre dois ou mais
produtos conjuntos possa descer a uma taxa superior ao salario, segue-se
gue mesmo uma mercadoria produzida isoladamente pode comportar-se
assim, contanto que empregue, como um de seus meios de producéo, e
num grau suficiente, o produto conjunto que desce de tal modo.

72. A possibilidade de que o pre¢o de um produto possa cair
mais depressa do que o salario tem algumas conseqiiéncias impor-
tantes. A primeira delas é a norma de que a queda do salario em
qgualquer padréo envolve uma elevagdo na taxa de lucro, mas deve
agora admitir uma excecg&o.

Suponhamos que uma queda de 10% no salério-padrao acar-
rete (a um certo nivel) uma queda proporcional maior, digamos de
11%, no preco também medido em produto-padr&o, da mercadoria
‘a’. Isto significa que o trabalho aumentou em valor com relagdo
a mercadoria ‘a’, aproximadamente 1%. Conseqlientemente, se fos-
semos expressar o salario em termos da mercadoria ‘a’, uma queda
de tal salario na mesma amplitude implicaria uma alta no sala-
rio-padréo e, portanto, uma queda na taxa de lucro.

Entdo, j& ndo podemos falar de um aumento ou uma queda
no salario, a menos que especifiqguemos o padrao, visto que o que
€ uma alta num padréo pode ser uma queda em outro.

Pelas mesmas razdes, torna-se possivel que a linha do salério
e a linha do preco da mercadoria ‘a’ tenham mais de um ponto de
intersec¢do & medida que a taxa de lucro varie.

amio b FE LD FaneEn
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Fig. 5. Num sistema de industrias de produtos multiplos s&o pos-
siveis varias intersecgdes.
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Como conseqiiéncia, a qualquer nivel de salario em termos
da mercadoria ‘a’ podem corresponder varias taxas de lucro alter-
nativas. (Na fig. 5, os varios pontos de intersec¢do representam
igualdade de valor entre uma unidade de trabalho e uma unidade
da mercadoria ‘a’ isto €, 0 mesmo salario em termos de ‘a’; mas
representam naturalmente diferentes niveis do salario em termos
da mercadoria-padré&o.) Por outro lado, como no caso do sistema
de um s6 produto, a qualquer nivel da taxa de lucro apenas pode
corresponder um saléario, qualquer que seja o padrdo em que se
expresse o salério.
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CAPITULO X

Capital fixo

73. O interesse dos produtos conjuntos situa-se ndo tanto
nos conhecidos exemplos da & e da carne de ovelha ou do trigo e
da palha, como em ser o género do qual o capital fixo é a espécie
mais destacada. E os capitulos anteriores dedicados as dificuldades
dos produtos conjuntos encontram seu lugar principalmente como
uma introdugdo ao tema do capital fixo.

Consideraremos os instrumentos duraveis de producéo parte
da absorcdo anual de fatores de producdo de um processo em pé
de igualdade com os meios de producgdo (por exemplo, matérias-
primas) que séo inteiramente gastas no curso de um ano; e 0 que
resta delas ao final do ano seréa tratado como uma parte do produto
anual conjunto da industria, cuja parte mais importante consiste
na mercadoria suscetivel de venda, que é o objeto primordial do
processo.

Por exemplo, uma méaquina de tecer entra nos meios de pro-
ducdo, no principio do ano, junto com o fio, o combustivel etc., com
que é empregada; e no final do ano, a maquina mais velha e par-
cialmente desgastada que emerge do processo serd considerada
como produto conjunto com o volume de produgdo de meias do ano.

74. Este ponto de vista implica que a mesma maquina, com
idades diferentes, deveria ser tratada com outros tantos produtos
diferentes, cada um com seu préprio prego. Para determinar estes
pregos requer-se um numero igual de equacfes adicionais (e, por-
tanto, de processos).

Segundo isto, uma industria que empregue um instrumento
duravel deve ser considerada como subdividida em tantos processos
separados, de acordo com os anos de vida total do instrumento em
guestdo. Cada um destes processos se distingue pelo fato de que
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utiliza um instrumento de uma idade diferente; e cada um deles
“produz”, juntamente com uma quantidade de uma mercadoria sus-
cetivel de venda, um instrumento que é um ano mais velho que o
gue utiliza; excecao feita ao processo que exige instrumento esgo-
tado em seu ultimo ano, visto que tal processo produz apenas a
mercadoria suscetivel de venda (ou além disso, no melhor dos casos,
a sucata residual, se é que tem algum valor).1®

Nao é necessario que estes processos estejam separados na
propriedade ou na operacao e, na verdade, estardo, frequentemente,
se desenvolvendo lado a lado, no mesmo abrigo; necesséario é que
as quantidades de meios de producdo e de trabalho empregadas
por cada um sejam determinaveis separadamente com o uso de
medidas de quantidade, sem necessidade de conhecer os valores;
de modo que se possa formular uma equacdo de producgdo inde-
pendente para cada um deles.?®

Nem € necessario que os instrumentos pertencentes a suces-
sivos grupos de idades sejam realmente vendidos no mercado para
gue seus pregos sejam efetivos, visto que, mesmo quando estes
encerram apenas valores contabeis, proporcionam a base para di-
vidir corretamente os lucros e para ter em conta a correta depre-
ciacdo no caso de cada grupo de idade: “corretamente” no sentido
de cumprir exatamente a condi¢do original de tornar possivel a
reposicdo dos meios de producdo e o pagamento de uma taxa uni-
forme de lucro. Isto pode ser visto ao se comparar os resultados
do método aqui proposto com a forma usual de calcular a depre-
ciacdo e o juro sobre um ativo fixo de capital.

75. O método “usual” ao qual acabamos de nos referir é o
seguinte: suponhamos uma maquina ‘m’ que trabalha com eficiéncia
constante ao longo de sua vida. A carga anual a pagar por juros
e depreciacbes a respeito dela deve ser constante, se o preco de
todas as unidades do produto for uniforme. Esta carga anual seré
igual a uma anuidade fixa, cujo valor atual calculado sobre a base
da taxa geral de lucros r é igual ao preco original da maquina. Se

19 Se a sucata (metal, madeira etc.) tem utilizacéo intercambiavel com algum outro material
ja& contabilizado, assume simplesmente o preco deste Ultimo, sem necessidade de um processo
adicional; se ndo é completamente intercambidvel (por exemplo, ferro de sucata comprado
com lingote de ferro), entdo havera lugar para dois processos que produzem a mesma
mercadoria (por exemplo, ago), mas que diferem nas proporg¢des em que utilizam os dois
tipos de material.

20 Isto nado exclui a possibilidade de que existem gastos gerais que ndo possam ser divididos
sem entrar num processo de avaliacdo. Em caso de existirem, representarédo simplesmente
outro caso de producdo conjunta superposto ao caso que estamos considerando, e, como
todos estes casos, requerem e proporcionam um ndmero suficiente de processos para de-
terminar a alocacéo dos custos conjuntos.
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tal preco é p,, e a vida da maquina é n anos, a anuidade, como
[¢]

alguém pode encontrar em qualquer texto de aritmética comercial, é

r(d+nn
P, (1 +n-1

que €, portanto, a carga anual sobre a maquina.

76. Por outro lado, o método aqui proposto se baseia nas
equagdes para os distintos processos que correspondem as suces-
sivas idades da maquina. A quantidade de maquinas de um tipo
dado que se requer para produzir anualmente G,, (uma quantidade
de mercadoria) se representara por M, quando s&o novas, por M,
guando tem um ano de idade etc. e por M_ _, quando entram em
seu Gltimo ano de utilizagdo; seus pregos respectivos ou valores
cont4beis por unidade serdo expressos por P+ Py s P Com

(n-1)
a condicdo suposta anteriormente de eficacia constante ao longo da
vida da méaquina, as equagdes que representam a producdo de uma
mercadoria 'g’, mediante o emprego de uma maquina ‘m’, utilizando
para o resto a mesma notagdo que usamos na se¢édo 51, serdo

(Mopmo + Agpa + ...+ Kgpk) @+rn+ ng = G(g) Py + Mlpml
(l\/llpml tAP,t .t Kgpk) Q+r)+ Lw =G py + szm2

(M(n—l)pm(n,l) tAP, Lt Kgpk) @+rn+ Lw =G Py

As quantidades de meios de producéo, de trabalho e do produto
principal sdo iguais nos varios processos, de acordo com a suposi¢ao
de eficiéncia constante durante a vida da maquina. Esta circuns-
tancia torna possivel que todo o grupo se combine numa s6 expres-
sdo. Se multiplicamos as n equacbes respectivamente por
@+nr-L @+n"-2 .., +r),1e as somamos, as maquinas de
idades intermediarias (acima de zero e abaixo de n anos) que apa-
recem em ambos os lados, se cancelam e obtemos

(1+e)"-1
Mopmo @+ + (AP, + - +Kp) (1 +1) + LW .
A+n"-1

=G Py -

L+rn-1
r

Dividindo ambos os lados por temos

r(1+r)"

Opmom + (APt +Kp) L+ +Lw =G

@ Pg
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onde o primeiro termo representa a carga anual pela maquina e
é idéntico & expresséo que obtivemos anteriormente (se¢do 75) me-
diante o enfoque da anuidade.

77. Embora os dois métodos levem ao mesmo resultado no
caso extremamente simplificado de eficiéncia constante ao qual am-
bos podem ser aplicados, a vantagem do método de equacles de
producdo conjunta é que nao esta restrito a esse caso, mas tem
validez geral. Dard a resposta “correta” em cada caso, por complexa
que seja, para a vida de um instrumento duravel de produgéo com
um esquema que pode ser de produtividade descendente ou de
gastos de manutencéo e de reparagdo crescentes. Além do mais,
permitird levar em conta qualquer variagdo nos precos das dife-
rentes matérias-primas e servigos requeridos.

Em todo caso, 0 preco a uma dada idade de um instrumento
duravel de producédo ou ativo fixo de capital, segundo resulta das
equagdes, representa seu valor contabil correto depois da deprecia-
¢ao. A diferenca entre os valores de um ativo em duas idades con-
secutivas da a divisdo que se vai fazer para a depreciacdo para
esse ano. E esta ultima quantidade (por exemplo, Mlpml— szmz)‘

somada ao lucro a taxa geral sobre o valor do ativo no comego do
ano (M,p, r), da a carga anual para este ano. Em geral, esta carga
1

nao serd constante mas variavel, e provavelmente descendente, a
medida que envelhece o instrumento ou ativo.

78. A depreciacdo de uma méaquina néo fica determinada,
entretanto, exclusivamente por seu emprego em uma industria par-
ticular, como poderia parecer que implica o anterior.

O mesmo tipo de maquina (por exemplo, um caminh&o) pode
ser utilizado em vérias indUstrias e pode estar sujeito a maior
desgaste e depreciagdo e ter uma vida mais curta quando se em-
prega em uma das inddstrias do que quando se emprega em outra;
ou inclusive, se a vida total é a mesma, sua eficiéncia pode cair a
taxa diferente de ano em ano por requerer mais reparagoes.

Visto que o pre¢o da nova maquina é o mesmo para todas as
industrias, podemos continuar expressando-o por p,.. Mas pode ter
um valor contébil diferente em anos sucessivos, segundo o uso a
gue seja dedicada. As novas utilizacGes serdo representadas por
equagdes adicionais e 0s novos valores contabeis por simbolos adi-
cionais. Assim, podemos denominar Mglpmgl‘ Mgzpmgz etc. as maqui-

nas em idades sucessivas multiplicadas por seus respectivos valores
contabeis na industria ‘g'; M, p.,, » M, P, ,€tc. as da industria
1 1 2 2

‘h’, e assim sucessivamente.
Se a maquina tivesse a mesma vida de trabalho e eficiéncia
constante em todas as industrias, os valores contabeis de cada
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idade seriam iguais em todas elas, visto que as cargas anuais seriam
todas iguais & anuidade descrita na secdo 75.

79. Passamos agora a estudar em que medida as complicacfes
gue surgem com os produtos conjuntos, em geral, se aplicam ao caso
particular do capital fixo. Em primeiro lugar, a respeito da “Reducéo”.

As equag0es para o capital fixo permitem ver facilmente como
fracassara em geral uma tentativa de efetuar a “Reduc&o” de um
instrumento duravel a uma série de quantidades de trabalho da-
tadas. Para tornar o caso mais simples, suponhamos que uma ma-
quina tenha uma vida de dois anos e que sua eficiéncia seja cons-
tante. As equag0es serao

(M, pmo + Agpa +...+ Kgpk) @+r+ ng = G(g) Py + Mlpml
My pml * Agpa toot Kgpk) (1+n+ LgW = G(g) Pg:

Agora, o primeiro passo para a “Reducéo” das maquinas M,
com um ano de idade a uma série de termos de trabalho, consiste
em diminuir a segunda equagéo da primeira e isolar M, deixando-0
como o unico produto no lado direito. Em conseqiiéncia disto, aparece
uma quantidade similar M, entre os meios de producéo; tem, entre-
tanto, um sinal negativo e seu preco estad multiplicado por (1 + r).

Isto é suficiente por si s6 para demonstrar que nos metemos
num beco sem saida: porque, quando chegarmos a “reducéo” do
termo negativo que contém M,, aparecera entre os meios de pro-
dugdo residuais um M, positivo, e assim, Nos passos sucessivos,
M, reaparecerad constantemente, alternativamente positivo ou ne-
gativo, e em cada caso multiplicado por uma poténcia mais alta
de (1 + r). Isto tornard impossivel, por um lado, que o agregado
residual de mercadoria tenda para o ponto de desaparecimento, e,
por outro, que a soma dos termos de trabalho tenda a um limite.
(Esta conclusao, baseada na suposicdo de eficiéncia constante, se
mantém a fortiori quando o produto de uma maquina diminui com
a idade; mas deixaria de ser verdade, e a “reducdo” a termos de
trabalho datados, alguns positivos e alguns negativos, tornar-se-ia
possivel se o produto anual fosse aumentar com a idade.)

80. Consideremos agora como varia o valor de uma maquina
com sua idade. (Por razfes de simplicidade tormaremos, como no exem-
plo anterior, uma maquina de eficiéncia constante.) Se supusermos
que a taxa de lucro é 0, o valor de tal maquina caird a passos iguais
de 1/n do valor original em cada um dos n anos de sua vida.

Visto que, neste caso de taxa de lucro zero, o valor original
representa a quantidade de trabalho que foi necessaria para produzir
a maquina, é natural estender esta nogéo aos anos seguintes e dizer
gue seu valor a qualquer idade dada representa a quantidade de tra-
balho que “incorpora”, isto &, a quantidade que foi usada para produzi-la
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menos aquelas quantidades que passaram para seu produto ano a
ano. (E mais, isto pode verificar-se pelo método descrito nas se¢des
66 e 67 e no Apéndice A, como se faz na se¢do seguinte.)

81. Suponhamos que um trator requeira, direta ou indireta-
mente, 4 unidades de trabalho para ser produzido e que tenha
uma vida de quatro anos com eficiéncia constante: o que estamos
sugerindo é que, ao final do primeiro ano de operagdo, “conterd”
apenas 3 unidades de trabalho, ao final do segundo ano, 2 etc., e
ao final do quarto, quando estiver em condic¢des de ser considerado
como sucata, nenhuma.

Para provar isto, comparemos dois sistemas que diferem em
seus produtos liquidos. Comecemos com um sistema de auto-repo-
si¢do, cujo produto liquido anual consiste, por exemplo, em 1000
toneladas de trigo. Emprega 20 tratores igualmente divididos entre
0s quatro grupos de idades de 0, 1, 2 e 3 anos; estes exigem para
sua reposicdo a producédo de 5 novos tratores anualmente.

Introduzimos, a seguir, um segundo sistema de auto-reposicao,
similar ao anterior em todos 0s aspectos, exceto que seu produto
anual liquido inclui alguns tratores que estdo a meio caminho de
sua vida. Assim, além das 1000 toneladas de trigo, o produto liquido
deste sistema incluira 2 tratores com idade de 2 anos. Temos que
provar que o segundo sistema deve empregar 4 unidades extras
de trabalho, isto é, a quantidade que haviamos indicado que estava
“contida” em 2 tratores dessa idade.

Tal sistema, para ser de auto-reposi¢cdo, deve, em primeiro
lugar, contar entre seus meios de producéo com 2 tratores adicionais
de um ano de idade e com 2 tratores adicionais novos; estes exigem
2 novos tratores anualmente para reposicao.

Visto que estdo agora trabalhando 4 tratores extras, enquanto
gue a quantidade de trigo no produto liquido permaneceu sem variagao,
a primeira equipe de tratores devera ser reduzida de 20 para 16, se
0 namero total 20 for permanecer como antes: estes 16 tratores deverao
estender-se igualmente ao longo das quatro idades, exigindo anual-
mente 4 novos tratores (em lugar de 5) para reposicéo. Assim, embora
haja como antes apenas 20 tratores em funcionamento, a produgdo
de “novos” tratores (isto é, de idade zero) deve elevar-se de 5 para 6
(isto é, 2 + 4), com o conseqUente emprego pelo sistema de 4 unidades
extras de trabalho. O produto liquido ndo recebe adicdo alguma de
“novos” tratores (visto que os 6 sdo requeridos para a reposicao de
meios de producéo) e o produto liquido das 4 unidades de trabalho
é de 2 tratores com idade de 2 anos.

82. Se a taxa de lucro é zero, o critério de quotas iguais de
depreciagdo para igual eficiéncia em anos sucessivos assegura pre-
¢os iguais para unidades de produto idénticas, qualquer que seja
a idade das maquinas mediante as quais sdo obtidas. Mas, tao
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logo a taxa de lucro se eleve acima de zero, quotas iguais de de-
preciacdo implicariam em cargas diferentes (consistindo a “carga”
na deprecia¢do mais o lucro) sobre méquinas de diferentes idades,
visto que, a qualquer taxa dada de lucro, o pagamento por lucros
seria menor sobre as maquinas mais antigas e parcialmente amor-
tizadas; e, consequentemente, uma depreciacdo igual seria incon-
sistente com pregos iguais para todas as unidades do produto.

A igualdade do preco pode, portanto, manter-se apenas se as
quotas anuais de depreciagdo sao incrementadas sobre as maquinas
mais antigas em relac@o as mais novas, de modo que se restabelega
a igualdade da carga a diferentes idades. Assim, se contemplamos
qualquer maquina de uma dada idade, sua quota de depreciagao
para 0 ano mudari com a elevagdo na taxa de lucro. Entretanto,
a soma das quotas anuais de deprecia¢do sobre o tempo de vida
total de uma maquina deve ser constante em todas as circunstan-
cias, visto que deve ser igual a seu preco original. As quotas para
os Ultimos anos devem elevar-se, conseqientemente, exatamente
tanto quanto descerem as correspondentes aos anos anteriores.

Cada quota de depreciacédo é naturalmente igual a diferenga
entre os valores do instrumento duravel em dois anos consecutivos
de sua vida. Como conseqiiéncia, o valor do instrumento, em vez
de cair com o tempo a passos anuais iguais, caira, tdo logo surja
uma taxa de lucro, a passos que sdo tdo maiores quanto maior for
a idade: e quanto mais alta for a taxa de lucro, mais ingreme seréa
a queda em cada passo, a medida que aumentar a idade.

83. Passamos agora do ponto de vista do progresso vital de
uma sé maquina para o ponto de vista de uma gama completa de
n maquinas similares, cada uma das quais sendo um ano mais
velha do que a anterior, e que formam assim um grupo tal como
0 que poderiamos encontrar num sistema de auto-reposi¢éo. A exi-
géncia de que a soma-vital das quotas de depreciagao seja constante
e independente da taxa de lucro fica incorporada agora ao fato de
que, em todas as circunstancias, tal grupo se mantém simplesmente
mediante a introdu¢do de uma nova maquina todo ano.

Mas a redistribuicéo ao longo das diferentes idades desta soma
vital constante tem o efeito notavel de que, com qualquer aumento
na taxa de lucro, o valor do grupo como um todo se eleva em relagdo
ao valor original de uma nova maquina. Este é o resultado necessario
do fato que acabamos de observar, de que, com idade crescente, 0
valor de um instrumento duravel desce a passos iguais nos anos su-
cessivos se a taxa de lucro é zero; mas se a taxa de lucro é maior do
que zero, 0s passos descendentes aumentam em tamanho com a idade.

Para ver como isto se produz, consideremos a posi¢do de um
instrumento que alcancou uma dada idade t de sua vida total de
n anos. A soma dos passos mediante as quais seu valor desceu
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durante os primeiros t anos de sua vida é menor se r > 0 do que
se r = 0; de modo que a soma dos passos mediante os quais se
reduzird a nada durante o resto de sua vida, que é, naturalmente,
igual a seu valor no momento atual, ser4 maior se r > 0 do que
se r = 0. Por raciocinio similar pode-se ver, além disso, que seu
valor ndo apenas sera mais alto se r > 0, mas sim que continuara
elevando-se com qualquer incremento de r.

H4, entretanto, um limite ao aumento em valor de tal ins-
trumento mesmo se a taxa de lucro for se elevar sem limite; e o
limite ao qual tende é o valor de um novo instrumento. Se a vida
total de um instrumento é de n anos, e seu valor quando é novo
é de 1, & idade de 4 anos seu valor é

@+ -@Aa+n
@+n-1

e 0 ambito de variagdo de seu valor com a variagéo de r se encontra
entre (n —t)/ne 1.
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Fig. 6. Valor contébil de um instrumento duréavel a diferentes taxas
de lucro. (Supde-se que o instrumento tem uma vida de 50 anos
com eficiéncia constante.) Cada curva quebrada mostra como, a
uma taxa dada de lucro, o valor do instrumento desce & medida
que aumenta sua idade. A &rea compreendida entre cada curva e
0s eixos é proporcional ao valor de um conjunto de 50 instrumentos
com uniforme distribuigdo por idades. Tomando o valor de um novo
instrumento como a unidade, seu valor agregado, que é 25 a r =
0, eleva-se 29,5 para r = 2,5%, a 34 para 5%, a 39,5 para 10% e
a 44 para 20%; naturalmente, nunca pode exceder 50.
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No diagrama anterior (fig. 6), as ordenadas representam o
valor a cada idade de um instrumento durdvel com uma vida total
de 50 anos a diferentes niveis supostos da taxa de lucro (r): e a
area compreendida entre cada linha quebrada e os eixos representa
o valor agregado de um conjunto completo (ou grupo com auto-re-
posicdo) de instrumentos de todas as idades. O valor de tal conjunto
aumenta de n/2 até um maximo de n, a medida que a taxa de
lucro aumenta desde zero sem limite.

Esta variagdo no preco da maquinaria que envelhece n&o pode
se explicar do lado do custo de producéo. Resulta exclusivamente
da necessidade de manter, quando a taxa de lucro varia, a igualdade
no preco de todas as unidades do produto, quaisquer que sejam as
diferencas em idade dos instrumentos mediante os quais sdo res-
pectivamente produzidos.

Embora o interesse deste tipo de variacdo do preco corres-
ponda principalmente ao ponto de vista da teoria do capital, seu
efeito pode ser apreciavel no caso de ativos de capital fixo com
longo periodo de vida, tais como as construcdes.

Assim, quando uma série de instalagbes vao ser construidas
em sucesséo ao longo de um periodo de anos, as cotas anuais de
depreciacdo das primeiras unidades postas em funcionamento ficam
disponiveis para financiar a construcéo das unidades subsequentes,
e as primeiras cotas serdo tdo maiores quanto mais baixa for a
taxa de lucro: como resultado, dado o custo de construcdo de uma
instalagao, o investimento total liquido requerido serd maior quanto
mais alta for a taxa de lucro. No exemplo suposto na figura 6, o
investimento é proporcional & area entre a linha relevante e os
eixos; uma area que aumenta com a elevagdo da taxa de lucro.

84. Em contraste com suas dificuldades relativas a “Redugao”,
o capital fixo se adapta facilmente ao sistema-padrédo. O que simplifica
0 problema é a circunstancia de que os instrumentos duraveis, como
tais, ndo implicam necessariamente multiplicadores negativos.

Os instrumentos duraveis, se sdo basicos, estardo represen-
tados na mercadoria-padrédo por amostras das diferentes idades em
suas devidas proporg¢des. Consideremos, por exemplo, uma maquina
que tem uma vida de trés anos, e suponhamos que a razéo padrao
seja 10%. Os trés processos que empregam maquinas de 0, 1 e 2
anos receberdo uns multiplicadores tais, que facam com que as
maquinas entrem no total dos meios de producao dos trés processos
nas proporc¢des de 100 maquinas de 2 anos de idade, 110 maquinas
de 1 ano de idade e 121 maquinas novas: por isso, no final do ano,
0 numero de cada grupo de idade encontrado no produto excedera
em 10% o numero da mesma idade que tinha sido incluido nos
meios de produgdo no comeco do ano.
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A similitude entre os varios processos que empregam um ins-
trumento duravel em suas sucessivas etapas de desgaste tornara
geralmente possivel que o sistema-padrao se construa mediante
multiplicadores exclusivamente positivos. Como resultado, um sis-
tema que ndo contivesse outro elemento de producéo conjunta fora
do implicado na presenca do capital fixo teria, em geral, uma mer-
cadoria totalmente positiva, reproduzindo assim, neste aspecto, a
simplicidade do sistema de indUstrias de um sé produto.
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Terra

85. Pode-se dizer que os recursos naturais que s&o utilizados
na producdo, tais como a terra e os depésitos minerais, e que por
ser sua oferta escassa permitem a seus possuidores a obtencéo de
uma renda, ocupam entre os meios de produg¢do uma posi¢do equi-
valente a dos produtos “nédo-basicos” entre os produtos. Visto que
sdo empregados na producdo mas nao produzidos, sdo 0 inverso
de mercadorias que, embora produzidas, ndo sdo utilizadas na pro-
ducéo. De fato, estdo j& incluidos na mais ampla definic&o de pro-
dutos ndo-béasicos dada na secéo 60.

A similitude entre os recursos naturais geradores de renda
e 0s produtos nao-basicos se patentiza imediatamente na impossi-
bilidade de que facam parte dos componentes do produto-padréo,
visto que apenas aparecem de um lado do processo produtivo. E
quanto a outra propriedade dos produtos n&do-basicos a respeito da
tributacdo, apenas € necessario insistir na doutrina de que “os
impostos sobre a renda incidem integralmente sobre os proprietarios
de terra” e ndo podem assim afetar os precos das mercadorias ou
a taxa de lucro — uma concluséo que poderia ser demonstrada no
presente contexto mediante a simples repeticdo do argumento uti-
lizado no caso dos produtos n&o-béasicos (segdo 65).

86. Se sdo utilizadas n qualidades diferentes de terra, elas
dardo lugar a um namero igual de diferentes métodos de produgao
de cereal (supondo, em principio, que o cereal seja o0 Unico produto
agricola). Havera, portanto, n equagdes de producéo, as quais deve
juntar-se a condicdo de que uma das terras ndo paga renda® e a

21 Por este fato apenas pode ser identificada como a terra menos produtiva utilizada
(ver secéo 88).
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estas equagBes corresponderdo um igual ndimero de variaveis que
representam as rendas das n qualidades de terra e o prego do cereal.

Apenas o processo que produz cereal na terra sem renda pode
entrar na composicdo do sistema padréo, visto que a terra sem
renda se elimina da equacéo, junto com todos os outros recursos
naturais “livres” que, embora sendo necessarios para a producao,
ndo sdo computados entre os meios de produgao.

Ao estabelecer as equagOes de producdo, os C representaréo
quantidades de cereal, [, [, ..., [, as diferentes terras, e p,,
P, ..., P, @S rendas respectivas; entre estas quantidades, os p séo
as incognitas. (Deve ser notado que os indices séo arbitrarios e
nao representam a ordem de fertilidade, que ndo estd definida
independentemente das rendas; tal ordem, igual a magnitude das
proprias rendas, pode oscilar com a variacdo de r e de w.) As e-
guacdes que, como parte do sistema geral, representam a producao
de cereal sdo as seguintes:

(AClPa oGPt Kclpk) P+r+ Lw + Up, = CuyP.
(ACZPa toHCp ot Kczpk) P+r+ Lw + Up, = Cp)P.

e a condicdo de que uma das rendas seja zero pode escrever-se como
PPy ... P, =0

sendo sempre a solugdo relevante aquela em que todos os p séo = 0.

87. Se toda a terra é de mesma qualidade e sua oferta é
escassa, isto torna possivel que dois processos ou métodos diferentes
de cultivo sejam utilizados coerentemente, lado a lado, em terras
similares, determinando uma renda uniforme por acre. Enquanto
dois métodos quaisquer forem nestas circunstancias formalmente
coerentes, eles devem satisfazer a condigao econdmica de néo dar
lugar a uma renda negativa: a qual implica em que o método que
produz mais cereal por acre devera apresentar um custo mais alto
por unidade de produto, calculando-se o custo aos niveis existentes
da taxa de lucro, de salarios e de pregos.

A producéo de cereal seria assim representada no sistema
geral por duas equagdes com as duas variaveis correspondentes da
renda da terra e do preco do cereal.

Ambas as equagdes entrariam no sistema-padrdo, embora com
coeficientes de sinais contrarios e de valores tais, que eliminassem,
no conjunto, a terra dos meios de producéo desse sistema.
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88. Enquanto o caso das terras de qualidades diferentes sera
facilmente reconhecido como o resultado de um processo de rendi-
mentos decrescentes “extensivos”, pode ser menos 6bvio que exista
uma conexdo similar entre o emprego de dois métodos de produzir
cereal na terra de uma s6 qualidade e um processo de rendimentos
decrescentes “intensivos”.

Deste ponto de vista, a existéncia de dois métodos, lado a
lado, pode ser considerada como uma fase no curso de um incre-
mento progressivo de producéo sobre a terra. O incremento acontece
através da extensdo gradual do método que produz mais cereal a
um custo unitario mais alto, as custas do método que produz menos.
Tao logo o primeiro método tenha se estendido a toda a éarea, a
renda se eleva até o ponto em que um terceiro método que produz
ainda mais cereal, a um custo mais alto ainda, possa ser introduzido
para ocupar o lugar do método que acaba de ser substituido.?? Fica
assim disposto 0 cenario para uma nova fase do incremento da
producdo mediante a extensao gradual do terceiro método, as custas
do método intermediario. Deste modo, o volume de produgdo pode
aumentar continuamente, embora os métodos de producdo sejam
mudados de uma forma espasmddica.

Enquanto a escassez de terra proporciona assim o background
do qual surge a renda, a Unica evidéncia desta escassez que se
encontra no processo de produgdo é a dualidade de métodos: se
nao houvesse escassez, apenas se utilizaria um método, o mais
barato, sobre a terra, e ndo poderia existir renda.

89. Os casos mais complexos podem reduzir-se geralmente a
combinacgdes dos dois que acabamos de considerar. O principal tipo
de complicagéo surge da multiplicidade de produtos agricolas.

Suponhamos, entéo, que, no primeiro caso, a terra de uma
gualidade era tédo excepcionalmente adequada para uma colheita
particular que tal colheita foi produzida no total desta terra e em
nenhuma outra; em tais circunstancias haveria lugar para dois
diferentes métodos de produzir a colheita em questé@o em tal terra,
e sua renda seria determinada independentemente da das outras
terras, tornando-se, de fato, um exemplo do segundo caso.

Consideremos agora o caso mais geral, em que cada uma das
varias qualidades de terra pode ser utilizada para vérias colheitas
alternativas, embora nenhuma das colheitas se produza em terras
de todas as qualidades; enquanto que, por outro lado, nenhuma
das terras esta suficientemente especializada para ter sua renda

22 A mudanga nos métodos de produgéo, se afeta a um produto basico, implica naturalmente
numa troca do sistema-padréo; ver mais adiante o capitulo XII.
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determinada independentemente das outras. O que se requer, em
qualquer caso, é que o numero de processos distintos seja igual ao
numero de qualidades de terra mais o nimero de produtos afetados;
e, além do mais, que as ligagdes ou justaposic¢des entre os diferentes
produtos e as diferentes terras em que sdo obtidos sejam suficientes
para a determinacdo das rendas e dos pregos. O tipo de ligacéo
requerido pode ser suficientemente indicado mediante a conside-
racdo de que a condicdo anterior ficaria satisfeita se as relacgdes
fossem tais, que tornassem possivel a construcdo de uma merca-
doria-padrédo da qual estivessem excluidas todas as terras, assim
como as mercadorias ndo-basicas entre os produtos.

No caso de uma s6 qualidade de terra, a multiplicidade de
produtos agricolas ndo suscitaria nenhuma complicacdo. Pode ser
notado, entretanto, que dois métodos distintos de producédo apenas
seriam compativeis para uma das colheitas; para o resto, 0 nimero
de processos teria que ser igual ao numero de produtos.

90. Devemos voltar agora a reconsiderar, a luz da discussao
da renda, uma distincéo feita num capitulo anterior.

Acabamos de ver que, quando a renda surge do uso de uma s6
qualidade de terra, a construgdo do sistema-padrao implicara coefi-
cientes negativos (embora isto ndo sucedera) necessariamente no caso
da renda “diferencial” de terras de fertilidade desigual, com a conse-
guente possibilidade de quantidades negativas entre os componentes
da mercadoria-padréo. Agora, esta possibilidade de componentes ne-
gativos é o traco caracteristico do que temos denominado de o “sistema
de produtos multiplos” e é também a causa principal de sua limitada
utilidade conceitual, frente ao sistema de “indUstrias de um s6 pro-
duto”. E, portanto, desconcertante ver que aparece em um caso em
que cada um dos processos produz uma s6 mercadoria.

O fato é que a introducdo de meios de producdo que ndo sdo
por sua vez produzidos, ao tornar possivel uma multiplicidade de
processos produtores da mesma mercadoria, mesmo quando cada pro-
cesso ndo tem mais que um produto, perturbou nossa distingéo entre
os dois tipos de sistema, tornando sua reconstrugdo necessaria.

Para efetuar tal reconstrugdo, devemos comegcar por redefinir
um “sistema” como um conjunto de inddstrias ou métodos de pro-
ducdo igual em nuimero, ndo como antes, aos diferentes produtos,
mas as diferentes coisas que sdo produzidas e/ou utilizadas como
meios de producdo. Além do mais, as propriedades que haviamos
atribuido ao sistema de “industrias de um s6 produto” deverao ser
transferidas a um sistema em que cada mercadoria é produzida
mediante n&o mais do que um método; e as propriedades do sistema
de inddstria de “produtos multiplos” deverao ser transferidas para
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um sistema em que ao menos uma mercadoria é produzida mediante
mais de um método, mesmo quando todas as induUstrias sejam in-
dustrias de um sé produto. (Isto ndo afeta necessariamente o que
se disse nos capitulos anteriores, visto que ambas as distingdes
coincidem até o momento em que aparecem meios de produgdo que
ndo sdo por sua vez produzidos.)

91. As maquinas de tipo obsoleto, que estdo ainda em uso,
sdo similares a terra na medida em que sdo empregadas como
meios de producdo, embora ja ndo sejam produzidas. A quase-renda
(se se nos permite aplicar o termo de Marshall num sentido mais
restrito do que ele lhe deu) que é recebida por aqueles itens do
capital fixo que, tendo estado em uso ativo no passado, foram agora
superados, mas que ainda vale a pena empregar pelo que obtém,
se determina exatamente do mesmo modo que a renda da terra.
E, como a terra, tais instrumentos obsoletos tém as propriedades
dos produtos ndo-béasicos e séo excluidos da composi¢do da merca-
doria-padréo.
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CaprPiTtuLo XlIlI

Deslocamento nos métodos de producéo

92. Viemos supondo que num sistema de industria de apenas
um sé produto havia um modo disponivel de produzir cada mer-
cadoria, com o resultado de que as variag¢des na distribui¢do néo
podiam ter efeito algum sobre os métodos de produgao utilizados.

Suponhamos agora que se conhe¢cam dois métodos alternativos
para a producdo de uma das mercadorias. E, para comecar pelo
caso mais simples, suponhamos que a mercadoria em questéo seja
um produto nao-basico.

A qualquer nivel da taxa geral de lucro,?® 0o método que produz
a um preco mais baixo €, naturalmente, o mais lucrativo dos dois
para um produtor que constréi uma nova instalacéo.

Taxa de Luoros (rf

As duas curvas da figura 7 mostram como varia o prego da
mercadoria, enquanto produzida pelos dois métodos alternativos,

23 Taxa de lucro é tomada como uma variavel independente nesta relagéo; a argumentagéo
néo ficaria afetada se o salario, expresso em qualquer mercadoria ou mercadoria composta
dada, fosse tomado como variavel independente em seu lugar.
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a medida que varia a taxa de lucro (0 prego, ou custo de produgao,
se expressa em termos de um padrédo arbitrariamente escolhido).
Os pontos de intersecgdo, onde os pregos sao iguais, correspondem
ao deslocamento de um para outro método, a medida que a taxa
de lucro varia. Pode haver uma ou mais de tais interseccfes dentro
do ambito de possiveis taxas de lucro, por analogia com o que
vimos no caso de duas mercadorias distintas (se¢éo 48); por outro
lado, se ndo ha intersec¢do alguma, um dos dois métodos torna-se
desvantajoso em todas as circunstancias e pode ser desprezado.

93. Se o produto é um produto basico, o problema se complica
pela circunstancia de que cada um dos dois métodos alternativos
para produzi-lo implica em um sistema econdmico distinto, com
uma taxa de lucro maxima distinta. Em conseqiiéncia, parece que
nos falta uma base comum sobre a qual possa realizar-se a com-
paracdo entre ambos os métodos: visto que, conforme se utilize um
ou outro método, estaremos em um ou outro sistema econémico, e
a cada taxa dada de lucro correspondera em cada sistema a um
salério diferente, ainda no mesmo padréo, e um conjunto diferente
de precos relativos; consequentemente, a comparac¢do dos precos
pelos dois métodos perde significado, visto que seu resultado parece
depender de que mercadoria é escolhida como padréo de precos.

Dois métodos diferentes de produg¢do da mesma mercadoria
basica podem coexistir apenas nos pontos de intersecgdo (isto €,
aquelas taxas de lucro nas quais os precos de producdo de ambos
0s métodos sdo iguais), visto que os dois sistemas econdmicos (que
sao respectivamente caracterizados pelos dois métodos, mas que
sao semelhantes em todos os demais aspectos) terdo também ne-
cessariamente em tais pontos 0 mesmo salario-mercadoria®* e o
mesmo sistema de precos relativos.

Esta coexisténcia é possivel porque com k equagdes bésicas
(representando k métodos de producéo) e k + 1 incognitas (repre-
sentando k — 1 precos, o salario w e a taxa de lucro r) ha lugar
para uma equagao béasica adicional (ou método de producédo), ainda
gue nao traga consigo um produto adicional e um preco adicional.
Com k + 1 métodos de producdo, ja ndo é possivel, entretanto,
modificar a vontade a taxa de lucro, cujo nivel esta agora totalmente
determinado. A qualquer outro nivel da taxa de lucro os dois mé-
todos sdo incompativeis, e os dois sistemas distintos a que perten-
cem ndo tém ponto de contato.

24 Deve-se notar que, embora o salario-mercadoria seja 0 mesmo em tais pontos, sera equivalente,
entretanto, as diferentes proporcdes dos respectivos produtos liquidos padréo dos dois sistemas,
visto que a cada um dos dois sistemas corresponderda um valor diferente de R.
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Entretanto, se ambos os métodos vao apresentar-se como alter-
nativos, deverd ser possivel uma comparagdo dentro do mesmo sis-
tema, inclusive as taxas de lucro as quais ambos os métodos s&o
incompativeis. Isto pode realizar-se se supomos por um momento que
o0s produtos de ambos os métodos sdo duas mercadorias distintas que,
entretanto, tém tais propriedades que, enquanto podem ser conside-
radas como idénticas e sdo completamente intercambiaveis para todos
0s usos basicos possiveis, existem outros usos néo-basicos, alguns dos
quais exigem um, e alguns dos quais exigem outro, dos dois produtos
sem possibilidades de intercambio. O resultado é que para todos o0s
usos basicos a escolha entre ambos os métodos estara baseada exclu-
sivamente na barateza; e, a0 mesmo tempo, 0S especiais usos nao-
basicos assegurardo que ambos os métodos sdo sempre utilizados em
certo grau, qualquer que seja o0 sistema.

Suponhamos que a mercadoria em questéo seja cobre e que possa
ser produzida por dois métodos que denominaremos | e Il e que ca-
racterizam respectivamente os sistemas | e Il com diferentes taxas
maximas de lucro R, e R,. Os produtos de ambos os métodos (cobre
I e cobre Il) séo, para usos béasicos, a mesma mercadoria produzida
de modos diferentes. Podemos supor, portanto, que estamos no sistema
1, e consideramos o cobre 11 como n&o-bésico, ou que estamos no sistema
11 com o cobre | como néo-béasico (e vice-versa para o basico).

Os dois pressupostos daréo diferentes resultados porque, em
geral, a cada taxa dada de lucro, digamos 5%, correspondera em
cada um dos dois sistemas um salario diferente e um conjunto
diferente de precos relativos; e segundo se faca uma ou outra su-
posicéo, a razado de custos entre o cobre | e o cobre 11 sera diferente.

Pode, entretanto, demonstrar-se que, embora o grau de ba-
rateza de um método de produg¢ao em relagéo a outro varie conforme
a comparacdo se realize no sistema | ou no sistema Il, a ordem
dos dois métodos quanto a barateza devera ser a mesma em ambos
os sistemas. De fato, como veremos (se¢éo 94), o método cujo produto
(digamos “cobre 11”) é basico no sistema que tem o valor mais alto
de R, é sempre, nos niveis superiores da taxa de lucro,?®> o mais
barato em ambos os sistemas. A medida que a taxa de lucro desce,
qgualquer variacédo na ordem de barateza deve aplicar-se igualmente
a ambos os sistemas, visto que implica em passar por um ponto
de intersecgdo e tais pontos sédo comuns a ambos.

94. Vimos que, a medida que a taxa de lucro se eleva, pode
haver varias intersecgdes entre os precos aos quais os dois métodos
produzem com outros tantos deslocamentos para tras e para diante
de um método ao outro e, por conseguinte, de um sistema ao outro.

25 Isto é, acima da taxa que corresponde ao ponto mais alto de interseccéo.
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Em vista desta possibilidade ndo podemos dizer, em geral
(contrariamente ao que se poderia ter esperado), que dos dois mé-
todos alternativos de producdo, o que corresponde a um sistema-
padrédo com uma razdo mais alta entre produto e meios de producéo
(isto é, com um R maior) serd mais lucrativo, quando a taxa de
lucro seja comparativamente baixa.

Cabe fazer a este respeito, entretanto, uma afirmacéo de va-
lidez geral. Mas é conveniente para este fim transferir nossa atengéo
dos dois métodos de producdo da mercadoria em questédo para 0s
dois sistemas econdmicos correspondentes.

De tal ponto de vista, é evidente que as taxas de lucro situadas
entre R, e R, (onde R,, € maior que R,) ndo pode haver pontos de
intersecgdo, visto que nesse campo de variagdo, enquanto o salério
w do sistema Il continuaria sendo positivo, w adotaria valores zero
ou negativos no sistema 1. (Isto é, em tal campo de variagdo, o
cobre Il seria ndo apenas o mais lucrativo, mas também o Unico
possivel como produto bésico.)

Visto que nas mais altas zonas de variacéo da taxa de lucro
(isto €, entre R, e R,)) 0 método que corresponde a razdo mais alta
entre o produto e os meios de producdo é o Unico possivel para o
produto bésico, se deduz que se os dois métodos tém um s6 ponto de
intersec¢do, o Unico deslocamento possivel, @ medida que a taxa de
lucro se eleve, consistird num deslocamento desde uma mais baixa
para uma mais alta raz&o-padréo entre o produto e os meios de pro-
ducéo (isto é, de um valor mais baixo de R para um mais elevado).

A posicao pode ser ilustrada mediante um diagrama (fig. 8) que
mostra a relagdo entre a taxa de lucro e o salario em cada um dos
dois sistemas (I e Il) que, embora similares em todos os demais as-
pectos, diferem na medida em que um utiliza 0 método | e o outro
utiliza o0 método 11 para produzir um dos produtos bésicos.

As duas linhas mostram, para os respectivos sistemas, como
cai o saldrio & medida que a taxa de lucro se eleva de zero para
seu valor maximo (que € R, = 15% para o primeiro sistema e R,
= 16% para o segundo). Visto que se necessita um padrdo comum
para comparagdo, o salario de ambos os sistemas se expressa em
termos da mercadoria-padréo do sistema 11.26 Conseqlientemente,
a relacéo se representa mediante uma linha reta para o sistema
Il e mediante uma curva para o sistema I. (Se a mercadoria-padréo

26 Deve ser notado que, embora a composi¢cdo da mercadoria padrdo no sistema | seja, em
geral, completamente diferente da do sistema Il, todas as mercadorias que entram no
ultimo podem ser produzidas no sistema I, mesmo quando algumas delas possam aparecer
neste sistema simplesmente como produtos néo-basicos.
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do sistema | fosse adotada como padrdo comum, sucederia, natural-
mente, o contrario.) O ponto de intersecgdo, para r = 10%, é aquele
em que ambos os métodos de produgdo sao igualmente lucrativos;
passado esse ponto, com uma ulterior elevacdo da taxa de lucro, tor-
na-se vantajoso deslocar-se do método | para o método II.
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95. Podemos estender agora a suposi¢do de um método alter-
nativo de producédo de uma mercadoria e supor que ha muitas de
tais alternativas com, pelo menos, outros tantos pontos distintos
de intersecgdo; e ndo apenas para um dos produtos, mas para cada
um deles. De modo que, a medida que a taxa de lucro se eleva,
havera uma rapida sucessao de deslocamentos nos métodos de pro-
ducdo de uma ou outra das mercadorias.

Através de tal série de mudancas, embora o valor de R
possa mover-se alternativamente para cima e para baixo, a cada
elevacdo na taxa de lucro corresponderd invariavelmente (com
sistemas de indastrias de um s6 produto) uma queda no salario
medido em termos de qualquer mercadoria. Isto é assim porque
as variacgdes na taxa de lucro e no salario acontecem dentro de
um sistema, de modo que os movimentos de ambos vao regis-
trar-se sempre em diregdes opostas; enquanto que o deslocamento
de um método para outro (e, portanto, de um sistema para outro)
ndo implica variacdo na taxa de lucro nem no salério; pelo con-
trario, torna-se possivel num ponto de intersecgéo entre os velhos
e 0s novos sistemas e, portanto, a dado nivel do salario e da
taxa de lucro.

96. Com industrias de um s6 produto, cada processo ou método

107



OS ECONOMISTAS

de producéo se identifica pela mercadoria que produz, de modo que
quando se introduz um método adicional, o k + 1, ndo ha ddvida
a respeito de qual dos métodos pré-existentes é alternativo.

Entretanto, quando cada processo ou método produz varias
mercadorias e cada mercadoria é produzida por varios métodos,
este critério falha. E surge o problema de como identificar, entre
0s métodos pré-existentes, aquele do qual o novo método é uma
alternativa.

Definimos, em primeiro lugar, o equivalente, para o caso de
inddstrias de produtos multiplos, da taxa de lucro a qual acontece
a interseccdo entre as duas curvas de pregos das indUstrias de um
s6 produto: tal equivalente é aquela taxa de lucro a qual cada uma
das k mercadorias é produzida pelo novo método ou pelos velhos
métodos ao mesmo preco.

Nosso problema consiste em determinar o método que seré
substituido quando a taxa de lucro se elevar acima deste ponto.
Para fazer isto, vamos seguir um caminho um tanto indireto. Co-
mecamos por desviar nossa atencdo dos métodos particulares de
producéo conjunta, concentrando-a nos possiveis sistemas que sdo
definidos respectivamente pela auséncia de um entre os métodos
que compfem tais sistemas. Com k + 1 métodos (ou processos)
podemos formar k sistemas diferentes de k processos, incluindo em
todos os sistemas o0 novo método e omitindo em cada um deles,
por sua vez, um dos k velhos métodos.

Suponhamos agora que a taxa de lucro se eleve acima de tal
ponto em uma fracdo muito pequena. Para todos os k sistemas, o
salario resultante serd mais baixo do que antes:?” mas sera diferente
para cada um dos sistemas (embora expresso no mesmo padréo). Con-
sideremos o sistema, que a nova dada taxa de lucro, permite o salario
mais alto: se contemplamos o salario, em vez de a taxa de lucro, como
dado, encontraremos que este sistema sera também o mais lucrativo,
visto que, dado qualquer destes salarios, permitird o pagamento de
uma taxa de lucro mais alta que qualquer outro sistema. Agora, este
sistema se distingue pela auséncia, entre seus elementos constitutivos,
de um método particular de producéo, que estd presente em todos 0s
outros sistemas. Demonstra-se assim que este método particular é o
menos lucrativo para empregar nas novas circunstancias, e é, portanto,
0 que sera substituido pelo novo método.

27 Suponhamos aqui (e é essencial para a concluséo) que nenhum preco de nenhuma mercadoria
se comporte do modo peculiar descrito nas se¢bes 71-72.
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APENDICE A

Sobre os “subsistemas” 28

Consideremos um sistema de industrias (cada uma das
quais produzindo uma mercadoria diferente) que esta em estado
de auto-reposicao.

As mercadorias que formam o produto bruto (isto é, todas as
guantidades do lado direito das equagbes na secdo 11) podem ser
distinguidas inequivocamente como aquelas que vao substituir os
meios de producéo, e aquelas que formam juntas o produto liquido
do sistema.

Tal sistema pode ser subdividido em tantas partes quantas
forem as mercadorias em seu produto liquido, de tal modo que
cada parte forme um sistema de auto-reposi¢céo menor, cujo produto
liguido se componha de uma sé classe de mercadoria. Estas partes
serdo denominadas “subsistemas”.

Isto implica em subdividir cada uma das industrias do sistema
original (a saber, os meios de producdo, o trabalho e o produto de
cada uma) em partes de tal tamanho que assegurem a auto-repo-
sicdo de cada subsistema.

Embora se empregue apenas uma fragdo do trabalho de um
subsistema, na indUstria que produz diretamente a mercadoria que
forma o produto liquido, visto que todas as outras industrias pro-
porcionam simplesmente reposicfes para os meios de producéo gas-
tos, o trabalho total empregado pode ser considerado como indo,
direta ou indiretamente, para produzir tal mercadoria.

Assim, de relance, vemos no subsistema, como um agregado,
a mesma quantidade de trabalho que obtemos como a soma de

28 Cf. se¢éo 14.

111



OS ECONOMISTAS

uma série de termos quando seguimos para trds nas sucessivas
etapas da produgdo da mercadoria (capitulo VI).

A cada nivel do salério e da taxa de lucro, a mercadoria que
forma o produto liquido de um subsistema é igual em valor aos
salarios do trabalho empregado, mais os lucros sobre os meios de
producdo. E quando o salario absorve todo o produto liquido, a
mercadoria é igual em valor ao trabalho que foi necessério, direta
ou indiretamente, para produzi-la.
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Nota sobre produtos nado-basicos
que se auto-reproduzem?®

Consideremos uma mercadoria que entra em sua propria pro-
ducdo em um grau extraordinariamente grande. Podemos imaginar
gue se trata de alguma colheita tal como um tipo de feijdo ou de
cereal, cujo desperdicio é tao grande que, para cada 100 unidades
semeadas, n&o se colhem mais do que 110. E claro que esta colheita
ndo admitiria uma taxa de lucro superior a (ou, na verdade, visto
que devem ser utilizados também outros meios de producéo, tao
alta como) 10%.

Se o produto em questdo é béasico, ndo ha problema; isto sig-
nifica simplesmente que a taxa méaxima de lucro do sistema tera
que ser inferior a 10%.

Entretanto, se se trata de um produto nao-basico, surgem
algumas complicagdes. A forma pela qual se obtém um produto
nao-basico ndo tem, como vimos, influéncia alguma sobre a taxa
geral de lucro, de modo que nada impediria que a taxa maxima
do sistema fosse superior a 10%: e, n&o obstante, o produto em
questao é incompativel com uma taxa téo alta como 10%. Esta
situagdo contraditdria encontra sua solugdo no comportamento do
preco do produto (que aqui denominaremos “feijéo”) quando se reduz
o salario. A medida que a taxa de lucro se eleva, aproximando-se
dos 10%, o preco do feijdo teria que aumentar sem limite, visto
gue das 10 unidades que restam depois de repor a semente, uma
parte cada vez maior seria exigida para lucro sobre a propria se-
mente, enquanto que a quantidade que ficara disponivel para pagar

29 Cf. nota de rodapé na secdo 39.
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a reposicéo das outras matérias-primas utilizadas, mais seus lucros,
se aproximaria de zero.

Este ponto se alcancaria a 10%, quando a reposi¢éo das outras
matérias-primas seria possivel apenas se se obtivessem gratuita-
mente, isto é, se o prego relativo do feijdo fosse infinito.

Quando a taxa de lucro estivesse acima de 10%, as condicgdes
poderiam satisfazer-se apenas se o p particular que representa o
preco do feijdo tomasse um valor negativo. (A situagdo resultante
poderia ser visualizada como uma espécie de pais dos feijées onde,
sendo o produto insuficiente mesmo para repor o feijao utilizado
e pagar totalmente o lucro sobre ele, uma quantidade destes teve
que ser “comprada” e tiveram que ser recebidos, além do mais,
como “preco negativo”, bens suficientes para repor os outros meios
de producdo com lucros.)

No diagrama se mostra uma versao simplificada do exemplo
do “feijdo”, onde se supfe que a taxa maxima de lucro é de 15%
€ 0 preco se expressa na mercadoria-padrdo. A curva de pregos se
compde de ambos os ramos de uma hipérbole retangular, que tem
como assintotas o eixo da taxa de lucro e a paralela ao eixo do
prego, que passa através do ponto correspondente & taxa de lucro
de 10%.

+
. |
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=
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=
=
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&

Figura o

A situagdo em que o preco do feijdo p torna-se infinito (a taxa
de lucro de 10%), pode também descrever-se, se se toma o feijao
como padréo de precos, como aquela situacdo em que o prego de
todas as demais mercadorias é zero: isto proporciona uma solugao
formal das equacbes. Mas se tomamos uma mercadoria basica como
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padrao de pregos, é impossivel que todos os outros precos se tornem
zero, visto que deve haver pelo menos outra mercadoria em cujos
meios de produc¢do entre esta mercadoria basica. De modo que a
situacdo correspondente, na qual o preco de uma mercadoria tor-
na-se negativo passando por infinito, ndo pode ocorrer no caso de
um produto bésico.

Talvez seja bom recordar aqui que estamos nos ocupando todo
0 tempo apenas com as implicagdes da suposi¢cdo de um preco uni-
forme para todas as unidades de uma mercadoria e de uma taxa
uniforme de lucro sobre todos 0os meios de producédo. No caso que
estamos considerando, se a taxa de lucro fosse igual ou superior
a 10%, seria impossivel que estas condi¢fes se cumprissem. En-
tretanto, ainda seria possivel produzir e vender no mercado de
“feijoes”, de modo que resultasse um lucro normal se o produtor
as vendesse a um preco superior aquele que as imputa em sua
contabilidade, enquanto meios de producéo.
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O artificio de um “sistema béasico” 3°

Esta é uma nota de rodapé das secdes 62 e 63, que tenta
explicar brevemente por que, ao construir o produto-padréo para
as equagcdes de produtos multiplos, achou-se aconselhavel transfor-
mar estas, como passo preliminar, em equagdes basicas, em vez
de operar diretamente sobre o sistema original.

O objeto deste exercicio é identificar o valor particular de R
que é apropriado do ponto de vista econdmico. Uma vez que se
tenham eliminado as mercadorias n&o-béasicas (como se faz me-
diante as equagdes basicas), este pode ser definido como o menor
de todos os valores possiveis de R.

Entretanto, se nédo se efetuasse a eliminagéo, surgiriam va-
lores adicionais de R, devidos a presenca de produtos nao-basicos
gue entram tanto no produto como nos meios de produgédo. Os va-
lores de R deste tipo teriam a peculiaridade de que os precos cor-
respondentes de todas as mercadorias seriam zero (com a excegao,
para cada valor de R, dos pregcos de um produto ndo-béasico ou de
um grupo de produtos nao-basicos interconexionados). Tais valores
de R carecem de significacdo do ponto de vista de um sistema
econdmico, e devem ser rechacados. Um deles, entretanto, poderia
ser 0 menor de todos (como no exemplo dado no Apéndice B, em
relacdo com o sistema de um sé produto) e a Unica possibilidade
disto invalidaria o critério mediante o qual é identificado o valor
economicamente relevante de R. Para superar esta dificuldade, se-
ria necessario distinguir os dois grupos de valores de R sobre a
base da peculiaridade antes descrita; e este procedimento parece
ainda mais enfadonho do que o adotado no texto.

30 Cf. sec¢do 63, nota.
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Referéncias a literatura

1. A conexdo deste trabalho com as teorias dos antigos eco-
nomistas classicos foi aludida no Prefacio. Algumas referéncias a
pontos especiais, cujas fontes talvez nao sejam oObvias, sdo aqui
acrescentadas.

A concepgdo original do sistema de producdo e de consumo
como um processo circular se encontra, naturalmente, no Tableau
Economique de Quesnay e aparece em agudo contraste com a viséo
apresentada pela moderna teoria de uma avenida unidirecional
gue leva dos “Fatores de produgdo” aos “Bens de consumo”.

Ricardo (se a interpretagdo dada em nossa Introducéo a seus
Principios é aceita)® seguiu um método que consiste em isolar o
cereal como o Unico produto que é requerido para sua propria pro-
ducdo e para a producdo de todas as demais mercadorias. Conse-
guentemente, a taxa de lucro do produtor de cereal se determina
independentemente do valor, comparando simplesmente a quanti-
dade fisica do lado dos meios de produgédo com a quantidade fisica
do lado do produto, compondo-se ambas da mesma mercadoria; e
sobre isto se baseia a conclusdo de Ricardo de que “os lucros do
agricultor séo os que regulam os lucros de todas as demais indus-
trias”. Outra forma de dizer isto, nos termos aqui adotados, é que
o cereal é o Unico “produto basico” na economia que consideramos.

(Talvez dever-se-ia indicar que foi apenas quando o siste-
ma-padrédo e a distingdo entre produtos basicos e né&o-basicos
emergiram no curso da presente investigacao, que a interpretacao
anterior da teoria de Ricardo sugeriu, por si mesma, como uma
consequéncia natural.)

31 Em Ricardo, Works and Correspondence, I, XXXI-XXXII.
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A viséo de Ricardo do papel dominante dos lucros do agricultor
parece ter assim um ponto de contato com a doutrina fisiocratica
do produit net, na medida em que esta Ultima estava baseada,
como indicou Marx,*? na natureza “fisica” do excedente na agricul-
tura, que adota a forma de um excesso de alimentos produzidos
sobre os alimentos adiantados para a producéo; enquanto que nas
manufaturas, onde os alimentos e as matérias-primas devem ser
comprados da agricultura, apenas pode aparecer um excedente como
resultante da venda do produto.

2. A concepgdo de uma medida-padréo de valor como uma
média entre os extremos (se¢des 17 e seguintes) também pertence
a Ricardo® e é surpreendente que a mercadoria padrdo, que foi
aqui dela desenvolvida, resulte equivalente a algo muito préximo
ao padrao sugerido por Adam Smith, a saber, o “trabalho ordena-
do™* (secéo 43), ao qual o préprio Ricardo se op0s tdo decididamente.

3. A nogdo de uma taxa méxima de lucro, correspondente a
um salério zero, foi sugerida por Marx diretamente, através de
uma alusdo incidental a possibilidade de uma queda na taxa de
lucro “mesmo se os trabalhadores pudessem viver do ar”;*® mas,
mais geralmente, devido a sua decidida rejeicdo a pretenséo de
Adam Smith, e de outros depois dele, segundo a qual o preco de
toda mercadoria se resolvia inteiramente (isto é, sem deixar residuo
algum de mercadoria) “seja imediata, seja ultimamente”, em salario,
lucro e renda;3® pretensédo que pressupunha necessariamente a exis-
téncia de mercadorias “Gltimas”, produzidas por puro trabalho sem
meios de producdo, exceto terra, e que era, portanto, incompativel
com um limite fixo a elevagédo na taxa de lucro.

4. O tratamento do que resta do capital fixo ao final de um
ano, como um tipo de produto conjunto, pode parecer artificial se
contemplado sobre o pano de fundo do fluxo continuo de produgéao
industrial; mas se adapta facilmente ao quadro classico de um
sistema agricola onde o produto anual, segundo as palavras de
Adam Smith, se divide naturalmente em duas partes, uma desti-
nada a repor o capital e a outra dirigida para construir uma renda.?”
Entretanto, Adam Smith exclui o capital fixo do produto anual.®®
Apenas se recorreu ao tratamento em questdo, uma vez que Ricardo

32 Theorien Uber den Mehrwert, I, p. 36 e Ill, p. 134, nota.

33  Ver Works, I, XLIV.

34 A Riqueza das Nagoes, livro I, cap. 15, secéo I, edi¢do Cannan, I, 35.

35 O Capital, vol. Ill, cap. 15, se¢éo Il, ed. Kerr, p. 290.

36 Idem, vol. 111, cap. 49, pp. 979-981 ss., referindo-se a A Riqueza das Nagdes, livro I, cap.
VI, edi¢do Cannan, I, p. 52.

37 A Riqueza das Nagdes, livro Il, cap. II1; I, p. 315.

38 Idem, Livro Il, cap.ll; I, 272.
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trouxe a luz as complicagbes que a utilizagcdo do capital fixo em
vérias propor¢des implica para a determinacéo dos valores. Foi
introduzido pela primeira vez por Torrens, no curso de uma critica
a doutrina de Ricardo. Ao explicar sua propria teoria, segundo a
qgual os “resultados obtidos do emprego de iguais capitais sdo de
igual valor”, Torrens mostra, mediante exemplos, que sua teoria
se verifica apenas se “os resultados” sdo contemplados como in-
cluindo, além do produto no sentido ordinéario da palavra, por exem-
plo, “os tecidos de 18", também “o residuo de capital fixo empregado
em sua manufatura.®®

O método foi depois geralmente adotado, inclusive pelos inimigos
da teoria de Torrens: primeiro, por Ricardo na edi¢do seguinte de
seus Principios,*® depois por Malthus em seu Measure of Value;*! e
depois por Marx;*? mas parece haver caido mais tarde no esquecimento.

39 “Strictures on Mr. Ricardo’s doctrine respecting exchangeable value" em Edinburgh Ma-
gazine, outubro, 1818, p. 336; cf. An Essay on the Production of Wealth, por Robert Torrens,
121, p. 28.

40 Em uma passagem onde o valor do “cereal” se compara com o da “maquina e o pédo do
padeiro conjuntamente”, 32 ed., 1821 (Ricardo, Works, I, XXXIII). Principios de Economia
Politica e Tributagdo integra a colecdo Os Pensadores, vol. XXVIII. (N. do E.)

41 Publicado em 1823, p. 11; ver também a segunda edigdo péstuma de Malthus, Principles
of Political Economy, 1836, p. 269.

42 O Capital, vol. I, cap. 9, secéo I, tradugdo para o inglés de Moore e Aveling, p. 195, citando
Malthus; ver a citacdo de Torrens em Theorien Uber den Mehrwert, 111, 77.
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PREFACIO

Os ensaios que compdem este livro podem ser considerados
ndo como um suplemento, mas como uma introdugdo a meu Accu-
mulation of Capital, obra que demonstrou ser excessivamente dificil.
A falha principal, creio eu, estava no modo demasiado conciso de
exposicdo das idéias principais, mormente no capitulo 8° além da
auséncia de uma indicagao suficientemente clara do ponto em que
necessariamente nos separdvamos da confusa, porém importante,
doutrina tradicional, para adotarmos uma perspectiva keynesiana
dos problemas do longo prazo. Ofereco o presente livro, com meus
pedidos de desculpas, aos leitores cuja cabe¢a doeu devido a leitura
do primeiro.

Tenho visto muita discussao e mal-entendidos provocados pela
mistura de nogdes originarias do sistema de pregos de oferta-e-de-
procura de Walras com outras, originarias da concepg¢ao de lucros
normais de Marshall (ou de Marx). O primeiro dos ensaios deste
livro procura desfazer a confuséo.

O segundo, juntamente com o apéndice que o acompanha,
esboca uma generalizacdo da Teoria Geral que espero seja mais
clara do que minhas tentativas anteriores nesse sentido.

Os criticos mais perceptivos de minha Accumulation expro-
braram-me o rebaixamento seletivo do grau de abstracdo. Certa-
mente ndo deixa de ser legitimo formular um modelo altamente
abstrato e extrair dele conclusGes aplicaveis aos problemas reais.
Em diversas passagens daquele livro eu deixei indica¢des quanto
a aonde, em minha opinido, se poderia descobrir que a analise
conduz. Desta vez eximi-me mesmo das indica¢ées. Minha preocu-
pagao principal é desencalhar a analise econémica do lodacal da
teoria do equilibrio estatico. Uma vez solta, ela podera enveredar
por muitas diregdes atraentes.

O “Modelo de progresso técnico” torna a argumentacgéo ainda
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mais formalista do que a verséo anterior, mas espero que dessa
forma se esclarecam alguns pontos.

O “Teorema neocléssico” distila a esséncia da andlise da fron-
teira técnica que na primeira tentativa havia saido muito pesada.

Quanto a erros mesmo, encontrei dois contidos na Accumulation.
O primeiro foi apontado pelo Sr. Little e corrigido quando o livro foi
reeditado. Referia-se a formula do Sr. Harrod, ponto esse que agora,
espero, se acha tratado de forma correta na nota n° 10.

O segundo diz respeito a idéia de que quando o desemprego
surge como resultado do crescimento da forca de trabalho acima
da demanda de mao-de-obra, criada pelo estoque existente de bens
de capital, uma queda dos salarios nominais pode provocar a ele-
vacdo da taxa de acumulacdo. Supde-se que (sem alteracdo das
expectativas de lucro) o investimento bruto sofra o efeito da inércia,
em termos nominais, de forma que uma queda da taxa de salarios
nominais va aumentar o investimento liquido em termos reais. 1sso
parece bastante plausivel, mas foi erréneo concluir que a taxa de
acumulacéo pudesse ser acelerada desse modo. Depois de uma que-
da definitiva dos custos nominais, ajustam-se as cotas de amorti-
zagcdo em termos nominais e a inércia do investimento bruto inci-
diria dali por diante sobre o novo nivel, mais baixo. Cai em erro
com relacgéo a esses dois pontos por ndo ter enxergado as implicacgdes
de minhas proprias idéias bésicas. As correcdes reforcam e néo
desmentem minha anélise.

Agradeco aos editores do Quarterly Journal of Economics, Ri-
vista di Politica Economica e Review of Economic Studies, por sua
permisséo de reproduzir, respectivamente, o primeiro, o terceiro e
parte do Ultimo dos ensaios seguintes.

JOAN ROBINSON

Cambridge, marcgo de 1962
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A doutrina tradicional que se enquadra sob o titulo de Teoria
do Valor e da Distribuicéo ndo retrata um Unico sistema de pregos;
consiste de varios sistemas, cada um deles apropriado ao modelo
de uma espécie diferente de economia.

Os modelos podem ser divididos em duas classes amplas, com
Varios tipos intermediarios onde se combinam elementos de cada
uma delas. Em uma das classes, a énfase principal é dada a divisao
vertical entre grupos de produtores com diferentes disponibilidades
de fatores adequados (em termos de qualidade ou das proporcoes
em que existem) & produc¢do de diferentes mercadorias. Na outra,
a énfase se dirige & divisdo horizontal entre as classes sociais.

Neste ensaio discutiremos o problema em termos de um sistema
fechado, desprovido de atividade econdmica por parte do setor publico.

A OFERTA E A DEMANDA

A existéncia de pregos implica em intercambio e o intercambio
implica em especializacdo. No primeiro tipo de modelo, a base da
especializacdo esta nas caracteristicas técnicas dos fatores de pro-
ducdo. “(Na) situagdo primitiva... todo o produto do trabalho per-
tence ao trabalhador; ndo o dividindo com o detentor das terras
nem com o patrdo.” O trabalho ndo tinha prego; a remuneragédo
do trabalho era o produto fisico, a ser consumido ou negociado.
Adam Smith afirmou que nessa situacdo “a proporcéo entre as
quantidades de trabalho necessarias para adquirir os diferentes

1  Wealth of Nations (Everyman's Library), i, 57. (Publicado em Adam Smith, Investigacao
sobre a Natureza e as Causas da Riqueza das Nagdes, Abril S.A. Cultural e Industrial,
Sé&o Paulo, 1974, p. 61.) (N. do T.)

127



OS ECONOMISTAS

objetos parece constituir a Unica circunstancia que pode fornecer
uma regra para a troca desses mesmos objetos entre si”.? Mas essa
regra ndo se aplica onde ha diferengas na qualidade do trabalho.
Se os cagadores que trocavam castores por veados pertencessem a
tribos diferentes, uma delas vivendo & beira de um rio e a outra
nas montanhas, o comércio entre eles seria regulado por regras
tradicionais, ou pelas leis da oferta e da demanda.

A base da especializacdo pode depender da propriedade dos
fatores naturais de producdo ou da habilidade e conhecimento hu-
manos. No modelo que serve para a chamada teoria do comércio
internacional, os fatores existem em grupos separados de compo-
sicdo arbitraria. Pode-se fazer com que o mesmo modelo sirva para
uma economia em que os trabalhadores, dotados de habilidade e
conhecimento relativo a varias ocupagfes e transmissiveis por he-
ranca, detém a propriedade dos meios de producéo que eles operam,
€ negociam uns com 0s outros seus produtos.

Para estabelecer esse modelo em forma pura, supomos que
ndo existe o emprego de mao-de-obra assalariada. Entende-se que
a troca de produtos se processa de acordo com principios puramente
comerciais (apesar de, na realidade, esse comércio achar-se gover-
nado em grande parte por regras tradicionais e cerimoniais); cada
grupo de produtores de uma mercadoria homogénea é suficiente-
mente NnuMeroso para que a concorréncia prevalega em seu interior,
no sentido de que os precos independem do volume das transagdes
de qualquer um dos comerciantes, e de que ndo ha combinagdo de
precos entre eles.

As condicOes da oferta e da demanda de mercadorias nego-
cidveis dependem dos gastos e dos habitos dos individuos envolvidos
e da distribuicdo de poder aquisitivo entre eles, das técnicas de
producéo predominantes, do nimero de produtores com diferentes
aptiddes, dos recursos naturais disponiveis e do estoque de meios
de producéo produzidos existente (teares e estoques de fios, fusos
e estoques de fibras de linho, para a producéo de tecido, forjas e
estoques de ferro, fornalhas e estoques de minério, para a produgao
de ferraduras, e assim por diante).

Pode-se satisfazer qualquer conjunto de condi¢des mediante
um padréo especifico de producfes e precos. Isso se acha exposto
no sistema de equilibrio geral de Walras e ndo h& necessidade de
repeti-lo aqui.

O fato de que os pregos de equilibrio predominam num dado

2 Ibid., p. 48. (N. do T.)
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momento ndo quer dizer que nos encontramos em uma posi¢éao
estacionaria. O equilibrio entre oferta e demanda pode ser tal que
ocorre investimento, isto é, pode ser que haja demanda para acrés-
cimos aos estoques. Pode ser que um ferreiro com dois filhos esteja
gastando parte de sua producdo corrente de ferraduras na cons-
trucdo de uma forja. Um ferreiro com um filho poderia considerar
gue as vantagens de uma futura elevacéo da producéo de ferraduras
por unidade de esforco, que adviriam de uma forja que poupasse mais
trabalho, valham um sacrificio em termos de consumo imediato.
Ademais (e esse € um ponto que em geral ndo se salienta),
nao se presume que os precos de equilibrio sejam tais que todos
0s personagens da histéria consigam ganhar a vida. Partimos de
um conjunto arbitréario de condigfes, de uma quantidade arbitraria
de fatores de producéo de cada tipo e de um numero arbitrario de
proprietarios de fatores. Os pregos que vigoram em situacdo de
equilibrio, num dado momento, podem ser tais, que alguns dos
individuos em questéo se encontrem em vias de morrer de fome.

Juros, empréstimos e poupanca

Um dos problemas que ddo margem a confuséo é a natureza
do sistema monetario que se esta supondo. Esse modelo pode ser
estabelecido de uma forma ndo monetéria, no sentido de que néo
contenha qualquer unidade contabil geralmente aceita ou qualquer
veiculo de acumulagdo de poder aquisitivo. Cada familia fornece
sua propria forca de trabalho. Cada tipo de trabalho recebe sua
remuneragao em espécie. Existe um padréo de equilibrio dos pregos
das mercadorias com relagdo uns aos outros, mas ndo ha um nivel
geral de precos. Como medida de conveniéncia, 0 economista que
estiver observando essa situagao podera efetuar seus calculos em
termos de unidades de uma mercadoria escolhida como numeéraire,
mas cada familia dentro da economia se acha interessada no poder
aquisitivo de seus préprios produtos, com relacdo a quaisquer outras
coisas que gostaria de comprar. O nivel de precos em termos do nu-
méraire é apenas o0 inverso do poder aquisitivo de uma unidade de
uma dada mercadoria e ndo tem mais significado que qualquer outro.

O fato de que o0 modelo é ndo monetario nao deixa de fora o
empréstimo a juros, na medida em que as transagfes se dao dire-
tamente entre as partes interessadas; ndo existe o redesconto nem
o0 mercado de dividas indiretas (as obrigacdes transferiveis consti-
tuem a esséncia do dinheiro). Os empréstimos consistem em uma
oferta de mercadorias a serem consumidas, usadas ou negociadas
por outras, a serem usadas ou consumidas mediante uma promessa
de pagamento futuro. A qualquer momento existe a oferta de em-
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préstimo por parte das familias cujos rendimentos advindos da
producéo e do comércio (e do pagamento de juros sobre empréstimos
anteriores) tenham excedido, no passado recente, suas compras de
mercadorias a serem consumidas ou adicionadas a seu estoque de
meios de producdo; isto é, pelas familias cuja poupancga excede seu
investimento. A oferta de valores passiveis de empréstimo também
é alimentada pelo pagamento de empréstimos passados que o credor
deseja emprestar novamente. A demanda de empréstimos provém
das familias cujas compras para fins de consumo e acréscimo ao
estoque de meios de producgdo excedem sua receita corrente. A taxa
de juros a qual os empréstimos sao negociados flutua de um dia
para o outro mediante variacdes de pressao da oferta e da demanda.
(Uma vez que ndo existe um acumulo de valor livre de risco e de
custos disponivel aos emprestadores em potencial, que desejam in-
crementar seu poder aquisitivo, a taxa de juros sera negativa quan-
do houver uma presséo suficientemente forte da oferta com relagéo
a demanda de valores passiveis de empréstimo.)

Para cada familia em particular hd uma eficiéncia marginal
esperada do investimento em termos de seus prdprios produtos
(para um ferreiro, a razdo entre um fluxo de ferraduras futuras e
0 prec¢o atual de uma forja em ferraduras), dependendo das condi-
¢Oes técnicas e da relacdo entre a méo-de-obra disponivel na familia
e seu estoque existente de meios de producdo. Seu valor subjetivo
para a familia depende da expectativa quanto ao futuro poder aqui-
sitivo de seus produtos com relacéo a diversas outras mercadorias,
e da expectativa quanto as necessidades futuras da familia. Os
fatores que influenciam suas decisdes de investimento sdo eviden-
temente complexos ao extremo. E possivel dizer, contudo, que em
geral uma taxa de juros baixa tenderd a estimular tanto o inves-
timento como o consumo, ja que, quando se espera gque 0S custos
de um empréstimo em termos de seu préprio produto sejam menores
gue o rendimento marginal do investimento que ele cobre, a renda
futura esperada pode ser aumentada sem que a prépria familia
tenha que realizar qualquer poupanga.®

Toda modificagdo no estoque de meios de producéo produz
um novo padrao de equilibrio dos pregos. Pode ser que as condicfes
sejam de molde a colocar em dificuldade uma dada mercadoria, de
forma que um pequeno acréscimo da produg¢do provoque saturagao
e reduza seu poder aquisitivo abaixo do nivel de subsisténcia; ou

3 Do relato feito acima sobre a taxa de juros num modelo ndo monetario, pode-se seguir o fio
de diversas linhas de pensamento, que se emaranham bastante quando s&o acompanhadas
sem maiores consideracdes quanto aos problemas de uma economia industrial moderna.
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gue uma elevacao relativa na producéo de outras coisas eleve ra-
pidamente seu preco; uma posi¢do de equilibrio é entéo violenta-
mente diferente de outra, apesar de apresentar apenas pequenas
diferencas no que diz respeito a oferta de fatores.

Um estado estatico

Ocorre um estado estacionario quando a forca de trabalho for
constante para cada grupo de produtores em separado, e quando
todas as familias estiverem satisfeitas com os estoques de meios
de producgéo que possuem e 0s estiverem mantendo intatos, de modo
gue o investimento bruto seja igual ao desgaste, item por item, e
a poupanca liquida for igual a zero. Mantendo-se inalterados os
habitos e os gastos, h4 um padréo de equilibrio da producéo e dos
pregos correspondente a oferta de todos os fatores de producéo
entdo em existéncia.

Cada familia poupa na medida em que o rendimento que
possa obter, seja através de investimento adicional em meios de
producdo para seu proprio uso, seja sob a forma de juros sobre
empréstimos efetuados a terceiros, exceda sua preferéncia subjetiva
pelo consumo presente, em comparacéo com o futuro. Poupanca
zero significa que a eficiéncia marginal do investimento é igual,
para todas as familias, & taxa de desconto que exprime a preferéncia
da familia para a qual ela é mais baixa. Entédo, e somente entéo,
h& uma produtividade marginal uniforme do investimento em toda
a economia.

O valor do débito em aberto é mais uma questdo de acidente
histérico. As familias que estejam operando meios de producdo que
nao foram adquiridos gracas a sua prépria poupanca estardo pa-
gando juros aquelas que possuem riqueza (o fruto de poupanga
realizada no passado), além dos meios de producdo que elas operam.
A taxa de juros que estd sendo paga sobre os débitos antigos deve
ser apenas um pouco menor que a eficiéncia marginal do investi-
mento, j& que uma oferta de empréstimo a uma taxa apreciavel-
mente mais baixa ativaria o investimento. (Uma oferta a taxa mais
elevada nédo encontraria interessados.)

Deve-se observar que, mesmo quando essas condigdes rigoro-
sas se acham satisfeitas, ndo h4 nada no quadro que corresponda
a uma taxa de lucros sobre o capital. Podemos, se quisermos, atribuir
valor a todos os bens existentes de acordo com seu preco de equilibrio
em termos de algum numéraire, chamando a soma dai resultante
de “capital”; e podemos atribuir valor ao fluxo liquido total da pro-
ducdo nos mesmos termos, mas ndo ha meio de distinguir que

parte desse fluxo é a que pertence ao “capital” e que parte, ao
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trabalho que esta sendo feito com a ajuda dos meios de produgao
que ele compreende.

O significado do equilibrio

A analise do equilibrio geral pode apenas descrever a posi¢ao
correspondente a um determinado conjunto de condigdes e comparar
as posigdes correspondentes a diferencas especificadas dessas condi-
¢Oes. Nada pode dizer sobre os efeitos das modifica¢des das condicdes.

Uma posicdo de equilibrio é estavel, num sentido puramente
formal, quando as curvas relevantes se cruzam de forma adequada.
E estavel na realidade, uma vez que tenha sido atingida e quando os
pequenos desvios aleatorios dessa posi¢ao séo rapidamente anulados.

E outra coisa bem diferente dizer que ela tem a propriedade de
persistir através do tempo. Isso seria verdadeiro no tocante ao estado
estaciondrio, desde que nao ocorressem quaisquer modificacbes nas
condigdes basicas e prevalecesse a tranquilidade perfeita. Mas uma
posicao de equilibrio que contenha acumulagéo de meios de producéo,
consumo de recursos passiveis de esgotamento ou a ameaga de queda
abaixo dos niveis de subsisténcia, pairando sobre algum grupo de
produtores, se acha em processo de desfazer-se por dentro — e eventos
aleatdrios podem desfazé-la a partir de fora. Quando uma economia
que corresponde mais ou menos a esse modelo mantém comércio com
um tipo diferente de economia, as modificacbes que ocorrem nesta
ultima podem afetar aquela drasticamente.

O periodo de tempo que demora para se chegar perto do equi-
librio, partindo-se de um ponto inicial arbitrario, pode ser longo,
indefinidamente longo em certas circunstancias. (Walras se defen-
dia postulando que a posicéo de equilibrio é descoberta antes de
ocorrer qualquer relagdo comercial.) Assim, quando ha uma pro-
pensao a ocorréncia de modificagfes nas condicdes, a analise indica
ser provavel que o equilibrio jamais se verifique.

4 Podemos tornar o modelo mais elaborado permitindo que os artesdos empreguem trabalha-
dores — os filhos mais novos indesejados ou filhos naturais de outras familias. Dada a
quantidade de terra e equipamento que ele possui, haverd entdo um produto marginal
liquido definido da méo-de-obra para cada empregador, do qual poderemos deduzir sua
curva de demanda de trabalhadores em termos de seu produto. O nivel dos salarios, para
os trabalhadores néo qualificados, tem que ser mais ou menos 0 mesmo em termos de
qualquer produto em que seja medido. O rendimento marginal esperado sobre o investimento
em equipamento tenderd entéo a ser tanto mais elevado quanto mais facilidade houver no
mercado de méo-de-obra: quer dizer, quando mais baixo for o custo da méao-de-obra adicional
em termos do produto de cada investidor. Mesmo assim, n&@o existe um modo de se calcular
o rendimento médio sobre o equipamento, independentemente da “remuneragdo da empresa”
de que o empregador se beneficia. Quando o nimero de empregadores que se dedicam a
diferentes linhas de produgdo varia conforme os lucros esperados em cada uma delas, o
modelo se dissolve, porque entdo ja ndo ha uma oferta dada de fatores especificos.
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A fim de fazer com que a argumentacéo seja aplicavel a si-
tuagdes reais, temos que abandonar a analise do equilibrio e abordar
0 problema em termos de um processo histérico, com o sistema
continuamente dando guinadas de uma posi¢édo fora de equilibrio
para outra.’

SALARIOS E LUCROS

No segundo tipo de modelo, ndo existem diferencas perma-
nentes entre os fatores de producdo. A mao-de-obra pode ser trei-
nada e o equipamento projetado para qualquer utilizacdo. Para
fins de simplicidade da argumentacdo, vamos supor que todos 0s
trabalhadores sejam semelhantes.® Os trabalhadores ndo tém pro-
priedades e necessitam trabalhar para aqueles que podem lhes
fornecer meios de producéo para operar.

N&o se pode conceber que uma economia em que 0s proprietarios
empregam trabalhadores (diretamente ou por meio dos administra-
dores das firmas) funcione sem dinheiro, no sentido de algum meio
de troca de aceitacéo geral. Os salarios sdo acertados em termos de
dinheiro e os pregos dos produtos sdo estabelecidos em termos de
dinheiro. Os ganhos reais de um trabalhador e o custo real da méo-
de-obra para um empregador surgem entdo das relagbes entre os
precos e os salarios em termos de dinheiro. As taxas de salarios em
termos de dinheiro sdo puramente arbitrarias. As modifica¢Bes das
taxas de salarios nominais tém conseqiiéncias “reais” importantes,
mas as diferencas, em posicdes de equilibrio, nada afetam a ndo ser
as palavras e 0os numeros usados para descrever pregos e rendimentos
e 0 nimero de unidades que compdem o estoque do meio de troca.
Na discusséo que se segue, todos os valores sdo tomados como relativos
ao nivel das taxas de salarios nominais.

Precos normais

Uma firma (isto é, a unidade em que 0 emprego é organizado)
ndo se restringe a qualquer faixa de producdo em particular, mas

5 A doutrina segundo a qual as forcas do mercado tendem a estabelecer o equilibrio entre
os comerciantes de produtos primarios, a que se recorre para respaldar a oposicéo a qualquer
forma de regulamentacéo desses mercados, parece basear-se numa leitura muito superficial
da analise do equilibrio geral.

6 Isso ndo é necessario a argumentacdo, desde que a oferta de méo-de-obra com diversos
tipos de aptidéo corresponda as diferengas de rendimentos esperados de forma tal, que o
rendimento dos investimentos em treinamento seja 0 mesmo em toda parte. Mas quando
a familia do trabalhador é quem financia seu treinamento, é artificial considerar os seus
rendimentos como a paga do investimento; se o fizéssemos, necessitariamos admitir sobre
esse tipo de investimento uma taxa de lucro diferente da que é esperada sobre o investimento
dos capitalistas. Os empregados altamente qualificados aparecem no terceiro modelo.

133



OS ECONOMISTAS

pode colocar méo-de-obra para trabalhar dentro daquela que pro-
meter o melhor lucro. Entende-se, portanto, que a escolha das opor-
tunidades de investimento seja feita de forma a maximizar o lucro
esperado a partir da quantia de dinheiro empregada. Nesse modelo,
as condig¢des de concorréncia tém um significado diferente daquele
que se exigia no primeiro modelo. Ali a concorréncia era uma ca-
racteristica das operagdes diarias do mercado; aqui € uma carac-
teristica dos planos de investimento a longo prazo. Aqui ndo é
necessario que haja uma demanda perfeitamente elastica para a
producdo de cada vendedor em cada mercado a cada momento; é
necessario que ndo haja limitagdo ao acesso, no devido tempo, a
qualquer mercado, de forma que se manifeste a tendéncia ao es-
tabelecimento de uma taxa de lucro esperada sobre o investimento
gue seja igual para todo o sistema. Num estado de tranquilidade,
quando as expectativas se cumprem, o critério para se dizer se
prevalecem as condi¢des de concorréncia, nesse sentido, é a exis-
téncia de uma taxa uniforme de lucro liquido sobre o valor do
capital em todas as linhas de producgdo. Os precos que prevalecem
nessas condicBes sé@o os “pregos normais de oferta a longo prazo”,
de Marshall, ou “pregos de producéo”, de Marx.

A taxa de lucros sobre o investimento domina a taxa de juros
sobre os empréstimos. E verdade que quando existe um mercado
de dividas indiretas (bolsa de valores), o nivel da taxa de juros em
que o0s novos empreéstimos sdo negociados € fortemente influenciado
pelos precos predominantes naquele mercado, e isso, por sua vez,
é fortemente influenciado pela expectativa sobre qual sera o nivel
futuro. A teoria da preferéncia pela liquidez, de Keynes, foi for-
mulada para responder as seguintes perguntas: por que alguém
mantém dinheiro em seu poder (acima de um encaixe para atender
despesas mais imediatas), quando é possivel obter juros através
da realizacdo de empréstimos a terceiros? E a resposta é vazada
em termos da relagdo entre a taxa de juros corrente e a taxa de
juros esperada no futuro. Nao pretendia responder a pergunta: por
que alguém estaria disposto a pagar juros sobre um empréstimo?
Keynes tomava como dado que a razdo dominante para se tomar
dinheiro emprestado fosse a expectativa do lucro propiciado pelo
investimento. Qualquer que pudesse ser a taxa de juros sobre um
novo empréstimo, o custo da oportunidade de qualquer investimen-
to, do ponto de vista da firma que estiver pensando em efetué-lo,
é a taxa de lucro que pode ser obtida sobre outros investimentos.
Portanto, é a taxa de lucro, e ndo a taxa de juros, que entra no
preco de oferta normal de qualquer mercadoria dada.

Quando predominam os pregos normais, cada vendedor recebe,
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sobre qualquer periodo, quantias iguais aos custos que teve com
a producéo dos bens vendidos, inclusive uma despesa imaginaria
com juros, a uma taxa igual a taxa de lucros vigente, composta
durante o intervalo que vai do momento em que foi preciso incorrer
nas despesas representadas pelo custo, até o0 momento de receber
0 pagamento. Os produtos entram na producgdo uns dos outros e
os produtores vendem uns para 0s outros; o nimero de estagios
em que a cadeia de operacdes se divide ndo faz diferenca para o
resultado. Quando um produtor compra de outro, paga um prego
onde se acha incluido o custo imaginario dos juros até a ocasido,
e 0s juros imaginarios sdo somados aquele custo para se chegar
ao preco final. Quando o produto intermediario faz parte da pro-
ducdo daquele mesmo produtor, 0s juros imaginarios sédo compostos
sobre o0s custos que sdo acarretados em sua producdo, durante o
periodo em que esta passando por suas méos. Assim, a soma final
de juros e custo é a mesma em qualquer dos casos.

O valor total liquido da producéo de todas as firmas juntas
durante qualquer periodo é a soma das vendas finais (deixando de
fora as transagdes entre as firmas) mais o valor dos estoques exis-
tentes ao fim do periodo (inclusive o valor de bens de capital de
longa duracéo depreciados adequadamente), menos o valor dos es-
toques (equipamentos inclusive) existentes no principio do periodo.
Esse valor liquido é igual aos salarios e lucros liquidos auferidos no
periodo. A totalidade dos salarios é paga em dinheiro durante o periodo
(supondo que o intervalo de pagamento de salarios seja suficientemente
curto), mas parte dos lucros liquidos toma a forma de valor adicional
dos estoques e equipamentos. Num mundo incerto, tanto o calculo da
depreciacdo como a avaliagdo dos estoques implicam em uma série
de enigmas, mas sua avaliagdo a pregos normais com base em uma
dada taxa de lucros é simplesmente uma questdo de aritmética. Da
mesma forma, o valor do estoque de capital tem um significado nada
ambiguo quando a taxa de lucros for dada.

Os meios de produgdo ndo produzidos, como a “terra” da teoria
tradicional, constituem um elo entre este modelo e o primeiro, em
que a oferta e a demanda governam os precos relativos.” Iremos dei-
xa-las de lado, a fim de considerar este modelo em sua forma pura.

Onde todos os meios de producdo sdo produzidos dentro da
economia e ndo existem economias ou deseconomias de escala na
produgdo de determinadas mercadorias,® 0s precos normais corres-

Isso também se aplica as diferencas qualitativas da oferta de trabalhadores. Ver nota n° 6.

As economias e deseconomias para as firmas s&o outra coisa bem diferente. Tem que haver
um minimo apreciavel do tamanho eficiente para as plantas em cada linha de producéo
(se ndo fosse assim, os trabalhadores poderiam conseguir crédito suficiente para se auto-
empregarem). N&o é preciso haver um tamanho méximo eficiente para uma firma. Mas
se houver, teremos que supor que o capital se organiza em firmas de tamanho ideal. Uma

© ~
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pondentes a qualquer nivel da taxa de salérios e da taxa de lucros
sao determinados pelas condic¢Bes técnicas da producgdo; sao inde-
pendentes da composi¢do da producédo ou dos gastos dos consumi-
dores. A demanda n&o tem efeito algum sobre os precos relativos.
Para empregar a linguagem de Marshall, h& “precos de oferta cons-
tante” para cada produto (ou grupo de produtos) tomado em sepa-
rado, de forma que seus precos relativos, em termos uns dos outros,
e 0 preco do tempo de trabalho, em termos de cada um, ndo podem
variar com suas taxas de producdo. Onde existem varios métodos
de produgao disponiveis para qualquer mercadoria, a taxa de lucro
determina qual sera escolhido, ajustando-se de acordo as proporgdes
em que 0s meios de producéo de varias espécies serdo usados. Esse
sistema de pregos foi exposto em termos matematicos por von Neu-
mann;® sua operagdo se encontra exposta claramente no livro Pro-
ducéo de Mercadorias por meio de Mercadorias, de P. Sraffa.

A diferenga entre esse sistema de pregos e o de Walras é que
aqui o estoque de equilibrio dos meios de produgédo é determinado
pelo fluxo da producédo, dadas as condigfes técnicas e a taxa de lucro,
enquanto que, no sistema de Walras, ha um estoque de meios de
producédo arbitrariamente dado e as produgdes sdo determinadas pelas
condigdes técnicas e psicologicas que governam a oferta e a demanda.

A taxa de lucros

As condicdes técnicas e a taxa de lucros determinam o padrédo
dos precos normais, inclusive do preco do tempo de trabalho em
termos de cada mercadoria; as taxas de salarios nominais deter-
minam o nivel de precos em dinheiro correspondente. Mas o que
determina a taxa de lucros?

Marx as vezes fecha seu sistema (seguindo Ricardo) supondo
uma taxa de salarios reais governada pelo padréo de vida conven-
cional (o valor do tempo de trabalho) e, as vezes, tomando como
dada a parcela do lucro liquido no valor da producéo liquida (a
taxa de exploracdo). Marshall escamoteia o problema atras da cor-
tina de fumaca dos sentimentos morais. Os neocléssicos atuais vi-
vem procurando defini¢des, girando em torno de uma argumentacéo
circular. Sraffa exime-se de apresentar qualquer observacdo sobre
0 assunto. Von Neumann supde uma taxa de salérios reais preci-
samente especificada em termos de quantidades especificas de mer-

escassez de gerentes, permitindo a ocorréncia de deseconomias de escala para as firmas
tomadas individualmente, se assemelha a escassez de recursos naturais e se enquadra
melhor no primeiro tipo de modelo.

9  "A model of general economic equilibrium”, Review of Economic Studies, vol. XII (1945-46).
(O texto de Sraffa citado neste paragrafo encontra-se neste volume sob o titulo Producéo
de mercadorias por meio de mercadorias.) (N. do T.)
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cadorias especificas. Isso resolve o problema, mas nos deixa de-
samparados quando se abandona a suposi¢do. A quest&o sobre o
que determina a taxa de lucros normal, quando a taxa de salarios
reais ndo deve ser tomada como dada, € um enorme vacuo na
doutrina econdmica tradicional.

A introducdo de conceitos keynesianos na argumentagdo permite
darmos um grande passo a frente. H4 uma relacdo de equilibrio entre
a poupanga liquida e a renda liquida. Quando prevalece o equilibrio,
o valor total e a distribuicdo da renda liquida satisfazem a condicéo
de que a poupanga liquida anual deve ser igual ao valor do investi-
mento liquido anual. A curto prazo, periodo ao qual se limitava a
argumentacdo formal da Teoria Geral, a igualdade da poupanca e do
investimento se verifica principalmente por meio da variagéo do nivel
de utilizagdo de um dado equipamento; isto é, através da variacéo do
nivel da renda total. No equilibrio competitivo a longo prazo, a relagéo
da renda total com o estoque de capital é determinada dentro de
certos limites pelas condicdes técnicas (varia conforme a taxa de in-
vestimento, mas ndo necessariamente de forma a auxiliar a colocar
em linha a poupanga). A distribuicdo da renda, contudo, é fortemente
influenciada pela taxa de investimento.

Considerando-se qualquer valor de renda liquida, o volume
de gastos de consumo sera maior quanto maior for a parcela da
renda destinada aos assalariados; a proporcdo da poupanca sera
maior em rendas originadas de lucros liquidos, que em rendas re-
ferentes a salarios. Qualquer que seja a relagéo entre o investimento
liquido e o estoque de capital, o nivel dos pregos deve permitir que
a distribuicdo de renda seja tal que a poupanca liquida por unidade
de valor de capital seja igual a ele. Assim, dada a propensao a
poupar de cada tipo de renda (as condi¢des de parcimdnia), a taxa
de lucro é determinada pela taxa de acumulagéo de capital.l?

10 Se, apenas para fins de argumentacéo, supusermos que a relagéo entre a poupanca liquida e
a renda liquida, s, independe da distribuicdo de renda entre salarios e lucros liquidos, a taxa
de acumulagcéo, g, sera funcdo de v, que é a relagdo entre o valor do capital e a renda liquida,
g = s/v. Dadas as condigdes técnicas, v varia com a taxa de lucro — uma taxa de lucros mais
alta significa que se escolnem técnicas menos capital-intensivas, e isso em geral (apesar de
n&o necessariamente) implica uma relacdo mais baixa entre capital e renda. A elasticidade
dessa relacdo é limitada, a menos que as condigdes técnicas sejam muito plasticas. Assim,
quando s for dado, havera apenas uma certa amplitude de taxas de crescimento possiveis que
serdo compativeis com o equilibrio a pregos normais. Harrod ndo s6 toma a parcela representada
pela poupanca na renda como dada, mas também afirma que a taxa de lucro é de alguma
forma fixada de anteméo; com uma dada gama de técnicas possiveis, a taxa de lucro determina
a relacdo entre capital e renda. Assim, para Harrod, s/v é determinada independentemente
de g. Havera entdo um s¢ valor de g (a “taxa de crescimento garantida”) compativel com o
equilibrio. Quando a taxa real de crescimento for menor que a taxa “garantida”, a taxa de
lucro realizada estara abaixo do nivel de equilibrio proposto, 0 que rebaixa ainda mais a taxa
real. Sucederd o contrario quando a taxa real estiver acima da taxa “garantida”. Responsavel
por esse problema é a proposicdo de que a taxa de lucro de equilibrio é determinada indepen-
dentemente da taxa de crescimento.
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A suposicdo de que os assalariados nao poupam é uma grande
simplificagcdo, mas a argumentacéo n&o depende dela. Se os assa-
lariados poupam, tem que existir uma classe de familias que obtém
renda tanto do trabalho como da propriedade. Ha entdo quatro
classes cuja propensédo a poupar tem que ser considerada. Os as-
salariados sem propriedades, a classe mista intermediaria, os ca-
pitalistas que vivem de rendimentos (inclusive os acionistas) e que
nao trabalham, e as firmas que ficam com parte dos lucros liquidos.
A razdo entre poupanca e renda é funcdo de sua distribuicdo entre
essas classes e da propensédo a poupar de cada uma delas, que
pode ser influenciada pela distribuicdo de propriedade entre fami-
lias dentro delas e pelo tamanho das firmas. Pode haver alguma
influéncia direta da taxa de rendimentos possivel de se obter da
riqueza dos capitalistas sobre a propenséo a poupar de cada classe.
E o padréo dos pregos das mercadorias também pode afeta-la. Mas
essas influéncias sao secundarias e podem ser exercidas para qual-
guer um dos dois lados. O peso principal da igualdade entre pou-
panca e investimento (a pre¢os normais) recai sobre a distribuicéo
da renda entre as classes. O nivel dos pre¢os normais tem que
fazer com que a taxa de lucros leve a distribuicdo de renda a fazer
com que a relagdo entre poupanga e estoque de capital seja igual
a taxa de acumulagao.

A questéo, portanto, passa de: “O que determina a taxa de
lucro?” para: “O que determina a taxa de acumulacdo de capital?”

A taxa de crescimento

Aqui ha outro vazio na doutrina tradicional. O ponto de vista
encarnado pelo principio de aceleragdo sugere que o investimento
acompanha a taxa de crescimento esperada das vendas. Mas a
taxa de acumulagéo é, ela propria, o determinante principal da taxa
de crescimento da renda, e, portanto, das vendas. Carregar a si propria
pelos cordfes dos sapatos é exatamente aquilo que uma economia
capitalista pode fazer.

A idéia de que uma firma investe para maximizar os lucros
anuais pertence a um tipo de modelo que constitui uma espécie de
cruzamento entre os dois que estamos discutindo. Uma firma, neste
tipo de analise,’* é uma entidade que representa um certo tipo de
unidade de empreendimento ligada a produgdo de uma mercadoria
dada, da mesma forma que os artesdos do primeiro modelo; mas,
ao contrario deles, ela pode tanto tomar empréstimos indefinida-

11 Devo admitir que eu mesma ja contribui para esse tipo de analise.
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mente como empregar toda a mao-de-obra que quiser. Ela recebe
lucros decrescentes em funcéo da aplicac8do de fatores contratados
a si mesma e deseja crescer para atingir o tamanho ao qual o
rendimento marginal do investimento adicional ndo seja maior que
o0 custo marginal do empréstimo. Essa estrutura, que é bem pouco
solida, retrata o tamanho que as firmas desejam alcancar. Nada
diz sobre a taxa de crescimento das firmas existentes ou das con-
dicGes em que surgem novas firmas. Nada pretende dizer sobre a
taxa geral de acumulagdo na economia como um todo.

A “oferta de recursos investiveis” ndo serve de guia, porque
a acumulacéo gera a poupanca gque ela mesma exige. Os limites
desse processo sdo fixados pelo nivel ao qual é possivel forcar os
salarios reais a descer. Em qualquer estado de coisas dado, ocorre
a fixagdo de um limite superior a taxa de acumulacéo possivel pela
“pbarreira inflacionaria”, que passa a operar quando a queda dos
salérios reais encontra a resisténcia dos salarios nominais ascen-
dentes. Sem chegar a esse limite, a oferta de recursos investiveis
seréd aquela que a taxa de acumulacéo exigir.

Tampouco a “oferta de dinheiro para empréstimo” fornece uma
explicacéo, porquanto aqui também funciona a histdria dos corddes
dos sapatos. Uma firma que possua capital pode utiliza-lo como
garantia para tomar mais emprestado. Uma taxa de acumulagio
mais elevada significa um fluxo maior de lucros e, consequiente-
mente, tanto uma quantidade maior de autofinanciamento como
maior poder de obter empréstimos. A taxa de acumulagéo, abaixo
do nivel estabelecido pelo minimo toleravel das taxas de salarios
reais, pode ser quanto ela quiser. (Isso nao significa, é claro, que
uma elevacao da taxa de acumulagdo numa economia, acima daquilo
que tem sido no passado, hdo encontre quaisquer obstaculos. Sig-
nifica apenas que a oferta financeira ndo prescreve qual tem que
ser a taxa normal de acumulagéo.)

Ser4 que a taxa de crescimento da for¢a de trabalho nos dara
uma solugdo? No sistema de von Neumann, a forca de trabalho e
0 estoque de capital crescem em igual proporcdo. Isso se deve a
ter ele suposto que o excedente do produto liquido sobre os custos
de méo-de-obra necessarios em termos de salérios reais é sempre
investido e que a oferta de trabalhadores cresce conforme o desejado
desde que se fornega o salario necessério.

Sem duvida ha uma ligagéo entre a taxa de crescimento da
populacéo e o padréo de vida, mas nédo se pode confiar nessa cor-
relacdo; ela pode ir em dire¢do contraria. Temos que deixar que 0
crescimento da forga de trabalho siga seu proprio curso. E se entao
supusermos que o estoque de capital tende a crescer passo a passo
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com ela, de forma tal que sempre se conserve uma razao constante
entre o emprego e a populagdo, com uma raz&o constante entre o
capital e o trabalho? Isso é bem facil de se supor e se o fizermos, o
modelo ficard comodamente fechado. A taxa de crescimento auténomo
da forca de trabalho determina a taxa de acumulacdo. Dadas as con-
digdes de parcimdnia, a taxa de acumulacdo determina a taxa de
lucro. A taxa de lucro, dadas as condicdes técnicas, determina os
precos normais de todas as mercadorias e o valor e a composi¢io
fisica do estoque de capital de equilibrio por unidade-homem.

Isso é facil de se falar, mas qual é 0 mundo que se supde estar
descrevendo? Quando € que existiu o estoque de capital certo, e que
mecanismo, supondo que isso se tenha dado, mantém a acumulagdo
funcionando dentro da taxa certa? A argumentacéo da Teoria Geral,
gue demonstra ndo haver esse mecanismo em uma economia de ini-
ciativa privada, ndo poderia ser verdadeira quando considerada com
relacdo a um momento dado, mas falsa “a longo prazo”.

As vezes argumenta-se haver indica¢Bes de que, em paises
razoavelmente présperos, a porcentagem do desemprego nunca va-
ria muito, de modo que, a longo prazo, os bons tempos ddo a mesma
média que 0s maus. Isso sé serviria para demonstrar, se fosse
verdade, que a harmonia entre a taxa de crescimento da populagéo
e a taxa de acumulacéo é possivel. Os paises em que esta Ultima
€ mais baixa que a primeira ndo se acham entre aqueles que séo
razoavelmente présperos. Mas, mesmo para 0s paises prdosperos,
as indicagfes constituem em grande parte uma ilusdo de 6tica. A
indUstria capitalista ndo emprega toda a for¢a de trabalho em pais
algum. O trabalho doméstico, remunerado ou n&o, os “biscates” e
0 comércio em pequena escala, e, em muitos paises, a agricultura,
fornecem uma reserva de méo-de-obra que aumenta, quando o nivel
de emprego ndo se expande na mesma proporc¢do que a populagao.
O problema de saber se as pessoas sdo mais felizes nessas ocupacoes
do que seriam num emprego normal ndo é o que se propde discutir
aqui. O ponto a ser discutido é que néo existe justificativa para
incluir no modelo uma suposi¢do com o objetivo de fazer a taxa de
crescimento da forca de trabalho estabelecer um minimo para a
taxa de acumulagéo.

Tampouco devemos assumir que ela estabelece um maximo.
Quando a taxa de acumulagdo é mais rapida que a taxa de cres-
cimento da forca de trabalho e o sistema se defronta com escassez
de méo-de-obra, é a suposi¢ao da constancia das condi¢des técnicas
que deve ser abandonada. As firmas nessa situacéo estio ansiosas
por elevar a produtividade por trabalhador, mesmo se tiverem que
aumentar o capital por trabalhador para consegui-lo. No decorrer
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desse processo, fazem inovagdes e ha tanta probabilidade de acabarem
obtendo uma relagdo capital/produgdo mais baixa como mais alta.*?

A verdade é que nao existe uma maneira de se fechar o modelo
que seja ao mesmo tempo precisa e plausivel. Temos que nos con-
tentar em deixa-lo aberto. Para explicar a acumulagdo, temos que
nos voltar para a natureza humana e para a estrutura da sociedade.
As firmas, uma vez estabelecidas, tém um impeto no sentido de
crescer, ou, pelo menos, um impeto de resistir as investidas em
seu mercado feitas por outras que estdo se esforcando para crescer;
e a cada geracao, novos homens que possuem riguezas ou conseguem
crédito tém um impeto de tentar enriquecer. Entre eles, de algum
modo surge a taxa geral de acumulagdo. Para ver por que ela é
maior em alguns paises ou em certas ocasides que em outras, pre-
cisaremos encarar questdes que jazem abaixo do nivel ao qual o
modelo é construido.

Crescimento irregular

O modelo ndo tem que ficar restrito ao caso dos meios de
producéo que sdo produzidos. Introduzir fatores escassos nele é
bastante facil, em principio,*® desde que ndo nos afastemos de uma
comparacao das posicdes de equilibrio. Outras categorias de renda,
remuneracdo de aluguéis, rendimentos obtidos gracas a aptiddes
naturais raras etc. se enquadram nas condicdes de parciménia. A
oferta de fatores em termos fisicos entra nas condicdes técnicas.
Como antes, hd um padréo de equilibrio dos pregos correspondente
a uma dada taxa de lucro e uma taxa de lucro correspondente a
uma dada taxa de acumulag¢&o. Com base nisso, podemos comparar
as posicdes de equilibrio com uma maior ou menor escassez de
fatores de produgao especificos.

Porém, como no ultimo modelo, o simples fato de a acumulagéo
estar ocorrendo modifica o padrao de equilibrio dos precos, ja que

12 Alidéia de que o “aprofundamento da estrutura do capital” constitui um resultado necessario
da acumulacéo com pleno emprego parece estar ligada a uma aplicacdo errénea da idéia
de funcéo de producdo. A qualquer momento, com um conhecimento técnico dado e pregos
também dados, pode haver uma gama de técnicas possiveis, dentre as quais se faz uma
escolha. As firmas que se propdem realizar novos investimentos naquele momento escolhem
as que prometerem a melhor taxa de lucro. Essa gama pode ser apresentada de uma
maneira simplificada, como uma relacédo que demonstra que as técnicas com uma menor
exigéncia de mao-de-obra por unidade de investimento tém um valor liquido de produgéo
mais baixo por unidade de investimento. Essas técnicas todas coexistem num dado momento.
A medida que o investimento se desenrola no tempo, as técnicas preferiveis mudam e néo
h& o menor motivo para se identificar a sucesséo de técnicas escolhidas com pontos deter-
minados da relagéo existente em uma certa data.

13 Procurei tragar um esquema, baseado em suposi¢des muito simples, em Accummulation of
Capital, livro VI. Sraffa (op. cit., cap. Xl) trata do assunto em termos de uma composi¢éo
constante da producéo com diferentes taxas de lucro.
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0 estoque de alguns tipos de meios de producgéo esta se acumulando
e 0 de outros ndo. Quando a populacdo e o equipamento estdo
aumentando mas a “terra” ndo estd, funcionam os classicos lucros
decrescentes e se elevam os aluguéis a medida que o tempo passa.
Mais uma vez a suposi¢do das condigdes técnicas constantes se
torna insustentavel. Os investimentos nos substitutos da “terra” e
na exploracéo de novas fontes (bem como melhoramentos que eco-
nomizam “terra” nos métodos de produgao), sdo estimulados pela
crescente escassez. N&o ha razdo para esperarmos que a oferta e
a demanda se mantenham em equilibrio. De tempos em tempos,
0 crescimento da oferta salta bem & frente do crescimento da de-
manda, de forma que a periodos relativamente curtos, de precgos
normais elevados para as mercadorias que dependem de recursos
naturais, seguem-se periodos relativamente longos, de pregos nor-
mais baixos, enquanto a demanda se recupera. Temos portanto
que tirar do altimo modelo a conclusdo de que os precos de equi-
librio nunca tendem a ser dominantes em qualquer momento
determinado.**

Ha ainda um outro fator de perturbagéo. O equilibrio atual
implica ter havido no passado uma previsdo correta de como o
presente haveria de ser, de modo que a composi¢éo do estoque de
capital hoje seja apropriada a taxa de lucro e a composi¢do da
producdo que prevalece hoje. A auséncia de uma previséo faz ne-
cessario introduzir na argumentacéo toda a analise keynesiana de
como uma economia reage a mudangas no “estado das noticias”
em um mundo incerto.

Ha mais dois coringas no mago — a politica de pregos das
firmas (o “grau de monopolizagédo” de Kalecki),'® que tem grande
influéncia sobre as condicfes de parciménia e as taxas de salarios,
que podem seguir sua histdria de forma mais ou menos indepen-
dente do que esta acontecendo & posi¢do de equilibrio em termos
reais e que pode atuar sobre a posi¢ao real por meio da modificacéo
da distribuicdo da renda real, afetando as expectativas e influen-
ciando a oferta financeira.

A andlise do significado dos precos normais com toda certeza
ndo deve ser tomada como uma previsdo no sentido de que a nor-
malidade sera o estado de coisas costumeiro.

14 E absurdo, apesar de infelizmente ser também muito comum, falar-se como se “a longo
prazo” tivéssemos que chegar a um dia em que o equilibrio correspondente as condi¢des
de hoje viesse a se realizar.

15 Ver Michal Kalecki, Teoria da Dinamica Econémica, Parte I, “O Grau de Monopolizacéo e
a Distribuicéo da Renda”, neste mesmo volume. (N. do T.)
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UM MODELO PARA O FUTURO

O progresso técnico nao é sé induzido pela escassez de méo-
de-obra, também resulta em parte da simples acumulagédo de co-
nhecimento. Consideremos uma economia onde se verifique um au-
mento auténomo continuo da produtividade. Para fins de simplifi-
cagdo, vamos supor que o progresso técnico seja neutro, no sentido
de que uma forca de trabalho constante, dividida em proporcoes
constantes entre as tarefas de produzir mercadorias para a venda
a consumidores e de manter um estoque de meios de producao
cada vez melhores (inclusive equipamentos para produzir equipa-
mento e instrutores para treinar projetistas de equipamento), pro-
duza um fluxo de producéo cada vez maior. Para que esse sistema
funcione (a partir de uma posicéo inicial na qual o estoque de
meios de produgdo se encontra adequadamente equilibrado), trés
coisas sao necessarias. As firmas tém que ter suficiente apetite de
aumentar sua capacidade produtiva para manter uma forca de tra-
balho constante empregada na producgdo de meios de producgdo. A
distribuicdo do poder aquisitivo entre os consumidores (trabalha-
dores, inclusive professores, gerentes etc. e capitalistas, inclusive
acionistas de firmas) tem que ser de molde a permitir o crescimento
do consumo na mesma propor¢do da producdo. (Isso pode ocorrer
com 0s precos constantes através de taxas de salarios nominais e
dividendos nominais que aumentem naquela proporc¢ao, ou através
de uma queda nos precgos de venda com relagdo a renda nominal.)
Finalmente, os consumidores tém de fato que gastar nos produtos
da indastria em proporg¢ao tal que mantenha a demanda se expan-
dindo na mesma proporc¢éo da producao.

Quando nao se verifica a primeira condigéo, o nivel de emprego
oferecido pela industria declina. Os desempregados tratam de ga-
nhar a vida da maneira como podem. Quando a segunda condic¢éo
se acha atendida, mas a terceira ndo (a industria distribui renda
suficiente, porém os beneficiarios da renda ndo querem aplica-la
na compra dos produtos da indudstria), os desempregados podem
ganhar a vida vendendo seus servicos aos beneficiarios da industria.

Em nosso segundo modelo, a énfase toda era dada ao emprego
organizado; o excedente de mao-de-obra existente com relagdo as
exigéncias da industria era considerado formado por pessoas em
situacdo de desemprego, mais ou menos disfarcado; o equipamento
era tratado como um acessério da mao-de-obra; e o nivel dos pregos
nominais era governado pela taxa de salarios nominais. Esse modelo
nao é apropriado a uma economia em que as pessoas que sdo seus
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préprios empregadores constituem uma parte importante e razoa-
velmente produtiva da populagéo total.

Consideremos uma economia em que o emprego de mao-de-
obra na industria organizada tenha se tornado vestigial. Ali, a
producéo é feita por robds e por técnicos que projetam robds para
produzir robds. Os técnicos sao produzidos por estabelecimentos
educacionais que se auto-reproduzem e que sdo mantidos pelos
lucros das firmas que sdo proprietarias dos robds e os operam. As
firmas de robds sé@o legalmente propriedade dos acionistas, mas de
fato séo controladas pelos gerentes. Os acionistas, 0s gerentes, 0s
técnicos e os professores tém sua renda derivada das firmas de
robds. O resto da populacdo é composta de pessoas que Sao seus
préprios empregadores e que vivem da venda de servicos a terceiros
ou umas as outras.

As pequenas empresas

As pessoas que sdo seus proprios empregadores se encontram
organizadas em pequenas empresas. Compram bens de consumo e
equipamento (secadores de cabelos, maquinas de lavar roupas etc.)
do setor de robés. (Para se iniciar, um jovem tem que trabalhar
numa empresa ja existente; em pouco tempo abre a sua propria
empresa; dessa forma, a quantidade de mé&o-de-obra empregada
permanece pequena. Para manter um empregado seria necessario
pagar tanto quanto ele esperaria ganhar por conta prépria e uma
vez que as economias de larga escala ndo sdo apreciaveis em casos
de firmas individuais, ndo haveria margem de lucro.)

As pessoas que sdo seus proprios empregadores lembram os
camponeses e artesdos do primeiro modelo, na medida em que, para
eles, a distingdo entre poupanca e consumo nem se coloca. Elas gastam
tudo que recebem, quer em bens de consumo, quer em equipamento.
(Os empréstimos que conseguem das firmas de robds séo a curto
prazo e as prestacfes para seu pagamento podem ser consideradas
como uma forma de dispéndio.) Sob outro aspecto, elas se aproximam
mais das firmas capitalistas do segundo modelo — n&o h& aptiddes
herdadas ou fatores naturais de producgdo. Qualquer pessoa, tendo
tempo, pode aprender qualquer oficio e, no equilibrio a longo prazo,
os rendimentos de uma “firma representativa” sdo 0os mesmos em
toda linha. Este setor do modelo fornece o cenario adequado para a
analise de Marshall dos ramos da indUstria compostos de firmas fa-
miliares; os detalhes podem ser preenchidos de acordo.

Os robos

O setor dos robos, a qualquer momento, se encontra produ-
zindo um fluxo de bens para venda que depende do estoque de
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robds que se construiu, da precisdo com que foram projetados e da
proporcéo do estoque destinada & manutencéo e acréscimo do proé-
prio estoque. As firmas, enquanto tais, compram apenas umas das
outras. Consideradas globalmente, seus gastos séo os ordenados e
os dividendos que pagam aos acionistas que as financiaram quando
se estava construindo o estoque de robds;'® as suas receitas sé@o o
valor de suas vendas. Para evitar complica¢des, vamos supor que,
no final das contas, ndo haja poupanca derivada das rendas pagas
pelas firmas de robds. Parte dessas rendas séo gastas em bens de
consumo produzidos pelos robds e parte nos servigos das pessoas
que sao seus proprios empregadores. Estes ultimos gastam tudo o
que ganham quer nos produtos dos robds, quer uns nos dos outros.
A sua renda total, portanto, se relaciona por meio de um multi-
plicador com os pagamentos que recebem do setor dos robds, e o
valor de suas compras naquele setor é igual ao que dele recebem.
As receitas das firmas de robds sdo portanto iguais aos pagamentos
que efetuam. Isso fixa o nivel de precos por um dado volume de
producdo vendavel.

Os precos relativos normais de diversas mercadorias séo de-
terminados, da mesma forma que no dltimo modelo, pela regra de
que ha uma taxa igual de lucro esperado sobre o investimento em
cada tipo de rob6.t” O fluxo de producdo de produtos vendaveis
aumenta de ano para ano em proporcédo que depende da pericia
dos técnicos em melhorar o projeto dos robds e da propor¢cdo em
que o estoque aumenta. (Tanto o produto como o estoque de robds
tém que ser avaliados com base num indice em série, para permitir
a entrada de novos tipos.) Os prec¢os permanecem constantes quando
0s pagamentos em dinheiro por parte das firmas de robés aumentam
na mesma proporc¢ao que a producdo de bens vendaveis. Quando
0s pagamentos em dinheiro aumentam mais rapidamente, h4 uma

16 O nivel de ordenados tem que ser suficientemente alto, para impedir que os técnicos e
gerentes se bandeiem para o rol dos independentes, e ao mesmo tempo néo tdo alto, que
force os acionistas a vender seus interesses e fazer com que seus filhos sigam a carreira
de técnicos. Entre esses limites, o nivel de ordenados é uma questdo de convencdo, de
poder de barganha e de concorréncia entre as firmas. O valor nominal do pagamento de
dividendos também encerra elementos de convencdo ou de acidente histérico.

17 Uma vez que ndo ha salarios, a taxa de lucro é idéntica a relagéo entre a producéo liquida
e 0 estoque de robds. Ha& alguns elementos fisicos padrédo (digamos, porcas e parafusos)
que entram na producdo tanto de robds como de artigos vendaveis. Isso limita o preco
normal dos robds ao das mercadorias vendaveis e possibilita a avaliagdo do produto liquido
e do estoque de robds a precos normais. (Cf. Sraffa, op. cit.) Quando o progresso técnico
melhora o projeto dos robds, a produgdo por unidade de insumo se eleva com o passar do
tempo, e com ela a taxa de lucro. Os lucros pagos como dividendos s&o gastos (diretamente
ou através das pessoas que Ss&o seus préprios empregadores) com os produtos dos robds.
A taxa de lucro crescente pode entéo ser entendida como devida a uma taxa de acumulacao
constante, combinada com uma propens&o a consumir crescente.
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elevacéo dos precos que se difunde também através do setor cons-
tituido pelas pessoas que sdo seus proprios empregadores. Quando
0s pagamentos em dinheiro se elevam com menor rapidez, se as
firmas de robds continuam a vender sua capacidade total de pro-
ducdo, os pregos caem e o setor formado pelas pessoas que sao
seus proprios empregadores goza de uma melhoria em seus termos
de troca. Se as firmas de robds mantém os precos ao invés de
permitir que caiam, ndo se consegue vender a producao total; deixa
de valer a pena manter o estoque de robds e o sistema se estagna.

O dltimo caso (em que as rendas caem mas 0S precos n&o)
demonstra como é féacil, neste modelo, ser a economia freada pelos
corddes de seus sapatos. E interessante observar que, nesse caso,
um fracasso da demanda efetiva ndo provoca desemprego. No setor
de robds ndo ha trabalhadores empregados (os técnicos, podemos
supor, continuam a receber seus ordenados apesar de ndo estarem
mais se esforcando ao maximo) e as pessoas que sdo seus proprios
empregadores aceitam uma queda em sua renda real e continuam
a oferecer seus servicos pelo preco que puderem obter.

A aparéncia estranha desse modelo se deve ao fato de que
ele representa uma economia em que as convengdes e as regras
estdo sendo observadas depois de terem deixado de ser apropriadas
a situacdo técnica. Os acionistas continuam a receber a “recompensa
pela abstinéncia”, apesar de a Unica funcéo deles na economia ser
gastar dinheiro.

CONCLUSAO

A analise dos problemas atuais ndo pode esperar até que o0s
modelos (dos quais esses trés sdo apenas uma amostra) tenham
sido adequadamente elaborados, a mistura apropriada selecionada
e a interagdo entre eles corretamente diagnosticada. E preciso usar
métodos menos sofisticados. Da mesma forma, os modelos simpli-
ficados talvez possam ajudar a se chegar a uma compreensao da
natureza dos problemas reais, desde que sua propria natureza seja
compreendida adequadamente. Quando n&o compreendidos, eles
certamente podem atrapalhar.
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UM MODELO DE ACUMULAGAO

MODELOS FECHADOS E ABERTOS

Tomemos o que existe de mais familiar em termos de analise
econdmica: na superficie plana da pagina de um manual estéo tra-
¢adas duas curvas, representando o fluxo de oferta de uma mer-
cadoria por unidade de tempo e o fluxo de sua demanda, ambos
como fung¢do do preco. Elas se cruzam no ponto E, onde o prego é
OP (no eixo y) e a quantidade negociada OQ (no eixo x). Estamos
acostumados a dizer que isso representa uma posicao estavel de
equilibrio se, a pregos acima de OP, a curva da oferta cai a direita
da curva da demanda. O que significa essa estabilidade do equili-
brio? Significa claramente que E é uma posicéo de equilibrio possivel
— e a Unica possivel — na situacdo representada pelas curvas.
Significa algo mais que isso? Diz-se muitas vezes que o grafico
demonstra que quando o preco estd acima de OP, tende a cair em
direcdo a E, e quando esta abaixo, a elevar-se em direcéo a E.
Mas isso ndo é de forma alguma claro ou convincente.

Em primeiro lugar, quedas e elevagdes constituem movimentos
no tempo e ndo ha tempo na superficie plana do gréafico. Pode-se
pensar no tempo como estando em angulo reto com a pagina, mas
nada no gréafico nos diz o que acontece quando mexemos a pagina
em uma ou outra direcao.

Ademais, se 0 prego se encontra em outro lugar qualquer que
ndo seja OP, isso demonstra que as expectativas néo estéo se rea-
lizando. O equilibrio significa que o preco de mercado acomodou-se
ao preco de oferta da quantidade & venda; os vendedores estao
oferecendo a quantidade OQ na esperanca de vendé-la a esse prego.
Se 0 preco subiu recentemente acima do que era esperado, pode
bem ter feito com que as expectativas fossem revisadas de uma
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forma que o fard ir ainda mais alto. Ou se ele tiver caido, bem pode
ser que esteja indo ndo em direcdo a OP, mas além desse ponto.

Vamos agora introduzir um péndulo no raciocinio. Diz-se que
0 ponto E é como se fosse a posicdo vertical de um péndulo. Pode-se
dizer que o péndulo tende para a vertical mesmo nos momentos
em que se afasta dela.

Essa metafora pode ser aplicada a um mercado onde ha um
conceito claro na mente dos negociantes quanto ao que constitui a
posicéo de equilibrio. Nesse caso pode-se de fato dizer que o preco
sempre tende para o equilibrio mesmo se ele nunca se acomoda
naquela posi¢do e que, uma vez acomodado, voltara a posi¢do de
equilibrio depois de qualquer deslocamento aleatério. E que, nesse
caso, 0s negociantes acreditam que se lucra vendendo quando o
prego esta acima de OP e comprando quando esta abaixo.

Como foi que eles chegaram a acreditar que OP ¢ o preco de
equilibrio? A partir da experiéncia. Mas acontece que a experiéncia
de cada um é o resultado do comportamento dos outros. As curvas
do gréafico sdo apenas uma afirmacdo de como se supfe que 0s
compradores e vendedores se comportam.

Que significado podemos atribuir a concepc¢do de uma posicao
que nunca é atingida em qualquer momento dado no tempo, mas
gue existe apenas porque as partes interessadas acreditam, em
cada momento de tempo, que serd atingida no futuro?

A solugdo para esse enigma é reconhecer que ha duas espécies
de argumentacgédo econémica, sendo cada uma delas atil na analise,
desde que néo seja neutralizada ao ser confundida com a outra.

Tempo légico e tempo histérico

Um tipo de argumentacgdo especifica um nUmero suficiente
de equacges para determinar as suas incognitas e descobrir valores
para elas que sejam compativeis uns com os outros (conforme acima,
a curva da oferta e a curva da demanda determinam a compati-
bilidade do preco com a quantidade negociada). O outro tipo de
argumentacéao especifica um conjunto dado de valores predominan-
tes a cada momento e que ndo estao, em geral, em equilibrio uns
com 0s outros, e demonstra como se pode esperar que suas inte-
races se desenrolem.

O primeiro tipo de argumentacdo néo se restringe a relagdes
estacionarias de equilibrio. As equagdes podem determinar um curso
através do tempo — digamos, uma acumulagado continua de capital
ou um padrao dado de flutuagdes. Mas o tempo através do qual
esse modelo se move é, por assim dizer, um tempo légico, ndo o
tempo histérico.
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Para tomar um exemplo familiar, num modelo aplicivel a
uma economia concorrencial pura de iniciativa privada, as equagdes
podem mostrar um nivel de emprego constante; uma relagdo entre
o valor do capital por trabalhador e o valor da produgdo por tra-
balhador (sendo os valores contados em termos de, digamos, um
cesto de mercadorias — isto é, bens vendidos ao consumidor)*® que
implique uma taxa de lucros sobre o capital que cai & medida que
o valor total do capital aumenta; e uma relacdo entre a poupanca
e 0s lucros que implique uma taxa de acumulagéo que cai a medida
gue o valor total do capital aumenta. Isso descreve um processo
onde o capital aumenta continuamente em ritmo decrescente. O
modelo segue um rumo no tempo légico, aproximando-se, numa
direcdo, de um estado “futuro” com uma certa limitacdo do valor
da taxa de lucros e, em outra, de um estado “passado” de crescimento
indefinidamente rapido.*®

Se tragarmos o movimento considerando o fator “tempo” cru-
zando a pagina da esquerda para a direita, e a taxa de produgao
das mercadorias, verticalmente, haverd um teto indicando a pro-
ducdo compativel com a acumulagdo zero (0 equilibrio no estado
estacionario correspondente a nossas equagdes) e uma curva as-
sintdtica a ela, representando o caminho que o modelo segue a
medida que o valor em termos de mercadorias do estoque de bens
de capital cresce.

Se quisermos, poderemos cortar a curva em varias secgoes e
apresentar uma série de sec¢fes no mesmo “periodo”, cada uma
delas com um valor diferente de capital. A curva com o valor mais
baixo de capital estd acumulando mais rapidamente “hoje”, mas
quando chegar ao valor de capital que a que esta acima apresenta
“hoje”, tera caido para a taxa de acumulagéo que aquela economia
esta experimentando “hoje”. Cada uma delas esta seguindo o mesmo
caminho desde um passado infinitamente remoto até um futuro
que nunca alcangara.

Ora, seria contra-senso perguntar: esse caminho é estavel, de
forma que se a economia fosse desviada por algum evento aleatorio,
ela voltaria de novo a esse caminho? E pelo seguinte que essa
pergunta é um contra-senso: o equilibrio implica em que cada firma
tenha disposto seus negécios de forma a maximizar seus lucros.
Isso exige que as firmas que realizam a acumulacgdo tenham sufi-
ciente clarividéncia para escolher de antemé&o as formas em que o

18 Para simplificar, deixamos fora da argumentacéo os servigos vendidos aos consumidores.
19 Cf. meu Accumulation and the Production Function, Collected Economic Papers, vol. Il, e
Economic Journal, setembro de 1959.
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investimento se materializard adequadamente as situagdes de mer-
cado com que se defrontard no “futuro” relevante. (Em geral, com
uma taxa de lucros mais baixa escolhem-se as técnicas mais me-
canizadas e os processos de produgdo mais longos.) Se, a qualquer
momento dado, a posicéo real se apresentasse apreciavelmente fora
do caminho prescrito, isso significaria que elas n&o teriam feito a
escolha adequada; ndo prevaleceria a igualdade entre o nivel de
lucro esperado e o real. Mas, se isso ja sucedeu, estamos num
mundo em que é suscetivel de acontecer. Um mundo em que as
expectativas correm o risco de ser falsificadas ndo pode ser descrito
pelas simples equagdes da trilha do equilibrio. A posi¢ao de dese-
quilibrio esti simplesmente fora da pagina; ndo cai na mesma era
do tempo légico do movimento dentro da trajetéria do equilibrio.

Boa parte da argumentacdo econdmica tradicional se refere
as relagdes entre os precos, a producdo, a taxa de lucros e assim
por diante, em uma economia existente nas condi¢des que se ma-
nifestam no teto, isto é, num estado estacionario. A argumentacao
consiste em comparar os estados estacionarios pertencentes a di-
ferentes conjuntos de equagdes; a produtividade marginal, os custos
comparativos, o preco de monopo6lio para maximizar os lucros e
muitos outros conceitos familiares pertencem a esse setor de anélise.

Ha muito que aprender de comparagdes a priori de posicdes
de equilibrio, mas é preciso manté-las em seu lugar ldgico. Elas
ndo podem ser aplicadas a situacfes reais; fatalmente nenhuma
das situacdes especificas que desejamos discutir esta em equilibrio.
A histdria ndo pode ser interpretada em termos de movimento ao
longo de uma linha de equilibrio, nem ser citada como prova em
apoio de qualquer proposigao extraida disso.

Um modelo aplicavel a histéria real tem que ser capaz de sair
do equilibrio; na verdade, tem que normalmente estar fora dele. Para
construir um modelo desses, especificamos as condicdes técnicas exis-
tentes em uma economia e as reagdes em termos de comportamento
da populacdo e entdo, por assim dizer, jogamo-lo numa situagdo par-
ticular, em uma data particular no tempo histérico e vemos o que
vai acontecer em seguida. A posicdo inicial contém, da mesma forma
que dados fisicos, 0 estado das expectativas das personagens envolvidas
(quer com base na experiéncia anterior, quer em crencas tradicionais).
O sistema pode desenvolver-se tanto no sentido de confirmar como
de negar essas expectativas.

Em um modelo que representa posic¢des de equilibrio ndo existe
causagao. Trata-se de um circulo fechado de equagfes simultaneas.
O valor de cada elemento é dado pelos valores dos demais. A qual-
quer momento no tempo l6gico o passado é determinado tanto quan-
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to o futuro. Em um modelo histérico, tem-se que especificar relagdes
causais. O hoje € uma quebra no tempo entre um futuro desconhe-
cido e um passado irrevogavel. O que acontece em seguida resulta
da interagdo do comportamento dos seres humanos com a economia.
O movimento s6 pode ser para a frente.

Pode acontecer que a posicéo inicial se encontre bem préxima
do equilibrio (pelo menos podemos imaginar que assim ocorra, ape-
nas para podermos discutir), no sentido de que ninguém que tenha
poder para modificar seu comportamento dentro da economia (al-
terar pregos, compras, técnicas de producdo etc.) deseja fazé-lo.
Nesse caso, ndo seria um contra-senso perguntar se a posi¢do é
estavel, no sentido de que qualquer desvio aleatério dela seria logo
anulado. (Nesse sentido, a posi¢édo de equilibrio no mercado para
uma mercadoria é estavel quando os negociantes tém uma visao
clara de qual é o prego de equilibrio para essa mercadoria.)

Uma economia pode achar-se em equilibrio se encarada do
ponto de vista do curto prazo e mesmo assim conter dentro de si
incompatibilidades que logo a tirardo do equilibrio. (Por exemplo,
a expectativa de que os precos de um dado mercado que favorece
0 vendedor irdo durar pode atrair investimentos em capacidade
produtiva que eliminardo esse mercado.) Pode acontecer que esteja
também em equilibrio do ponto de vista do longo prazo, de forma
gue a posicdo se reproduza, ou se expanda e contraia de modo
suave e regular no futuro, desde que ndo haja a interferéncia de
fatores externos. A linha que o modelo segue entdo aparece exa-
tamente igual & linha do equilibrio, mas ainda se trata de um
evento histdrico e causal — a economia segue essa linha porque
as expectativas e as reacgfes do comportamento da populacédo a
levam nesse sentido.

Quando as condigBes iniciais ndo séo de equilibrio, 0 modelo
indica como as suas interagdes se desenvolverdo no futuro préximo.
Quando ocorre uma perturbagdo na linha do equilibrio, o0 modelo
mostra como a economia responde a ela. Na verdade, acontecem
perturbacgfes nas linhas de desequilibrio, mas a turbuléncia resul-
tante escapa a andlise dos atuais construtores de modelos. A analise
histdrica s6 pode ser feita em termos muito gerais. Quando a anélise
leva a resultados que a experiéncia contradiz, o modelo tem que
ser reexaminado para ver se houve algum erro em sua construgao,
ou apenas ma aplicagdo dele na analise.

O vicio da “economia vulgar” que dominava o ensino académico
antes de Keynes (e que ainda existe em alguns setores) consistia
em extrair conclusfes praticas da andlise do equilibrio.

Quando comparamos as posi¢des de equilibrio, a que tiver a
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forga de trabalho maior terd o nivel de emprego mais elevado —
porque o pleno emprego se acha especificado como caracteristica
do equilibrio; ndo se acham especificados quaisquer mecanismos
causais para mostrar como uma elevacéo da forca de trabalho au-
menta a demanda de méo-de-obra na industria organizada. Quando
comparamos 0s pontos em uma linha de equilibrio, o que tiver a
taxa de crescimento mais rapida tera a razdo mais elevada entre
a poupanga e 0 consumo; isto ndo quer dizer que a parcimdnia seja
propicia & acumulacéo. No equilibrio, a taxa de juros ndo pode ser
mais elevada que a taxa de lucros do investimento, porque, se
fosse, haveria desacumulagdo. I1sso ndo quer dizer que uma queda
na taxa de lucros produza uma queda equivalente na taxa de juros.
Quando comparamos situagdes de curto prazo, em condi¢bes de
concorréncia, com o0 mesmo equipamento fisico, a que apresentar
um nivel mais baixo de emprego tera o nivel mais elevado de salarios
reais por homem-hora, porque, se nao tivesse, 0s precos competitivos
ndo poderiam ser os dominantes. Isso ndo quer dizer, contudo, que
a elevacdo dos salarios provoque desemprego.

Quando questionados por Keynes em todos esses pontos, 0s
economistas ortodoxos comecaram a procurar as relagdes causais
gue estabeleceriam os teoremas que eles haviam deduzido ilegiti-
mamente da analise do equilibrio. Surgiu uma geracgdo bastarda
de teoremas — como o que diz que, com o desemprego, os salarios
nominais caem, de modo que, desde que a quantidade de dinheiro
nao seja diminuida, a taxa de juros ir4 abaixar, e (uma condi¢do
ndo estipulada e que tem somente de ser dita para demonstrar
seu ridiculo) se as expectativas de lucro em termos de dinheiro
nédo forem afetadas pela queda dos pregos, 0 investimento aumenta.
Nesses teoremas (que continuam a proliferar), as relagdes causais
keynesianas s&o postas sobre um conjunto arbitrario de suposices,
colocadas de forma a levar aos resultados que antes se acreditava
ser estabelecidos pela analise do equilibrio.

Uma caracteristica curiosa, muitas vezes encontrada na ex-
posicdo desses modelos pseudocausais, € que o equilibrio esta no
futuro. Admite-se que a economia hoje ndo se acha numa posi¢éo
de equilibrio, mas diz-se que ela tende ao equilibrio e que chegara
14 no devido tempo. Evidentemente no passado houve alguma in-
fluéncia que nao permitiu que se chegasse ao equilibrio até agora,
mas o futuro vai ser diferente.?®

20 Um exemplo surpreendente dessa espécie de teorema aparece em Hicks, “A ‘Value and
Capital’ Growth Model”, Review of Economic Studies, junho de 1959, onde se desfruta hoje
de uma previsdo correta do futuro, que néo foi contudo gozada sobre hoje no passado.
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E também caracteristico dos modelos pseudocausais apresen-
tar uma série de enigmas sobre o método correto de mensuragao
das quantidades que entram neles. Na realidade concreta (em opo-
sicdo as condi¢des imaginarias de equilibrio), as entidades descritas
como nivel de emprego, forga de trabalho disponivel, nivel dos pre-
¢os, quantidade de dinheiro, e assim por diante, ndo possuem limites
demarcados e apresentam uma estrutura interna extremamente
complexa. Elas podem ser apresentadas, como Keynes costumava
dizer, num “Quem é quem” de itens detalhados; para exprimi-las
como uma série de unidades homogéneas, temos que adotar algum
tipo de convencéo, e cada convencdo da um numero diferente para
a mesma situacgao concreta. Num modelo causal, as entidades apre-
sentam essa natureza complexa e vaga; quando se recorre a medidas
simples, suas bases convencionais revelam-se claramente. Pode-se
discutir qual convencéo estd mais de acordo com 0 senso comum,
mas ndo ha sentido em discutir qual é a correta.?!

Na realidade concreta, uma elevacdo ou uma queda geral dos
pregos, do nivel de emprego, da taxa de juros etc. € acompanhada
por modificagbes relativas em mercados e regides determinadas,
de forma que o padréo se altera com o nivel. Num modelo causal,
é preciso reconhecer a presenga dessas complicagfes. Quando es-
tamos preocupados com um movimento geral tdo forte que qualquer
indice razoavel indicaria mais ou menos a mesma modificacdo, o
padréo de deslocamento pode ser desprezado, mas, quando as mo-
dificacOes relativas sdo importantes, elas desempenham um papel
na prépria esséncia da causalidade.

Num modelo pseudocausal no qual hd um mecanismo que
relaciona a quantidade de dinheiro e o nivel dos salarios, de forma
tal que faz o sistema apresentar uma tendéncia no sentido do pleno
emprego, a taxa dos salarios nominais, o nivel dos precos, a taxa
de juros, a quantidade de dinheiro e a taxa de lucros tém que ter
significados precisos, porque essas sao as entidades que constituem
0 mecanismo. Como ajustar a realidade complexa essas entidades
simples que s&o propostas constitui um problema insolivel. Mas
é isso mesmo que haviamos de esperar, ja que as entidades nao
sdo, desde logo, derivadas da observacgao da realidade; foram criadas
apressadamente para se estabelecer um modelo fechado unicamente
para se tentar recuperar para a teoria do equilibrio a posicéo que
Keynes havia derrubado.

21 Esse ponto é salientado claramente no capitulo 8 do Treatise on Money de Keynes, onde
ele trata dos numeros-indices. O que ele diz ali sobre os indices de precos se aplicam,
mutatis mutandis, aos problemas de mensuracéo de todas as entidades econémicas.
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A taxa de lucros

Num modelo fechado aplicavel a uma economia de concorrén-
cia em estado de equilibrio estacionario, a taxa de lucros sobre o
capital (que pode ser zero) sera aquela que for compativel com a
acumulagéo zero. O predominio da concorréncia implica na unifor-
midade da taxa de lucros em toda a economia. Com condicdes téc-
nicas dadas e taxas de salarios nominais dadas, isso determina o
preco de todas as mercadorias e de cada componente do estoque
de bens de capital. Determina, desse modo, os salarios reais em
termos de qualquer conjunto de mercadorias e o custo da méao-de-
obra para cada empregador em termos de seu proprio produto. A
taxa de lucros que se pode obter a cada reinvestimento de lucro
bruto na reposicdo de bens de capital é idéntica a taxa obtida com
0s investimentos anteriores.

Na realidade, a situacdo de hoje ndo tem necessariamente
gue ser aquela que se esperava quando as decisdes relevantes foram
tomadas no passado. A taxa de lucros corrente — isto é, a relagao
entre lucros brutos correntes, menos depreciagdo, e o valor do es-
toque de capital aos custos correntes de reposicdo — néo é idéntica
a taxa de lucros que se espera obter dos investimentos, sendo feitos
atualmente.

Tanto a taxa de lucros obtida como a taxa esperada sdo en-
tidades vagas e complexas. A taxa obtida é vaga porque ha varias
convengdes que podem ser usadas para estima-la. A taxa esperada
é vaga devido a incerteza. Ambas sdo complexas devido a cada
uma delas constituir um amalgama da experiéncia variada de um
grande naimero de firmas.

O ponto de vista que as firmas assumem, quanto ao que deve
ser considerado adequadamente como lucros correntes, influi na
distribuicéo que efetuam aos capitalistas, influenciando dessa forma
a demanda efetiva das mercadorias (isto é, os bens e servicos ven-
didos ao publico). Também exerce uma influéncia importante sobre
as expectativas, afetando dessa forma os planos de investimento.

Na construcéo de um modelo histdrico, é necessério distinguir
entre a taxa de lucros corrente e a esperada, e especificar o que
se supde ser a ligacdo entre elas. Quando se imagina que um modelo
histdrico esta seguindo uma linha uniforme, onde a taxa de lucros
esperada sobre o investimento tem se apresentado constante por
algum tempo, e tem de fato se realizado, podemos supor que a
populacdo tenha expectativas bastante confiantes de que a taxa
de lucros sobre o investimento ora se realizando sera igual a do
passado. Essa linha seréd estavel se as pequenas discrepéncias entre
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os lucros realizados e esperados ndo modificarem as expectativas.
As decisfes de investir entdo ndo serdo afetadas por modificacdes
aleatérias nos rendimentos correntes (ndo ha “acelerador”) e a acu-
mulagdo continuard tranquilamente em seu caminho, até que al-
guma modificagdo béasica nas condi¢des ou algum evento aleatério
de importancia a perturbe.

Onde a experiéncia tem sido muito variada, néo é possivel
manter expectativas confiantes. Nessas condic¢es, hd uma propen-
sdo no sentido de a experiéncia presente ser privilegiada quando
da formagdo de expectativas; uma modificagdo aleatdria nos ren-
dimentos correntes entdo afetara as decisdes de investimento. O
modelo seguira um curso diferente se supusermos que o investi-
mento se rege pela expectativa de que a situacgao corrente, qualquer
que seja ela, continuara indefinidamente, que a modificagdo con-
tinuard na mesma dire¢do, ou que um desvio da média da expe-
riéncia passada ira se anular, parcial ou completamente, depois
de algum tempo.

A quantidade de capital

O problema da mensuracéo do estoque de capital tem motivado
muitas dificuldades. Isso se deve a habitos de pensamento incul-
cados por modelos pseudocausais. A partir da proposi¢do de que,
em condicdes de equilibrio com possibilidades técnicas idénticas,
uma razdo mais elevada entre o “capital” e a m&o-de-obra se associa
a uma taxa de lucro mais baixa e salérios reais mais altos, deduz-se
0 teorema pseudocausal segundo o qual a acumulagdo de capital
tende a fazer baixar a taxa de lucros. Torna-se portanto uma ques-
tdo da maior importancia determinar o que se quer dizer por “ca-
pital” na proposicdo do equilibrio.

Quando tomamos a proposi¢ao dentro de seu proprio contexto,
em um modelo fechado, o significado do “capital”, apesar de um
pouco complicado, ndo é nada ambiguo.

Em qualquer posicéo estacionéria, o estoque de bens de capital
estq sendo reproduzido continuamente, item por item, de forma
que o “Quem é quem” dos bens de capital fisico permanece inalte-
rado no que diz respeito a quantidade, especificacdo e composicéo
por idade. Prevalece em toda a economia uma taxa de lucros uni-
forme e existe um nivel constante de taxas de salario nominal, de
forma que todos os precos sdo determinados; e o valor do estoque
de capital, quer em termos de dinheiro, de mercadorias ou de tempo
de trabalho, nada tem de ambiguo.

Um dos exercicios favoritos da andlise do equilibrio estacio-
nario é comparar as posi¢des que tém acesso exatamente ao mesmo
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conhecimento técnico, mas que existem em equilibrio com diferentes
taxas de lucros. (Uma economia que esteja em equilibrio estacio-
nario com uma taxa de lucros mais baixa possui capitalistas mais
parcimoniosos.) Onde a taxa de lucros for mais baixa, a taxa de
salérios reais sera mais alta.

De modo geral (fora certos casos incertos),?? na economia com
a taxa de lucros menor, predominarédo técnicas de producdo mais
mecanizadas. Em cada economia ha um “Quem é quem” de bens
de capital diferente. Uma dada diferenga na taxa de lucros se liga
a uma diferenga tanto menor nos salarios reais quanto mais pronta
for a resposta da técnica as diferencas dos salérios reais (quanto
mais facil — em sentido técnico — for a “substituicdo da méao-de-
obra pelo capital”).

Comparando duas posig¢des de equilibrio estacionario com di-
ferentes taxas de lucros, o “Quem é quem” dos bens de capital
pode ter poucos ou mesmo nenhum item em comum e nada indica
qgue as técnicas mais mecanizadas exigem maquinas que pesem
mais (apesar de haver fundamento no tocante a uma vida mais
longa). Isso é que tem provocado todos os problemas. N&o h4a medida
fisica que reflita a diferenca na razao capital/méo-de-obra. Tam-
pouco existe qualquer medida direta em termos de valor. Com uma
taxa de lucros diferente, o padréo dos pregos relativos também é
diferente e ndo h4 uma medida comum do valor em termos de
dinheiro ou de mercadorias que se apliqgue aos dois estoques de
bens de capital. Faria mais sentido uma medida em termos de
tempo de trabalho, ja que ha uma suposicdo geral de que uma
técnica mais mecanizada envolve uma quantidade maior de tempo
de trabalho incorporado ao estoque de equipamento. Mas mesmo
essa medida néo se encontra isenta de ambiguidade, porque o pa-
dréo de tempo de producédo tem que ser levado em consideragao;
no equilibrio, o custo de produgdo dos bens de capital inclui os
juros a uma taxa igual a taxa de lucros predominante, com relagéo
aos bens de capital necessarios para produzi-las. Homens-hora ape-
nas ndo constituem uma medida adequada. Contudo, o estoque de
bens de capital serd aquilo que o equilibrio exigir que ele seja. A
dificuldade consiste apenas em descrevé-lo.

O método mais simples é supor uma taxa de salarios nominais
uniforme nas economias a serem comparadas e tracar um esquema
mostrando qual seria o custo de cada estoque de bens de capital
com uma taxa de lucros uniforme. Com base nisso, podemos tracar

22 Ver meu Accumulation of Capital, p. 109.
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uma curva de produtividade mostrando o fluxo que poderia ser
mantido em carater permanente na produgdo per capita de mer-
cadorias e o valor em dinheiro (isto é, a unidade salarial) do capital
per capita com cada taxa de lucros. Em qualquer das curvas, 0s
varios graus de mecanizagdo aparecem em ordem ascendente; quan-
to mais alta a producéo per capita, mais elevada a relacdo entre
o capital e a mao-de-obra. Para cada economia escolhemos a técnica
de producdo em uso ali, a partir da curva de produtividade cor-
respondente a taxa de lucro ali dominante. A técnica e a taxa de
lucro determinam a produgéo por trabalhador empregado e o lucro
por trabalhador empregado, estabelecendo portanto a taxa de sa-
larios reais. Podemos agora ver para cada economia o valor do capital
em termos de tempo de trabalho e em termos de mercadorias.®

Essa analise ndo apresenta dificuldades, desde que n&o se
extraiam conclusdes dela. Devem existir economias com taxas de
lucro diferentes, quer em datas diferentes, quer em regibes dife-
rentes. Entre duas datas o conhecimento técnico se altera e entre
duas regides existem diferengas em recursos humanos e naturais.
A comparacdo de economias diferentes com as mesmas possibili-
dades técnicas e diferentes taxas de lucro constitui um exercicio
de ldgica econdmica pura, sem qualquer aplicacdo a realidade.

Em um modelo histérico, o estoque de bens de capital em
alguma data-base é tomado simplesmente como aquilo que ele su-
cede ser. Pode ser avaliado ao custo histérico ou ao custo de re-
producgdo atual, ou ainda em termos de seu poder de ganho esti-
mado, descontado conforme aquilo que se considera a taxa de juros
apropriada. Cada medida (a menos que, por um estranho golpe de
sorte, exista o equilibrio perfeito) é vaga e complexa, e cada uma
delas da um resultado diferente. Trata-se de um estado de coisas
muito cansativo, tanto para quem se dedica a contabilidade parti-
cular como a contabilidade social, mas néo se pode melhorar a
situagao fingindo que ela n&o é assim.

Agregacao

Um modelo que levasse em conta todas as variagdes da rea-
lidade néo seria de maior utilidade que um mapa feito em escala
um por um.?* A fim de examinar movimentos grandes e genéricos
dentro de uma economia, ou de comparar economias cada uma
considerada como um todo, temos que dividir em grupos amplos a

23 Op. cit., pp. 411-16, traz os gréaficos que ilustram o que se disse acima.
24 Cf. Lewis Carroll, Sylvie and Bruno, p. 169.
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populacdo, as organizacfes, as rendas e os produtos — trabalha-
dores e capitalistas, firmas e familias, salarios e lucros, bens de
consumo e meios de produgdo, e assim por diante. Num primeiro
esboco podemos simplificar o modelo supondo um grupo homogéneo
internamente — todos os trabalhadores semelhantes, todas as fir-
mas semelhantes, um Unico bem de consumo e assim por diante.
Ao fazé-lo, temos que ter cuidado para nao simplificarmos de modo
tal que o modelo caia em pedacos quando o levantarmos. Por exem-
plo, podemos medir um fluxo de producéo de bens de consumo em
periodos de tempo adjacentes ou em paises adjacentes, porque ha
bastante identidade de itens fisicos em cada produgéo; o resto pode
ser medido em termos disso, com base nos precos vigentes no mer-
cado. Esse procedimento pode esconder falhas sérias numa medida
a ser usada em discussfes sobre bem-estar ou o padrdo de vida
da populagdo envolvida, mas servird, de forma aproximada, para
se discutir a produtividade, desde que o elemento comum na pro-
ducdo seja uma proporc¢do substancial do todo. (N&o serviria para
comparar a produtividade fisica do trabalho entre, digamos, os es-
quimés e os habitantes das ilhas Trobriand.) Pelas razes mencio-
nadas acima, ndo se dispde de uma medida semelhante para os
estoques fisicos de bens de capital.

Um modelo altamente agregado sé seria Gtil para um primeiro
esquema da anélise da realidade, mas é muito mais facil preencher
os detalhes no esbogo desenhado por um modelo simples, do que
seria construir um esbog¢o juntando-se os detalhes. Os ensaios con-
tidos neste livro tém a preocupacdo Unica de contribuir para o
esclarecimento do esboco, que tem sido objeto de muita confuséo
ultimamente.

A ESCOLHA DE UM MODELO

Para construir um modelo causal, temos que comecar ndo das
relacdes de equilibrio, mas das regras e motivos que governam o
comportamento humano. Temos portanto que especificar a que es-
pécie de economia o modelo se aplica, jA que os varios tipos de
economias tém conjuntos diferentes de regras. (A Teoria Geral tinha
raizes na situacdo da Gré-Bretanha da década de 1930; Keynes
foi apressado ao aplicar suas conclusfes igualmente a Inglaterra
medieval e ao Egito antigo.) Nosso propésito atual é encontrar a
forma mais simples de modelo que reflita as condi¢gdes do mundo
capitalista moderno. Se o capitalismo em sua forma concorrencial
pura de laissez-faire jamais existiu € uma questao aberta a davida;
certamente hoje em dia n&o existe. Mas ndo podemos compreender
0s objetivos e os efeitos das politicas nacionais antes de compreen-
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dermos o funcionamento da economia “livre” que eles tentam modificar.
O nosso modelo, portanto, retrata um sistema no qual a producéo se
acha organizada por firmas individuais e o consumo por familias in-
dividuais, interagindo entre si sem qualquer controle superior.

Os elementos independentes do modelo tém que corresponder
as caracteristicas da realidade que sdo dadas independentemente
umas das outras, quer pelos fatos brutos da natureza, quer pela
liberdade dos individuos existentes dentro da economia de decidir
como iréo se comportar. Em uma economia capitalista sem controle,
as firmas séo livres, dentro de limites amplos, para decidir quanto
a quantidade e forma de investimento que irdo realizar, quanto a
politica de pregos e a proporcao de lucros distribuidos aos acionistas.
As familias que possuem propriedades (as pessoas que vivem dos
rendimentos de seu capital) tém um grau razoavelmente elevado
de liberdade, e as familias de trabalhadores, uma liberdade limi-
tada, de decidir a respeito de sua proporc¢éo de despesas de consumo.
Os proprietarios tém liberdade para decidir a forma na qual sua
riqueza sera mantida. Os sindicatos influenciam o nivel dos salarios
nominais. Os bancos influenciam a oferta monetaria. Partindo de
suasituagao inicial, as interagdes dos elementos independentes com-
portando-se uns perante os outros e as condigdes fisicas e técnicas
em que operam determinam o nivel e 0 movimento do emprego,
da producéo, dos precos, a taxa de juros, os rendimentos reais etc.,
a medida que o tempo passa.

Podem-se entdo agrupar sob os seguintes titulos os determi-
nantes do equilibrio:

(1) Condicdes técnicas

(2) Politica de investimentos
(3) Condicoes de parcimdnia
(4) Condigoes de concorréncia
(5) Barganha salarial

(6) Condicbes financeiras

Esses determinantes regem o fluxo da producéo, o custo e o
pre¢o de cada tipo de produto, e portanto também a taxa de lucros
sobre o capital e os salarios reais por unidade de mé&o-de-obra.

Em um estado de equilibrio, o estoque de bens de capital ja
tem que ser aquilo que for apropriado ao nivel esperado dos custos
e dos precos, no sentido de que nenhuma firma pode ver vantagens
em modificar a forma na qual seu capital se acha materializado,
ou tenha qualquer desejo de alterar a quantidade de emprego que
planeja oferecer; para que persista o equilibrio, é preciso que as
expectativas demonstrem que estavam corretas. O equilibrio, nesse
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sentido, envolve a historia passada. No caso de um modelo histérico,
desejamos poder comegar em qualquer posicdo, de equilibrio ou
n&o, e discutir o que vai acontecer depois. A lista de determinantes
acima discriminada, portanto, temos que acrescentar: (7) O estoque
inicial de bens de capital e o0 estado das expectativas formadas a
partir da experiéncia passada.

Os determinantes

Esses sete elementos séo em grande parte independentes uns
dos outros. Podem-se fazer modifica¢fes dentro de qualquer um
dos itens sem, por assim dizer, pedir permissdo aos outros. Nas
coisas da economia, contudo, a causagao é sempre circular e nenhum
elemento é completamente independente do que esta acontecendo
com os demais.

Vamos agora considerar quais sdo as caracteristicas dos de-
terminantes que devem ser supostos no caso de um modelo criado
para discutir, em termos bem gerais, o crescimento de uma econo-
mia pura de iniciativa privada e quais sdo as ligagdes entre eles.

Condigdes técnicas — A quantidade e a qualidade da forga
de trabalho, com sua propensédo a crescer no tempo; o estado das
artes industriais, com sua propensdo a melhorar; e a oferta de
recursos naturais sdo, obviamente, as determinantes mais impor-
tantes da produg¢do, mas, para o tipo de analise que ora nos pro-
pomos, eles tém que ser tomados no geral como dados. Contudo,
entre o nivel de investimento e as condicdes técnicas existem in-
terligagbes que tém uma influéncia muito grande sobre o cresci-
mento; o investimento na educacdo e no treinamento pode influir
no carater da for¢a de trabalho; o investimento em pesquisa influi
no crescimento do conhecimento técnico. Ademais, 0s mesmos mo-
tivos que fazem com que as firmas estejam ansiosas por crescer
provavelmente as facam também ansiosas por aumentar a produ-
tividade, principalmente em condi¢des de escassez de méo-de-obra;
e 0S mesmos motivos que as fazem competir umas com as outras
as tornam ansiosas por reduzir os custos.

A fim de deixar de lado um grupo de complicagdes que exigem
tratamento em separado, supusemos uma economia em que n&o
h& recursos naturais escassos.?®

Politica de investimentos — Ao se criar um modelo, é conve-
niente demarcar bem as distingfes que na realidade s&o borradas
pela ocorréncia de muitos casos limitrofes. Ao discutir o consumo

25 Ver ap. 197.
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e a acumulacgdo é conveniente supor uma economia em que nao
haja casos limitrofes entre as firmas e as familias (como as familias
de camponeses) nem casos limitrofes entre a poupanca e os gastos
(como a compra de uma casa). O investimento em capital produtivo,
entdo, sera inteiramente governado pelas decisdes das firmas.

N&o existe no seio da economia ortodoxa uma doutrina esta-
belecida sobre o que rege a taxa de acumulagdo das firmas.?s A
estrutura formal da Teoria Geral incorpora a proposicdo de que a
taxa de investimento tende a ser aquela que iguala a eficiéncia
marginal do capital a taxa de juros; temos que admitir que isso
pertence ao reino do faz-de-conta. Para se p6r em pratica um pro-
grama de investimento, o lucro esperado dele deve exceder seu
custo de juros por uma margem consideravel, de forma a cobrir o
risco envolvido. A taxa de lucros esperada sobre os recursos finan-
ceiros a serem empatados pode ser reduzida a igualdade com a
taxa de juros relevante, se subtrairmos um prémio pelo risco igual
a diferenca entre elas. Dizer que o prémio pelo risco exigido é alto
ou baixo, entdo, equivale apenas a dizer que a propenséo a investir
¢ alta ou baixa.

Keynes néo levou a sério seu proprio formalismo: “Talvez a
maior parte das nossas decisdes de fazer algo positivo, cujo efeito
completo necessita de certo prazo para se produzir, devam ser con-
sideradas como manifestagdo do nosso entusiasmo — como um im-
pulso instintivo de agir, mais do que de nada fazer, e ndo como
resultado de uma média ponderada de lucros quantitativos multi-
plicados pelas probabilidades quantitativas. O empreendimento a
si préprio convence de que o principal motor da sua atividade reside
nas afirmagdes do seu programa, por muito ingénuas e sinceras
que elas possam ser. Baseia-se no calculo exato dos lucros futuros
apenas um pouco mais que uma expedi¢do ao Pélo Sul. De modo
gue se o entusiasmo esfria e o otimismo natural vacila, deixando
como Unica base de apoio a previsdo matematica, o empreendimento
desfalece e morre”.?’

Nao se trata apenas de uma questao das caracteristicas inatas
da natureza humana, mas também do tipo de comportamento que
é aprovado pela sociedade. O capitalismo desenvolve o espirito de
emulagéo; sem um impeto competitivo de crescer, o capitalismo

26 Cf. p. 137 s.

27 John Maynard Keynes, Teoria Geral do Emprego, do Juro e do Dinheiro, Editora Fundo
de Cultura, 12 ed., Rio, 1964, p. 158. Na traducado feita por Augusto Sousa e revista por
Nuno Fidelino de Figueiredo, “animal spirits” aparece como “entusiasmo”. Por esse motivo,
conservamos “entusiasmo” em todas as citagdes dessa expressdo que aparecem ao longo
deste livro (N. do T.).
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empresarial moderno néo poderia prosperar. Ao mesmo tempo ha
custos e riscos ligados ao crescimento que o mantém dentro de
certos limites. A fim de tentarmos determinar o que faz com que
a propensdo a acumular seja alta ou baixa, temos que procurar
nas caracteristicas histéricas, politicas e psicolégicas de uma eco-
nomia; nesse tipo de pesquisa, um modelo da espécie que estdvamos
vendo ndo nos pode ajudar. Parece razoavelmente plausivel, con-
tudo, dizer que, dadas as caracteristicas gerais de uma economia,
a manuten¢do de uma taxa de acumulagdo mais alta exige um
nivel mais alto de lucros, tanto porque este oferece mais vantagens
no jogo, como porgue ele melhora a disponibilidade financeira. Para
os fins de nosso modelo, portanto, o “entusiasmo” das firmas pode
ser expresso em termos de uma funcdo relacionando a taxa de
crescimento desejada para o estoque de capital produtivo como o
nivel de lucros esperado.

As condicles de parcimdnia — A suposi¢cdo mais simples a
fazer sobre as relagdes entre a renda e a poupanca é a empregada
por von Neumann; h4 duas classes de renda: lucros e salarios —
todos os salarios sdo gastos e todos os lucros sdo poupados. No
outro extremo, a distingdo entre as classes de renda é completa-
mente ignorada e entende-se a poupanga como aquela proporcéo
do total da renda liquida que os individuos, em seu conjunto, de-
sejam. A primeira perspectiva faz a poupanga depender completa-
mente do tipo de renda em questdo. A segunda a faz depender
inteiramente das preferéncias individuais. A primeira parece ser
mais convincente. Nosso modelo pende nessa dire¢do, mas admite
alguns elementos do segundo. A distin¢gdo mais importante entre
tipos de renda é a que se faz entre firmas e familias. Ambas tomam
decisBes sobre a poupanca. As firmas normalmente retém dos lucros
brutos algo mais do que consideram como a cota de depreciacéo
adequada para manter seu capital preexistente intato. Uma vez
gue nosso modelo reflete o ponto de vista segundo o qual 0 meca-
nismo central da acumulagdo é o impulso das firmas no sentido
de sobreviver e crescer, podemos supor que essa politica com res-
peito a distribui¢do de dividendos se enquadre nos interesses da
firma enquanto tal, em vez de nos dos acionistas.?® A firma tem

28 O codigo de comportamento adequado recomendado pelo Instituto de Diretores é o seguinte:
As diretorias de empresas que definem sua politica de pagamento de dividendos formulando
a pergunta “Qual o minimo que posso pagar a fim de manter quietos os acionistas?” néo
compreendem qual é a sua responsabilidade. A pergunta deveria ser “Qual a quantia ade-
quada que necessito reter visando os interesses da companhia a longo prazo?” Standard
Board Room Practice. Redigido por uma comissao especial. Publicado pelo Instituto dos
Diretores.
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gue equilibrar a consideragdo de que os lucros retidos criam dis-
ponibilidade financeira sem incorrer em quaisquer obrigacdes, com
a de que o mercado para as suas ag¢des na bolsa de valores depende
bastante dos dividendos que se espera que ela pague. Nesse sentido,
cada uma estd sujeita em certa medida ao comportamento das
demais, ja que se se convencionasse que é seguro e respeitavel
distribuir ndo mais que uma certa proporc¢ao dos lucros, o mercado
nao poderia punir alguém por obedecer essa convencéao.

A quantia de juros que as firmas pagam a qualquer momento
é o resultado das condi¢Bes em que os recursos financeiros foram
levantados no passado.

A razdo entre a poupanca liquida realizada pelas firmas e
seus lucros, entdo, depende de trés conjuntos de fatores — os pro-
cedimentos empregados no célculo da depreciacéo; a estrutura de
sua divida, com os encargos dos juros aplicaveis a ela; e sua politica
com relacdo aos dividendos.

As familias podem ser divididas entre as que s&o constituidas
de capitalistas puros, empregando-se essa nog¢do em sentido bem
amplo, de modo a abranger os acionistas (uma vez que no modelo
nao ha recursos naturais escassos nem governo, a Unica forma de
propriedade que propicia rendimentos séo as obrigagdes das firmas);
aqueles cujas rendas provém inteiramente de salarios; e aqueles
cuja renda vem em parte de salarios e em parte de propriedades.

A terceira classe crescerd gradualmente se os assalariados
pouparem o suficiente para deixar alguma propriedade como he-
ranca. A argumentacdo ficar4 muito mais clara sem introduzir qual-
guer diferenca essencial, em muitos dos problemas com que iremos
nos preocupar, se supusermos a inexisténcia de poupanca liquida
no saldo da renda dos assalariados. Eliminamos também o paga-
mento de seguro social e de seguro-desemprego. Os trabalhadores
como um todo vivem dos ganhos dos que se encontram empregados.

As familias de capitalistas tém que ter poupado no passado,
sendo nédo estariam vivendo de rendimentos. Juntamente com
sua riqueza, elas herdam o desejo de preserva-la e aumenta-la.
Sua propensédo a poupar pode ser influenciada pela distribuigéo
da riqueza entre elas, pela composi¢ao por idade das familias,
pelo lucro esperado de investimentos, pelos indicios de modifi-
cagdes nos precos, pelas sele¢Bes de mercadorias a elas oferecidas,
a pericia de vendedores para conseguir que efetuem gastos etc.,
mas, para 0s nossos propdésitos aqui, é suficiente exprimi-la sim-
plesmente como a proporc¢do de rendimentos que elas consideram
normal e adequado poupar.

A proporc¢do normal dos lucros totais poupados, entéo, depende
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de dois fatores — a proporgao dos lucros distribuidos pelas firmas
e a proporcéo de seus rendimentos que os capitalistas poupam. A
proporcédo dos lucros poupados pode ser dada; a relagéo entre a
poupanca e a renda liquida total depende da relagdo entre o total
dos lucros e o total da renda.

Igualdade entre poupanca e investimento — No esquema
de pensamento de Marshall, a taxa de acumulacdo de capital
em uma economia era governada pela propensdo a poupar das
familias que a compunham. Na Teoria Geral, a taxa de acumu-
lacdo depende das decisdes que as firmas tomam com relacgédo
ao investimento. Essa modificacdo do ponto de vista do meca-
nismo de uma economia capitalista suscitou uma controvérsia
bastante confusa sobre o significado da proposicdo de que a pou-
panga € igual ao investimento.

Essa proposicéo pode ser interpretada como uma identidade
contabil. Quando Y é a renda liquida de um ano, C é o valor do
consumo, | é o valor do investimento liquido e S é a poupanca
liquida, dizer ent&o que

+C
+C

<<
1

|
S
|

)

O

significa apenas abrir os titulos para uma série de colunas de
estatistica. A renda liquida e o investimento liquido tém que ser
definidos de forma que sejam consistentes um com relacdo ao
outro. A poupanga liquida é o excedente da renda liquida, assim
definida, sobre o consumo, e esse excedente é idéntico ao inves-
timento liquido. Qualquer excedente do valor do investimento
liquido com relagdo a poupanca das familias é ndo s6 igual ao
valor do lucro ndo distribuido como também ¢é de fato idéntico
a ele, porquanto aquilo que se conta como lucro liquido néo dis-
tribuido é a parte do investimento liquido que n&o se acha coberta
por empréstimos.

Quando se encara a proposi¢cdo como uma afirmacéo das con-
dicBes de equilibrio, ela significa que qualquer que seja a taxa de
investimento, o nivel e a distribuicdo da renda tém que ser de
molde a induzir as firmas e as familias, entre elas, a desejar poupar
em igual proporcdo. Qualquer que seja a relacdo capital-renda, o
nivel dos precos com relagdo aos salarios nominais serd tal, em
condigdes de equilibrio, que propiciara lucros suficientes para pro-
duzir uma taxa de poupanga igual a taxa de investimento liquido.
Isso equivale a dizer que a taxa de lucros sobre o capital é de tal
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ordem que faz com que a poupanca por unidade de capital seja
igual a taxa de acumulagédo.?®

Um terceiro modo de encarar a proposi¢do da poupanca e do
investimento é acompanhar as consequiéncias de uma modificagéo
no nivel do investimento. Quando ha um nivel mais elevado de
dispéndio (mantendo-se constantes os salarios nhominais) em inves-
timento bruto, em um ano em comparagao com o anterior, havera
um aumento do nivel das atividades econdmicas e do nivel de precgos
(com relacdo & taxa de salarios nominais) que a principio € menos
do que o apropriado ao acréscimo do investimento bruto; é que a
elevacdo dos lucros leva algum tempo antes de se traduzir em
dividendos maiores e o dispéndio leva algum tempo para ser
reajustado as alteragdes da renda. Em qualquer ponto desse pro-
cesso a poupanca e o investimento tém que ser iguais no sentido
do truismo, e em ponto nenhum tém que ser iguais no sentido do
equilibrio.

Pode haver uma interligagao entre as condicdes de parcimdnia
e a taxa de acumulagdo, na medida em que a politica de distribui¢ao
das firmas pode ser influenciada por seus planos de investimento.
Na medida em que uma taxa de acumulacdo mais elevada se acha
associada a uma distribuicdo reduzida, ela tem um efeito mais
fraco na elevacéo da taxa de lucros.

Condicoes de concorréncia — O contraste entre 0s pre¢os mo-
nopolisticos e os competitivos é feito em geral em termos da anélise
do equilibrio estatico (ou entdo naquele estranho tipo de anélise
segundo a qual o equilibrio ira ser atingido no futuro). N&o é nosso
proposito tentar apresentar uma teoria dindmica do monopélio, mas
é importante observar que néo existe uma ligacdo necesséaria entre
0 monopdlio do ponto de vista do mercado e a taxa de crescimento.
Algumas firmas com um forte predominio sobre certos mercados
podem estar cheias de “entusiasmo” e crescer por meio da continua
abertura de novas linhas de producdo. Algumas firmas bem pro-
ximas do concorrencial podem ter caido em um estado letargico de
viver-e-deixar-viver, apresentando bem pouco impeto de se expan-
dir. Comparando uma economia com outra, aguela em que ha um
grande nimero de firmas monopolistas, ou na qual os pregos sao
regulados por acordos entre grupos de firmas, ndo é necessaria-
mente menos dindmica nem estéa crescendo mais devagar. Por outro

29 Isso é verdade mesmo quando ndo recorremos a conveniente suposicdo de que ndo ha
poupanca liquida feita a partir dos rendimentos auferidos; mesmo se todas as familias
poupassem a mesma proporc¢do de seus rendimentos, haveria ainda assim uma poupanca
adicional representada pelos lucros retidos das firmas. Assim, a relagéo entre poupanca e
capital seria ainda funcdo crescente da taxa de lucro.
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lado, os monopdlios, principalmente em linhas de produgdo que
exigem um investimento minimo de vulto em plantas de longa
duracgdo, s podem se mostrar ansiosos por evitar um excedente
de capacidade. Uma politica de investimento cautelosa, do ponto
de vista da economia como um todo, é equivalente a um baixo
estado do “entusiasmo”.

De qualquer forma, h4 um outro aspecto do comportamento
monopolista. Uma firma ou um grupo que fixe 0s precos e que
exerca forte dominio sobre a oferta de uma determinada mercadoria
sem substitutos préximos, se achara diante de uma demanda ine-
lastica com relagsio ao preco. E provavel, entdo, constatar-se ser
vantajoso manter elevada a margem de lucro. Dado o fluxo total
da demanda em termos monetérios, isso quer dizer que h4 menos
demanda nos demais mercados e que um ndamero maior de firmas
competitivas tem que se contentar com taxas de lucro menores. O
total dos lucros ndo pode ser aumentado por meio da elevagdo dos
precos, a menos que ao mesmo tempo se eleve a demanda efetiva.

Uma elevacéo geral das margens de lucro ndo aumentaria o
total dos lucros, a menos que fosse precedida por um aumento
correspondente do investimento bruto ou da distribuicdo aos capi-
talistas (e, se assim fosse, 0 mesmo aumento da margem de lucro
ter-se-ia efetuado automaticamente em condicdes competitivas de
mercado). Seu efeito sera reduzir as vendas; mais ou menos o0 mesmo
lucro bruto sera obtido com um volume de producdo menor, com
salarios reais mais baixos, nivel de emprego menor e subutilizagao
das plantas. Uma reducdo da margem, ao contrario, eleva a taxa
dos salarios reais sem reduzir os lucros.

O comportamento do mercado também é importante com re-
lagdo & reacdo dos pregos perante diversos tipos de modificacdes
imprevistas. Em particular, uma queda da demanda efetiva produz
uma queda maior dos precos e uma queda menor da producao,
quanto mais de perto a politica de precos corresponder (com con-
dicBes técnicas dadas) ao ideal de concorréncia perfeita.

A barganha salarial — Para uma boa parte da argumentacao
sera conveniente supor que a taxa de salarios nominais é constante.
Ha duas espécies de situacgao, contudo, em que as taxas de salarios
nominais devem ter a liberdade de subir. A primeira é quando ha
excesso de demanda de méo-de-obra, no sentido de que ha insta-
lagdes industriais disponiveis para executar as decisdes de inves-
timento das firmas e para atender a demanda de mercadorias que
o0 investimento esta gerando, mas ndo ha trabalhadores suficientes
para operéa-las. A segunda é quando (dadas as condicGes técnicas)
a taxa de investimento, juntamente com o consumo dos capitalistas
que ela gera, se encontra a um nivel tal que deprime o salario real
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abaixo daquilo que os trabalhadores estdo dispostos a aceitar (ou
abaixo do nivel ao qual eles podem trabalhar eficientemente), de
forma que se faz sentir uma demanda irresistivel por sal4rios no-
minais mais altos.

Condigdes financeiras — Do ponto de vista financeiro, ha dois
aspectos que temos que levar em consideragdo. O primeiro é o padréo
estrutural da relacdo entre a distribuicdo do impulso de acumular
das firmas e a distribui¢do de poder de conseguir empréstimos. Isso
depende em grande parte das condic¢bes legais (que foram revolucio-
nadas pela instituicdo da responsabilidade limitada), da organizagdo
das instituicdes financeiras, da atitude dos capitalistas com relacéo
ao risco etc. Para os propésitos de nosso modelo, € melhor considera-lo,
juntamente com o “entusiasmo” das firmas, como um dos elementos
da propensdo a acumular da economia.

O segundo aspecto financeiro é o nivel geral das taxas de juros,
o qual, com qualquer estrutura das instituicfes financeiras e padrao
de distribuicdo de poder de conseguir empréstimos, pode ser mais
alto ou mais baixo, dependendo da relacéo entre a oferta e a demanda
de inversdes de diversos tipos, inclusive da oferta monetaria.

Nosso modelo se destina a representar a iniciativa privada
pura, mas é impossivel imaginar uma economia capitalista sem
um sistema monetario organizado. Mas os sistemas monetérios sao
nacionais e a politica monetaria é delimitada pelos problemas do
balango de pagamentos e pelas taxas de cambio. Um modelo de
sistema fechado em que a politica monetaria, através da taxa de
juros, controla o nivel dos investimentos, s aparece para econo-
mistas que se deliciam sonhando acordados, mas o nosso modelo
néo foi feito para explorar essa fraqueza.®® Escolhemos, portanto,
suposi¢des que atribuem um papel de bem pouca importancia a
politica monetéria.

As reposicdes sdo normalmente financiadas por completo, e
o investimento liquido, em grau consideravel, a partir dos lucros
liquidos retidos. As firmas conseguem recursos financeiros adicio-
nais gracas a venda de ages e titulos aos capitalistas e tomando
emprestado dos bancos a taxa de juros vigente.

Os capitalistas mantém sua riqueza sob forma de obrigacfes
das firmas ou de depdsitos bancarios.

Os bancos fazem com que o montante dos empréstimos (e

30 Em algumas passagens da Teoria Geral, Keynes permitiu-se esse sonho acordado, mas sua
preocupacéo principal era, no plano tedrico, demonstrar que em um sistema fechado era
possivel controlar a taxa de juros (demonstragéo essa que se fazia necessaria devido a
confuséo entdo reinante entre a taxa de juros e a taxa de lucros) e, no plano politico,
protestar contra a politica de sacrificio do nivel de emprego no pais em beneficio do balango
de pagamentos. Por esse motivo, as taxas de juros desempenham um papel t&o importante
em sua argumentacao.
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portanto a oferta monetaria) aumente gradualmente, a uma taxa
de juros constante, a medida que aumenta a riqueza total; mas
quando se verifica uma subita elevacdo da demanda monetéria,
como ocorre em periodos de inflagdo, eles aumentam a taxa de
juros a um nivel que detém o investimento.3!

Com essas suposigdes, pretende-se reduzir ao minimo possivel
a importancia da politica monetaria na opera¢do do modelo, exceto
como freio da inflacéo.

Relacdes de equilibrio

Quando a composicdo do estoque de capital em existéncia se
encontra em harmonia com a taxa de crescimento que as firmas
sdo capazes de sustentar, de forma que uma taxa geral de inves-
timento bruto por ano, elevando-se de ano para ano a uma taxa
constante, resultaria na mesma taxa geral de crescimento do es-
toque de capital (mantendo a proporc¢éo adequada entre o equipa-
mento para a produgdo de equipamento e 0 equipamento para a
producéo de bens de consumo); e quando as expectativas das firmas
com relacéo ao futuro se coadunam com a experiéncia atual, a taxa
de lucro esperada (a eficiéncia marginal do investimento) sendo a
mesma em todas as 4reas; entdo nosso modelo se acha em estado
de equilibrio interno, por ano. (Isso ndo garante que a taxa de
crescimento atual possa continuar a ser mantida: mais adiante
iremos discutir as situacGes onde pode e ndo pode.)

A posicdo toda, em termos gerais, é entdo determinada pela
taxa de acumulacdo que esta sendo conseguida.

Numa posicdo de equilibrio dessas, h4 um prego normal para
cada espécie de produg¢do, o qual é governado por seu custo de
producdo e de mercado, incluido no custo o juro nominal a uma
taxa igual a taxa de lucro sobre o investimento. A politica de pregos
das firmas estabelece a capacidade normal de operagédo das insta-
lacOes industriais. Existe entdo um sistema de inter-relacionamento
dos precos em termos de unidades de salarios, cada produgéo co-
brindo o custo da mé&o-de-obra que ela exige, os produtos interme-
diarios que entram nela (inclusive a amortizacdo das plantas) e
juros sobre o capital empregado na producdo e nas vendas. Quando

31 Os juros e dividendos pagos aos capitalistas constituem renda liquida para quem os recebe;
0s juros pagos aos bancos representam rendimentos brutos. Em geral, voltardo as firmas
quantias diferentes, sob a forma de demanda de bens de consumo, a partir do dispéndio
dos capitalistas e dos bancos, através do dispéndio de seus empregados. Isso complica um
pouco a coisa, mas nao vale a pena entrarmos nesse assunto. Livrar-nos-emos das compli-
cacdes supondo que a poupanca feita a partir dos juros no setor bancario é a mesma dos
capitalistas quando a taxa de juros se acha em seu nivel normal, enquanto que, quando
se eleva a taxa para combater a inflagdo, poupa-se a totalidade dos ingressos adicionais
originarios de juros recebidos pelos bancos.
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0 estoque de capital é avaliado a precos normais, a taxa de lucros
sobre o capital entdo é igual a taxa de lucros sobre o investimento.

A distribuicdo dos lucros pelas firmas e o dispéndio dos ca-
pitalistas se encontram em sua relagdo normal com os lucros cor-
rentes. O lucro anual é igual ao valor do investimento liquido mais
o valor do consumo dos capitalistas. A taxa de lucros do capital é
determinada pela relagdo entre o investimento liquido e o estoque
de capital (a taxa de acumulacéo) e a proporc¢ao dos lucros poupados.
O nivel dos salarios em termos de mercadorias é determinado pelas
condigdes técnicas e pela taxa de lucros.

O nivel dos pregos em termos de dinheiro é determinado pelo
nivel da taxa nominal de salario, que é dada arbitrariamente. A
taxa de juros é arbitrariamente determinada pelo sistema bancario
e 0 estoque de dinheiro é ajustado ao nivel dos salarios nominais e
dos pregos, de forma a estabelecé-lo.

Quando as expectativas mantidas no passado relevante sobre o
que seria a situagdo corrente demonstram estar corretas, as formas
em que o investimento tem se realizado séo apropriadas a posi¢éo
atual. No momento em que as decisGes de investir séo tomadas, as
firmas muitas vezes se defrontam com uma escolha de métodos al-
ternativos de producdo. Em nosso modelo, os lucros séo desejados
para fins de crescimento, em vez de o crescimento ser desejado para
fins de lucro, mas as firmas ainda s&o tomadas como procurando
“maximizar os lucros” no sentido de que, com respeito a escolhas
determinadas, elas preferem uma alternativa mais lucrativa a outra
gue o0 seja menos. Assim, se ha varias técnicas, ja conhecidas, para
executar uma determinada linha de produgdo, supde-se que os planos
de investimento sejam feitos para incorporar a técnica que promete
a taxa de lucros mais elevada para os recursos financeiros aplicados
(que podem consistir em um investimento novo ou na renovagao do
capital recuperado, através da amortizacdo de um investimento an-
terior). Assim, uma condic&o para que se verifique o equilibrio interno
do sistema é que nenhuma firma esteja fazendo uso de uma certa
técnica quando outra estaria propiciando uma taxa de lucro maior.%?

Equilibrio a curto prazo

A posicdo acima descrita depende da suposi¢do de que as con-
dices iniciais estdo em harmonia com as determinantes do sistema.

32 Essa condicdo pode ser expressa em termos de conceitos tradicionais de produtividade
marginal — o equilibrio implica em que o produto nacional liquido da mé&o-de-obra néo
seja, para os empregadores, menor que o salario em termos de produto, e a produtividade
marginal do investimento, para as firmas, ndo seja menor que a taxa de lucros —, mas é
preciso salientar que os produtos marginais sdo avaliados de acordo com uma dada série
de precos. Essa argumentacéo ndo se aplica a comparagéo entre as técnicas escolhidas com
diferentes taxas de lucros.
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Quando as condigdes iniciais ndo se acham em harmonia, ndo podemos
recorrer & nogdo de uma taxa de lucro uniforme para todo o sistema
e ndo podemos avaliar a producdo e o estoque de capital a pregos
normais. Temos que recorrer ao “Quem é quem” dos produtos fisicos.

Medimos o fluxo de produc&o de mercadorias em “cestos” de
composicao representativa, e dividimos o estoque de bens de capital
em dois setores: planta destinada a producdo de mercadorias a
serem vendidas aos consumidores e planta basica que pode ser
usada para produzir a si mesma ou para produzir equipamento
para o setor de mercadorias.

Consideremos agora a situacdo com estoques dados de planta
de cada um dos tipos, com uma taxa de investimento bruto fixada
pelas decisbes ja tomadas pelas firmas, e com um fluxo de rendimentos
dos capitalistas determinado pelos lucros do passado recente.

O emprego em investimento bruto ent&o é dado. O emprego
na producdo de mercadorias é determinado pelo fluxo das vendas
(e o fluxo das vendas esperadas no futuro préximo, que governa o
fluxo de reproducéo do trabalho ora em execucéo); o fluxo de vendas
é governado pelo fluxo da demanda em termos monetarios, prove-
niente das familias e da politica de precos das firmas.

Se na situacdo de curto prazo que estamos examinando tiver
havido uma queda da demanda efetiva no passado recente, as firmas
podem estar operando abaixo da capacidade da planta, e mesmo assim
cobrem os pregos calculados com base no “custo total”, aos quais con-
seguiam vender antes a sua capacidade normal de produgéo. Mas vamos
supor que a concorréncia (no sentido do curto prazo) seja suficiente-
mente forte para manter os pregos ao nivel em que a capacidade normal
pode ser vendida. Se se tratar de uma situa¢do em que a demanda é
mais alta do que se esperava, o mercado favorece o vendedor e a
capacidade se vé forgada, embora ndo apresente margem muito grande.
Dessa forma, podemos dizer que o emprego na produgéo de mercadorias
é determinado com maior ou menor rigor pela planta disponivel.

O fluxo de dispéndio com a compra de mercadorias é igual
ao fluxo de gastos com salarios mais uma certa parte (determinada
pela politica de distribuicéo e pela parcimonia dos capitalistas) dos
lucros liquidos auferidos pelas firmas no passado recente.

O nivel de precos das mercadorias por “cesto” é o fluxo total de
dispéndio dividido pela taxa de produgéo de cestos em unidades fisicas.

Esse preco, com a taxa de salarios nominais vigente, deter-
mina o salario real em termos do bem de consumo e o valor total
de lucro bruto das vendas.

Temos que considerar como a situagdo em que as firmas se
encontram influencia seus planos para o futuro. Isso envolve todo
0 problema do mecanismo das flutuacdes em uma economia de
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iniciativa privada. A esta altura da discussdo, supomos que as
expectativas se baseiam em uma projegdo simples da situagéo cor-
rente. Com base nos pregos e salarios vigentes hoje, as firmas
calculam a taxa de lucros a ser esperada do investimento.

O mecanismo central de nosso modelo é o desejo das firmas
de acumular, e supomos que esse desejo seja influenciado pela taxa
de lucro esperada. A taxa de investimento que as firmas estéo
planejando para o futuro serd, portanto, tanto mais alta, quanto
maior for a taxa de lucro sobre o investimento (estimado com base
nos precos correntes). Avaliando o estoque de capital existente com
base na mesma taxa de lucro, podemos entdo expressar 0S Seus
planos em termos de uma taxa de acumulacéo.

A dupla relagdo entre a taxa de lucro e a taxa de acumulacéo
agora se torna evidente. A acumulac&o que se realiza em uma situacéo
dada determina o nivel dos lucros que nela se podem obter, e portanto
(com base no tipo de expectativa que foi formulada) determina a taxa
de lucro esperada do investimento. A taxa de lucro, por sua vez,
influencia a taxa de acumulagdo. A taxa de lucro gerada por uma
situacdo dada pode induzir uma taxa de acumulagdo maior ou menor
que aquela que de fato esta se realizando.

A taxa de acumulacdo desejada

A primeira questao a ser discutida é a relacéo entre a taxa de
lucros causada pela taxa de acumulagéo e a taxa de acumulagdo que
a taxa de lucro induzira, o que se pode encontrar nas situacbes de
curto prazo que as eventualidades e as modificagdes da histéria pro-
duzem. As varias relacgdes possiveis podem ser expressas em um grafico.

K & [

TaKa D & ) LA
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A curva A representa a taxa de lucro esperada sobre o in-
vestimento como funcéo da taxa de acumulagdo que a gera. A curva
I representa a taxa de acumulacdo como fungéo da taxa de lucro
gue a induz.

Quando as firmas se acham em uma situagdo (no gréfico, a
direita do ponto D) em que a taxa de acumulacédo é mais alta que
aquela que seria justificada pela taxa de lucro que gera, os planos
de investimento sendo tragados produzirdo uma taxa de acumulacao
mais baixa. A relagdo entre planta béasica e planta do setor de
producdo de mercadorias é indevidamente elevada e o investimento
adicional ali ndo parece lucrativo; os planos que as firmas estdo
fazendo agora provocardo a queda da relacéo.

Quando a taxa corrente de acumulagé&o for menos do que aquilo
que seria justificado pela taxa de lucro que ela esta gerando (a
posicédo entre S e D no gréfico), as firmas estardo planejando au-
mentar a taxa de acumulagdo (a menos que haja algum impedi-
mento). A relagdo entre a planta basica e a do setor de producéo
de mercadorias é demasiado baixa e (levando em conta as reposigdes
que tém que ser feitas) hd uma propor¢ao mais elevada de planta
basica no investimento corrente que no estoque existente.

Quando a taxa de acumulagéo corrente estiver num nivel de-
masiado baixo, para gerar lucro suficiente para manter mesmo
uma taxa téo baixa, e qualquer queda adicional for aumentar mais
a deficiéncia (a situagao indicada pelos pontos abaixo de S no gréa-
fico), a economia ter4 caido abaixo de sua velocidade minima de
sustentacgao e estara se dirigindo a um ponto de ruina e decadéncia
ainda mais pronunciadas que agora.

O ponto D representa uma taxa de acumulagao que esta gerando
apenas a expectativa de lucro necessaria para fazer com que a taxa
seja mantida.®® Podemos descrever isso de forma conveniente como a
taxa de acumulacéo desejada, no sentido de que se trata da taxa que
torna as firmas satisfeitas com a situacdo em que se encontram.3*

33 Nao existe uma necessidade légica de que os determinantes basicos possibilitem todos os
trés tipos de situacdo. (1) A curva A pode cair acima da curva | em todo o seu tracado.
Né&o havera entdo limites para a taxa de crescimento desejada; serd preciso introduzir
algum obstéaculo fisico para impedir a exploséo da economia. (2) A curva A pode cair acima
da curva | em todo o seu tracado abaixo do ponto D. N&o haverd intersec¢do no ponto S
nem um nivel de investimento abaixo do qual seja impossivel a recuperagédo em direcéo a
D. (3) Pode haver uma interseccdo no ponto S mas ndo no ponto D. Todas as taxas de
acumulagéo possiveis se dividirdo entéo entre as que estaréo abaixo da velocidade retardada
e que levardo a ruina, e as que estardo acima e que levardo a aceleragdo explosiva (sera
impossivel um caso em que a curva A ndo caia acima da curva | em algum ponto do
quadrante positivo do grafico, uma vez que esse tipo de economia néo é viavel).

34 Esse conceito é bastante semelhante a taxa de crescimento garantida de Harrod e desem-
penha um papel semelhante na analise. Harrod, contudo, nunca se livrou da ambiguidade:
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O fato de que coincidem as taxas de acumulacédo desejada
e real em uma dada situacdo de curto prazo ndo garante por si
mesmo que isso continuard a acontecer. Dentro da situacéo exis-
tente pode haver certas influéncias que provoquem modificacfes
no futuro imediato.

Em primeiro lugar, ha um hiato temporal entre o recebimento
dos lucros e os gastos dos capitalistas que eles suscitam, de modo
que uma parte das compras atuais de bens de consumo esta sendo
feita gracas a rendimentos obtidos com a distribuicdo de lucros
efetuada em um periodo anterior. Quando o nivel de lucros néo
tiver crescido de modo uniforme, é provavel que venha a provocar
oscilagbes da relacdo entre a taxa de acumulacédo corrente e os
rendimentos correntes derivados da venda de bens de consumo.

Em segundo lugar, as taxas de acumulacédo passadas deixam
certos elementos fésseis na presente estrutura do estoque de
plantas. Quando a acumulagéo foi irregular no passado, a com-
posicdo por idade dos estoques das duas espécies de planta nédo
estara num estado de equilibrio como seria apropriado a taxa
de acumulacdo que ora se esta realizando. De um curto prazo
para outro é provavel entdo que a relacdo entre investimento
bruto corrente e a acumulagdo liquida se perturbe pelo venci-
mento de uma quantidade maior ou menor de reposicdes. Assim,
tendo atingido a taxa de acumulagdo desejada em um momento,
as firmas podem se ver longe dela no outro.

Antes de discutir essas perturbacdes iremos considerar o de-
senvolvimento da economia da forma como se pode imaginar que
ocorra em condi¢Oes de tranquilidade.

Num periodo longo de tempo sem eventos perturbadores, a
taxa desejada de acumulacéo (dentro da suposi¢do que estamos
fazendo a respeito das expectativas) ira se estabelecer, se as con-
dicbes técnicas o permitirem. Quando a acumulacgéo tiver se pro-
cessado por um periodo de tempo suficiente no ritmo desejado, a
estrutura do estoque de capital produtivo se tera tornado ajustada
de forma mais ou menos completa as exigéncias. As plantas se
encontram divididas entre os setores, de forma bastante préxima
as proporg¢des adequadas a taxa de acumulagdo que se esta veri-
ficando e a taxa de consumo que a acompanha. A composi¢éo por
idade do estoque de equipamentos, também, se acha bem préxima

é de se supor que as firmas se contentem com os estoques de capital produtivo que operam
ou com a taxa a qual ele esta crescendo? Para evitar confusdo, parece melhor usar um
termo diferente do dele.
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aquela que é adequada a taxa de crescimento; cada geragdo é maior
gue a anterior, em propor¢do mais ou menos exata com relagdo a
taxa de crescimento da economia. Uma taxa de investimento bruto
aumentando de ano para ano de acordo com a taxa de crescimento
gera, entdo, investimentos liquidos que crescem praticamente no
mesmo ritmo e assim determina um crescimento proporcional, qua-
se perfeitamente homogéneo, do estoque fisico de cada tipo de equi-
pamento e do capital de giro. As expectativas de lucro se véem
realizadas e portanto confirmadas. O sistema se encontra bem pré-
ximo ao estado de equilibrio interno descrito acima e assim per-
manece enquanto perdurar a situacdo de tranquilidade.

CRESCIMENTO DESEJAVEL E CRESCIMENTO POSSIVEL

Discutimos a taxa de acumulacédo desejada com relacdo as
firmas como um todo que surge da interacdo de seus planos indi-
viduais, com a condicéo de que nédo exista impedimento para que
elas crescam tao rapido quanto desejarem. Nada dissemos sobre a
disponibilidade de mé&o-de-obra.

Ha muitas questdes interessantes a discutir com relagédo a
influéncia sobre a forga de trabalho exercida pela composi¢do da
populacéo por idade, pelo nivel educacional etc., mas ndo vamos
tratar disso aqui. Simplesmente tomamos uma certa taxa de cres-
cimento da populagdo, que pode ser zero, e supomos que a oferta
de mao-de-obra existente cresce com ela, sem qualquer modificacdo
em termos de eficiéncia pessoal. A eficiéncia real da mao-de-obra,
contudo, depende do estado do conhecimento técnico. A analise for-
mal do progresso técnico é assunto tratado mais adiante. Aqui
vamos simplesmente supor que em toda a economia estéo ocorrendo
inovagdes que no computo geral sdo quase neutras — isto é, elas
se ddo de forma tal, que o valor do capital em termos de unidades
de salério por trabalhador empregado néo se altera de modo apre-
ciavel, quando a acumulagédo se processa num ritmo que mantém
constante a taxa de lucro.

A taxa de progresso técnico (a elevagao geral da producéo per
capita que ele produz) depende muito da demanda e da oferta de
mao-de-obra. Quando as firmas véem a sua volta a expansao de
mercados lucrativos mas ndo conseguem trabalhadores, tratam de
achar dispositivos que economizem méao-de-obra. (Uma vez que isso
ocorre tanto na producdo de equipamento e de produtos interme-
diarios como nos processos finais de producédo de mercadorias, nao
ha raz&o por que esse fato ndo possa ser neutro no computo geral.)
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Sem esse estimulo, as inovacdes sdo mais lentas e, quando ha um
excedente de mao-de-obra, os trabalhadores (com forte apoio da
opinido publica) resistem contra “as maquinas que estéo tirando o
pao de suas bocas”.

Por outro lado, o progresso técnico continua mesmo quando
ha desemprego em massa. Na pratica ndo é possivel distinguir
claramente entre as inovagdes “autdbnomas” devidas ao progresso
do conhecimento, as inovagfes “competitivas” devidas a luta entre
firmas e as inovagdes “induzidas” devidas a escassez de mé&o-de-
obra, apesar de poderem ser observadas, de forma aproximada, as
situacbes que as produzem.

Para os fins que ora nos propomos, basta dizer que a taxa
de crescimento desejada pode néo alcancar a taxa combinada do
crescimento da forca de trabalho e do crescimento da producéo per
capita devido a inovagdes autdbnomas e competitivas; uma taxa de-
sejada alta com relagéo ao crescimento da forga de trabalho pode
provocar as inovagdes de que necessita; pode também ser tdo alta
que seja impossivel satisfazé-la, de modo que necessite ser contida.

Vamos agora confrontar a taxa de crescimento desejada (re-
sultante do “entusiasmo” das firmas) com a taxa de crescimento
possibilitada pelas condi¢Bes (resultantes do crescimento popula-
cional e do conhecimento técnico).*

Empreguei a expresséo “idade de ouro” para exprimir o cres-
cimento homogéneo e continuo com pleno emprego (procurando des-
sa forma salientar seu carater mitico). Outros apelidos correspon-
dentes podem ser dados as outras fases possiveis do crescimento.

A idade de ouro

Com uma taxa de acumulagdo desejada igual a taxa possivel,
formada pela taxa de crescimento da populagdo e pela producgéo
per capita, comecando com quase pleno emprego e uma composi¢éo
do estoque de equipamento apropriada a taxa desejada de acumu-
lagdo, mantém-se um nivel que se aproxima muito do pleno em-
prego. A idade de ouro é isso.

Supde-se que as firmas em nosso modelo (a esta altura da
argumentacdo) julguem a futura rentabilidade do investimento a
partir dos rendimentos correntes, o que quer dizer que 0s eventos
passageiros que elevam ou fazem baixar os rendimentos correntes
produzem o efeito de “acelerador”, num sentido ou no outro, sobre

35 A argumentacéo que se segue deve muito a distincdo feita por Harrod entre a taxa garantida
e a taxa natural de crescimento, mas existem diferencas importantes entre o modelo dele
€ 0 Nosso.
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seus planos de investimento; no momento, contudo, supomos que
as condicdes sdo suficientemente tranquilas (e que tém sido tran-
quilas por bastante tempo), de modo que as perturbacgdes séo des-
preziveis; uma taxa de acumulagdo constante vai entéo tranquila-
mente seguindo seu caminho. Na medida em que o progresso técnico
eleva a produgao per capita, a taxa de salarios reais aumenta igual-
mente. A taxa de lucro sobre o capital permanece constante. As
técnicas de producdo sdo escolhidas, cada vez que se realiza inves-
timento bruto, mediante o critério representado pelo grau de me-
canizacéo apropriado a taxa de lucro, e as margens de lucro bruto
sdo compativeis com a utilizagdo normal da planta.

Do ponto de vista das firmas, pode-se dizer que prevalece o
equilibrio, uma vez que a taxa de acumulagao desejada esta sendo
realizada. Do ponto de vista da oferta e da demanda globais de
mao-de-obra, pode-se dizer que prevalece a harmonia. Por outro
lado, ndo se pode dizer que a posi¢ao seja a ideal; é que o nivel
dos salarios reais depende parcialmente das condigdes de parcimo-
nia, de forma que a situagdo apresenta um elemento constituido
pelo conflito de interesses entre trabalhadores e capitalistas. (O
ideal seria uma idade de ouro em que ndo houvesse consumo a
partir dos lucros, isso dentro das possibilidades técnicas e do ponto
de vista dos trabalhadores; a taxa dos salérios reais seria limitada
por sua compatibilidade com a manutencéo do pleno emprego e o
excedente canalizado para os capitalistas ndo ultrapassaria o custo
necessario de sua manutengao.)3

A idade de ouro capenga

Uma taxa de acumulacéo de capital constante pode ocorrer
abaixo do pleno emprego. O estoque de planta apresenta a com-
posicéo apropriada a taxa de acumulacédo desejada, mas néo é su-
ficiente para empregar toda a forca de trabalho.

A economia pode capengar com mais ou menos intensidade.
Quando a producdo cresce mais devagar que a producdo per capita,
o nivel de emprego na inddstria organizada cai com o passar do tempo.

Quando a producdo cresce com mais rapidez que a producgéo
per capita, aumenta o nivel de emprego. Este pode elevar-se mais
depressa que a expansdo da mao-de-obra (de forma que o sistema
caminhe em dire¢do ao pleno emprego) ou mais devagar, fazendo
entdo crescer a proporcdo entre trabalhadores desempregados e
empregados.

36 Ver p. 120 ss, do original inglés, parte ndo traduzida.
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A idade de chumbo

O aumento do desemprego traduz-se na queda do nivel de
vida dos trabalhadores em geral, a menos que os salarios reais
percebidos pelos que se acham empregados se elevem com suficiente
rapidez para compensar o aumento da relacdo entre bocas a ali-
mentar e bragos empregados (situagdo essa um tanto implausivel),
ou que as oportunidades de auto-emprego sejam suficientemente
favoraveis.3” Quando a miséria malthusiana detém a taxa de cres-
cimento populacional, entdo, na falta de progresso técnico, pode-se
chegar a uma situacdo em que a taxa de acumulagdo e a taxa de
crescimento da forga de trabalho sejam iguais, sendo a proporgéo
de desempregados suficientemente grande para premir esta Gltima
a se igualar com a primeira.3®

A idade de ouro limitada

Voltemo-nos agora para um cendrio mais alegre onde, mesmo
com 0 progresso técnico induzido, é impossivel manter uma taxa de
crescimento t&o elevada como as firmas ardentemente desejariam.

Com um estoque de planta adequado a taxa de acumulacgéo
desejada (que é superior a taxa de crescimento da populagdo) e
com o pleno emprego ja alcancado, a taxa de acumulagdo desejada
ndo pode ser realizada, porquanto a taxa de crescimento da pro-
ducdo per capita (mesmo com o estimulo representado pela escassez
da mao-de-obra) ndo é suficiente para torna-la possivel.

Ha dois modos diferentes em que ela pode ser detida.

Quando as firmas desejam empregar mais méo-de-obra do
que existe, a correria atras de trabalhadores pode levar a elevagao
dos salarios nominais e conseqiientemente a elevagdo dos pregos e
da demanda de crédito para financiar a produgéo. De acordo com
nossas suposicdes, a taxa de juros se veria elevada entdo a um
ponto tal, que provocaria a paralisacdo do investimento. A demanda
de méao-de-obra ndo pode, assim, exceder a oferta existente.

Se a composicdo do estoque de planta tiver se ajustado a taxa
de acumulagéo fisicamente possivel, deixando uma margem de de-
semprego suficiente para evitar a elevacdo dos salarios, pode-se
imaginar que um controle de crédito suficientemente rigido man-

37 Cf.p. 143 s.

38 Essa situacdo é diferente da que é retratada pela “lei de ferro dos salarios”. Naquele
caso, o crescimento dos nimeros é limitado por um nivel baixo dos salérios reais per-
cebidos pelos trabalhadores que estdo empregados. Aqui a limitacdo resulta da baixa
taxa de acumulagéo.
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tenha a acumulacdo naquele nivel. (Este € um aspecto do sonho
acordado a que me referi acima.)®® Se o crescimento fosse restringido
a taxa possivel com uma reserva de mao-de-obra desempregada,
dificilmente se poderia dizer que o sistema estivesse em estado de
equilibrio interno. As firmas estariam sempre se esforcando para
investir mais do que poderiam. Qualquer liberagdo aleatéria do
crédito faria com que elas primeiro aumentassem o estoque de
planta béasica e em seguida diminuissem a margem de desemprego,
iniciando portanto um processo inflacionario que seria entao detido
de chofre. Uma idade de ouro limitada pelo controle financeiro,
portanto, ndo pode gozar de estabilidade a curto prazo.

Ha outra forma pela qual o desejo de acumular pode ser con-
trolado. Quando se estabelece a escassez de madao-de-obra, se as
firmas se encontram sob a influéncia do sentimento de solidariedade
descrito por Adam Smith, elas se abstém de fazer melhores ofertas
de salarios para tomar os trabalhadores umas das outras. Cada
uma delas tem entéo sua parcela da forga de trabalho. Se percebem
a situagao, elas se abstém de construir plantas que néo irdo poder
prover de bracos para operar. A taxa de acumulacéo desejada entéo
é ajustada para se adaptar a taxa possivel. Ou pode suceder que
cada uma das firmas tenha aumentado sua capacidade produtiva
na esperanga de conseguir trabalhadores e, na média, haja capa-
cidade produtiva ociosa. Essa situacdo pode ser mantida por mo-
dificac¢des continuas da sorte das firmas, cada uma delas conse-
guindo, de tempos em tempos, a mao-de-obra de que necessita. A
subutilizacdo de planta reduz a taxa de juros sobre o capital. O
crescimento continuo global ocorreria quando a taxa de lucro es-
perada (com base na experiéncia média) fosse tal, que a taxa de
acumulacéo induzida por ela descesse até o nivel da taxa possivel.
Também nesse caso dificilmente se poderia supor que se verificasse
estabilidade a curto prazo.

Supde-se que o tipo de limitagdo presente influa na escolha
de técnica. Quando ele funcionar simplesmente por meio da ma-
nutencdo da taxa de juros a um nivel que amortece o desejo de
crescer, ndo ha razéo por que a escolha de técnica deixe de ter por
critério o fato de ser apropriada a taxa de lucro vigente. Quando
a limitacdo opera através do racionamento do crédito, pode ser que
as firmas procurem técnicas menos mecanizadas do que as que
escolheriam se ndo se vissem tolhidas, apesar de isso tender a
aumentar a escassez de méo-de-obra e provocar o aparecimento de

39 P.167.
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capacidade ociosa por falta de bragos. Quando a limitagdo opera
pela existéncia de monops6nio no mercado de trabalho (de forma
gue cada firma tem o seu grupo de trabalhadores e nédo procura
recrutar mais), € provavel que as técnicas escolhidas sejam mais
mecanizadas do que aquelas que maximizariam os lucros, e a taxa
de lucros sobre o capital seja deprimida até o nivel em que a
taxa de crescimento desejada se vera reduzida para se adaptar
a taxa real, sendo entdo realizada.

A idade de platina galopante

Até aqui temos visto situagfes em que a composi¢ao do estoque
de capital ja se encontra ajustada a taxa de crescimento que se
realiza, de modo que a razéo entre plantas para produzir plantas
e plantas para produzir mercadorias pode se manter. Um estoque
de capital desses nao cai do céu. Tem que ser construido mediante
um processo de acumulacdo. Vamos agora examinar o modo como
esse processo poderia se desenvolver.4

Suponhamos que o “entusiasmo” seja intenso e que uma gran-
de massa de mao-de-obra desempregada se ache disponivel, mas
gue a taxa de crescimento desejada n&o possa ser atingida por
falta de planta basica para produzir planta. As indUstrias de bens
de investimentos se defrontam com um mercado que favorece 0s
vendedores e uma grande parcela do investimento é canalizada
para a ampliacdo do setor de bens de investimento: & medida que
ele cresce, mais méo-de-obra é empregada e a relagdo entre o in-
vestimento bruto e a producdo de mercadorias se eleva com o de-
senrolar do processo. Consequentemente, a taxa de lucro se eleva.
A menos que 0 progresso técnico seja suficientemente répido, a
taxa de salarios reais decaira.

Na medida em que a taxa de lucro influencia a escolha de
técnicas, cada vez que se realiza o investimento bruto escolhem-se
métodos de producdo menos mecanizados, 0 que faz com que o
nivel de emprego se eleve com maior rapidez. Se esse galope néo
for interrompido por se ter atingido o pleno emprego ou por se ter
chegado & taxa minima aceitavel de salérios reais, ele continuara
até que o estoque de planta basica apresente a relagdo apropriada,
do ponto de vista da taxa de acumulacdo desejada, com a planta do
setor de consumo.

40 lan Little ("Classical growth", Oxford Economic Papers, junho de 1957) empregou a ex-
pressao “idade de platina” para aquilo que aqui denominamos “idade de platina rastejante”,
em que a taxa de acumulagdo sofre um movimento de desaceleragdo. E conveniente usar
esse metal também com relagéo ao processo que se verifica em forma acelerada.
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A idade da platina rastejante

Embora a situagdo inversa, na qual a proporcdo de planta
béasica seria demasiado elevada para a taxa de crescimento fisica-
mente possivel, ndo pareca ser plausivel, para fins de estudo apre-
senta, de qualquer forma, algum interesse.

Para simplificar a argumentacgdo, vamos supor que nao haja
novas invencgdes ou descobertas, de forma que as técnicas sO se
modifiguem através da adaptagdo as alteragfes dos lucros e dos
salérios. Quando a histéria comeca, o pleno emprego ja foi alcan-
¢ado, a taxa de acumulagao esté no apice, a taxa de lucros é elevada
e estdo sendo empregadas técnicas de baixo indice de mecanizagéo.
A forga de trabalho n&o esté crescendo com rapidez suficiente para
acompanhar os empregos oferecidos pelo crescente estoque de plan-
tas industriais. Para fazer frente & iminente escassez de méao-de-
obra, eleva-se a taxa de juros e freia-se a acumulacéo; a queda
consequente da taxa de lucro faz decrescer a taxa de acumulagdo
desejada. O setor de bens de investimento libera mé&o-de-obra para
0 setor produtor de mercadorias. Pode-se supor uma operagdo su-
ficientemente bem feita da maquina financeira para elevar a taxa
de juros de forma tal a fazer a taxa de acumulac¢édo diminuir gra-
dualmente sem provocar desemprego. A cada momento, entéo, o
hiato decrescente entre a taxa de lucro e a taxa de juros é apenas
suficiente para suscitar uma taxa de investimento que, juntamente
com a demanda de mercadorias que gera, seja apenas suficiente
para absorver toda a forca de trabalho. A medida que a taxa de
lucro cai, escolhem-se técnicas mais mecanizadas a cada etapa de
investimento.

O processo continua até que a taxa de acumulagdo tenha
caido aproximadamente a ponto de se igualar com a taxa de cres-
cimento da forca de trabalho. O estoque de capital se ajusta entdo
gradualmente a técnica adequada a taxa de lucro correspondente
aquela taxa de acumulagao.

Dessa forma, o caminho que o modelo segue lembra o caminho
através do tempo ldgico percorrido pelo modelo de equilibrio com
taxa de acumulacdo decrescente, taxa de lucro decrescente, eficién-
cia marginal do investimento decrescente e taxa de salarios reais
crescente, aproximando-se de forma assintdtica do estado estacio-
nario. Ha uma diferenga importante, contudo. Nosso modelo jamais
se encontra exatamente em posicdo de equilibrio em qualquer ponto
de seu caminho, jA que a técnica de produgdo escolhida a cada
investimento é a apropriada a taxa de lucros esperada com base
numa projecdo dos precos correntes, enquanto que no modelo de
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equilibrio as técnicas sao escolhidas a luz da previséo correta do
movimento dos precos durante toda a vida de cada espécie de bens
de capital.*

A idade de ouro bastarda

Precisamos agora considerar outro tipo de limite da taxa
de acumulacdo. A pressédo inflacionaria, que coloca em funcio-
namento restri¢cdes financeiras, pode surgir quando ndo ha es-
cassez de méao-de-obra — pode ocorrer na verdade com um ele-
vado grau de desemprego — se a taxa de salarios reais se recusa
a baixar além de um nivel determinado. Uma taxa de acumulagéo
mais elevada significa uma taxa de salarios reais mais baixa.
Quando a taxa de acumulagéo desejada é maior que a taxa ligada
aos saldrios reais minimos aceitéveis, o desejo tem que ser con-
tido. Uma situagdo em que a taxa de acumulagdo estd sendo
contida pela ameaga de elevagao dos salarios nominais devido a
uma subida dos pregos (em oposi¢do a uma elevagdo dos salarios
nominais provocada por escassez de mao-de-obra) pode ser cha-
mada de idade de ouro bastarda.*?

A taxa de acumulagdo pode ser menor ou maior que a taxa
de crescimento da populagéo, de forma que o desemprego aumente
ou diminua. (Neste Ultimo caso, o sistema se encaminha para a
idade de ouro legitima.)

A idade de ouro bastarda surge com um nivel de salarios
reais bastante elevado, quando os trabalhadores organizados dis-
pdem de poder para se opor a queda da taxa de salarios reais.
Qualquer tentativa de elevar a taxa de acumulacédo, a menos que
seja acompanhada por uma redugéo suficiente do consumo derivado
dos lucros, vé-se entdo frustrada por uma elevacdo inflacionaria
das taxas de salarios nominais. Numa situagdo como essa, a taxa
de acumulagado se acha limitada pela “barreira inflacionaria”.

Defrontamo-nos com uma idade de ouro bastarda de baixo
nivel, quando a taxa de salarios reais se encontra no nivel minimo
toleravel. (Uma idade de ouro bastarda de baixo nivel poderia apre-
sentar o0 mesmo padrédo de vida que a idade de chumbo, mas o

41 Agueles que constroem modelos pseudocausais para simular a trilha do equilibrio pecam
um pouco por falta de rigor ao especificar o mecanismo que produz os resultados desejados.
Por exemplo, Meade (A Neoclassical Theory of Economic Growth, p. 3) simplesmente pres-
supde que a politica monetaria mantém constantes os precos dos bens de consumo, enquanto
que as taxas de salarios nominais asseguram o pleno emprego. Ele contorna o problema
da previséo, tomando os bens de capital como perfeitamente versateis. Segundo ele, a taxa
de juros cai com a taxa de lucros.

42 Cf. R. F. Kahn, “Exercises in the analysis of growth”, Oxford Economic Papers, junho
de 1959.
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mecanismo do sistema é diferente. Na idade de chumbo a taxa de
acumulacéo lenta mantém o padrdo de vida no minimo possivel,
na idade de ouro bastarda o padrdo minimo de vida é que estabelece
um limite a taxa de acumulagéo.)

A idade de platina bastarda

Quando o progresso técnico continua, a quantidade de méo-
de-obra exigida para produzir o salario real minimo aceitavel para
um dado grupo de trabalhadores decai gradualmente. Entdo um
nivel constante de salarios reais é compativel com uma elevagéo
da relagdo entre o investimento bruto e o consumo. Assim, a ace-
leracdo da acumulacédo pode ocorrer sem provocar inflagéo.

Sumario

Nas idades de ouro, as condic¢des iniciais sédo apropriadas ao
crescimento continuo. Na idade de ouro verdadeira e na capenga
a taxa de crescimento real conseguida é limitada somente pela
taxa desejada. (Em uma idade de ouro verdadeira a taxa possivel
coincide com a taxa desejada e uma situagdo bem préoxima do pleno
emprego j& foi alcancada.) Numa idade de ouro limitada, a taxa
de crescimento realizada se vé restringida pela taxa possivel e
mantida igual a ela. Numa idade de chumbo, a taxa possivel
é limitada pela taxa realizada. Numa idade de outro bastarda, a
taxa possivel é limitada de forma diferente — isto &, pelo fato de
os saléarios reais se encontrarem no minimo toleravel. Tanto numa
idade de ouro capenga como numa idade de ouro bastarda, o estoque
de capital existente a qualquer momento € insuficiente para oferecer
emprego a toda a méo-de-obra disponivel. Na idade de ouro capenga
0 estoque de equipamento ndo cresce mais depressa por falta de
“entusiasmo”. Na idade de ouro bastarda ele ndo cresce mais de-
pressa porque se encontra bloqueado pela barreira inflacionaria.

Na idade de platina, as condig¢des iniciais ndo permitem o
crescimento continuo e a taxa de acumulagédo acelera ou desacelera
conforme o caso.

O PAPEL DA PARCIMONIA

E preciso agora examinarmos o efeito de um grau maior ou
menor de parciménia sobre o modo como esses diversos processos
se desenvolvem.

Mesmo numa situacdo de escassez de mao-de-obra, uma ele-
vagdo subita e imprevista da parcimdnia — isto é, uma queda nos
gastos com mercadorias — tende a provocar situacées de depresséao,
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uma vez que os recursos liberados de um tipo de producéo néo
podem ser transferidos imediatamente para outro e, enquanto isso,
a lucratividade se vé reduzida. Por enquanto ndo estamos interes-
sados nesses efeitos de choque. Precisamos, portanto, conduzir nos-
sa argumentagao em termos de a parcimoénia ser mais alta ou mais
baixa, ao invés de subir ou descer.

Idades de ouro

Com qualquer taxa determinada de acumulacdo, maior par-
cimdnia resulta em taxa de lucro mais baixa (e, em qualquer estagio
do desenvolvimento técnico, em nivel mais alto de sal&rios reais).
Ela se encontra, portanto, ligada a uma taxa de acumulagdo de-
sejada menor. (Isso é demonstrado no gréafico pela posi¢do mais
baixa da curva A de forma que D cai mais a esquerda sobre a
curva l.) Quando a taxa de crescimento real se vé limitada apenas
pela taxa desejada, portanto, uma parciménia maior se acha ligada
a uma taxa de acumulagdo menor. Isso é o paradoxo central da
Teoria Geral projetado na anélise de longo prazo.

Numa situac¢do que criasse uma verdadeira idade de ouro a
um dado nivel de parciménia, um nivel mais elevado faria com
gue a idade de ouro mancasse.

Um nivel mais baixo de parcimodnia (devido a elevacdo da
taxa de lucro) geraria demanda de mé&o-de-obra em excesso, 0 que
obrigaria a idade de ouro a se submeter a limitacdes.

Segundo esta perspectiva, uma parcimdnia maior ndo pode
promover diretamente uma taxa de crescimento mais elevada, mas,
quando a propensdo a acumular é mais alta do que aquilo que as
condigdes técnicas permitem realizar, a parcimdnia tende a reduzir
a necessidade de restricdo e permite que o crescimento possivel se
realize a um nivel mais alto de salarios reais.

Ha, contudo, um detalhe um pouco mais sutil no caso, se
levarmos em conta o efeito de uma propenséo a acumular elevada
no sentido de acelerar a prdpria taxa possivel através de inova-
¢Bes induzidas.

Nao se pode supor que sejam exatas as restri¢des necessarias
para evitar que a escassez de mao-de-obra leve a um processo
inflacionario; para que funcionem é necessario que sejam um pouco
exageradas; elas criam e mantém uma margem de desemprego.
Assim, paradoxalmente, pode-se dizer que um excedente de de-
manda de mé&o-de-obra provoca desemprego. A existéncia de uma
reserva de forca de trabalho alivia a pressdo no sentido da intro-
ducéo de inovacdes induzidas; além disso, as restri¢des podem ser
operadas de forma a amortecer o “entusiasmo” de todos, criando
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instabilidade e, portanto, incerteza.** Assim, nédo s6 a taxa de acu-
mulagéo fica retida abaixo da taxa desejada, como também o ritmo
do progresso técnico € menor do que seria na auséncia de restricdes.

Ora, qualquer que seja o total do equipamento existente, dada
a taxa de acumulacéo conseguida, uma menor parciménia produz
uma demanda de mdao-de-obra maior. Criando uma situagdo que
exija a imposicdo de restrigdes, uma parcimdnia menor pode tender
a reduzir a taxa de crescimento da economia.

A ligacdo entre parcimdnia e acumulacdo também pode se
dar em sentido inverso. Uma propensdo a acumular elevada pode
ter algum efeito no sentido de elevar a parciménia, na medida em
gue faz com que as firmas distribuam menos aos capitalistas a fim
de financiar os investimentos com seu préprio lucro liquido. (Da
mesma forma, no tempo da iniciativa privada, conforme a descri¢éo
de Marshall, ou numa economia agréria, as oportunidades de in-
vestimento constituem causa direta de poupanca.)

Uma condicdo necessaria para a existéncia de uma idade
de ouro é o crescimento da demanda efetiva em proporc¢do a taxa
de crescimento da economia. Quando o progresso técnico (que
supomos ser neutro) eleva a producdo per capita, a taxa de sa-
larios reais deve elevar-se na mesma medida, de modo que a
demanda de mercadorias acompanhe a producéo. Isso faz com
que a concorréncia entre as firmas seja suficientemente forte
para manter os pre¢os caindo relativamente as taxas de salarios
nominais, acompanhando os custos. Quando a politica monopo-
lista faz os pregos inelasticos com relagdo a queda dos custos
(ou quando as elevagdes das taxas de salario nominal sdo com-
pensadas pelo aumento dos precos acima do aumento dos custos)
a parcela representada pelo lucro, e, portanto, pela poupanca,
na composicao da renda se eleva, mas apenas porque o nivel do
emprego e a produgdo obtidos de um dado equipamento se véem
reduzidos. Nesse caso, h4 uma queda dos salarios reais (ou o
fracasso da elevacado exigida), sem um aumento correspondente
dos lucros. (Esse assunto é tratado com mais detalhe adiante.)

Idades de platina

A cada ponto do processo de aceleragdo ou desaceleracéo da
acumulacdo, o salario real correspondente a uma dada taxa de
acumulacéo sera tanto menor quanto maior for a proporcéo con-
sumida dos lucros. A conseqiiéncia mais importante que isso tem

43 Cf.p. 189 s.
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é gque uma parcimdnia baixa pode provocar a detencdo de um pro-
cesso de aceleragdo, devido a se atingir o nivel minimo toleréavel
dos salarios reais, processo esse que, com maior parcimdnia, poderia
ir mais adiante.

Num caso onde esse limite ndo se apresenta, podemos ima-
ginar uma histéria completa* a comecar de uma situagdo com uma
pequena quantidade de planta béasica, muito desemprego e uma
alta taxa de crescimento desejada galopando (com a acumulacgao
em aceleragéo) até chegar ao pleno emprego, vendo-se entéo freada
e rastejando (com a acumulacdo em desaceleracdo) em direcdo ao
caminho da idade de ouro. Comparando a histéria das duas eco-
nomias semelhantes, com a diferenca de que em uma ha mais
parcimdnia que na outra (isto é, ela tem uma propor¢éo de poupanga
mais elevada com relagdo aos lucros): na economia mais parcimo-
niosa, alefe, a taxa dos salarios reais é mais alta em todos os pontos
da histdria que na economia menos parcimoniosa, bete. Em alefe
escolhem-se técnicas mais mecanizadas e conseqlientemente a mao-
de-obra desempregada é absorvida mais lentamente. No ponto de
inflexdo, quando se alcanca o pleno emprego, a taxa de producgéo
de mercadorias e (em sentido aproximado) o estoque de bens de
capital sdo maiores em alefe do que eram no ponto de inflexao
correspondente em bete. Os equipamentos mais recentes instalados
em alefe, antes de se estabelecer a desaceleragéo, apresentam um
grau de mecanizacgdo que bete s6 ira usar depois de ter escorregado
um pouco no declive da taxa decrescente de lucro.®* Da mesma
forma, quando cada uma delas tiver descido a taxa de acumulagao
possivel de ser mantida permanentemente da idade de ouro, alefe
a alcanga com uma taxa de producdo de mercadorias maior e um
grau de mecanizacdo da técnica mais elevado. Nesse sentido muito
peculiar, pode-se dizer que a parcimfnia maior promove mais acu-
mulacéo de capital.

Idades bastardas

Quando sé&o os salérios reais (quer num nivel miseravel, quer
num confortavel) que limitam a taxa de crescimento, uma parci-
mdénia maior possibilita mais investimento, num sentido perfeita-
mente direto, sem ambiguidade. Nessa situacdo, cada parcela de

44 Imaginamo-la para empregar o modelo. Ao que parece, ela ndo tem qualquer correspondéncia
com a realidade, exceto como aviso contra um modo desnecessariamente oneroso de executar
um plano de industrializag&o.

45 Sem fornecer detalhes sobre a natureza do caderno de projetos que as duas economias tém
em comum, néo é possivel fazer uma comparagéo precisa entre elas, uma vez que a histéria
de cada uma delas deixou-lhes uma sele¢édo diferente de equipamento obsoleto.
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consumo que se realiza sobre os lucros, por minima que seja, ocorre
diretamente as expensas da acumulag&o.

INSTABILIDADE

Para manter nitida a linha principal do desenvolvimento a
longo prazo, supusemos condi¢bes de tranquilidade, em cuja pre-
senga jamais ocorrem eventos inesperados vindos de fora e, de den-
tro, nunca ha incompatibilidades que perturbem o sistema. E pre-
ciso agora que nos voltemos para o efeito que essas modificagdes
aleatérias tém sobre a acumulacéo.

A reacado aos choques

Colocamos a argumentagdo em termos de uma situagdo bas-
tante proxima da idade de ouro; claudicando apenas um pouco,
guer dizer que, em sentido amplo, a longo prazo, desenrola-se uma
acumulagéo continua, enquanto que a propor¢do média entre forga
de trabalho desempregada e empregada é apreciavel, mas nao muito
grande. Existe uma taxa de acumulacéo desejada definida; uma
taxa de acumulagdo mais rapida exigiria uma taxa de lucros mais
alta que aquela que ela iria gerar, de forma que n&o pode ser
sustentada (a interseccéo indicada como D no gréafico). H& eventos
aleatérios, digamos, um surto de gastos de consumo ou uma ocor-
réncia de inovagdes excepcionalmente atraentes, que, de tempos
em tempos, elevam a demanda efetiva e fazem com que o nivel de
lucros se eleve. E também pode suceder o contrario.

Examinemos primeiramente o comportamento do modelo
guando mantemos a suposicdo de que a taxa de lucro esperada
sobre o investimento é calculada com base nos pregos de hoje.

Seguindo esta suposicdo, a taxa desejada de crescimento re-
cebe um safando no sentido ascendente quando se d4 uma modi-
ficacdo favoravel aos lucros. (No grafico a curva A se vé elevada
temporariamente, deslocando D para a direita.) Enquanto ela per-
manece alta, organizam-se planos de investimento visando uma
taxa de acumulagdo mais rapida. O nivel de lucros elevado pode
sobreviver durante algum tempo depois de ter desaparecido a causa
inicial do movimento. Isso sucede porque muitas firmas estéo rea-
lizando inversbes em bens de capital que provocarédo o crescimento
do estoque de equipamentos a uma taxa mais rapida que a anterior
— isso quando tiverem terminado —, mas por enquanto as inversdes
de cada uma dessas firmas estdo gerando lucros para todas elas
e nenhuma esté levando em consideragdo a concorréncia que tera
gue enfrentar quando os planos das demais se tiverem realizado.
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Por algum tempo portanto, o nivel de lucros permanece alto, sus-
penso pelos corddes de seus préprios sapatos. A medida que surge
0 Novo equipamento, a capacidade produtiva se eleva com relagdo
a demanda efetiva. A expectativa de lucros (projetada a partir da
situacdo presente) deteriora. A menos que a queda seja muito abrup-
ta, os planos quanto a producgdo serdo realizados até o fim, mas
os planos para investimentos posteriores agora iréo cair abaixo do
nivel adequado a taxa desejada de crescimento a longo prazo. Depois
de algum tempo, o nivel de lucros ir4 cair abaixo daquilo que é
adequado a taxa desejada de acumulagdo a longo prazo. N&o sera
tdo baixo, contudo, a ponto de justificar a queda que se verificou
na taxa de acumulacéo (abaixo de D a curva A cai acima da curva
1). O “entusiasmo” se renova e reaviva o sistema talvez até um
ponto um pouco além da taxa a longo prazo desejada, de forma
que se segue outra recaida; mas a oscilagdo em torno da taxa de-
sejada vai diminuindo, chegando-se a um ponto préximo da esta-
bilidade, a menos que intervenha uma nova perturbagéo.*®

Pode-se contar uma histdria de forma simétrica a essa no
caso de um movimento descendente que se inicia a partir de uma
queda aleatdria do nivel de lucros; a um periodo de investimento
bruto anormalmente baixo segue-se uma recuperagéo, temporaria-
mente, além da taxa de acumulagao desejada.

No decurso das flutuagdes na taxa de acumulagéo, a pro-
ducdo de mercadorias responde as oscilagdes do investimento
bruto, mas os movimentos sdo muito menores do que aquilo que
seria proporcional. Se no mercado de mercadorias vigorasse a
concorréncia perfeita, as fabricas daquele setor estariam sempre
operando ao maximo de sua capacidade, se é que estavam ope-
rando; os precos estariam oscilando para cima ou para baixo,
com relagdo aos salarios nominais, para igualar a demanda a
oferta a curto prazo (abaixando e elevando o nivel de salarios
reais), de modo que dificilmente se dariam oscila¢ées na produ-
¢ao. Na realidade, é claro, 0 mercado para os produtos manufa-
turados é altamente imperfeito, os precos sdo bastante inelasticos
e as modificagdes do investimento em geral se fazem acompanhar

46 Essa concepg¢do lembra o modelo do ciclo econémico formulado por Kalecki e no qual as
flutuagdes amortecidas sdo deflagradas por choques irregulares. A diferenca estd em que
no nosso caso o ponto central em torno do qual o ciclo revolve é a taxa de acumulagéo e
nao o estoque de capital. Na maior parte das discussdes sobre as flutuacdes, o0 modelo fica
de alguma forma suspenso no ar, sem qualquer indicacdo quanto a que o faz movimentar-se
em torno de um ponto e ndo de outro. A abordagem mais recente do assunto feita por
Kalecki ("Observations on the theory of economic growth", Economic Journal, marco de
1962) é formalmente idéntica a feita acima, mas ele entende o progresso técnico como
parte da taxa de crescimento desejada e nédo da possivel.
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por alteragdes da producgdo e do nivel do emprego no setor de mer-
cadorias. Além disso, um nivel mais alto dos lucros em um ano
qgualquer leva a um aumento da distribuigcdo aos capitalistas, e um
aumento dos rendimentos dos capitalistas leva a um aumento de
seus gastos, o qual se distribui por um periodo subseqiiente bastante
consideravel. Dessa forma, a expanséo da taxa de dispéndio com
mercadorias seria pouco proporcional a elevacdo do investimento
gue as provocou, mesmo que ndo houvesse modificacdo alguma da
taxa de salarios reais.

No que diz respeito ao consumo dos capitalistas, pode-se supor
que esse hiato entre a reagdo as mudancgas no dispéndio e as mu-
dancas dos rendimentos seja muito mais marcado num periodo de
contragdo que num de expansdo — uma queda imprevista dos ren-
dimentos reduz a poupanca das familias e ndo o padréo de conforto
a que estdo acostumadas. Se os rendimentos se elevassem e per-
manecessem num nivel constante dali por diante, poderiamos es-
perar que o dispéndio voltasse a sua propor¢do normal depois de
um ou dois anos; mas se as rendas caissem e permanecessem cons-
tantes dali em diante, pode ser que a propor¢do normal s6 se res-
tabelecesse depois que uma geracdo sucedesse a outra no seio das
familias de capitalistas.

Quando nos preocupamos ndo com modifica¢bes definitivas,
mas com flutuagdes em torno de uma tendéncia de modo geral
ascendente (como numa situagdo bastante préoxima da idade de
ouro, na qual continue o progresso técnico), essa diferenga no tempo
de reacdo s6 permite movimento num sentido, de forma que o ponto
baixo de gasto dos capitalistas é mais alto a cada recessdo, mais
ou menos em proporcgao a elevacdo da renda dos capitalistas que
ocorreu enquanto isso.

O hiato entre lucros e gastos junta-se ao efeito da modifi-
cacdo dos precgos (elevando as taxas de salarios reais na fase de
contracdo e reduzindo-as na fase de expanséo) para fazer com
gue os movimentos da producdo global sejam muito menos mar-
cados que os do investimento bruto. (Em geral, pensamos no
multiplicador do curto prazo como sendo ndo muito mais que 2,
motivado por uma propensdo marginal a poupar de 0,5, quando
a proporgao do investimento com relagdo a renda liquida pode
ser de cerca de 0,1.)

Quando a experiéncia nos diz que é provavel a ocorréncia de
flutuacdes aleatérias, seria absurdo aplicar de modo muito estrito
a suposicdo de que as firmas revisam seus planos todos os dias,
com base nos rendimentos do dia. Temos que supor que uma mo-
dificacdo nos lucros é de uma certa magnitude ou que dura um
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certo tempo antes de levar a uma revisdo das decisdes de investi-
mento. Uma vez que (pelas razbes que acabamos de apresentar)
as flutuagdes sdo mais acentuadas nas industrias de bens de capital
que no setor de produgdo de mercadorias, € de se supor que sua
reacdo se inicie em um ponto mais alto. Essas indulstrias ja se
acostumaram com uma carga de demanda desigual; para elas, o
funcionamento no limite da capacidade normal significa muito me-
nos que a capacidade fisica total (a imperfei¢do do mercado lhes
permite manter a margem de lucro a um nivel que lhes d4 uma
taxa de lucro sobre o capital ndo inferior a que pode ser obtida
em qualquer outra parte).

Isso é importante para a escala de flutuagdes estabelecida
pelos eventos aleatorios. Uma pequena oscilacdo suscita uma ele-
vacgao do investimento, que leva as indUstrias do setor basico mais
perto do funcionamento no regime de capacidade integral, sem obri-
gé-las a acelerar sua taxa de acumulagdo. Uma expanséo que chega,
por assim dizer, ao segundo estagio e ilude as industrias béasicas
a se expandirem, mais depressa do que no ritmo desejado a longo
prazo, tanto provoca uma fase de prosperidade mais forte e mais
longa, como deixa atras de si um periodo mais comprido de lucros
abaixo da média e de acumulagdo mais lenta.

Uma economia que tenha passado por flutuagdes em sua taxa
de crescimento terd, a qualquer momento, um estoque de bens de
capital cuja composicdo por idade e divisdo entre setores nado é
apropriada ao crescimento continuo; isso por si proprio cria osci-
lagbes no desenvolvimento, como acima expusemos.

As caracteristicas subjacentes de uma posicdo bastante proé-
xima a idade de ouro podem assim apresentar grandes variagdes
na experiéncia de ano para ano.

Controle instavel

O tipo de instabilidade que discutimos até agora surge das
expectativas baseadas na projecdo do presente, de acontecimentos
aleatérios e dos hiatos temporais que permitem a ampliacdo de
um movimento, antes de se tornar claro que ele n&o era apropriado
desde logo. As flutuagdes giram em torno de uma taxa de acumu-
lacdo desejada que, em condigdes de perfeita tranquilidade seria
mantida continuamente.

Uma idade de ouro limitada, que de qualquer forma esta
continuamente batendo com a cabeca em alguma barreira que im-
pede a realizacdo da taxa de crescimento desejada, teria estabilidade
maior se as restrigdes operassem de maneira continua. Por outro
lado, quando as restri¢des funcionam, prejudicando periodicamente
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o0 investimento, provocando desemprego e, em seguida, permitindo
sua absorcéo, sua prépria operagédo produz flutuagées.*

Instabilidade inerente

Uma espécie de instabilidade mais radical aparece quando
as expectativas sdo influenciadas por uma proje¢do, ndo apenas da
situacdo de hoje, mas do movimento verificado no passado recente,
de forma que uma elevacéo do nivel dos lucros provoca a expectativa
de nova subida, do mesmo modo que uma queda, de nova queda.
(Pode-se supor que isso signifique que, quando o lucro bruto por
fabrica tem subido, espera-se que suba mais; ou, simplesmente,
qgue uma tendéncia ascendente dos rendimentos melhora a confianca
e reduz o prego do risco no célculo dos lucros esperados.)

Adaptemos agora o modelo a expectativas dessa natureza.
Quando a taxa de lucros sobre o investimento, calculada com base
Nnos precos e custos correntes, tem subido, a taxa desejada de acu-
mulagdo é maior, e quando tem baixado, menor do que aquilo que
corresponderia a atual taxa de lucros se ela se tivesse apresentado
constante por algum tempo.

Nessas condigdes as firmas n&o conseguem se fixar em uma
taxa de acumulagdo continua. Enquanto a taxa de lucros esta su-
bindo, a taxa de acumulagdo desejada se mantém elevada, mas,
assim que se alcanga a taxa desejada, os lucros param de subir,
e aquela taxa ndo é mais desejada. A incerteza, através da natureza
volatil das expectativas que engendra, leva continuamente as firmas
a formular politicas autocontraditdrias. Agora ja ndo é necesséaria
a ocorréncia de choques aleatérios para provocar uma expansao.
O modelo é inerentemente instavel e flutua mesmo em condigdes
que seriam tranquilas em outras circunstancias.

Desde que néo lhe atribuamos peso demasiado, ainda podemos
utilizar o gréafico que indica as possiveis situagdes a curto prazo.
Numa situagdo em que os lucros tenham subido, a curva | (que
indica a taxa de acumulacdo que as firmas desejam realizar com
a taxa de lucros presente) tera se deslocado para a direita no pas-
sado mais ou menos recente e as firmas agora se acharéo realizando
uma taxa de acumulacdo demasiado baixa para satisfazé-las. A
taxa sera mais elevada no futuro préximo.

Na situacdo em que a taxa de lucros tenha recentemente
deixado de subir ou venha caindo, a curva | terd se deslocado para

47 Isso lembra o ciclo econémico politico de Kalecki. “Political aspects of full employment”,
Political Quartely, outubro-dezembro de 1943.
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a esquerda no passado mais ou menos recente e as firmas agora
se encontrardo a bragos com uma relacdo inadequadamente alta
entre a planta do setor basico e a do setor de producgdo de merca-
dorias. Uma fase de recessdo ja tera se iniciado ou sera iminente.

O grau das flutuagdes dessa espécie ndo depende simples-
mente dos hiatos temporais; depende da reacdo das expectativas
perante a experiéncia e dos planos de investimento diante das ex-
pectativas. O impulso que se auto-amplia produzido pela elevacéo
inicial do nivel de lucros pode ser suficientemente forte para manter
a expansao, depois de ter principiado a aparecer a taxa mais elevada
de producgdo de equipamento que sai da linha de producédo. Uma
taxa de acumulagdo anormalmente baixa néo é suficiente para deter
o declinio dos planos de investimento — é preciso que a taxa tenha
deixado de cair.

Existe uma diferenca importante entre a fase ascendente e
a descendente das oscilagbes por que passa a economia. Uma fase
de expansdo, ndo importa quanto momentum acumule, ndo pode
continuar indefinidamente, porque, se ndo se detiver primeiro, ela
ira se defrontar com o limite estabelecido pela disponibilidade de
maéo-de-obra e colocar4 em funcionamento as restri¢cdes antiinfla-
cionarias. Esse limite ndo existe na rota descendente. (Nem mesmo
a cessacao total das atividades do setor de investimentos constitui
um limite, porque entdo poderia iniciar-se o desinvestimento de
capital de giro no setor de mercadorias.) A salvacdo vem de fora.

Como ja vimos, hd um intervalo entre a queda da renda e
a queda dos gastos. A medida que a renda cai, 0os gastos se
elevam proporcionalmente (diminui a relacdo entre a poupanga
e 0 consumo). Consequentemente, os lucros brutos corresponden-
tes a um dado nivel de emprego no setor de investimento se
elevam a medida que o nivel de lucros cai. Em algum ponto os
lucros brutos deixam de cair com o investimento decrescente e
nesse ponto a descida cessa.*® De acordo com nossas suposicoes,
guando termina a queda, o desejo de acumular ressurge, de forma
gue a taxa de lucro se eleva.

Se as expectativas reagem dessa forma, a taxa de acumulagédo
nunca é continua nem se enquadra num ciclo regular (se o fizesse,
seus movimentos se tornariam previsiveis e a incerteza que 0s
provocou desapareceria); o investimento se realiza em uma série
de surtos, deixando cada um deles sequelas que iréo afetar as
condigdes em que o proximo se dara.

48 Na linguagem da teoria corrente do ciclo econdmico, a expansao pode ser detida quando
o acelerador deixa de acelerar; a contracé@o, quando o multiplicador deixa de multiplicar.
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Crescimento irregular

Justapondo uma instabilidade inerente as modificagdes alea-
torias analisadas acima, vemos o modelo em estado perpétuo de
perturbacéo. A qualquer momento o estoque de capital encarna as
consequéncias dos investimentos feitos de forma errbnea no pas-
sado; sua composicéo por idade é toda confusa e sua diviséo entre
0s setores nunca é exatamente adequada ao investimento ora em
planejamento.

Da mesma forma, em termos gerais, nossa analise do cresci-
mento a longo prazo continua véalida. E verdade que ela n&o pode
ser discutida em termos da taxa de acumulacéo desejada, uma vez
que a cada momento esta sendo planejada alguma taxa de cresci-
mento diferente. Mas a amplitude das taxas de crescimento (ex-
perimentadas no decurso das flutuagdes) tende a apresentar uma
média mais alta, quando o “entusiasmo” se mostra elevado e a
parcimdnia, baixa. A propens&o a acumular pode ser alta com re-
lagdo a taxa de crescimento fisicamente possivel, de forma que os
periodos de prosperidade geralmente se defrontam com escassez
de méo-de-obra e tém que ser refreados — ou entdo pode ser tao
baixa que o desemprego persiste mesmo durante o apice da ativi-
dade, ou talvez até mesmo cres¢a de uma fase de prosperidade
para outra. A proporc¢do do investimento com relagdo ao consumo
pode crescer ou diminuir de uma fase de prosperidade para outra.
Assim, sob a inquieta superficie do crescimento instavel, podem-se
enxergar as caracteristicas das idades de ouro limitadas e capengas
ou das idades de platina.

SALARIOS E PRECOS

Em nosso modelo, da mesma forma que na realidade, o nivel
das taxas de salarios nominais, vigente a qualquer momento de-
terminado, constitui um acidente histérico. O nivel absoluto dos
salarios em termos de dinheiro afeta exclusivamente as palavras
e 0s numeros em que os valores em dinheiro séo registrados e o
valor nominal do estoque de moeda. Mas as modifica¢cbes no nivel
das taxas de salarios nominais tém um efeito importante sobre o
comportamento da economia em termos reais.

As causas dos movimentos das taxas de salarios nominais se
acham ligadas a concorréncia de grupos diferentes de trabalhadores
para manter ou melhorar suas posicoes relativas, e as conseqiiéncias
das modifica¢des dos niveis de saléario sdo de maior importancia
com relagéo a concorréncia na 4rea do comércio internacional. Nosso
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modelo altamente agregado, portanto, n&o é apropriado para a dis-
cusséo desse assunto; dentro de sua estrutura somente se poderéo
fazer algumas observacBes muito gerais.

Encontramos até agora trés tipos de situacdo em que as taxas
de salarios nominais se elevam. A primeira é quando ha escassez
de méo-de-obra no sentido de que as firmas possuem ou estéo cons-
truindo instalagfes industriais além daquilo que pode ser provido
de forca de trabalho para funcionar sem capacidade ociosa, quando
elas esperam poder vender a produgdo maxima a pregos lucrativos,
e ndo se acham inibidas por uma solidariedade monopsoénica entre
elas para disputar a forca de trabalho existente.

O segundo caso surge em uma economia onde a forca de tra-
balho organizada se recusa a aceitar qualquer queda do nivel de
salarios reais abaixo daquilo que ja obteve uma vez. Ali, qualquer
elevacéo do preco das mercadorias normalmente compradas, pelos
trabalhadores, relativamente ao nivel das taxas de salarios nomi-
nais, cria uma demanda irresistivel de uma elevagdo das taxas de
salarios nominais. Trata-se daquilo que chamamos de idade de
ouro bastarda de alto nivel.

O terceiro caso é representado por uma idade de ouro bastarda
de baixo nivel, em que os salarios reais se acham no ponto minimo
de subsisténcia, de forma que qualquer aumento no preco de géneros
alimenticios (devido, digamos, a um fracasso da colheita), ou qual-
guer tentativa de aumentar a taxa de acumulacéo, forca os em-
pregadores a oferecer taxas de salarios nominais mais altas, a fim
de permitir que seus trabalhadores subsistam.

Fora desses casos, 0 nivel das taxas de saldrios nominais
pode subir continuamente, simplesmente porque é mais facil para
cada grupo de empregadores atender as exigéncias de seus traba-
Ihadores e ressarcir-se através da elevagao dos pregos, do que sofrer
as perdas e dissabores que seriam trazidos por sua recusa.

Numa idade de ouro (sem poupanca realizada a partir dos
salarios), a taxa de lucros sobre o capital é determinada pela taxa
de crescimento e a proporgdo dos lucros consumida. A margem de
lucro bruto, isto é, a relacé@o entre pregos e custos diretos, tem que
ser de molde a propiciar um lucro por trabalhador empregado que
propicie lucro a uma taxa dada sobre o valor do capital por tra-
balhador em cada linha de producéo.

Para manter um nivel constante de precos de mercadorias,
é preciso que a taxa global do aumento das taxas de salérios no-
minais por hora seja apenas igual a taxa global de elevagdo da
producdo por homem-hora. Isso s6 poderia ocorrer em virtude de
um golpe de sorte.
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Quando as taxas de salarios nominais se elevam a um ritmo
mais rapido, os custos diretos em termos de dinheiro sobem. A
reacdo das firmas a modificacdo dos custos diretos pode variar
muito. Vamos considerar apenas o caso mais simples. Suponhamos
gue a diferenga entre o prego de venda e o custo direto (0 “grau
de monopolizagdo” de Kalecki) seja estabelecida por uma convencao
que se mantém quando os custos diretos sobem. Assim, a medida
que as taxas de salarios nominais sobem, as firmas elevam os
precos, sem hiato temporal, em proporgdo a seus custos diretos.
As taxas de salarios reais, portanto, sdo as mesmas que seriam a
precos constantes.

Os pagamentos aos capitalistas se relacionam com os lucros
de algum tempo atras. A renda real dos capitalistas, portanto, é
menor quando 0s pregos estdo se elevando com os custos diretos
do que quando eles se mantém constantes. O efeito é 0 mesmo que
aquele que seria produzido (a precos constantes) por uma distri-
buicdo de juros e dividendos correspondentemente menor por parte
das firmas.*® Na medida em que os capitalistas reagem simples-
mente ao poder aquisitivo real de seus rendimentos, seu consumo
em termos reais € menor. O efeito é semelhante ao produzido por
uma maior parciménia. Ora, se a margem de lucro bruto conven-
cional fosse compativel com o funcionamento do equipamento, ca-
pacidade normal a precos constantes provocaria subutilizacdo dos
equipamentos no setor de mercadorias, quando 0s precos tivessem
sido elevados relativamente ao total das rendas em dinheiro. A
taxa de lucros sobre o capital (calculada com base nos precos e
custos de hoje) é portanto menor.

Existe outra forma pela qual a elevacdo dos salérios pode
tender a produzir um efeito deletério nos lucros. Do ponto de vista
das firmas tomadas como um todo, os rendimentos sobem na mesma
velocidade em que o poder aquisitivo do dinheiro, com relagéo as
mercadorias e a forgca de trabalho, desce. Para as firmas coletiva-
mente, portanto, as cotas de amortizagéo correntes cobrem as re-
posi¢des de equipamento correntes. Mas, para qualquer das firmas,
guando chega a hora da reposicdo de qualquer unidade do equi-
pamento, o custo do novo bem de capital excede as cotas de amor-
tizacdo acumuladas durante a vida do velho, uma vez que ele operou
durante um periodo em que os lucros brutos em termos de dinheiro
eram mais baixos do que o que corresponde aos custos vigentes

49 Outras espécies de rendimentos que séo afetadas pela modificagdo dos precos — ordenados,
pagamentos de seguro social, aluguéis de iméveis etc. —, foram deixados de fora em nosso
modelo. Deixamos de discutir, portanto, muitas conseqiiéncias importantes da inflag&o.
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hoje. Assim (fora os bénus devidos a uma distribui¢do real menor
aos capitalistas), as firmas tém que fazer algo mais além de
conseguir empréstimos para manter uma dada taxa de acumu-
lagdo, quando as taxas de salarios nominais estdo se elevando.
Isso pode tender a produzir um efeito no sentido de desencorajar
a acumulacéo.

Essas influéncias depressivas, contudo, séo um empecilho mui-
to ligeiro em comparagdo com o efeito altamente estimulante de
uma expectativa de elevacéo de precos e salarios. Quando os capi-
talistas esperam que os pregos das mercadorias aumentem no fu-
turo, a proporgdo dos gastos (especialmente em bens duraveis) em
comparacdo com os rendimentos correntes é acelerada, de modo
que a parcimdnia em termos reais € menor. Quando as firmas
esperam que os salarios aumentem no futuro, elas antecipam seus
planos de investimento. Assim, uma vez que se tenha estabelecido
um processo inflacionario, ele eleva a taxa de lucro e dessa forma
joga mais lenha na fogueira.

A analise dos livros de estudo muitas vezes é feita com base
em algo denominado “dinheiro”, sem o que n&o se podem realizar
as transacgdes. Quando o estoque de “dinheiro” é fixado, uma ele-
vacdo das taxas de salarios nominais e dos pregos, que aumente
o valor nominal das transagdes a qualquer nivel real dado de pro-
ducdo, faz com que a taxa de juros se eleve de modo a acelerar a
velocidade de circulacéo do “dinheiro”. Mas a elevacéo da taxa de
juros reduz a producéo real, através da diminuicéo do investimento.
Assim, um aumento das taxas de salarios nominais constitui causa
direta de desemprego.

Isso tudo parece uma histéria muito exagerada. Em nosso
modelo ndo existe um mecanismo automatico desses, mas ha au-
toridades que examinam o nivel geral dos precos e exercem controle
sobre a oferta de crédito bancéario, como instrumento de detengao
daquilo que consideram como uma elevacdo indesejavel. Se eles
exercem esse controle, ndo somente quando a taxa de acumulagdo
que as firmas desejam realizar esta for¢cando os limites da taxa
possivel, mas, sempre que os pregos estdo subindo, correm o risco
de prejudicar fortemente a acumulagédo.>®

Consideremos agora a situacdo em que as taxas de salarios
nominais sobem, na média, menos que a produgdo per capita; 0s
custos diretos entéo estédo caindo. Se as firmas cortassem 0s custos
proporcionalmente, a taxa de salérios reais e a renda real dos

50 Cf. nota 49.
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capitalistas se comportariam exatamente da mesma forma como
se as taxas de salarios nominais subissem em proporgéo a produgao
per capita e como se os pregos fossem constantes.5! Mas nédo seria
natural supor que as firmas estivessem téo dispostas a reduzir os
pregos quando os custos baixassem, quanto o estéo a eleva-los quan-
do os custos sobem.

Quando tanto os pregos como os salarios séo inelasticos, é de
se esperar o surgimento de um “efeito de sanfona” nas margens
de lucros. Quando os custos caem devido a elevagdo da produgao
per capita, enquanto que 0s pre¢os se mantém mais ou menos cons-
tantes, a demanda néo se expande com a produtividade. Na pre-
senca de uma margem de lucro que aumenta gradativamente, a
produgdo aumenta menos do que a producdo per capita, crescendo
por outro lado o desemprego e a subutilizagdo do equipamento.
Consegientemente, o investimento ndo é encorajado e a taxa de
acumulacéo cai. As firmas procuram deixar irem-se os anéis para
ficar com os dedos, mas perdem os dedos; as margens de lucros
mais altas levam a lucros mais baixos. Em um certo ponto a ine-
lasticidade dos pregos se desfaz em um mercado depois de outro,
e um surto de concorréncia abaixa repentinamente as margens de
lucro. A produgdo agora se expande. Declara-se um armisticio na
guerra de precos; estabelece-se um novo nivel de pregos e o processo
todo se inicia novamente. Nada garante, contudo, que a reducgéo
da margem nas fases de concorréncia compense totalmente os au-
mentos que ocorrem entre elas, de modo que pode se verificar um
desvio ascendente da margem a longo prazo.

Felizmente, os periodos em que as taxas de saldrios nominais
caem continuamente ndo sdo comuns, mas, para fins de simetria,
podemos considerar o caso de taxas de salarios nominais decrescentes,
acompanhadas por uma queda nos pregos proporcionalmente aos cus-
tos diretos. Por analogia com o caso dos pregos crescentes acima men-
cionado, vemos que a venda real dos capitalistas ¢ mais alta do que
com 0S pregos constantes e com a taxa de lucros mais elevada. O
poder aquisitivo crescente que os lucros brutos conservam de periodos
anteriores tende a estimular o investimento liquido. Mas essas in-
fluéncias encorajadoras sdo anuladas pela expectativa de queda nos
precos € nos salarios, 0 que desestimula tanto os gastos®? como o
investimento, reduzindo portanto a taxa de acumulagao.

51 Cf. p. 220.

52 Em nosso modelo ndo cabe o chamado “efeito Pigou” porque ndo existe outra forma de
propriedade que nédo sejam as obrigagdes das firmas ou bancos. Onde existe divida nacional
(que inclui a emissdo de moeda), seus credores constatam que sua riqueza em termos reais
aumenta quando os pregos caem, enquanto que os devedores, isto é, os contribuintes, néo
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Esses diversos efeitos das modificages nas taxas de salarios
nominais se entrelagam com os varios movimentos reais acima dis-
cutidos, o que torna a operagdo do modelo complicada e confusa.
Isso, contudo, constitui um mérito e ndo um defeito do modelo,
pois corresponde a realidade.

OS RECURSOS NATURAIS

H& uma espécie de hubris envolvida na criagdo de um modelo
segundo o qual toda a produgao é conseguida pelo trabalho humano
com a ajuda de equipamento feito pelo homem, esquecendo os be-
nevolentes frutos da terra. Esse modelo ndo pode ser aplicado,
mesmo no sentido mais amplo, a problemas reais antes de ser
suplementado por uma andlise da oferta de recursos naturais dis-
poniveis para a economia. Ndo hd muito que dizer a respeito dele,
contudo, no nivel bastante alto de generalizacdo da discusséo pre-
cedente, uma vez que, justamente porque sdo naturais, 0S recursos
naturais ndo podem ser agregados. Vamos apenas mencionar, a
guisa de adverténcia, algumas das complica¢cbes que devem ser
introduzidas no modelo, sem procurarmos desenvolvé-las.>?

Precos

Na estrutura dos precos de equilibrio se incluem alguns com-
ponentes que sdo governados pela oferta e pela demanda. Quando
vige a concorréncia e existe uma taxa uniforme de lucro sobre o
capital em toda a economia, podemos empregar o recurso do “custo
marginal” de Marshall para cada tipo de produto animal, vegetal
ou mineral. Mas, quando néo existe um fluxo livre de investimento
entre os fabricantes e a producdo primaria, a argumentagéo tem
que ser desenvolvida em termos da analise do intercambio entre
o0s setores da economia.

Flutuacobes

Os ramos da industria que sdo altamente competitivos e que
apresentam condig¢des de demanda muito inelésticas a curto prazo
sofrem grandes oscilagdes de pregos mesmo com flutuagdes peque-

reagem a um aumento em termos reais dos encargos a que estdo submetidos. Assim, pode
haver uma reducdo da parciménia e um consequiente aumento do nivel de emprego. (Os
economistas que gostam de recorrer a esta argumentacdo um tanto improvavel para defender
o corte de salarios apresentam uma estranha propenséo a confundir pregos decrescentes
com pregos baixos.)

53 Em meu Accumulation of Capital, livro VI, hd uma tentativa de incluir a terra na argu-
mentacéo formal.
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nas do nivel geral de demanda efetiva. O setor primario da producéo
em geral apresenta essa caracteristica. Além disso, por serem geo-
graficamente concentradas, as rendas de comunidades inteiras flu-
tuam drasticamente com os pregos de determinados produtos.

Perturbacodes

A produgéo agricola se acha sujeita aos rigores da natureza
e aos caprichos do tempo, de forma que a produgéo varia de modo
irregular, provocando perturbagdes no resto da economia.

Desproporcionalidades

A medida que a economia toda se desenvolve, a maior parte
das demandas se amplia e algumas delas se defrontam com en-
garrafamentos criados por limitacOes da oferta de recursos naturais.
Durante um periodo de escassez de um determinado produto, seu
prego é elevado e seus produtores prosperam. Seus consumidores
tratam de procurar substitutos para ele e pode ser que se descubram
outras fontes para seu fornecimento. Os pregos caem e termina a
prosperidade. As novas fontes, apesar de criadas pela elevacdo dos
precos, uma vez desenvolvidas, ndo sdo necessariamente produtoras
de custos elevados — e de qualquer forma ndo serd facil forcar
sua extingdo agora. Em casos como esse, um periodo curto de pre-
dominio das vendas no mercado levariam a um longo periodo de
predominio do comprador.

Politica

Por essas razdes, o livre jogo das for¢as do mercado cria con-
di¢des que néo serdo toleradas por uma comunidade que disponha
de forga para controla-las.

A idade de ouro

As condigBes para uma situacdo proxima a idade de ouro, que
ndo parecem tao improvaveis, quando consideramos apenas 0 setor
industrial de uma economia, tornam-se extremamente pouco plausi-
veis, quando incluimos no quadro a produgéo do setor primario. Mesmo
guando, numa perspectiva ampla, se consegue algo ndo muito distante
de uma idade de ouro para toda a economia, a situacdo pode ocultar
o fato de que a sorte das diversas comunidades envolvidas é diferente.

O VICIO INERENTE
A concepgao do equilibrio na teoria econdmica é uma metéfora
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extraida das relagdes observadas entre os corpos no espago. As
bolas param no fundo do prato e, quando ndo sédo perturbadas,
elas permanecem imoveis. No tempo nao existe o repouso na imo-
bilidade. O tempo passa. Os estados estacionarios, por exemplo,
ndo sdo estados de inatividade passiva. Eles exigem uma acao in-
tencional constante para manter um dado estoque de capital. Eles
exigem acdo para manter a populacdo. Eles exigem a¢&o para man-
ter o nivel do conhecimento técnico. Para construir essa “fic¢ao
famosa”, precisamos inventar um equilibrio de motivos e de res-
tricdes que possam produzi-la, mormente quando nossa ficcdo néo
se reproduz continuamente, mas cresce de forma homogénea, con-
tinua e firme.

Ja apontamos que os salarios nhominais seguem um caminho
proprio, desvinculado do desenvolvimento real da economia. Existe
uma série de outros elementos soltos em nosso modelo, que dispdem
de liberdade para se desenvolverem em sua maneira prépria com
0 passar do tempo; eles sé@o passiveis de fazé-lo de forma deletéria
para a harmonia de uma situacdo que, afora isso, estaria bem
préxima da idade do ouro.

Economias de escala

A direcdo do desenvolvimento técnico pode levar aum aumento
do tamanho minimo eficiente de determinados investimentos e a
elevacéo geral da produgéo pode ser acompanhada por um aumento
da especializacéo (na fabricacdo de componentes etc.). Ambas as
tendéncias aumentam o risco do investimento por parte das firmas
individuais, amortecendo o “entusiasmo”.

O tamanho das firmas

A concorréncia acirrada tende a provocar seu préprio fim,
deixando um vencedor de posse do campo. A medida que mais e
mais mercados passam a ser dominados por firmas poderosas e
estabelecidas h4 muito tempo, diminui o medo dos concorrentes,
e, com ele, se enfraquece o impeto de acumular e de reduzir os
custos. E verdade que a guerra entre os gigantes pode continuar,
mas nao se pode esperar que mantenham a pressdo continua que
€ necesséaria para o crescimento constante.

Os efeitos ancilosantes do sucesso funcionam também através
da oferta financeira. A qualquer momento o grosso dos lucros esta
se encaminhando para as firmas mais antigas, enquanto que 0s
mais dindmicos entre os inovadores em potencial tém que tomar
emprestado de fora, encontrando portanto mais dificuldade na ob-
tencdo de recursos financeiros.
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A demanda por parte dos consumidores

Com a elevagdo da renda real por familia, pode haver uma
tendéncia no sentido de uma diminui¢cdo da propensdo geral a con-
sumir, no sentido de que é preciso cada vez mais imaginacéo e presséo
de vendas para estimular o apetite desgastado dos consumidores e
“criar a necessidade” de mais bens ainda. Pode haver também uma
baixa elasticidade-renda da demanda de bens em comparac¢éo com 0s
servicos.>* Na medida em que as rendas auferidas da prestacdo de
servigos séo gastas em bens, as firmas fabricantes ndo padecem de
falta de demanda, mas é provavel que o crescimento de uma classe
de profissionais liberais com alguma inclinacéo para capitalistas eleve
a parcimonia global da economia. Além disso, a demanda num padréo
de vida elevado tende a ser mais inconstante, 0 que aumenta mais
0 risco do investimento das firmas.

Margens de lucro

Num regime de oligop6lio e lideranca de pregos, é natural
que as firmas mostrem maior presteza para subir os pre¢os quando
0s custos nominais se elevam, do que em reduzi-los quando os
custos nominais abaixam, de modo que as diversas relagdes entre
custos e pregos acima descritas tendem a levar, no global, a um
deslocamento para cima das margens de lucros, a medida que o
tempo passa. A consequente queda da parcela representada pelos
salarios reais no valor da produgao impede a demanda (em termos
reais) por pessoa empregada de se elevar com a mesma rapidez
que a producdo por pessoa. E verdade que as margens mais altas
tendem a ser absorvidas em grande parte por custos de vendas
mais altos, mas as rendas derivadas delas (has agéncias de publi-
cidade etc.) tendem a ser do tipo de classe média acima referido.

Estagnacao

De todos esses modos, as situagdes bastante préximas da idade
de ouro apresentam uma tendéncia no sentido de cair em estado
de estagnacdo, com uma taxa de crescimento decrescente, a menos
que, de tempos em tempos, ocorram choques favoraveis suficien-
temente fortes para manté-las andando.

54 Cf. p. 143.



APENDICE

UM MODELO DE MODELOS

Os modelos de economias de iniciativa privada, nas quais o
produto da atividade econdmica é distribuido em salérios e lucros,
podem ser agrupados de acordo com o mecanismo que determina
aquela distribuigdo. Nos modelos classicos, o salério real é fixado
pelas necessidades dos trabalhadores e o lucro é o excedente resi-
dual. Nos modelos neoclassicos, a taxa de juros é o preco de oferta
do capital e os salarios séo o residual. Nos modelos keynesianos,
a distribuicdo do produto é governada pelo investimento e pela
parcimdnia.

Os modelos classicos

O modelo classico é mais adequado quando hd um Gnico bem,
0 “trigo”, e o salario é acertado e pago em termos desse bem. Sera
uma grande simplificacdo (apesar de néo ser essencial para a ar-
gumentagdo)®® se supusermos também que fora as sementes ne-
nhum bem de capital se faz necesséario para produzir o trigo. Existe
uma quantidade de mao-de-obra indefinida disponivel com uma
dada taxa de salérios-trigo.

Os capitalistas recebem sua parcela em espécie e podem
fazer o que quiserem com ela. Podem comé-la ou usa-la para
empregar trabalhadores para produzir bens e servicos para eles;
podem investi-la em uma crescente capacidade de produzir trigo,
fornecendo sementes e pagando mais trabalhadores como prepa-
racdo para uma produc¢do maior no periodo seguinte — ou podem
deixa-la apodrecer.

O que eles fazem com seu trigo ndo tem efeito algum sobre

55 Ver P. Sraffa, The production of commodities by means of commodities, §§ 1-6 (publicado
neste volume com o titulo Producéo de mercadorias por meio de mercadorias). (N. do T.)
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a taxa de lucro. Mas a taxa a qual eles estdo investindo o trigo,
ao fazer com que a produgdo aumente, governa a taxa de elevacao
do total da forca de trabalho empregada por eles.

Quando os capitalistas empregam todo o seu trigo para in-
vestimento na producdo de trigo (sem nada consumirem e sem
usarem nada para empregar trabalhadores que criem bens e ser-
vigos para eles), a taxa de lucro é igual a taxa de acumulagéo, que
€ entdo o maximo fisicamente possivel.

Esse modelo era adequado a sua finalidade original — a ané-
lise dos lucros decrescentes obtidos da terra e a divis&o do excedente
entre lucro e renda. Quando tentamos ir além na elaboragéo de
uma andlise da acumulagdo de capital, vemos que o salario-trigo
nos levou a um beco sem saida.

Podemos dispensar a suposi¢do de que ha apenas um bem
que serve de salario, que se faz necessaria uma quantidade fisica
especifica de cada uma de diversas mercadorias para sustentar
cada tamanho de familia. O cesto de bens que constituem o salario
se reproduz entdo com um excedente, da mesma forma como sucedia
com o trigo, e 0 resto da argumentacgdo continua como ali. (Essa
¢ a base do famoso modelo de von Neumann.)

Agora, entretanto, defrontamo-nos com uma séria dificul-
dade. Quando os empregadores se especializam, alguns deles pro-
duzindo uma espécie de bem que serve de salario e outros, outra,
torna-se impossivel um sistema estritamente ndo monetario. O
saléario tem que ser acertado e os salarios pagos em termos de
um meio aceitavel de poder aquisitivo geral, quer seja uma das
mercadorias ou algo que represente dinheiro. (Se cada empre-
gador pagasse com seu proprio produto, deixando que os traba-
Ihadores negociassem com ele, isso significaria que a economia
se baseia em algum tipo de sistema de participagdo nos lucros,
radicalmente diferente do capitalismo.)%

Quando o salario é expresso em termos de dinheiro, o salario
real surge através dos pregos das mercadorias. O salario real pode
muito bem ser estabelecido num minimo dado pelas necessidades
fisicas ou por convencdo social. Mas a condi¢do de que o salario
real tem que ter, de uma forma ou de outra, um certo valor em
termos de mercadorias determinadas, ndo fornece um mecanismo
gue possa estabelecer a relacéo entre precos e custos. Se um in-
grediente do cesto de salarios, digamos, o sal, é produzido por uma

56 Em Accumulation of Capital, a suposicdo de um Gnico bem de consumo composto constitui
mera simplificacdo e n&o deve revestir-se de maior importancia; a barganha em torno dos
salarios ndo é feita em termos dessa suposicao.
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empresa monopolista, ela pode fixar o preco que lhe propiciar uma
taxa de lucro sobre seu capital que seja mais alta do que aquela
em vigor na economia como um todo. Outros fornecedores entéo
tém que aceitar uma taxa mais baixa (pagando salarios nominais
suficientemente altos para permitir aos trabalhadores comprar a
quantidade necesséria de sal sem deixar o custo mais elevado afetar
seus proprios pregos). Se eles ndo estiverem dispostos a aceitar
essa solugdo, havera uma inflagao infindavel dos salarios nominais
e dos pregos, bem como uma crescente escassez de méao-de-obra
devido a ter o salario real caido abaixo do prego necessério de
demanda de mé&o-de-obra.

Para tornar o modelo operacional, poderiamos supor que 0s
capitalistas sabem a taxa de lucro de que a economia como um
todo goza e cobram precos baseados nos “custos totais”, de modo
gue cada um deles recebe aquela taxa de lucro sobre seu capital.
Ou, tomando qualquer conjunto de precos vigentes (inclusive alguns,
talvez, de carater monopolista), podemos supor que o salario no-
minal era originalmente acertado em termos do “custo de vida” e
gue 0s pregos raramente se alteram. Mas, de uma forma ou de
outra, estaremos remendando o furo no modelo de forma muito
desajeitada.

O conceito de uma barganha salarial efetuada em termos reais
é nao s6 formalmente inaceitdvel como também seriamente enga-
nador. Se os salarios reais tendessem a elevar-se quando ocorre
escassez de méo-de-obra, veriamos (tal como Marx esperava) taxas
de salérios reais baixas por homem-hora (ndo apenas rendimentos
baixos) numa fase de depresséo e altas numa fase de prosperidade.
Isso vai contra a experiéncia de situagdes em que prevalecem con-
dicdes de concorréncia. E verdade que os precos inelasticos ligados
a uma situacdo de oligopdlio podem deixar de cair, numa fase de
depressdo, quando os salarios nominais sdo cortados. Mas, se isso
suceder, a queda consequente nos salérios reais provocara um au-
mento do desemprego, em vez de alivia-lo.

Da mesma forma, o modelo do salario-trigo é atil para des-
lindar as relacbes que predominam (e n&o 0 mecanismo através do
qual essas relagdes se estabelecem) quando nédo é possivel permitir
que o nivel dos salarios reais caia (quer por se encontrar no minimo
fisico, quer por outra razdo qualquer).

Além disso, o modelo é indispensavel para a andlise da in-
dustrializagdo planejada de paises atrasados e superpovoados.
Numa situagéo como essa, a taxa maxima de acumulagao possivel
é estabelecida pela taxa de crescimento da producdo de bens que
constituem salérios. As autoridades tém que calcular qual deveria
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ser o nivel dos salérios reais e tém que tomar providéncias no
sentido de que os pregos em dinheiro com relacéo as taxas de sa-
larios nominais reforcem as suas decisbes. Em resumo, elas tém
que fazer a economia real, na medida do possivel, aproximar-se do
modelo classico.

Os modelos neoclassicos

O modelo neoclassico é mais apropriado as situagdes estacio-
narias. O volume de capital que os capitalistas estdo dispostos a
manter em existéncia sem poupanga positiva nem negativa é funcédo
da taxa de juros ou, melhor dizendo, existe uma taxa de juros que
faz a poupanca liquida ser igual a zero. O estoque fisico de capital
e a taxa de salarios reais sdo de ordem tal a igualar a taxa de
lucros com a taxa de juros. Existe entdo um valor do estoque de
capital que propicia a taxa de rendimento (com uma dada forga de
trabalho em regime de pleno emprego) que faz com que ele se
mantenha. Esse é o nivel de capital que satisfaz as condig¢des de
um estado estacionario.

Quando sai do estado estacionario, 0 modelo neoclassico esta
a deriva. Com qualquer valor de capital em existéncia, o valor da
poupanca que os capitalistas desejam fazer para aumenté-lo de-
pende da taxa de juros, que tem que ser igual a taxa de lucro;
mas como poderemos dizer qual é a taxa de lucro até conhecermos
a taxa de acumulacgéo?

E uma ilus&o supor que “a produtividade marginal do capital”
constitui um determinante independente da taxa de lucro. Em ter-
mos de produtividade fisica, ndo tem sentido falar de “qualidade
de capital” em termos de valor, antes de se conhecer os precos de
seus componentes fisicos, e isso envolve a taxa de lucros. A “quan-
tidade de capital” em termos da relagdo de bens de capital fisicos
adequada aos diversos tipos de produgéo, se se considera que esses
bens devam ser utilizados integralmente, envolve a producgdo de
bens de producdo e conseqlientemente também a taxa de acumu-
lacdo, independentemente da taxa de lucro que, supde-se, a deter-
mina. Se aqueles bens nédo estéo necessariamente sendo utilizados
de modo integral, precisamos entéo saber qual é a taxa de inves-
timento corrente para conhecermos o estado da demanda efetiva
e dos lucros correntes. Qualquer coisa que facamos, sempre nos
ficara faltando uma equacéo.

O motivo pelo qual esse modelo funciona bem em situagdes
estacionarias nada tem a ver com a sua condi¢do de estaciondrio.
Ele funciona porque a taxa de acumula¢do — zero — se encontra
especificada. Com qualquer taxa de acumulacéo especificada, a fun-
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¢ao que relaciona a poupanca com a taxa de lucro determina a
situagdo, uma vez que mostra quais tém que ser a taxa de lucro
e o valor do capital para igualar a poupanca ao investimento em
condigdes de pleno emprego.

O estado estacionério, em termos de nosso modelo, é a idade
de ouro adequada a uma taxa de crescimento zero. No estado
estacionario, o modelo neoclédssico encontra-se de mé&os dadas
com o modelo keynesiano. Quando solta, ele descamba para a
indeterminagéo.

Existe um reflgio bem diferente para o modelo neocléssico.
Trata-se do sistema ndo monetario acima descrito.5” Em uma eco-
nomia de artesdos, onde cada trabalhador é proprietario de suas
ferramentas e financia sua producéo, ndo existe salario ou taxa de
lucro sobre o capital. Cada individuo obtém um rendimento do
trabalho e do financiamento em conjunto, dependendo de sua pro-
ducdo fisica e do prego desta no mercado.

Cada um tem seu rendimento previsto, em termos de re-
muneracao futura, através da renuncia ao consumo atual e do
investimento da poupanga em sua prépria empresa. Se todos
tém o mesmo ritmo de preferéncia no tempo (ou se 0s recursos
financeiros podem ser obtidos mediante uma taxa de juros uni-
forme), todos eles deixardo de investir quando a taxa de rendi-
mento previsto sobre o investimento adicional tiver caido ao mes-
mo nivel. Mas entéo eles estardo em um estado estacionario.
Até entdo cada um deles tem o seu rendimento marginal parti-
cular previsto e carece de sentido a taxa de lucro sobre o capital
na economia como um todo.

Uma boa parte da andlise neoclassica se ocupa de uma eco-
nomia desse tipo, onde os pregos sdo determinados pela oferta e
pela procura e os “custos de produgdo” consistem nos esforgos sub-
jetivos e nos sacrificios que os individuos fazem.

Tem havido muita confuséo devido ao costume de se alternar
esse modelo com outro, onde os custos de produgdo séo governados
por uma taxa de salérios e uma taxa de lucro que apresentam um
carater uniforme em toda a economia.

Os modelos keynesianos

Os modelos keynesianos (0 nosso, inclusive) destinam-se a
projetar a longo prazo a tese central da Teoria Geral, segundo a
qual as firmas tém liberdade, dentro de limites amplos, de acumular

57 Ver pp. 127-132.
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guanto quiserem, e a taxa de poupanca da economia como um todo
se acomoda & taxa de investimento que elas delimitam.

E de se lamentar que esse tipo de modelo tenha sido ligado
a férmula g = s/v (a taxa de crescimento é igual a proporcédo da
renda poupada, dividida pela razdo entre “capital” e renda).

Quando s é a razdo inversa ex post entre a renda liquida e
o investimento liquido (dependendo da propensdo a consumir das
diversas classes, da distribuicdo de renda entre elas e da convencao
empregada para calcular a depreciacdo na reducédo da renda e do
investimento brutos a liquidos) e v é a razéo de facto entre o valor
do capital e a mesma renda liquida (dependendo das condigdes
técnicas e do nivel de utilizagdo das instalagdes e equipamentos,
bem como do método de calcular a depreciagdo e do valor das ins-
talacBes e equipamentos), entdo a formula é uma tautologia de
carater particularmente insosso, como se pode ver se a escrevemos
(com relagdo a um periodo de tempo) como:

K_K Y,

K Y K
onde K e Y representando o capital e a renda, em quaisquer quan-
tidades queiramos.

Por outro lado, se s é governada de alguma forma por uma
propensédo ex ante a consumir apresentada pela economia como um
todo e v é de alguma forma determinado pelas condig¢des técnicas,
entdo a férmula parece dizer que as firmas acham-se obrigadas a
acumular no ritmo ditado pela propenséo a poupar prépria da eco-
nomia como um todo, 0 que é precisamente o contrario do espirito
do modelo keynesiano.5®

Os modelos keynesianos podem ser classificados de acordo
com a suposicao feita sobre a motivagdo a investir.

O mecanismo de ajuste do capital ao estoque — Harrod,*® o
grande pioneiro nesse campo, se baseia no mecanismo de ajuste
do capital ao estoque. As firmas planejam, para cada periodo, uma
guantidade de investimento calculada para fazer com que a capa-
cidade fisica de suas instalacdes e equipamentos chegue ao nivel
exigido para produzir, com uma propor¢do normal de utiliza¢cdo da

58 Cf. pp. 151 s.

59 Towards a Dynamic Economics. A exposicdo menos dificil feita desse modelo é “Domar and
Dynamic Economics”, Economic Journal, setembro de 1959. Domar, apesar de ser frequen-
temente tratado como irméo gémeo de Harrod, ndo propde formula alguma para o incentivo
a investir, e seu modelo ndo pode ser devidamente encaixado no grupo keynesiano. “Ex-
pansion and employment”, American Economic Review, marco de 1947, e Essays in the
Theory of Economic Growth.
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planta, a taxa de producdo que estdo de fato realizando hoje.
Quer dizer, a acumulagao se da sob a influéncia da sobreutili-
zacao da planta.

Harrod da duas explica¢fes quanto ao funcionamento disso.
A primeira é o principio da instabilidade. Iniciando em qualquer
situacdo dada, com qualquer capacidade produtiva, uma elevacéo
da taxa de investimento, com o aumento correspondente do con-
sumo governado pelo multiplicador, provocaré a elevagéo do grau
de sobreutilizagdo da planta, causando desse modo uma elevagéo
adicional do investimento. No caso de uma queda, é valido o
mecanismo inverso.

Na outra histéria ha, em qualquer situagdo, uma taxa garan-
tida de crescimento, e se suceder que as firmas a acompanham,
ela se perpetuara enquanto a taxa natural de crescimento, composta
pela taxa de aumento da forca de trabalho e da producéo por tra-
balhador (devido ao progresso técnico que, supde-se, € neutro) for
suficientemente grande para permitir que ela siga seu curso sem
ser perturbada.

A existéncia de uma taxa de crescimento garantida significa
que a relacéo entre as condiges técnicas, a propensédo a consumir e
a avidez das firmas em conseguir um grau normal de utilizagdo s&o
tais, que existe um grau dado de sobreutilizacdo da planta que pro-
vocara a realizagdo de uma quantidade tal de investimento, que gerara
um nivel tal de demanda efetiva que mantera o estoque de planta
sobreutilizado exatamente naquele grau, a medida que cresce.

Quando as condigdes iniciais sdo de molde a permitir o pre-
dominio desse grau de sobreutilizacdo (sendo o grau exigido tanto
maior quanto menor for a propensdo marginal a consumir) e a
composic¢ao por idade do estoque de planta é tal que permite, dado
0 crescimento da taxa de investimento bruto na propor¢do garan-
tida, a reproducdo dessas condigdes iniciais de um periodo para o
outro, entdo as firmas efetuardo esse investimento bruto e a taxa
de crescimento garantida sera realizada. Diz-se que ent&o as firmas
estardo “contentes com aquilo que terdo feito”, & medida que cada
programa de investimento for sendo realizado, mas isso evidente-
mente significa que elas estardo descontentes com a capacidade
gue agora estardo tendo, exatamente no mesmo grau (proporcio-
nalmente ao estoque agora em existéncia) em que estavam quando
foi tracado o programa de investimento.

Duesenberry®® elaborou esse conceito e demonstrou que quan-

60 Business Cycles and Economic Growth.
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do as condicgles sdo tais, que ha uma taxa de crescimento garantida,
ela se realiza. Cré ele que a bondosa Providéncia dispds as condigdes
técnicas e sociais nos Estados Unidos no século XIX de forma a produzir
uma taxa de crescimento garantida e a dar-lhe a magnitude adequada
a taxa de crescimento natural.5* Harrod, por outro lado, acredita que,
mesmo gque haja uma taxa garantida de crescimento, e mesmo se a
economia de vez em quando topar com ela, é provavel que ela seja
demasiado alta em comparagdo com a taxa natural (porque a pro-
pensdo a consumir é demasiado baixa) e que ela ndo dure muito,
desfazendo-se no pleno emprego. Dentro da nossa terminologia, o sis-
tema de Duesenberry leva a uma situagao bem préxima da idade de
ouro, enquanto que o de Harrod de vez em quando cai nha idade de
ouro capenga com taxa decrescente de desemprego.

Outra perspectiva é dada pelo uso do mecanismo de ajusta-
mento do estoque de capital para explicar os movimentos ciclicos
(quer sejam amortecidos e conservados pelos choques, quer sejam
explosivos e limitados por um teto) e confiar em que a taxa de
crescimento natural introduza a sua tendéncia.

A tendéncia pode ser introduzida através da propensao a con-
sumir.52 Quando a forga de trabalho esta crescendo e a produgéo
por trabalhador tem aumentado, uma fase de prosperidade que
elevasse a producdo ao mesmo nivel que havia sido alcangado na
fase de prosperidade anterior seria acompanhada de um nivel maior
de desemprego. Os desempregados dispdem de alguns meios de
consumo que ndo se realizam as custas de qualquer outro consumo
(digamos, recursos advindos de algum fundo de seguro social). As-
sim, a razdo entre consumo e investimento nessa fase de prospe-
ridade é mais alta que na anterior, assegurando uma tendéncia
ascendente na produgdo. Isso resulta em algo semelhante a uma
idade de ouro capenga com um nivel médio de desemprego constante
a longo prazo.

Como alternativa, pode-se invocar um elemento da teoria de
Schumpeter.®® Durante a fase de contracdo do ciclo, as invencgdes
e as descobertas ficam sem explorar e cada fase de prosperidade
encontra uma acumulacéo de oportunidades de investimento que
a conduz ao pleno emprego, com um nivel de producéo mais elevado
do que o que havia sido alcangado da Gltima vez. E de se esperar
gue isso leve a movimentos ascendentes irregulares em idades ora
de um metal, ora de outro.

61 Op. cit., p. 238.

62 Ver C. O. Mathews, “The saving function and the problem of trend and cycle”, Review of
Economic Studies, 1954-55.

63 Ver R. M. Goodwin. “A Model of cyclical growth”, em The Business Cycle in the Post-War
Word (ed. E. Lundberg).
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A relacéo desejada entre capital e produ¢do — No modelo de
Kaldor,5* a motivagédo a investir é funcdo decrescente da relagéo
entre o valor do capital e o valor da producdo (que se presume
corresponder a rigidez fisica, e portanto, ao risco do investimento).
Com qualquer nivel da taxa de lucros, a taxa de acumulacdo que
as firmas desejam efetuar é funcdo decrescente da relagdo capi-
tal/producéo. Portanto, para qualquer taxa de acumulacdo existe
apenas um valor da relagdo capital/producéo, que poderemos cha-
mar de relagdo desejada e que é compativel com o fato de as firmas
estarem dispostas a manter aquela taxa de acumulac¢do. Uma vez
que se supde a vigéncia do pleno emprego, isso leva a conclusao,
bastante curiosa, de que a relagéo capital/producéo sera tanto mais
alta quanto mais rapida for a taxa de crescimento da populagéo.

Quando as condigbes técnicas e o estoque inicial de capital
permitirem o pleno emprego com a relacdo capital/producéo dese-
jada, a economia crescera em condicdes de idade de ouro. N&o existe
um problema que corresponda ao conflito entre a taxa de cresci-
mento natural e a garantida, como no modelo de Harrod, ou a
relacdo entre a acumulacgdo desejada e a possivel, como no nosso,
uma vez que é unicamente em condi¢Bes de pleno emprego que o
investimento se verifica (apesar de ndo estar claro por que isso
deva ser assim).

Financiamento — O lucro influencia o investimento néo ape-
nas por fornecer o motivo, mas também por fornecer os meios para
obté-lo. Uma parte importante do investimento bruto das firmas
¢ financiado por lucros brutos retidos. Além disso, o valor que uma
firma investe com seus proprios recursos influencia a quantia que
ela ird conseguir tomar emprestado de fora.

Para Kalecki,® os planos de investimento em qualquer periodo
sao fungdo da poupanga bruta das firmas durante o periodo ime-
diatamente anterior, bem como da taxa de lucro esperada. A pou-
panca bruta constitui uma proporc¢ao do lucro bruto que foi gerado
pelo investimento bruto daquele periodo anterior. Os lucros espe-
rados dependem do investimento bruto do periodo corrente e do
estoque de capital. Assim, os programas de investimento, enquanto
estdo sendo executados, tendem a encorajar o planejamento de in-
vestimentos adicionais, mas, quando eles saem no final do processo

64 "A model of economic growth", Economic Journal, dezembro de 1957; e “Economic Growth
and the Problem of Inflation”, Parte |, Economica, agosto de 1959. Numa vers&o posterior
(que ndo havia sido publicada até o original da presente obra vir a lume), partindo de
suposicdes diferentes, o autor chega a uma conclusdo semelhante.

65 Teoria da Dinamica Econémica (publicada nesta mesma série.)
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como adicGes ao estoque de capital, tendem a desestimular o in-
vestimento adicional.

Foi essa a base do modelo construido por Kalecki de um ciclo
econdmico “puro”®® (que é o protétipo de todos os modelos modernos).
Para introduzir uma tendéncia, ele se ap6ia num fluxo de invencdes,
cada uma das quais eleva os lucros esperados, estimulando dessa
forma o investimento. Essa parece ser uma fonte muito precéaria
de motivacgao para a acumulagao; se a acumulagao continua resultou
de fato dessa motivagdo, & maneira da idade de ouro, a taxa real
de lucro terd sido constante.

Entusiasmo — Em nosso modelo, a motivacéo a investir é pen-
sada em termos de uma taxa de crescimento desejada, ao invés de
um estoque de capital desejado. A taxa de crescimento natural permite
mas n&o provoca o crescimento real. A tendéncia real do crescimento
é gerada de dentro pela propensé@o a acumular inerente ao sistema.
Ela sera homogénea ou flutuante conforme o modo como operar —
em condigBes tranquilas que geram inércia ou num mundo arriscado
onde a incerteza faz com que as expectativas sejam volateis.

CONCLUSAO

Esses modelos sdo simplificados demais e integrados em um
nivel muito elevado para que se possa confronta-los com os fatos
reais. A esta altura, eles ttm que ser julgados pela plausibilidade
a priori de suas suposicdes.

Ha uma diferenga de énfase importante entre eles, conforme
exibam algum tipo de propensé&o implicita @ manutencéo do pleno
emprego a longo prazo, ou sigam Keynes, considerando a manu-
tencdo do pleno emprego como dependente da iniciativa privada,
da qual n&do se pode esperar que, sem auxilio, consiga a estabilidade
a curto prazo ou que mantenha uma taxa de crescimento adequada
a longo prazo.

66 Essays in the Theory of Economic Fluctuations.
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UM MODELO DE PROGRESSO TECNICO

A analise de uma economia em que se verifica progresso
técnico ndo pode ser feita de modo que seja tanto precisa como
verossimil. Nada existe na realidade que se mantenha constante
através do tempo, fornecendo-nos unidades precisas para calcular-
mos. Os trabalhadores estéo adquirindo novas técnicas e perdendo
as velhas. Os produtos estdo mudando suas caracteristicas fisicas,
sua facilidades de venda e sua capacidade de satisfazer necessida-
des. As préprias necessidades estdo se modificando juntamente com
os produtos. O poder aquisitivo do dinheiro com relagdo as merca-
dorias ou com relagdo ao tempo de trabalho, ou com relacdo a
ambos esta mudando n&o sé em termos de nivel geral, como também
de padréo. Acima de tudo, os bens de capital estdo se modificando,
de forma que os meios de produc¢ao exigidos para uma técnica mais
atual pouco ou nada tém em comum com os antigos. Por outro
lado, uma analise que nado leve em conta as mudancgas técnicas
pode ser muito precisa mas de nenhum interesse. O proposito deste
trabalho é estabelecer um modelo altamente simplificado, em ter-
mos, do qual se possa empreender uma analise de modo claro e
definido, na esperanca de possibilitar uma compreenséo que con-
serve alguma validade quando aplicada aos processos mais vagos
e complicados do desenvolvimento real.

O MODELO
Suposic¢des gerais simplificadoras

A argumentacéo se restringe a um sistema fechado de ini-
ciativa privada concorrencial pura. Como no modelo anterior, toda
a producdo se acha organizada em firmas capitalistas; h4 duas

211



OS ECONOMISTAS

classes de familias — trabalhadores e capitalistas; o total da renda
liquida se acha completamente dividido entre salarios e lucros; néo
existem fatores escassos de producdo nem economias de escala (além
do tamanho eficiente das fabricas tomadas individualmente) em
qgualquer setor, nem na producdo como um todo.

Suposic¢des especiais

A fim de reduzir ao minimo as modificagdes fisicas resultantes
do progresso técnico, supomos que a produgéo de bens de consumo
€ homogénea e ndo se modifica, em especificagdo ou em composicéo,
a medida que o tempo passa; supomos também uma forca de tra-
balho constante e homogénea. Supomos ainda que a industria pode
ser nitidamente dividida em dois setores — um que produz equi-
pamentos e outro que produz bens de consumo. O progresso técnico
em sua totalidade se concentra na melhoria do projeto dos equi-
pamentos a serem usados no setor de bens de consumo. A planta
béasica exigida para equipar o setor de investimento é empregada
para produzir a si propria e para produzir o equipamento do setor
de consumo. Suas especificacdes permanecem fisicamente inaltera-
das com o passar do tempo, sendo sempre 0 mesmo 0 numero de
operarios necessarios para operar 0s equipamentos. Apenas o pro-
duto se altera.

As especificagdes fisicas do equipamento recém-produzido do
setor de consumo estéo constantemente se alterando, mas nos mu-
nimos de trés unidades que nos permitem medi-lo — a producéo
em sua capacidade maxima, o nivel de emprego que oferece e o
custo real.

O custo fisico de um equipamento do setor de bens de consumo
consiste numa certa quantidade de tempo de trabalho e de tempo
de utilizacdo da planta bésica; quando uma dada taxa de lucro
vigora de modo uniforme, em toda a economia existe um padré&o
determinado de precos normais (governados pelos custos de pro-
ducdo, inclusive o lucro, conforme a taxa vigente, sobre o capital
investido) que pode ser expresso em termos de tempo de trabalho.5”
O custo real de uma unidade de equipamento do setor de consumo
a que estamos nos referindo é o seu preco quando nova em termos
de tempo de trabalho, & taxa de lucro vigente.

Para simplificar a exposi¢éo, consideramos a taxa de salarios
nominais como constante e tomamos como unidade para o equipa-
mento do setor de consumo uma planta que emprega um dado

67 Cf. p. 135.
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numero de homens, quando funciona com sua capacidade normal.
Dessa forma, o valor nominal de uma planta é uma medida do
capital por pessoa no setor de bens de consumo, dada a taxa de
lucro, dada a relacéo entre capital de giro e capital fixo, quando
a planta funciona com sua capacidade maxima, e dada a vida util
da planta.

Para simplificar mais, vamos supor que o nhimero de firmas,
apesar de grande, seja constante através do tempo. Cada firma
pode operar um numero indefinido de plantas sem incorrer em
economias ou deseconomias de escala.

CLASSIFICACAO

A qualquer momento, existem melhoramentos em potencial
continuamente por novas descobertas e que permitem as firmas
criar novos projetos, cada uma delas fazendo o melhor que lhe é
possivel no momento. Os novos projetos de cada ano constituem
um melhoramento sobre os que eram conhecidos até entdo. Uma
vez que ndo estamos interessados na sina de determinadas firmas
tomadas em particular, vamos supor que cada conjunto de novos
projetos represente melhoramentos, todos equivalentes uns aos outros.

Melhoramentos neutros, com tendéncia e parciais

Nosso modelo possibilita um critério muito simples para a
classificacao dos tipos de melhoramentos, de acordo com a tendéncia
que apresentam com relacdo a economia ou ao emprego de capital.
Comparemos o0 melhor projeto novo existente para uma planta do
setor de consumo com o da Ultima geracéo em uso (sendo a mesma
a quantidade de mado-de-obra exigida por ambas as plantas). O
custo real de cada planta consiste nos servigos dos trabalhadores
e na planta do setor de investimentos, que supomos ser exigidos
em proporcdes fixas e de especificagdes fisicas imutaveis. Com uma
taxa de salarios nominais e taxa de lucro dadas, esse custo real
se reflete no custo nominal da producéo de cada planta juntamente
com a formacgédo do capital de giro do setor de consumo necessario
para pb6-la em funcionamento. Quando o custo nominal de uma
nova planta (com seu capital de giro) é o mesmo da antiga, e sua
vida util potencial é a mesma enquanto que sua produgdo é maior,
0 melhoramento é neutro.

A importéncia desse critério pode ser expressa de duas ma-
neiras. Se medimos a producao do setor de investimento em termos
de unidade de capacidade produtiva, para produzir unidades de
capacidade produtiva no setor de investimento, podemos dizer que
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o melhoramento aumenta a producdo por pessoa igualmente em
ambos os setores (isto é, na proporcéo em que a produgéo por pessoa
do bem de consumo é elevada). Podemos também medir o investi-
mento por trabalhador, em termos de seu custo real, e dizer que
a nova técnica ndo modificou a relacéo entre capital e mao-de-obra
em termos reais. (Esse critério de neutralidade depende daquilo
que vai de fato acontecer a taxa de lucro, e, portanto, as parcelas
relativas dos salarios e dos lucros na composicdo do valor da pro-
ducéo, devido ao melhoramento.)

Quando o projeto mais recente reduz o custo por unidade de
planta em termos de dinheiro (0 que reflete o custo fisico real), o
melhoramento se reveste de uma tendéncia no sentido da economia
de capital. A producao por trabalhador no setor de investimento
em termos de capacidade produtiva do setor de consumo se tera
elevado em propor¢cdo maior que a producdo por trabalhador no
setor de bens de consumo. Da mesma forma, um custo mais elevado
por unidade de planta implica na presen¢a de uma tendéncia no
sentido do dispéndio de capital no melhoramento.

Um melhoramento de projeto que eleve a producéo, tanto por
trabalhador como por unidade de custo real de planta, cria uma
técnica superior as demais até entdo conhecidas. Um melhoramento
neutro sempre significa que o novo projeto é superior a todos aqueles
conhecidos até entdo, mas isso ndo ocorre necessariamente com o
melhoramento com tendéncia. Quando a tendéncia é t&o forte (no
sentido da economia de capital) que reduz a produgédo por traba-
Ihador no setor de bens de consumo, ou (no sentido do emprego
de capital) que reduz a producédo por unidade de custo real de
capital, a nova técnica nao é superior, nesse sentido, a anterior.
Os melhoramentos desse tipo podem ser chamados de melhora-
mentos parciais; eles reduzem um dos elementos do custo as ex-
pensas da elevacdo de outro.

Se ndo houver nada melhor, vale a pena empregar um
melhoramento parcial, com um projeto de planta com menor
producdo por trabalhador, desde que (com a taxa vigente de
lucro) o custo por planta seja mais baixo em medida mais que
proporcional; ou empregar um projeto que eleve a producao
por trabalhador em propor¢cdo menor do que aumenta o custo
por unidade de planta, desde que a redu¢do em custos de méao-
de-obra por unidade de producdo ndo seja menor que 0 aumento
em custo de capital por unidade de producdo com a taxa de
lucro vigente.

Uma nova técnica que satisfaca esse critério sera preferivel
com a taxa de lucro vigente, apesar de ndo ser superior a todas
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as técnicas conhecidas. Uma técnica que (com a taxa de lucro vi-
gente) reduza o custo de méao-de-obra por unidade de produgéo,
por meio de uma adicdo proporcional ao custo do capital (ou vice-
versa), em comparacédo com as melhores conhecidas até entdo, seri
indiferente a ele com essa taxa de lucro.

O grau de mecanizacéao

E importante distinguir entre as tendéncias que ocorrem
no decurso do progresso técnico e as diferengas que podem existir
na relacdo capital/mé&o-de-obra numa dada fase do desenvolvi-
mento técnico.%® A qualquer momento dado pode haver uma série
de técnicas disponiveis e nenhuma delas ser superior as demais.
Elas podem ser representadas por uma fun¢éo de produtividade
tracada com base nos precgos vigentes naquele momento. Com-
parando as técnicas possiveis, com base no fluxo perpétuo do
valor liquido da produc¢do que cada uma delas promete, mediante
um dado investimento de recursos financeiros feito presentemen-
te, vé-se que um fluxo mais elevado de emprego de mao-de-obra
por unidade de investimento no futuro se liga a um fluxo de
produgdo maior, assim como um nivel de emprego menor aparece
ligado a uma produgdo menor.

Com o nivel de salérios reais de fato vigentes pode haver
apenas uma técnica preferivel; ou pode haver duas — aquela que
apresenta o maior nivel de emprego promete uma produgéo maior
apenas na medida suficiente para pagar os custos de mao-de-obra
aumentados, enquanto que propicia 0 mesmo lucro sobre o inves-
timento. Seria possivel que ambas as técnicas fossem escolhidas
para programas de investimento simultaneos, de forma que fun-
cionariam lado a lado. Ndo ha entdo dificuldade em comparar os
custos das plantas exigidas por cada uma dessas técnicas, uma
vez que a comparacdo é feita mediante um conjunto comum de
pre¢os com um custo comum de planta basica e com uma taxa
comum de crescimento da economia como um todo. A técnica que
exige maior nivel de emprego por unidade de investimento tem
uma relagdo capital/méo-de-obra em termos reais mais baixa do
que a outra. Diz-se que se trata de uma técnica com grau de me-
canizagdo mais baixo. Deve-se observar que aqui estamos preocu-
pados com a fungdo de produtividade ex ante que consiste em es-
quemas de técnicas possiveis, dentre as quais se faz uma escolha

68 A controvérsia que se tem verificado recentemente em torno da “fungéo de producéo” tem
sido confundida em boa medida por falta dessa disting&o.
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para a realizagdo de novo investimento (inclusive o reinvestimento
de fundos de amortizagdo) numa ocasido determinada.®® A escolha
recai sobre aquela que é preferivel ou em ambas, se as duas o
forem, dentro da situagéo vigente.

Quando a taxa de lucro tem sido constante no passado e se
espera que assim continue, podemos identificar as técnicas dispo-
niveis como aquelas que sdo escolhidas com a taxa de lucro vigente.
Quando a amplitude de técnicas coexistentes é bem diferenciada,
de modo que existe uma pequena diferenca entre as relacdes ca-
pital/méo-de-obra e as rela¢des producdo/méao-de-obra de cada par
de técnicas preferiveis com uma taxa comum de lucro,”® podemos
tratar a dupla como se fosse uma técnica s6.

Com base nisso, podemos dizer que ha um grau diferente de
mecanizacdo que corresponde a cada nivel da taxa de lucro.”*

Notacéo

Convém dispormos de um sistema de notagdo para comparar
as técnicas. As letras alfa, beta etc. referem-se, em ordem decres-
cente, a relacéo capital/méo-de-obra em termos reais exigida para
uma técnica (sendo dada a taxa de crescimento global). Os sinais
mais e menos se referem a superioridade e inferioridade. Interro-
gacdo-mais e interrogacdo-menos se referem a disponibilidade ou
nao-disponibilidade com uma dada taxa de lucro.”

Assim, tomando uma taxa de crescimento homogénea dada,
e uma taxa de lucro dada que se espera ser constante no futuro,
colocamo-nos na técnica beta e comparamos as outras possibilidades
com ela. Beta-mais é uma técnica superior, e beta-menos uma téc-
nica inferior, com a mesma relagdo capital/méo-de-obra em termos

69 Nao se trata da mesma coisa que uma fungao de producéo ex post em termos de producéo
e a relagdo entre “capital” e mé&o-de-obra na economia como um todo. Esta Ultima néo
representa escolhas a serem feitas em um dado momento; presta-se a uma comparacéo
entre economias, cada uma delas com seu passado, que se desenvolveram com taxas de
lucro diferentes, mas tendo acesso ao mesmo fundo de conhecimento técnico. Surge muita
confuséo da identificacdo erronea da fungéo de producédo ex ante com a sucesséo de técnicas
escolhidas no decurso do desenvolvimento através do tempo. Cf. p. 132, do inglés, parte
néo traduzida.

70 A comparacdo tem que ser feita com base em uma Unica taxa de crescimento, uma vez que
a taxa de crescimento afeta a composicdo por idade do estoque de planta basica, que por
sua vez afeta o custo real da planta néo-basica.

71 O leitor ja cansado podera estar reclamando a esta altura que tudo isso nédo vai além da
doutrina familiar segundo a qual uma relacdo mais alta entre capital e mé&o-de-obra se
acha ligada a uma taxa de juros mais baixa. Mas é preciso examina-la com cuidado para
compreender o que a doutrina familiar afirma e o que ndo afirma.

72 Essas convengdes ndo séo bem as mesmas que as usadas em meu Accumulation of Capital,
porque naquele livro eu estava comparando entre si posicdes de equilibrio com taxas de
lucro diferentes.

216



ROBINSON

reais necessaria para beta. Alfa-mais é uma técnica superior, com
uma relacéo capital/méo-de-obra em termos reais mais alta. Alfa-
interrogacéo-mais é uma técnica com uma relacdo capital/méo-de-
obra em termos reais mais alta que daria uma taxa de lucro mais
elevada (com os pregos vigentes na situagdo beta) mas ndo é ab-
solutamente superior (com uma taxa de lucro mais elevada do que
a ora vigente ela ndo seria preferivel). Gama-interroga¢ao-menos
e uma técnica com uma relacdo capital/méo-de-obra em termos
reais menor e que daria uma taxa de lucro mais baixa, mas que
nado é absolutamente inferior. E assim por diante.

|
|

Vi LOR LIGEH BaD D, PRODIUC 8006 A0-THE-C1RRL&
|

¥

o CAMTAL REALMAGDE-ORRA

OB é o valor liquido da producéo por operario aos pregos correntes
com a técnica beta OW ¢ a taxa de salarios. WB é o lucro liquido
por operéario empregado.

A IDADE DE OURO

Examinemos agora uma economia em que se verifica um cres-
cimento homogéneo e continuo. Existe ali uma taxa continua de
progresso técnico, no sentido de que, a intervalos de tempo idénticos,
surgem novos projetos; cada novo projeto eleva a producdo por
operario de bens de consumo em uma dada proporg¢éo, em compa-
racdo com o anterior; o custo real por planta (isto é, por operario
empregado no setor de bens de consumo) permanece constante com
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0 passar do tempo. Em resumo, verifica-se um progresso técnico
neutro com uma taxa continua. A série de técnicas oferecidas a
medida que o tempo passa é constituida por beta-menos, beta, beta-
mais, beta-mais-mais etc.

Cada firma pensa em termos de expansao perpétua, mas cada
uma delas se contenta em crescer no ritmo estabelecido pela taxa
de crescimento global da economia.”™ Uma vez que estamos supondo
que a forga de trabalho é constante, da mesma forma que o nivel
de emprego, a taxa de crescimento global é governada pelo ritmo
do progresso técnico. As firmas continuamente ajustam os precos
nominais dos bens de consumo de forma que possam vender a
producdo méaxima da planta que estdo operando.

Nao ha poupanca feita a partir de salarios. As firmas distri-
buem aos capitalistas (sob a forma de juros e dividendos) uma
proporcéo constante dos lucros liquidos, e, daquilo que recebem,
uma proporgéo constante é aplicada na compra de bens de consumo.

Obsolescéncia

A vida util da planta no setor de investimento é determinada
pelas condic8es fisicas; estamos supondo que as plantas (com sua
equipe de trabalhadores) podem produzir, sucessivamente, diferen-
tes tipos de planta para o setor de consumo; elas sdo versateis e,
portanto, ndo se acham sujeitas a obsolescéncia.

As plantas do setor de consumo acham-se de fato sujeitas a
obsolescéncia; acham-se presas a um método de produgdo e tém
que fazer frente & concorréncia de rivais mais jovens e mais pro-
dutivas a medida que vao envelhecendo. Se sua vida fisica for
longa, sua duragdo sera diminuida pela perda de lucratividade.
Consideremos uma situagdo em que (sendo constantes os salarios
nominais), o prego dos bens de consumo caia continuamente. Quan-
do se produz uma determinada planta do setor de consumo, a pro-
ducdo por operario de seus trabalhadores é mais alta do que a de
gualquer outra das plantas antigas. Uma reducdo muito pequena
no preco até entdo vigente basta para atrair a ela demanda sufi-
ciente para fazer com que ela trabalhe com sua capacidade total
de producédo. O lucro bruto que ela esta auferindo é maior do que
o0 das plantas velhas. Um pouco mais tarde, novas plantas entram
em operacao e é preciso fazer novo corte nos pregos. A medida que
a planta envelhece, o processo continua. Passo a passo, 0s lucros

73 Na linguagem de Harrod, a taxa de crescimento “garantida” e a taxa real séo ambas iguais
a taxa de crescimento “natural”.
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brutos caem até que o saldo dos rendimentos totais sobre o custo
da méo-de-obra seja apenas o suficiente para propiciar lucro, me-
diante a taxa corrente, sobre o capital de giro. A préxima queda
dos pregos faz com que a planta caia abaixo da margem de lucra-
tividade; ela € retirada de uso, e (uma vez que o nivel de emprego
no setor de bens de consumo esta sendo mantido) a equipe de
homens que vinham trabalhando nela passa para uma planta do
modelo mais recente e preferivel. (E a elevacdo dos salarios em
termos do produto que come os lucros brutos. Contamos a historia
acima em termos de pregos decrescentes; poderiamos té-lo feito
igualmente em termos de elevacdo dos salarios nominais com re-
lacdo ao preco dos bens de consumo.)

Quando os ganhos futuros de uma planta séo estimados cor-
retamente pela firma, faz-se uma reserva de obsolescéncia suficiente
para que, durante sua vida util, ela recupere o valor financeiro
original do investimento. Convém supor que todos os tipos de planta
do setor de consumo que tenham sido ou que véo ser inventados
tenham uma vida fisica potencial mais longa do que aquela que
de fato conseguem na prética, de forma que a obsolescéncia seja
a Unica ocasido em que se da a substituigao.

Demanda efetiva

Nessas condicdes, a taxa de salarios reais se eleva na mesma
proporcéo que a producdo por trabalhador. O custo da méo-de-obra
em termos de seu produto permanece constante para cada empre-
gador, permanecendo também constante a taxa de lucro sobre o
capital. O consumo das familias dos trabalhadores e das familias
dos capitalistas se eleva no mesmo compasso da elevacdo da pro-
ducdo de bens de consumo. Toda a economia permanece em equi-
librio nas condices de uma idade de ouro. A elevagéo continua da
demanda se d& em compasso com a elevagdo continua da produgao
potencial, mantendo assim a tens&o da economia. As expectativas
de lucro sobre o investimento sdo continuamente confirmadas e
portanto renovadas. O investimento é mantido a um ritmo que
permite a concretizagdo dos beneficios do progresso técnico.

A parcela representada pelos salarios na composi¢éo da renda
liquida, da mesma forma que a razao entre o valor do capital e a
renda liquida, se mantém constantes com o passar do tempo.

Avaliacoes

A operagdo do modelo em uma idade de ouro faz com que
surjam alguns enigmas terminolégicos, apesar de haver absoluta
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clareza quanto a que se supde que esteja ocorrendo, tanto em termos
reais como nominais.”™

Quando se verifica progresso técnico (sendo o equilibrio man-
tido continuamente), uma taxa de lucros constante significa ou que
a taxa de salarios nominais esta subindo, ou que o preco dos bens
de consumo esta caindo. Por ser mais conveniente, preferimos supor
que a taxa de saldrios nominais seja constante. O preco dos bens
de consumo, portanto, vai caindo & medida que o tempo passa. O
poder aquisitivo do dinheiro n&o pode ser constante tanto em termos
de tempo de trabalho como em termos de produto, de forma que
temos que empregar um padr&o de valor duplo.

Consideremos o efeito do progresso técnico neutro com uma
taxa de lucros constante, mantendo-se também constante o nivel
de emprego total. Em termos nominais, todas as rendas sdo cons-
tantes. Os lucros brutos anuais em termos nominais sdo constantes.
Todo ano os equipamentos de algumas fabricas sdo retirados e
substituidos por outros novos, de igual valor original (uma planta
beta-mais tem o mesmo custo que a beta-menos-menos que ela vai
substituir). O valor monetario do investimento bruto é constante.
O valor nominal do estoque de capital é constante. Ao tomarmos
os valores nominais, poderemos nos sentir inclinados a dizer que
nao se esta efetuando investimento liquido.

Aconteca o que acontecer aos valores nominais, nenhuma mu-
danca ira ser apontada por um indice fisico do capital, uma vez
que o numero de plantas ndo se esta alterando, ndo havendo razao
para se supor gue as mais recentes tenham mais peso que as mais
antigas. De qualquer forma, a producéo total esta se expandindo
continuamente.

Quando consideramos a coisa em termos do bem de consumo,
vemos que todas as rendas estéo se elevando no mesmo ritmo que
a producao por trabalhador. As plantas de um dado valor nominal
(refletindo o custo real em termos de tempo de trabalho com a
taxa de lucros corrente) apresenta um valor crescente em termos
do produto, a medida que a taxa de salarios reais vai se elevando.
(Uma planta beta-mais tem um valor maior do que uma planta
beta, com relagdo a taxa de crescimento.) A riqueza dos capitalistas
se eleva em propor¢gdo a renda. O valor anual do investimento
bruto se eleva na mesma proporcéo e o valor liquido do investimento
¢ igual ao incremento anual do valor do capital. De qualquer forma,
a parcela representada pelo lucro no valor da produgao é constante.

74 Cf. C. Kennedy, “Technical progress and investiment”, Economic Journal, junho de 1961.
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O lucro anual sobre o capital é a elevagdo do valor em termos de
bens de consumo do estoque de capital que se verifica durante um
ano, mais o consumo dos capitalistas. A taxa de lucro sobre o capital
é a relagdo entre essa quantidade e o valor do capital em termos
de bens de consumo.

O recurso de se manter a taxa de salarios nominais constante
e permitir que os pregos caiam constitui, claro esta, meramente
um recurso analitico. N&o estamos preocupados com as reagdes dos
individuos confrontados com uma situagdo dessas na vida real.”
Estamos usando o poder aquisitivo constante do dinheiro (com uma
taxa de lucro dada), com relacdo ao tempo de trabalho, como se
fosse um aparelho de raios X que nos permitisse ver o que esta
acontecendo em termos de custos reais, a medida que 0 progresso
técnico se verifica.

Nas condigdes préprias de uma idade de ouro, os capitalistas
estdo gastando a totalidade de seus ingressos nominais. O au-
mento do valor de sua riqueza, bem como de sua poupanga anual,
em termos de bens de consumo, é proporcional a elevagdo do
poder aquisitivo do dinheiro com relacdo aos bens de consumo;
isto é, a taxa de crescimento da idade de ouro que a economia
apresenta. A poupanga em termos nominais ndo é mais neces-
saria; a idade de ouro tem que ser pensada como fruto de um
estado de coisas anterior em que se verificava a acumulacéo do
capital em termos reais. As firmas estdo pagando juros e divi-
dendos aos capitalistas sobre os recursos financeiros que estes
colocaram a disposicdo delas naquela fase. Os capitalistas par-
ticipam agora do crescimento da economia que se verifica como
resultado do progresso técnico.”® Nosso aparelho de raios X pro-
piciado pela manuten¢do das taxas de salarios nominais cons-
tantes torna a situacdo visualizada no modelo perfeitamente cla-
ra, mas existe a possibilidade de ocorréncia de um desacordo
verbal quanto a saber se a conduta dos capitalistas deveria ser
descrita como “poupancga”, “abstinéncia”, ou simplesmente como
0 ato de deixar de consumir a remuneracgdo do capital.

Podemos usar nosso raio X de forma ainda mais conveniente,
se eliminarmos as complicagfes trazidas pelos hiatos temporais.
Vamos supor que as diversas firmas distribuam seus dias de pa-
gamento de salarios aos trabalhadores pela semana e o dos juros
e dividendos pelo ano, de modo que se forme um fluxo regular de
pagamentos didrios em termos monetarios. Supfe-se que também

75 Cf. p. 142.
76 Um modelo para o Futuro (pp. 143 ss.) apresenta essa situagdo de uma forma extrema.
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as vendas dos bens de consumo se distribuam de modo homogéneo
pelo ano. Dessa forma os pagamentos e os recebimentos, para as
firmas tomadas como um todo, se igualam a uma taxa diaria cons-
tante dentro das condig¢fes proprias de uma idade de ouro.

O significado da idade de ouro

Estabelecer as caracteristicas de uma idade de ouro de forma
alguma implica em predizer aquilo que é provavel ocorrer em qual-
quer periodo real da histéria. O conceito é Gtil, na verdade, como
meio de distinguir os varios tipos de desarmonia que tendem a
surgir numa economia néo controlada.

Na parte seguinte abordam-se trés tipos de condigdes em
que uma idade de ouro ndo pode se apresentar: a ocorréncia de
tendéncia no progresso técnico, a possibilidade de mudanca no
ritmo do progresso técnico e a desarmonia entre a taxa de acu-
mulagdo de capital e a taxa de crescimento da producédo possi-
bilitada pelo progresso técnico.

PROGRESSO COM TENDENCIA

Os efeitos do progresso com tendéncia sdo um tanto com-
plicados: vamos atacar o problema em dois estagios. Examine-
mo-lo, primeiro, sujeito a suposi¢do arbitraria de que o investi-
mento se realiza de forma tal, que o pleno emprego é mantido
sem que ocorra um excedente da demanda de méo-de-obra. Mais
tarde iremos considerar a forma como a demanda de mé&o-de-obra

é afetada por ele.
Tendéncia temporéria e tendéncia persistente

Consideremos uma situagao em que, num certo ano, a técnica
preferivel exija um custo real mais elevado (em tempo de trabalho)
por planta (isto é, por conjunto de trabalhadores do setor de bens
de consumo) do que aquela que esta na hora de ser substituida.
Para executar esse investimento de forma tal que seja possivel
manter-se o pleno emprego no futuro, € necessario alocar-se alguns
trabalhadores extras, com a planta basica adequada, para a pro-
ducdo de planta do setor de consumo. Poder-se-ia fazer um inves-
timento desses desviando-se méo-de-obra e planta basica do setor
de substituicdo de planta basica. Caso assim se proceda, havera
uma deficiéncia de planta béasica no futuro. Quando a tendéncia
do progresso técnico for simplesmente uma oscilacdo passageira,
que serd compensada mais tarde por outra oscilagdo em sentido
contrario (a ocorréncia de invengdes que oferecam uma técnica dis-
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ponivel com um custo real mais baixo por planta), surgira entdo
uma oportunidade de se compensar o déficit de planta basica sem
perturbar o equilibrio do nivel de emprego entre os setores.

Quando, no decorrer de uma série de anos, 0 progresso técnico
permanece constante e ha uma compensagdo das tendéncias num
sentido ou no outro, poder-se-ia descrever o efeito geral como de
neutralidade imperfeita ou de quase neutralidade. Quando as outras
condicbes se acham preenchidas, temos uma situagdo proxima a
uma idade de ouro.

Quando h& neutralidade perfeita até uma certa ocasiéo e
entdo se manifesta uma tendéncia que permanece sempre no
mesmo nivel dai por diante (permanecendo o mesmo o ritmo do
progresso), a manutenc¢do do pleno emprego envolveria uma mu-
danca gradual no sentido de uma relacdo capital/méo-de-obra
em termos reais mais alta que, uma vez efetuada, traria de novo
a neutralidade.

Vamos supor que se tenha efetuado uma transi¢cdo como
essa. Em termos da nossa notagdo (tomando, para fins de sim-
plificacdo, uma duracgdo de vida util das plantas de apenas trés
periodos), beta-menos-menos e beta-menos tém o0 mesmo custo
real por planta. Alfa tem um custo real mais alto. Alfa-mais tem
0 mesmo custo real por planta que alfa, o mesmo ocorrendo com
todas as outras montadas com técnicas recentes. Assim, quando
as plantas alfa, alfa-mais e alfa-mais-mais tiverem sido insta-
ladas, ter-se-a realizado a transicdo para uma nova idade de
ouro com uma relagdo capital/mé&o-de-obra em termos reais mais
alta do que a antiga (ex hypothesi, as taxas de crescimento séo
as mesmas em cada uma delas).

Na nova idade de ouro, a relacéo entre a forca de trabalho
do setor de investimento e a do setor de bens de consumo é mais
alta do que na velha, e o estoque de planta basica é maior. Durante
a transigdo, portanto, tem que ter havido um periodo em que o
investimento bruto foi dirigido a construcgéo de planta béasica nova.
Enquanto isso ocorria, a produgdo dos bens de consumo crescia a
um ritmo menor do que o da idade de ouro (pode ser mesmo que
tenha de fato caido durante algum tempo).

Estamos baseando nossa argumentacéo na mudanga técnica
puramente autdnoma. A tendéncia é algo que ocorre por razdes de
ordem técnica e nada se pode fazer a respeito. Podemos, contudo,
comparar a nova idade de ouro com a antiga e dizer se a modificagéo
representou um melhoramento verdadeiro ou apenas parcial. Se
houve um melhoramento verdadeiro, a relagéo producgao/capital real
elevou-se durante o processo de transicao.
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Notacéo
Tipo de planta - a %
Producéo por planta b— a c
Custo real por planta k k k

Teremos um melhoramento verdadeiro com uma tendéncia
no sentido da utilizacéo de capital quando

A tendéncia no sentido da economia de capital implica numa
queda de custo real por planta kc € menor que kb. Uma transi¢ao
de uma idade de ouro para outra que seja relativamente poupadora
de capital envolve um movimento de méo-de-obra que sai do setor
de investimento para se dirigir ao setor de bens de consumo. Esse
movimento representa um melhoramento verdadeiro desde que a
producédo por planta ndo seja reduzida durante a modificacéo; isto
¢, desde que ¢ ndo seja menor que b-. E preciso um aumento su-
ficiente da producéao por trabalhador para compensar uma tendéncia
no sentido da utilizagdo de capital, enquanto que qualquer aumento
qgue se verifique na producdo por trabalhador faz com que uma
técnica que economize capital seja superior.

Agora, suponhamos que a capital-intensidade de cada nova
técnica, em comparacdo com a anterior, apresente um padrao
regular, de forma que a sucessdo oferecida va de gama-menos
a beta a alfa-mais. Se a economia fosse ajustada para manter
o pleno emprego nessas condic¢des, o estoque de planta basica
se ajustaria a criagdo de um aumento continuo de si proprio e
haveria uma retirada continua de méo-de-obra do setor de bens
de consumo, em beneficio do setor de investimento. Para repre-
sentar melhoramentos verdadeiros, a série de técnicas teria que
oferecer uma aceleracédo proporcionalmente maior da producéo
por planta de cada vez. Isso, é claro, ndo é impossivel do ponto
de vista légico, mas parece ser um estado de coisas bem pouco
plausivel. Parece mais razoavel esperar uma tendéncia continua
no sentido da utilizacdo de capital em uma situacdo em que o
progresso esteja esmaecendo gradualmente, de forma que, depois
de um certo tempo, ndo haja mais melhoramentos verdadeiros.
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Por outro lado, uma tendéncia continua no sentido da economia
de capital seria boa demais para ser verdade.

Depois de um periodo marcado pela presenga de uma forte
tendéncia no sentido da utilizagao de capital, surgem oportunidades
para invencdes que economizem capital. Dessa forma, uma situacéo
proxima a neutralidade parece ser o que poderiamos, de modo geral,
esperar ver a longo prazo.

Produtividade marginal constante

H& o caso especial de uma tendéncia no sentido de uma alta
utilizacdo de capital que, apesar de ndo ser de todo plausivel, tem
um certo interesse do ponto de vista tedrico. Trata-se do caso em que
cada técnica oferecida sucessivamente é indiferente com relagdo a
anterior. Beta se sucede a gama e alfa se sucede a beta. A producéo
adicional por planta (isto é, por trabalhador empregado no setor de
bens de consumo) é apenas suficiente para garantir que o capital
adicional renda lucros na taxa corrente. Quando r é a taxa de lucro,

(b -c)=rk, - k)
(a-"b)=rk, -k

e assim por diante.

A eficiéncia marginal do investimento para as firmas to-
madas individualmente é a mesma coisa que a taxa de lucro
sobre o capital adicional. Para a economia como um todo, é a
razdo entre a producéo adicional de uma dada forga de trabalho
e o valor do investimento adicional que a possibilita. Nesse caso

especial, ambas s&o iguais.
O processo de Wicksell

O tratamento normal dispensado & acumulagéo pela doutrina
neoclassica, conforme desenvolvido em particular por Wicksell, esta
sujeito a suposi¢do de “um conhecimento técnico dado”. Todas as
possibilidades ja se acham tracadas num caderno de planos e nao
se faz sem novas invengdes ou descobertas. Com qualquer taxa de
lucro dada, a técnica preferivel ja tera sido instalada em toda a
economia, estando em vigor o pleno emprego. O Unico meio pelo
qual a acumulagao pode continuar a se verificar é entdo o recurso
a técnicas que sejam preferiveis apenas com uma taxa de lucro
mais baixa (no sentido de beta a alfa-interrogagdo-menos). A his-
toria contada pelos neocléssicos é que a acumulagao assume a forma
de uma elevagéo gradual da relagdo capital/méo-de-obra em termos
reais, passando por uma série continua de técnicas com taxa de
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lucro gradualmente decrescente sobre o capital. N&do é facil ver
como isso poderia ocorrer numa economia néo regulada de ini-
ciativa privada.””

Para uma economia planejada com uma for¢a de trabalho
constante, o limite de preferéncia da técnica nédo sera alcancado
até que o produto marginal do investimento seja zero. Mas uma
economia planejada com todas as possibilidades técnicas ja co-
nhecidas se benificiaria do recurso a um atalho (pelo menos no
caso de investimentos de maior duragdo) que levasse a técnica
preferivel, ao invés de passar por uma série continua de outras
gue o fossem menos.

De nenhuma forma faz sentido a analise dos neoclassicos
guando aplicada a um processo que se desenrola no tempo. Parece
gue ela surgiu de uma confuséo entre um processo de acumulacao
e a comparagédo entre varias posic¢des, cada uma delas em equilibrio
estatico com uma taxa de lucro diferente.”

Tendéncia e investimento

Até agora consideramos como se desenrolaria a situagdo se
os diversos tipos de mudancga técnica fossem realizados de forma
gue se mantivesse o pleno emprego. Isso era uma suposicao per-
feitamente arbitraria. O que na verdade ocorre depende de como
as firmas reagem a forma que o progresso assume. Quando o pro-
gresso técnico é neutro, basta que cada firma mantenha o valor
de seu capital constante (em termos de tempo de trabalho) e que
todas coletivamente mantenham o pleno emprego com uma taxa
de lucro constante, com a taxa de salérios reais se elevando em
proporcéo a produgdo per capita. Quando o progresso é tendencioso
ndo se podem satisfazer todas essas condigdes.

Quando as firmas estdo para substituir, digamos, a planta
beta-menos-menos e descobrem que alfa é agora a técnica pre-
ferivel e destinam a ela a mesma soma (com taxas constantes
de salario nominal) que a planta velha custou originalmente,
irdo adquirir um ndmero menor de plantas e oferecer menos
empregos, uma vez que a técnica alfa exige um custo real mais
alto por trabalhador empregado no setor de bens de consumo.
Consequentemente, o nivel de emprego do setor de bens de con-
sumo ird diminuir e a reducdo resultante do consumo dos tra-

77 Ver p. 132, do inglés, parte ndo traduzida.
78 Ou talvez de uma confusé@o com a funcéo de producéo ex ante com que uma dada firma se
defronta.
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balhadores reduzira os ingressos das firmas como um todo e pro-
vocara condigdes préprias de uma depressao.

Se as firmas decidem substituir a planta beta-menos-menos
por um ndmero igual de plantas alfa, oferecendo o mesmo volume
de emprego, surgird um excedente de demanda de méao-de-obra;
é que a demanda do setor de investimento se elevou, enquanto
gue os empregos oferecidos no setor de bens de consumo néo se
reduziram.

E possivel imaginar uma politica intermediaria que man-
tenha constante o nivel de emprego, de forma que a mao-de-obra
seja liberada do setor de bens de consumo, exatamente na pro-
porgdo exigida para atender ao aumento de investimento bruto
necessario para produzir a tendéncia da técnica no sentido do
consumo de capital.

Inversamente, com uma tendéncia a economia de capital, a
politica de manter constante o valor real do capital provocaria uma
fase de prosperidade e a politica de manter constante o nivel de
emprego do setor de consumo provocaria uma fase de depresséao.
A politica intermediéria de apenas conservar uma demanda cons-
tante de mao-de-obra implica numa liberacdo de méao-de-obra do
setor de investimento, acompanhada de um aumento correspon-
dente do emprego no setor de bens de consumo.

Tendéncia e parcimobnia

Apenas para fins de argumentacgdo, vamos supor que 0 pro-
gresso tendencioso se realize em condigdes de pleno emprego. Nesse
caso, a relacdo entre o investimento bruto e o consumo se eleva
perante uma tendéncia a utilizagdo de capital e se reduz em pre-
sen¢a de uma tendéncia a economia de capital. Temos que consi-
derar o efeito que isso tem sobre a poupanga. Para fazé-lo, conti-
nuaremos a utilizar nosso aparelho de raio X, que consiste em
manter constante a taxa de salarios nominais.

Quando se mantém o pleno emprego, os custos de méo-de-obra
em termos nominais permanecem constantes, quer os trabalhadores
estejam se deslocando de um setor para outro ou ndo. Agora, Su-
ponhamos que as firmas continuem a pagar, ndo importa o que
aconteca, as mesmas quantias em dinheiro aos capitalistas, e que
estes continuem a gastar o que recebem na compra de bens de
consumo. Durante um periodo de transi¢do em que os trabalhadores
estejam se deslocando para o setor de investimento, a producgédo de
bens de consumo se eleva com velocidade menor que a producéo
per capita (e, como vimos, pode até chegar a cair durante algum
tempo). Os capitalistas e os trabalhadores mantém a mesma parcela
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relativa do consumo, aconteca o que acontecer — se 0s precos cai-
rem, e 0 consumo por unidade de dispéndio nominal se elevar,
mais devagar ou mais depressa, no mesmo compasso da producéo
de bens de consumo.

O que ocorre, de fato, nessa situagdo, é que as firmas tomadas
em conjunto financiam o investimento que julgam necessério fazer,
através da retencéo dos lucros. No caso da tendéncia a intensidade
de capital, elas imp8em a parcimdnia aos capitalistas exatamente
na medida necessaria para atender o investimento adicional que
se esta levando a cabo. Quando a tendéncia se apresenta na dire¢ao
da economia de capital, elas permitem aos capitalistas o consumo
do capital que esta sendo poupado.

Quando se realizou dessa forma uma transi¢do de uma idade
de ouro para outra com a mesma taxa de crescimento e uma relagéo
mais alta entre capital real e méo-de-obra, a taxa de lucro sobre
o capital tera diminuido. Uma vez que a taxa de salario foi elevada
na mesma proporcdo que a producdo de bens de consumo, o lucro
bruto por trabalhador, distribuido pela for¢a de trabalho, como um
todo, tera se elevado na mesma proporc¢édo, mas o valor do capital
por trabalhador se tera elevado em propor¢do maior.” Ao contrario,
a taxa de lucro, nessas condicdes, se eleva com a tendéncia de
economizar capital. Na medida em que h& a possibilidade de escolha
entre diferentes graus de mecanizacdo a cada série de progressos
técnicos, isso tende a reforcar a tendéncia.

No outro extremo, se as firmas pagam aos capitalistas, e estes
consomem a mesma proporc¢do dos lucros brutos de antes, a taxa
de lucro se eleva se a tendéncia é no sentido da utilizacéo de capital
e abaixa se a tendéncia é no sentido de economizar capital. (Os
efeitos da sele¢do do grau adequado de mecanizacdo em cada série
amenizam, ao invés de reforcar, a tendéncia.)

Pode-se imaginar uma politica intermediaria que mantenha
constante a taxa de lucro, mas parece ndo haver qualquer razéo
determinada para se esperar que as firmas acertem com ela.

Se a taxa de lucro fosse a mesma apds a realizacdo da tran-
sicdo, a parcela representada pelos salarios no valor da produgao
seria menor onde a tendéncia fosse no sentido do emprego de capital,
e maior onde ela fosse no sentido de economizar capital. Se o capital
e a renda liquida forem avaliados em termos de bens de consumo,
a razéo global capital/renda tera sido elevada por uma transi¢ao

79 Desde que o capital real por trabalhador no setor de investimento ndo seja muito menos
que no setor de bens de consumo.
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tendente a utilizagdo de capital e diminuida por uma transi¢ao
tendente a economia de capital.

Quando se segue a politica adequada, em ambos os sentidos,
de modo que se mantenha o pleno emprego com uma taxa de lucro
constante, a tendéncia continua se liga a uma queda ou elevagao
continua da parcela representada pelos salarios no valor da pro-
ducdo, bem como a uma elevagdo ou queda continua na relagao
global capital/renda.

Uma taxa constante de crescimento da produc¢do de bens de
consumo, acompanhada por uma modificagdo continua da relagao
capital/renda, com uma taxa de lucro constante, é o que poderiamos
denominar uma quase-idade de ouro.®° Esse conceito, contudo, de-
pende de suposi¢des bastante improvaveis, como a argumentacao
que acabamos de apresentar demonstrou. Nada tem da sélida sim-
plicidade de uma idade de ouro legitima.

PROGRESSO INCONSTANTE

Quando ocorre um salto no progresso técnico, no sentido de
que os ultimos projetos para plantas do setor de consumo constituem
um melhoramento maior do que aquilo que havia ocorrido ante-
riormente (na notacéo usada acima,

(b +) - (b)
(b)

desde que a concorréncia entre as firmas seja suficientemente forte
para manter os pregos decaindo com os custos, da-se uma queda dos
precos mais rapida (uma elevacdo mais rapida dos salarios reais) do
gue antes, e algumas das plantas mais antigas se tornam obsoletas
mais depressa do que se esperava com base na experiéncia anterior.

Surgiria uma situacdo semelhante se algumas firmas, tor-
nando-se mais agressivas na concorréncia do que antes, tentassem
dar um passo adiante das outras, substituindo plantas com mais
antecipacdo do que nas ocasifes anteriores.

As firmas apanhadas por uma queda inesperada dos pregos
sofrem perdas, no sentido de que tém que depreciar plantas que
néo cobriram ainda seu custo inicial. Mas se elas se recusam a
ser forgadas a encerrar suas atividades, e se conseguem 0s re-
cursos financeiros necessarios, elas vao responder ao desafio atra-
vés da reposi¢do da planta obsoleta. O resultado sera um aumento

(b)=(b-)y

supera apreciavelmente ®

80 Cf. Accumulation of Capital, cap. 17. A argumentagdo ali é desenvolvida com base na
suposi¢do de que ndo ha consumo dos capitalistas, o que significa muito.
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da demanda de novas plantas. Cria-se uma fase de prosperidade
para o investimento.

Inversamente, surge um periodo de depressdo, quando o pro-
gresso técnico esmorece ou a concorréncia se abranda.

Temos que considerar a reacdo provocada pelas modificacdes
do ritmo de investimento sobre a escolha de técnicas entre aquelas
disponiveis em um dado momento.

Quando ha méo-de-obra suficiente em disponibilidade para
permitir que um periodo de prosperidade siga seu curso, uma
taxa de lucro mais elevada torna preferiveis as técnicas menos
mecanizadas.

Se, antes de se delinear a fase de prosperidade, prevalecessem
condigdes proximas ao pleno emprego, seria provocada uma situagao
inflacionéria, haveria escassez de méo-de-obra e nossa comoda su-
posicédo de que as taxas de salarios sdo constantes se tornaria in-
sustentavel. Na turbuléncia de uma situagéo fora de equilibrio néo
se pode fazer uma generalizagdo simples, mas certamente néo seria
razoavel esperar que firmas envolvidas numa disputa por mao-de-
obra escolhessem técnicas menos mecanizadas.8! Inversamente, em
condigdes de depressdo, se as firmas reagem ao nivel de salarios
reais, ao invés de fazé-lo com relagdo ao estado da oferta de mao-
de-obra, a tendéncia sera no sentido da escolha de técnicas mais
mecanizadas, que reduzam o nivel de emprego oferecido por um
dado valor real do capital.®?

Toda essa argumentagao, contudo, é algo fantasiosa, uma vez
gue, quando a economia descarrilhou, saindo dos trilhos do cres-
cimento continuo, ndo vai ser facil dizer como ir4 se comportar no
futuro. Seria igualmente impossivel, em investiga¢des na pratica,
tracar uma distingdo entre as modificacdes da relacédo entre capital
real e mao-de-obra provocadas por uma tendéncia verificada no
progresso técnico e as que se devem a alteragdes do grau de me-
canizagao; ou entre as modificacdes do ritmo de investimento, de-
vidas a modificagdes do ritmo de progresso, e as que séo provocadas
por qualquer outra causa de alteracdo de expectativas.

O fato de que o progresso técnico tende a ser instavel, sendo,
portanto, imprevisivel, tende a aumentar a parciménia. As firmas
prudentes preferem errar do lado seguro e gostam de cancelar as
plantas em sentido financeiro antes que se tornem de fato obsoletas.

81 Ibid., The Concertina Effect (O Efeito-Sanfona), p. 203.

82 Com base nisso, uma depressdo provocada por desemprego resultante da tendéncia a uti-
lizacdo de capital sem um aumento adequado do investimento bruto (ver p. 378 s.) levaria
a um grau mais elevado de mecanizagdo, reforcando a tendéncia a intensidade de capital
e aumentando o desemprego mais ainda.
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Isso tende a elevar as reservas para amortizacdo e a reduzir na
mesma medida aquilo que é contado como lucros liquidos distri-
buiveis; isso cria portanto uma tendéncia a reduzir a taxa de lucro
ligada a qualquer taxa de crescimento dada.

Poder-se-ia supor que o grau mais elevado de risco, implicito
no progresso técnico mais inconstante, desestimulasse a acumula-
¢do, mas também se poderia considerar, por outro lado, que ele
estimula a concorréncia.

EXCESSO E ESCASSEZ DE MAO-DE-OBRA

Na idade de ouro o estoque de capital ja propicia a oferta de
emprego a toda a forca de trabalho disponivel e a acumulagao
acompanha o progresso técnico (que é neutro e continuo), de forma
a manter o pleno emprego.

Necessitamos agora considerar as situages em que n&o ocorre
essa feliz harmonia entre demanda e oferta.

Falta de energia

A indUstria organizada pode estar oferecendo um nivel de
emprego mais ou menos constante em condicdes proximas de uma
idade de ouro (mantendo-se constante o progresso técnico) no que
tange a seu proéprio setor da economia, encontrando-se cercada por
um setor de auto-subsisténcia de baixo nivel, cujos trabalhadores
teriam todo o prazer em bandear-se para as firmas do setor in-
dustrial, se pudessem.

Nessa situacéo, o vulgo atribui ao progresso técnico que ocorre
na inddstria organizada a culpa pela falta de elevagao do nivel de
emprego. O investimento intervém para aumentar a produgéo per
capita daquele setor (digamos, substituindo a planta beta-menos
pela beta-mais). Nao seria melhor deter o progresso e canalizar o
investimento para o emprego de mais mao-de-obra a um nivel cons-
tante de producéo per capita (conservando a técnica beta aumen-
tando o numero de plantas beta)?

Essa argumentagao, claro esta, é falsa. O problema né&o é o
progresso técnico, mas a insuficiéncia de investimento. Se se pu-
desse fazer com que as firmas realizassem suficiente investimento
e treinamento de méao-de-obra para expandir o setor organizado a
uma taxa que mantivesse constante o nivel dos salarios, a partir
de uma dada data-base, todo aumento da produtividade seria entdo
acompanhado por uma elevagdo da relagdo entre investimento e
consumo. Quanto mais rapido o progresso técnico, tanto mais veloz
serd a aceleragdo da acumulacéo. (Ainda mais se se evita 0 aumento
do consumo dos capitalistas.)
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Quando as firmas adotam uma politica como essa, termina
a obsolescéncia. O periodo de vida util das plantas aumenta até
seu limite fisico. Os tipos mais antigos continuam funcionando
lado a lado com os mais recentes, expandindo-se proporcional-
mente a forca de trabalho. Ao mesmo tempo, a taxa de lucro se
eleva, de forma que as técnicas menos mecanizadas véo se tor-
nando preferiveis. (A sucesséo de técnicas vai na direcdo de alfa,
beta-mais, gama-mais-mais.)® Os dois movimentos ajudam a ace-
lerar a absorcéo de trabalhadores pela indUstria organizada, uma
vez que novos investimentos brutos séo canalizados para a ins-
talacdo de plantas adicionais, ao invés da substituicio de plantas
obsoletas por outras superiores, e cada série de investimentos
cria plantas que oferecem um nivel de emprego maior por unidade
de custo real.

Isso se baseia na suposigdo de que as firmas, em sua escolha
de técnicas, se guiam pela taxa de lucro corrente. Uma vez que a
taxa de lucro esta se modificando e que é mais alta do que sera
guando o pleno emprego tiver sido alcancado, far-se-ao investimen-
tos errbneos sobre essa base. Seria melhor, em principio, executar
0 programa todo dentro de um plano racional. Mas em hipdtese
alguma seria melhor instalar uma técnica inferior, quando fosse
possivel contar com uma superior.

Falta de recursos financeiros

O investimento insuficiente pode dever-se ndo tanto a falta
de energia nas firmas existentes (ou nas candidatas & entrada no
ramo) como as dificuldades que cercam a obtengdo de recursos
financeiros. Quando as firmas diferem entre si, tanto em energia
como em sucesso, surgem discrepéncias entre a distribui¢do de pla-
nos de investimento e o0 acesso aos recursos financeiros. Por exem-
plo, as firmas mais enérgicas podem ser as mais novas, enquanto
gue os recursos financeiros mais significativos sdo carreados para
as mais antigas. Uma dificuldade progressiva de obter recursos
financeiros impede a manutencdo de uma idade de ouro, mesmo
quando todas as demais condicBes sdo propicias a ela.®*

A incerteza e a instabilidade ligadas ao progresso técnico
podem ser pensadas como fatores que dificultam a obtencgdo de
recursos financeiros; é preciso contudo argumentar contra essa
posicdo, lembrando a atracdo exercida pela situacdo em termos
de instinto de jogo.

83 Esse é um tipo de argumentagédo aproximado, uma vez que nosso sistema de notagéo pode
ser usado com precisdo apenas quando a taxa de lucros e a taxa de crescimento da economia
séo constantes.

84 Trata-se de uma forma do “vicio inerente” abordado anteriormente, pp. 198-9.
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Existe um problema financeiro especial ligado a tendéncia a
utilizacdo de capital do progresso técnico. A substituicdo de uma
planta obsoleta por outra de maior custo implica o dispéndio de
novos recursos financeiros, acima do reinvestimento dos recursos
financeiros originalmente comprometidos. Isso se verifica mesmo
guando as inversdes de dinheiro feitas pelas firmas como um todo
se mantém constantes, da forma descrita anteriormente. Provocan-
do a transferéncia de uma certa quantidade de mé&o-de-obra do
setor de bens de consumo para o de investimento, a firma (sem, é
claro, qualquer intengéo consciente) estd elevando as margens de
lucro por toda parte. (Uma quantidade menor de bens de consumo
esti sendo vendida agora contra o mesmo dispéndio diario total
por parte dos consumidores.) Uma vez que ela mesma obtém apenas
uma pequena parte dos beneficios propiciados por esse lucro adi-
cional, a firma tem que financiar o investimento em parte pelo
recurso a empréstimos (diretamente ou por intermédio da rede ban-
caria), num valor equivalente a poupanca que seu investimento
esta gerando.

Podemos explicar a mesma coisa de outra forma, dizendo que
a planta beta-menos a ser substituida ndo produziu um fundo de
amortizacdo suficiente para pagar a planta alfa, que ir4 empregar
a mesma quantidade de méo-de-obra. A firma tem que encontrar
recursos financeiros adicionais para efetuar a modificagéo. Se ela
nao conseguir os recursos — ou puder obté-los apenas em condicdes
onerosas — 0 nivel de emprego que oferece serd reduzido.®®> Ela,
por certo, instalara a planta do tipo alfa, que é o preferivel agora,
mas ir4 instalar menos plantas alfa do que o correspondente em
plantas beta-menos retiradas. A consequente reducdo em seus gas-
tos com salarios reduz a receita de outras firmas, provocando dessa
forma uma recesséo.

Essa € uma desvantagem extremamente séria e importante
ligada a tendéncia no sentido da utilizagdo de capital no progresso
técnico; inversamente, constitui uma vantagem da tendéncia im-
portante & economia de capital.

Falta de concorréncia

Quando o progresso técnico (quer seja neutro ou tendencioso)
eleva a produgdo per capita e os rendimentos nominais se mantém
constantes, se 0s precos entdo se mantiverem também constantes, a
qguantidade fisica de bens vendidos permanece constante. Nessa situa-
¢&o, o Unico efeito do progresso técnico é a redugéo do nivel de emprego.

85 A posicdo é analoga ao caso das taxas crescentes de salarios nominais abordado na pagina
352, apesar de n&o ser idéntica a ele.
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De uma forma menos extrema, isso € uma causa poderosa
daquilo que, no entender dos leigos, é tido como desemprego tec-
noldgico. O problema surge, contudo, ndo do progresso técnico, mas
da persisténcia dos pregos.&

Escassez de mao-de-obra

Quando as firmas sdo enérgicas, os recursos financeiros ade-
quados e a concorréncia acirrada, a pressdo a acumular pode ser
t&o forte que chegue a se chocar com a barreira imposta pelo pleno
emprego.

Para os fins de nosso modelo simples, temos encarado o pro-
gresso técnico como sendo completamente autdnomo, no sentido de
que as firmas ndo tém controle sobre ele. Nas condicbes ora con-
sideradas, essa suposi¢do ndo pode ser mantida.

Quando as firmas véem mercados lucrativos por toda parte,
mas nédo conseguem trabalhadores para aumentar a producéo, dis-
pdem de um forte motivo para aumentar o ritmo em que se intro-
duzem as inovacdes e para estimular novas invencdes. A escassez
de méao-de-obra, portanto, tende a intensificar o ritmo do progresso
técnico. Numa situacéo dessas, as firmas néo rejeitariam as in-
vencdes que consomem capital, podendo mesmo, simplesmente, au-
mentar o grau de mecanizagdo (deslocando-se na diregdo de beta
a alfa-interrogac&o-menos), se ndo se oferecer outro meio de elevar
a producédo. Mas ndo ha motivo para que os melhoramentos pro-
curados nessas condi¢fes deixem de ser de natureza proxima a
neutralidade.®”

CONCLUSAO

As austeras suposi¢des de nosso modelo simples e de nosso
aparelho de raios X, que consistia em manter constantes as taxas
de salédrios nominais, tornam irreal a analise precedente. No en-
tanto, as relagdes que nos permitem descobrir parecem corresponder
as que podem ser vagamente divisadas em meio ao nevoeiro de
ambigilidades de numeros-indices que encobre os problemas reais.

Ha que lembrar, contudo, que em nossa analise 0 progresso
técnico é tido como desprovido de efeito sobre a natureza das mer-
cadorias ou sobre a indole dos trabalhadores e dos consumidores.
Ao ser discutido em um contexto mais amplo, outras consideragdes
precisardo ser levadas em conta.

86 Cf. p. 143.
87 Cf. p. 136.
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PREFACIO

Este livro tem por inteng&o mais provocar indagacdes do que
fornecer informagdes. Parece-me que uma interpretacgéo econdmica
da historia constitui elemento indispensavel ao estudo da sociedade,
mas é apenas um dos elementos. Em camadas subjacentes a ela
acham-se a geografia, a biologia e a psicologia; nas superiores, a
investigacdo das relacdes sociais e politicas e a histéria da cultura,
do direito e da religido.

Este livro oferece um esboco apressado da camada central,
na esperanca de proporcionar uma estrutura geral, dentro da qual
estudos especializados possam ser elaborados.

Seu esquema temporal € um cone invertido. Os capitulos su-
cessivos abrangem eras, depois milénios, e, apds, séculos e décadas.
A seguir, cinco capitulos examinam a cena contemporanea. Os dois
Gltimos tecem comentarios sobre o ensino da ciéncia social.

Para o capitulo 1, recebi valiosissimas criticas e conselhos do
Professor Thorpe e da Sra. Alison Jolly. O capitulo 2 deve muito ao
Professor George Dalton, da Northwestern University; Edmund Leach,
Diretor do King's College, e o Professor Meyer Fortes afastaram-me
de certos erros, tal como o Professor Postan em capitulos posteriores.
Indubitavelmente, permanecem erros; pelo menos, abundam opinifes
discutiveis. Entre os contemporaneos, utilizei-me das idéias do falecido
Karl Polanyi, Ester Boserup, Barrington Moore, J. K. Galbraith e
Gunnar Myrdal. Todos eles sdo autores controversos; ademais, néo
necessitam obrigatoriamente concordar comigo ou apoiar o emprego
que efetuei de suas obras. O estudioso ndo deve tomar nada daqui
como artigo de fé. Ofereco apenas um angulo de visdo que espero
possa iluminar suas indagacfes ulteriores.

Joan Robinson

Cambridge, junho de 1969
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1

A ORIGEM DA SOCIEDADE

Consideremos os perfis de um golfinho e de um arenque. A
semelhanca entre eles é que ambos se acham bem adaptados para
a natacdo. A relagdo evolutiva entre os dois é extremamente afas-
tada. Presumivelmente a linhagem do golfinho se ramificou da dos
peixes na era paleozdica e, no devido curso do tempo, assumiu uma
vida de sangue quente na terra firme. Retornando a 4gua, os mem-
bros dos ancestrais do golfinho transformaram-se em nadadeiras
e o0 atarracado perfil de quadrupede tornou-se hidrodinamico. Nos
peixes e no golfinho, a mesma situagdo técnica — as exigéncias da
vida aquatica — produziu resultados semelhantes, embora traba-
Ihando sobre materiais muito diferentes.

Ha muitos exemplos deste processo nas semelhangas exis-
tentes entre os animais da Australia e de outros continentes.
Isolados na Australia, os marsupiais desenvolveram um conjunto
altamente diversificado de espécies que incluem camundongos,
ratos, tamanduds, lobos e muitos outros, cada uma delas asse-
melhando-se estreitamente a criatura que atende pelo mesmo
nome entre 0s animais placentarios e adaptada a tirar proveito
de suprimentos similares de alimento. (A Australia, contudo, pro-
duziu também um tipo seu préprio, presumivelmente porque,
nas terras aridas, o Unico animal de grande porte que quisesse
sobreviver teria de possuir um amplo campo de acédo e a capa-
cidade de locomover-se rapidamente.)

A plasticidade que torna a adaptacdo possivel ndo depende
principalmente das mutacdes dos genes que controlam a heredita-
riedade. (Estas, amilde, sdo mais prejudiciais que Uteis a espécie.)
Com a reproducéo sexual, 0 mesmo estoque de genes é transmitido
com permutacgdes e combinagdes continuas, que produzem variagdes
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menores em cada geracdo ou ninhada de filhotes. A maioria das
espécies produz um certo nimero de filhotes a cada ano, enquanto
que para uma populacdo estavel (onde a proporgdo de sexos seja
de um para um), cada individuo do sexo feminino deve ser sobre-
vivido por dois, no decorrer de um periodo de vida. Os sobreviventes
de cada geracdo s&o aqueles cuja constitui¢cdo genética é propicia
a sobrevivéncia, isto é, os bem adaptados a encontrar nutricéo e
a evitar os inimigos no ambiente especifico em que se desenvolvem.
Dessa maneira, foi a pressdo das condi¢fes técnicas que cinzelou
a multiplicidade de criaturas que nos parecem ser tdo maravilho-
samente “projetadas” para a vida que levam.®

Para uma espécie, dentro de certos limites, a propria varia-
bilidade é propicia a sobrevivéncia. As espécies capazes de adap-
tacdo sdo, na maioria, aquelas que sobreviveram até os dias de
hoje, embora existam algumas que se mostraram bem-sucedidas
com uma variagdo acentuadamente pequena.

Os héabitos de uma espécie acham-se tdo sujeitos a pressao
da evolugdo quanto a sua forma fisica. Existe na natureza uma
grande variedade de tipos de vida familiar: monogamia, poligamia,
casamento de grupo; associagdo continuada, acasalamento durante
uma estacao limitada de procriac&o ou acasalamento casual. O estilo
de vida de uma espécie deve achar-se em harmonia com sua maneira
de ganhar a vida. Assim, onde os suprimentos de comida se en-
contram dispersos e exigem uma certa pericia para serem desco-
bertos ou apanhados, a unidade familiar consiste num casal que
cuida dos filhotes até que eles se separam para prover ao seu
proprio sustento. O papo-roxo e o ledo constituem exemplos conhe-
cidos. Onde o suprimento de comida se acha mais ou menos espa-
lhado de modo uniforme por grandes areas, é possivel um estilo
gregéario de vida; os herbivoros das pradarias geralmente vivem
em rebanhos e a alimentacdo com o plancto permite a vida grupal
as baleias.

O problema da sobrevivéncia nédo é apenas comer, mas tam-
bém evitar ser comido. Os animais cuja defesa contra os predadores
consiste em habitos noturnos e ocultos ou no mimetismo protetor
sao geralmente solitarios. As aves que se reinem em bandos du-
rante o inverno, quando podem confiar no véo, dispersam-se para
se estabelecer e fazer ninho. Os rebanhos das planicies n&o podem
ocultar-se e apbiam-se em precaugdes grupais ou na defesa em
grupo. As grandes col6nias de aves marinhas de muitos tipos ilus-

88 Cf. Sir Alistair Hardy, The Living Stream, onde esta opini&o é apresentada como herética,
mas, atualmente, parece ser geralmente aceita.
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tram ambos os principios simultaneamente, por disporem de abun-
dante abastecimento de comida e penhascos seguros nas ilhas em
que procriam.®

Para que uma espécie seja viavel, seus habitos de vida devem
ajustar-se ao seu habitat, mas existe, no mecanismo da evolugéo,
um elemento que, até certo ponto, atalha a pressdo puramente
econdmica, a saber, a selecdo sexual. Em algumas espécies, parti-
cularmente naquelas que sdo poligamas, h4 uma competicédo entre
0s machos para conseguir o maior nimero de companheiras e es-
timulé-las mais eficazmente. Isso fornece um valor de sobrevivéncia
as plumagens suntuosas, que, no entanto, sdo perigosamente visi-
veis, ou as elaboradas aparelhagens para combates rituais, tais
como os chifres dos alces, inlteis para a defesa e que oneram de
modo extra as necessidades individuais de nutri¢do. A necessidade
econdmica, por assim dizer, refreia tais extravagancias e mantém-
nas dentro de limites, porque uma espécie que avangasse nessa
diregdo mais do que seu ambiente permite iria se extinguir.

O exemplo mais notavel do principio de que as semelhancgas
entre as espécies resultam mais da pressado das circunstancias que
da hereditariedade é o fato de algumas das analogias mais estreitas
com a sociedade humana serem encontradas entre as formigas.®®
Elas possuem profissfes especializadas; algumas mantém animais
domésticos para o fornecimento de alimento; outras capturam os
filhotes de espécies afins e criam-nos como escravos, para trabalhar
para elas; entre estas, algumas das racas dominantes degeneram
e, para viver, tornam-se inteiramente dependentes dos escravos;
noutras, irrompem guerras entre colénias da mesma espécie quando
se encontram umas no caminho das outras, fendmeno desconhecido
entre os outros animais, a excec¢do dos ratos e dos homens. Evi-
dentemente, isso nada tem a ver com a heranca. A relagdo evolutiva
entre as formigas e os homens é ainda mais remota que entre os
peixes e os golfinhos.

Existe menos razéo ainda para supor que as formigas tenham
experiéncias subjetivas que se assemelhem as de que estamos cons-
cios em nés proprios. Mas entre os animais de sangue quente, e
talvez mesmo entre certos peixes, parece que os habitos que a
sobrevivéncia exige séo controlados por um mecanismo de emogdes.
E muito pouco provavel que haja algum dia possibilidade de des-
cobrir provas diretas da consciéncia subjetiva de outro ser, mas
mesmo o mais estrito solipsista filoséfico enfrenta na vida cotidiana

89 Esta linha de pensamento foi-me sugerida por Alison Jolly.
90 Ver C. P. Haskins, Of Ants and Men, cap. VIII e IX.
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a pressuposicdo de que as outras pessoas possuem sentimentos.
Em certa época, atribuir sentimentos aos animais era considerado
sentimental e acientifico, mas hoje a maré mudou, sendo conside-
rado mais sentimental supor que o homem é, sob todos os aspectos,
inteiramente diferente de seus companheiros mortais.®:

Encarar nossos proprios sentimentos como enraizados num
mecanismo biologicamente determinado exige um certo grau de
desligamento. Tomemos o exemplo da fome. Pensamos que dese-
jamos comer porque a comida é necessaria a vida, mas isso de
maneira alguma é tao simples. Queremos comer porque nos acha-
mos dotados de um mecanismo que nos faz sentir fome, e somos
dotados desse mecanismo porque uma espécie a que ele faltasse
nao teria sobrevivido. Em certas moléstias, o paciente sofre de uma
auséncia total de apetite; nessas ocasides, empurrar substancias
externas para dentro de si proprio parece ndo apenas entediante
mas verdadeiramente detestavel. A percepcdo intelectual de que a
comida é necessaria a vida nao é suficiente para fazé-la descer.

A vinculagdo da sobrevivéncia de uma espécie com a atragéo
sexual e a devogdo materna talvez seja mais 6bvia. Mesmo a este
respeito as semelhangas entre 0s seres humanos e as outras espécies
foram, por assim dizer, novamente moldadas pelas exigéncias de
sobrevivéncia e ndo diretamente herdadas. Assim, em muitas so-
ciedades humanas, a vida familiar acha-se organizada em torno
do sentimento de posse e do ciime masculino, o que pdde ser ob-
servado por Lorenz entre 0s gansos bravios,®> mas nossos primos,
os chimpanzés, acham-se deles aparentemente imunes.®

Na questdo de habitos, a presséo sobre o individuo para con-
formar-se a especifica¢cdes € menos estrita que na questéo do fisico.
Para os gansos de Lorenz, o modelo-padrdo é uma monogamia de
vida inteira, mas se descobriu que poucos casais a ela se confor-
mavam, o que conduziu a observagdo: “Afinal de contas, gansos
sdo apenas humanos!” Algumas vezes, aparentemente por aciden-
te, formava-se um par de dois perigos. Sendo mais fortes e impres-
sionantes que um casal normal de gansa e ganso, esses casais
floresciam. Do ponto de vista de sua vida individual, eram um
sucesso, mas a espécie em que isso acontecesse com demasiada
freqUéncia extinguir-se-ia.

Um certo grau de variagdo entre os individuos ndo é apenas

91 Cf. W. H. Thorpe, “Ethnology and conscientiousness”, em Brain and Conscious Experience,
coord. de John C. Eccles.

92 Lorenz, Aggression. Ver cap. XI.

93 Ver Verun e Francis Reynolds, em Primate Behavior, coordenacéo de Irven De Vore, p. 420.

94 Lorenz, loc. cit., p. 167.
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simplesmente toleravel, mas, na realidade, vantajoso para a espécie,
porque habitos Uteis podem ser introduzidos pioneiramente por in-
dividuos inconformistas.

Em cada grupo, alguns sdo mais aventurosos, mais audazes
e mais curiosos do que outros. Tentando isso e aquilo, um certo
génio especifico descobre, digamos, uma nova fonte de nutricéo e
a descoberta é espalhada por imitagdo. Isso deve ter acontecido
com freqUiéncia nas épocas historicas, como quando as gaivotas
pela primeira vez aprenderam a desencavar minhocas ou a procurar
prometedores doadores de pdo nos parques londrinos. Um dos exem-
plos ocorreu muito recentemente. Desde que as garrafas de leite
tapadas com folhas de estanho ou papel&o comegaram a ser deixadas
nos portais, os chapins descobriram como tomar creme. (A primeira
observacdo registrada na Inglaterra data de 1921; na Holanda, o
habito desapareceu durante a guerra, devido a falta de leite, e
surgiu de novo apds 1948.) Parece que, num certo numero de lo-
calidades isoladas, individuos especificos descobriram as garrafas
de leite como fonte de um agradavel artigo de dieta, as vezes alguns
anos apo6s elas comecarem a mostrar-se disponiveis. De um certo
numero de centros independentes, o habito disseminou-se para cir-
culos cada vez mais amplos, presumivelmente através das grandes
massas que imitavam os pioneiros em cada vizinhanca e transmi-
tiam o novo conhecimento de uma geragdo para a seguinte.®

A disseminagdo de um tipo de vicio em drogas pode ser ob-
servada no caso dos verdelhdes ingleses. Esses passaros se alimen-
tavam das frutinhas de um arbusto ornamental de jardim que ti-
nham um efeito intoxicante. Acredita-se que o habito tenha sido
iniciado por um pioneiro isolado, nas Midlands, espalhando-se para
0 norte e para o sul, a razéo de alguns quildmetros por ano, durante
muito mais de um século.®®

Embora as aves pare¢cam possuir um mecanismo para as emo-
¢Bes que se assemelha ao nosso, e ainda que episédios como apren-
der a violar garrafas de leite possam a primeira vista parecer im-
plicar o discernimento da natureza de um problema, o mecanismo
conceptual dos passaros é muito diferente do nosso. Eles se acham
equipados para reagir a determinados estimulos, ndo para analisar
uma situacgdo. Assim, um punhado de penas vermelhas presas a
um bastdo evocara num papo-roxo toda a hostilidade que seria

95 Ver James Fisher e R. A. Hinde, “The opening of milk bottles by birds”, em British Birds,
vol. XLII, novembro de 1949, e “Further observations” sobre o mesmo assunto, vol. XLIX,
dezembro de 1951.

96 Ver W. H. Thorpe, Learning and instinct in animals, 1963, pp. 355 s.
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apropriada a um rival masculino. Quando garrafas de leite com
tampas de cor diferente foram colocadas em uso, os chapins em
diversos suburbios se especializaram em uma ou outra cor deter-
minada (presumivelmente aquela que o pioneiro de cada bairro
pela primeira vez encontrara fortuitamente) e ignoraram as gar-
rafas com tampas de outras cores que se encontravam nos mesmos
portais. Isso parece excluir o discernimento como elemento deste
tipo de descoberta. O processo consistira antes em experiéncia e
erro, com a propensao a efetuar novas experiéncias sendo mais
forte numa pequena propor¢do da populacdo e a capacidade de
imitar as experiéncias bem-sucedidas sendo geral.

A originalidade e o individualismo sdo Uteis para a espécie,
desde que nédo sejam demasiados. Para a maioria, a conformidade
aos modelos de habitos que se mostraram viaveis deve ser imposta
a todos. Por esta razdo, uma longa infancia desamparada, que em
si prépria torna vulneravel uma espécie, conduziu indiretamente
a vida social e a um sistema de aprendizagem do comportamento
correto, 0 que constituiu um grande salto a frente no processo da
evolugdo. Os marsupiais tiveram muito menos necessidade dele
que os placentarios. Para aqueles, mée e filho constituem uma
unidade independente; até uma idade ja bem adiantada, o nené
pode trepar bolsa acima, em busca de seguranga. Ademais, a Aus-
tralia ndo produziu nenhum grande carnivoro até o homem aparecer
em cena, de maneira que a luta pela sobrevivéncia ali foi mais
fraca que nos outros continentes.

Com o nascimento placentario e diversos anos de crescimento
até chegar a maturidade, a vida em grupo tornou-se necessaria.
Em algumas espécies, o grupo constitui uma “familia nuclear” de
um casal com os seus filhotes; noutras, um grande rebanho ou
tropa de muitas familias.

“Por que existe o grupo? Por que o animal n&o vive sozinho,
sendo o0 ano inteiro, pelo menos a maior parte dele? Muitas razdes
existem, mas a principal é a aprendizagem. O grupo constitui local
de conhecimento e experiéncia que excedem em muito os do membro
individual. E no grupo que a experiéncia se reline e as geracdes
se ligam. A funcgdo adaptativa de uma prolongada juventude bio-
légica é dar ao animal tempo para aprender. Durante esse periodo,
enquanto aprende dos outros membros do grupo, € protegido por
eles. O desenvolvimento lento, em isolagdo, significaria simples-
mente a desgraca para o individuo e a extin¢io para a espécie.

“Enfatizar a importancia do comportamento aprendido de ma-
neira alguma minimiza a importancia da biologia. Na verdade, o
aprendizado pode com proveito ser encarado no contexto adaptativo
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da biologia evolutiva. A biologia de uma espécie se expressa através
do comportamento e limita o que pode ser aprendido. A evolugao,
através da selegao, construiu a base bioldgica, de modo que muitos
comportamentos sdo facil e quase inevitavelmente aprendidos.”’

O elefante indiano evidentemente possui um nivel mais ele-
vado de desenvolvimento social e inteligéncia solucionadora de pro-
blemas que, digamos, os Iémures. Nestes, porém, a evolugéo intro-
duziu a viséo estereoscopica e um par de maos. Foi o desenvolvi-
mento da inteligéncia neste fisico que mostrou ser o caminho para
a frente. Os Iémures parecem possuir um mecanismo emocional
altamente desenvolvido, o qual fornece a base para a vida social
em grandes grupos, mas nao poderiam competir com 0s macacos
inteligentes; acham-se vivendo agora apenas na ilha de Madagas-
car, que 0os macacos nao invadiram.%

A vida econdmica de cada espécie consiste no ajustamento da
populacéo ao suprimento de alimentos, o que é amilde garantido
pelo estabelecimento da propriedade sobre um territério. O terri-
torio é defendido pela familia ou grupo contra outros da mesma
espécie, mas nao contra membros de outras espécies cuja dieta é
diferente.®® Por este meio, cada espécie se espalha por toda a regido
que lhe é habitavel e cada familia garante seus meios de vida.
Este mecanismo funciona para muitas espécies de aves e mamiferos,
e até mesmo para insetos. Ele fornece uma clara prova de adaptacéo
as necessidades técnicas da vida, antes que de uma heranca comum.
E muito estritamente respeitado, por exemplo, pelos papos-roxos
durante o ano inteiro!® e por muitas outras aves somente em sua
estacdo de cria. Onde o alimento é abundante e os inimigos séo
raros, como por exemplo, para os gorilas, as concepgdes de territorio
sdo bastante vagas.!%!

Os métodos de defender um territério s&o muito variados. O
papo-roxo estabelece sua reivindicagdo através do canto, atacando
furiosamente qualquer intruso de papo vermelho. O guariba desafia
0 invasor ameagador a um combate de gritos; o Iémure, a uma
justa de maus cheiros. Em todos os casos ha uma espécie de carater
ritual na luta. O dono da casa sempre vence e 0s invasores admitem
a derrota. Uma espécie que combatesse até a morte ficaria em
perigo de extinguir-se.

97 Sherwood L. Washburn e David A. Hamburg, em Primate Behavior, p. 613; ver também
p. 620.

98 Ver Alison Jolly, Lemur Behavior.

99 S. L. Washburn e D. A. Hamburg, em Primate Behavior, pp. 615.

100 David Lack, The Life of the Robin.

101 Washburn e Hamburg, loc. cit.
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Uma vez a regido habitavel tenha sido inteiramente povoada,
tem de haver algum mecanismo para manter controlado o nimero
de individuos. Uma espécie que cres¢a sem limites, mais cedo ou
mais tarde destruira sua provisao de alimentos e tombara vitima
da fome e de lutas intestinas. Entretanto, antes que se torne ca-
taclismica, a escassez de comida restringe a procriacdo e aumenta
a mortalidade infantil. Além disso, a medida que uma espécie cresce,
ela fornece uma dieta mais abundante para os seus predadores,
de maneira que o “equilibrio da natureza” é preservado. Ja se ob-
servou que entre os ledes, que possuem poucos inimigos poderosos,
0 ciime do pai impede os filhotes de comer, de maneira que apenas
uns poucos dos mais fortes crescem. Entre certos tipos de aligatores,
o0s rebentos acabados de chocar constituem a dieta favorita do macho.

Entre os animais sociais, parece que o territério ndo é de
importancia simplesmente econdmica:

“As vantagens adaptativas de viver numa area conhecida po-
dem ser demonstradas pelo caso de um babuino que trocou de
grupo. Ambos os grupos envolvidos haviam sido estudados ante-
riormente a mudanca e o babuino era conhecido como um macho
adulto que estivera vivendo & margem de uma das hordas. Havia
cinco machos adultos que o dominavam e impulsavam para a pe-
riferia do grupo sempre que nele tentava ingressar. Mudou-se para
0 grupo vizinho e derrotou o Unico macho adulto que nele havia.
Al, entdo, ficou sendo o0 macho adulto nimero um em dominancia,
mas num grupo novo. O grupo para o qual se deslocara localizava-se
no parque que fica ao lado das cataratas de Vitéria. Era possivel-
mente a tribo mais domesticada da Africa e seus membros se acha-
vam completamente acostumados aos seres humanos. O novo macho
dominante tinha medo destes, escondia-se por tras dos arbustos e
ndo se atrevia a apanhar a comida que o resto do grupo recebia.
A medida que o tempo passava, aprendeu quais o0s seres humanos
a evitar, como roubar mangas e que caminhos tomar. Seis semanas
mais tarde, quando o estudo terminou, esse macho ainda se achava
aprendendo o comportamento apropriado ao grupo em que era o
macho dominante.

“O campo de agdo é a base econdmica, mas, para explora-la,
0 grupo tem de aprender as condigdes, perigos e oportunidades
locais. Embora se enfatize aqui a adaptacéo local através da apren-
dizagem, deve ser recordado que os tipos de aprendizagem sao
limitados tanto pela biologia da espécie quanto pelas condicGes e
oportunidades locais. A caca humana, por exemplo, ndo poderia
ser efetuada no pequeno ambito caracteristico de todos os primatas
nao-humanos, mas a coleta humana também abrange amplas re-
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gides e 0 homem pode adaptar-se as mudancgas sazonais de uma
maneira ndo encontrada em nenhum outro primata. A significancia
do campo de agdo pode ser melhor compreendida se as caracteris-
ticas pertinentes do sistema nervoso central também forem tomadas
em consideragéo.0?

Viver num grupo e aprender o comportamento correto exige
uma disciplina social. Os filhotes ndo devem extraviar-se para o
perigo. Aprendem as habilidades necessarias a sobrevivéncia atra-
vés dos jogos, mas ndo devem incomodar os mais velhos. A tribo
deve seguir um chefe reconhecido na busca de comida; tem de
haver um certo treinamento para evitar ou desafiar os inimigos e
0 grupo tem de agir em conjunto para defender seu territério contra
0s grupos rivais. O mecanismo que supre a necessidade de disciplina
é a criacdo de uma hierarquia de posi¢des. A posi¢ao €, primeiro
de tudo, determinada por categorias gerais: geralmente a maturi-
dade (até a senilidade) é superior a juventude; em algumas espécies,
as fémeas sdo superiores aos machos; em muitas, inferiores. Dentro
destas classes gerais, os individuos se categorizam. O sistema foi
observado entre os passaros e a expressao “ordem de bicadas” in-
corporou-se a lingua. Descobriu-se que entre as gralhas a ordem
de bicadas é estabelecida entre os machos e que a companheira
assume o seu lugar na hierarquia através do casamento.'%?

Os meios costumeiros do estabelecimento da dominancia de
um individuo sobre os outros séo os mesmos que os utilizados para
a defesa do territério. Assim, entre os Iémures, que assinalam o
seu territério através do cheiro, um deles desafiard outro para uma
luta de maus cheiros e o vencedor estabelecerd dominancia quando
0 perdedor admitir a derrota. Lorenz apontou a importancia de um
ritual de rendicdo e de um mecanismo no vencedor que impede
novos ataques quando o sinal de rendic&o é dado. (As pombas, que
normalmente ndo lutam, falta este mecanismo, de maneira que,
no caso acidental de serem engaioladas juntas, se entrarem em
luta, lutardo até a morte.)!%

O fato de a reacéo de reconhecer a dominancia de um superior
ser téo inata quanto o impulso a buscar dominéncia sobre um
inferior é estabelecido por uma curiosa histdria. Por acidente, um
Iémure de determinada espécie foi aceito hum bando pertencente
a outra espécie. N&o possuia seu tipo particular de glandulas de
cheiro ou a capacidade de reconhecer seu odor; assim, nunca sabia

102 Ibid., pp. 616 s.
103 Lorenz, King Solomon’s Ring, pp. 147 ss.
104 Lorenz, Agression, p. 207, e King Solomon’s Ring, pp. 183-185.
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guando se achava derrotado e ascendeu a uma alta posicdo de
dominancia entre eles.1%

Costumava-se supor que o ponto principal do sistema hierar-
quico se achava na reproducdo: o mais velho e maior apanhava o
maior nimero de esposas. Este pode ser o caso entre os galos e
os veados machos, mas, aparentemente, ndo entre os simios. Os
chimpanzés machos que, sob outros aspectos, séo altamente cdnscios
de status, foram vistos fazendo fila amigavelmente para se servirem
de uma fémea no cio, sem consideragdes de categoria.l®

A familia e as relagdes sociais — o cuidado materno, o desafio
dos companheiros de idade — sdo necessarias para nutrir e desen-
volver o mecanismo emocional do individuo, que, por sua vez, tor-
na-lhe possivel a vida social. (Descobriu-se que macacos delas pri-
vados cresciam com malformagdes psicoldgicas.)

A vida social exige comunicag&o. Os simios se comunicam por
gestos, caretas e sons. Suas vocaliza¢bes, na maioria, transmitem
estados de &nimo e atitudes, de preferéncia a informacdes.

“De longe, a maior parte de todo o sistema de comunicagdo
parece dedicar-se & organizagéo do comportamento social do grupo;
a dominéncia e a subordinagdo; a manuteng¢ao da paz e da coesao
grupal; a reproducéo e ao cuidado com os filhos. As relacbes inter-
individuais s&o, nos macacos e nos simios, suficientemente com-
plexas para exigir um sistema de comunicagao desta elevada ordem
de complexidade. Mas ha pouca aplicacdo dele a acontecimentos
externos ao grupo, além da existéncia de sinais significativos de
perigo potencial.”%”

Além disso, 0s simios ndo mostram nada da aptiddo a imitar
sons e aprender a repeti-los, que é tdo desenvolvida nas aves ca-
noras.'® Seus sinais ndo poderiam ser desenvolvidos numa lingua-
gem regular, a qual pudesse ser ensinada aos filhos.

Seja qual for o ponto em que os simios se ramificaram do
tronco principal da evolugdo, as exigéncias da vida social produzi-
ram entre eles muitas caracteristicas que identificamos em nos
préprios, implicando sentimentos de amor, ambicé&o, lealdade e hos-
tilidade para com estranhos. A vida social exige a transmisséo de
conhecimentos e habilidades através da aprendizagem; ela d& ori-
gem ao problema moral bédsico — um conflito de interesses entre

o individuo e o grupo — que é solucionado pela capacidade de

105 Jolly, op. cit., pp. 123 s.

106 Jane Goodall, em Primate Behavior, p. 455.

107 Peter Marler, em Primate Behavior, p. 584.

108 W. H. Thorpe e M. E. W. North. “Origin and significance of the power of vocal imitation”,
em Nature, vol. CCVIII, n° 5 007, 16 de outubro de 1965.
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submeter-se a um cédigo aceito de comportamento. Em qualquer
bando existem acentuadas diferengas de capacidade e temperamen-
to entre os individuos; ha uma capacidade para o jogo e a diversao
e um prazer elementar no adornar-se. O homem foi outrora definido
como sendo um animal fabricante de instrumentos, mas hoje se
descobriu que os chimpanzés constroem instrumentos destinados
a usos especificos.’%® A caracteristica distintiva da humanidade é
a invencgdo da linguagem, que transmite informagcdes sobre coisas
gue ndo se acham presentes e permite a especulagdo sobre coisas que
néo s&o conhecidas. Os simios possuem costumes; é a linguagem que
faz o homem.

109 Reynolds, em Primate Behavior, p. 380, e Jane Goodall, ibid., p. 440.
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Quando o homem, por assim dizer, despertou para o pensa-
mento conceptual, presumivelmente j4 tinha um nivel de organi-
zacdo social pelo menos igual ao dos chimpanzés. Sabia o que comer
e onde encontrar o seu alimento; estava acostumado a aceitar certas
regras de conduta e reconhecia as relagdes de familia.

Tal como os marsupiais que sobreviveram na Australia e os
Iémures de Madagéascar langcam uma certa luz sobre o estagio de
evolucdo fisica que haviam atingido quando se ramificaram do tronco
principal, assim também algumas comunidades humanas que esca-
param a marcha da histéria iluminam o desenvolvimento social do
homem primitivo. Estas sociedades nao sao, elas préprias, primitivas.

Os marsupiais hoje vivos evolveram muito longe ao longo de
seu préprio ramo, onde se achavam livres de competidores placen-
tarios. Os Iémures possuem um modelo de vida social altamente
desenvolvido e diferenciado, embora se houvessem ramificado antes
que a inteligéncia houvesse ido muito longe. Semelhantemente como
povos que “ndo sdo como nds”, que tém linguas diferentes, idéias
e costumes altamente elaborados, muito distantes dos chimpanzés.

Cada um se desenvolveu a sua prépria maneira. Aqueles que
se achavam em contato uns com os outros (amigavel ou hostilmente)
reconheciam-se mutuamente como povos que “ndo sdo como nads”,
que tem linguas diferentes e idéias diferentes sobre o comporta-
mento apropriado. Os acidentes geograficos nos mantiveram mais
ou menos completamente isolados da influéncia das grandes civi-
lizagbes alfabetizadas, para fornecer a nossa propria era constran-
gida exemplos da rica variedade de solucdes que foram encontradas
para os problemas da existéncia humana. (Um tipo de caso fron-
teirico entre o isolamento e a conex&o é fornecido por sociedades
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como certas tribos islamicas da Africa, que nominalmente adotaram
uma ou outra das grandes religides mundiais, sem lhe permitir
exercer grande influéncia sobre seu modo de vida tradicional.)

Provavelmente, o0 modo de evolucédo da linguagem nunca po-
derd ser descoberto, por mais cranios antropdides que sejam de-
senterrados. A observacdo de que falta aos simios a capacidade
(com que as aves e talvez os golfinhos sdo dotados) de imitar novos
sons sugere que houve um grande pulo ao longo do caminho da
evolucgdo, apds a estrada secundéaria que conduziu aos simios haver
abandonado a linha principal. A linguagem e as inovag0es sociais
e técnicas que ela tornou possivel obviamente possuiam um valor
de sobrevivéncia. N&o h4 razdes para duvidar de que a linguagem
evolveu sob a presséo da sele¢do natural, assim como outras ca-
pacidades, tal qual a inteligéncia solucionadora de problemas dos
macacos, que derrotou os Iémures. Mas, uma vez chegados ao pen-
samento conceptual, ele mostrou possuir possibilidades enormes,
que, por assim dizer, excediam as exigéncias da existéncia fisica.
A agao reciproca entre a consciéncia e o ambiente, entre a liberdade
e a necessidade, que constitui a caracteristica da vida humana, foi
conseqliéncia da aquisi¢ao da linguagem, além e acima de sua van-
tagem técnica para a sobrevivéncia.

Isso pode ser visto na rica elaboragéo das formas de linguagem
e nos empregos em que foi colocada pelos povos de que sabemos
algo (e eles constituem minuscula fragao de todos os que existiram).
Descobre-se que eles possuem uma visdo imaginativa da vida; que
explicam suas prdprias origens e os fenémenos naturais que os
circundam em poéticas lendas e que inventaram uma grande va-
riedade de deuses e espiritos. Indubitavelmente, é importante para
a coesdo de uma sociedade possuir seus préprios mitos, mas o con-
teddo particular do mito nédo se achava restrito pela necessidade,
encontrando-se livre para assumir qualquer forma que a imaginagao
escolhesse ou as necessidades interiores sugerissem. Semelhante,
em muitas espécies de passaros, os machos exibem uma brilhante
plumagem de configuracdo particular, a qual apenas as fémeas
reagem nao importa quais sejam as cores, desde que sejam as
dessa espécie e de nenhuma outra. Os psicdlogos observam um
certo numero de temas comuns na mitologia que parecem corres-
ponder a elementos da vida emocional do individuo.*® Aqui, de
outra maneira, as coincidéncias podem ser melhor explicadas pela

110 Cf. Antony Storr, Human Aggression, p. 48.
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coincidéncia de circunstancias que pela transmissao através de uma
heranca comum de tradigdes.

As comunidades isoladas que sobreviveram para serem estu-
dadas pelos antropologos ndo sobreviveriam a menos que seu modo
de vida se achasse ajustado a seu ambiente, mas as historias que
contam sobre si prdprias ndo se acham muito relacionadas com
assuntos econdmicos. A atividade ndo-econdmica n&o é desconhecida
entre os animais. Os pelicanos cuja vida econdmica ocorre toda ao
nivel da 4gua, passam tempos pairando alto no ar, na companhia
dos grous. A elaboragdo do sistema de dominancia entre muitas
espécies parece ser maior que 0 necessario para a disciplina social;
ele da as criaturas, por assim dizer, um objetivo na vida, além de
simplesmente se manterem vivas.

Nas comunidades isoladas, segundo parece, ndo se pensava
na atividade econdémica como visando a fins econdmicos. Os métodos
costumeiros de produgéo proviam as necessidades costumeiras; es-
tas se destinavam apenas indiretamente a subsisténcia; diretamen-
te eram regidas por um sistema de deveres religiosos e familiares;
elaboravam-se por uma grande variedade de maneiras. Em todas
essas comunidades (e, na verdade, na civiliza¢éo histérica) dava-se
uma forte énfase ao parentesco, aos tabus de incesto e as relagdes
familiares. O acasalamento, a paternidade e as relagdes entre ir-
maos sdo as mesmas para toda a humanidade; com a capacidade
de reflexdo que a linguagem lhe fornecera, o homem construiu
numerosos modelos de vinculagdo por nascimento e matriménio; a
vida econdmica se entretecia em cada modelo hum sistema de rei-
vindica¢Bes e deveres. Além disso, tinha-se de efetuar oferendas
aos sacerdotes, aos ancides e aos chefes. Mesmo quando se esperava
que tais doagdes fossem redistribuidas para o povo, algumas ge-
ralmente permaneciam com seus recebedores, mas isso ndo cons-
tituia causa de rancor, porque honrando aos chefes ou aos deuses,
0 povo satisfazia seu préprio senso de honra.'!!

E impossivel definir precisamente um excesso de produgio
sobre as necessidades de subsisténcia, porque é impossivel definir
com precisdo a subsisténcia. As necessidades, como todos nés bem
sabemaos, crescem com os recursos que as satisfazem. Mesmo assim,
em qualquer sociedade existe uma certa nog¢do da distingdo entre
0 péo cotidiano e algo mais, para um hdspede, para um festim ou
para um tributo a quem esse tributo é devido. A exigéncia impe-
rativa de produzir um excedente é Util para a simples sobrevivéncia,

111 George Dalton, em Tribal and Peasant Economies (coord. pelo préprio), p. 73.
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fornecendo uma margem de que é possivel abrir mdo em tempos
de carestia. O bastante é muito pouco. Tal como o incentivo da
fome é necessario para nos fazer comer, assim também o incentivo
do bom nome e do comportamento correto € necessario para manter
uma economia em movimento.

Nas chamadas sociedades civilizadas, s&o os pobres que pas-
sam os dias numa ansiosa busca de recursos para viver e 0s ricos
gue se podem dar ao luxo de atividades gratuitas, mas, quando
comparamos sociedades ricas e pobres, amilde surge o inverso. As
comunidades isoladas, quando foram descobertas e colocadas no
quadro de referéncia da “renda nacional per capita”, situaram-se
muito embaixo na escala, mas, no entanto, para muitas delas, a
proporcéo de energia, habilidade e atividade mental dedicadas a
objetivos ndo-econdmicos era muito maior do que acontece conosco.

Descobriu-se que isso se desenvolveu a um alto grau nas ilhas
dos mares do sul, onde n&o é necessario muito trabalho para cultivar
inhame ou colher cocos. L4, diversas comunidades fizeram evolver
varios sistemas altamente elaborados de cotagdo social em torno
de objetos de utilidade n&o direta. A mais famosa delas foi a dos
kulas, observada por Malinowski.'*> Um certo nimero de arquipé-
lagos (inclusive as ilhas Trobriand) acham-se situados num circulo
aproximado; os povos que 0s habitam aproveitaram-se disso para
desenvolver um sistema de sociedade, passando doagdes através
de cada ilha e para as outras. Um conjunto de colares de contas
vermelhas era enviado na direcdo dos ponteiros de um relégio e
outro conjunto de braceletes brancos era mandado no sentido con-
trario ao desses ponteiros. As relagdes entre os s6cios ndo consti-
tuiam uma permuta direta. Cada um dava sem retribuicdo, mas,
no devido curso de tempo, esperava receber um presente equiva-
lente. Os presentes percorriam o circulo, de maneira que um artigo
especifico reaparecia em cada ilha uma vez em aproximadamente
dez anos. No dar, mais que no receber, constituia-se a honra e o
prestigio dos individuos e suas tribos.

A nogdo de honra no dar, com o recebimento de um presente
implicando a aceitagdo de uma obrigacdo, desempenhou um grande
papel em muitas sociedades. As trocas de armaduras e tesouros entre
os heréis homéricos davam-se segundo este modelo.!'® (HA reminis-
céncias vestigiais dele entre n6s mesmos, como, por exemplo, no cos-
tume de retribuir convites para jantar ou pagar rodadas de bebida.)

Embora as trocas dos kulas ndo possuissem intuito econémico,

112 Malinowski, Argonauts of the Western Pacific.
113 Ver M. I. Finley. The World of Odysseus, cap. Ill.
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tiveram importantes consequéncias econdmicas. Os ilhéus tiveram
de fazer investimentos em canoas e armazenar estoques de comida,
tanto para abastecer as viagens quanto para oferecer aos sécios
visitantes. (As viagens eram amiude de centenas de quilometros,
exigindo uma aventura e uma marinhagem que fizeram Malinowski
chamar os ilhéus de argonautas.) Cada tribo possuia um motivo
para adquirir um excedente e uma maneira aceitavel de consumi-lo.
Ademais, o comércio econdbmico era efetuado sob a asa das trocas
rituais. Os viajantes levavam consigo mercadorias ndo existentes
na ilha a ser visitada e as permutavam por outras que eram ne-
cessarias na sua.

Entre os povos da Oceania existem muitos exemplos de vida
econdmica assim organizada em torno de intuitos ndo-econdmicos.
Entre os povos de Malekula, na Nova Guiné, havia um culto dos
colmilhos de porco.'* O dente superior que normalmente se atritaria
contra a presa era retirado e a presa crescia em espiral. Certos
pagamentos, tais como o pre¢o de noiva e a compensacao por adul-
tério, s6 podiam ser efetuados em funcéo de presas de porco; em-
préstimos podiam ser feitos e reembolsados com juros sob o indice
de um aumento no crescimento da presa. O culto das presas pro-
porcionou um incentivo a atividade econdmica, porque 0s porcos
tinham de ser bem alimentados, bem como promovidos festins ri-
tuais. Dessa maneira, a comunidade produzia um excedente sobre
as suas necessidades imediatas e o consumia em busca de honra
entre homens e deuses.

Na ilha Rossel'*> havia um sistema que nos parece ainda
mais gratuitamente elaborado, embora, indubitavelmente, para
seus praticantes, parecesse natural e dbvio. Existia um estoque de
dois tipos de moedas de conchas, cada qual com uma hierarquia
de categorias que determinavam os valores de troca das pecas in-
dividuais; esses valores, porém, aplicavam-se apenas a transagdes
especificas. Um certo tipo de moeda tinha de ser dado no casamento;
outro aos parentes de um homem assassinado para um festim ca-
nibal, e assim por diante. Havia um sistema de empréstimos com
juros, mas cada tipo especifico de moeda possuia seu requisito es-
pecifico de reembolso, de maneira que nenhum valor de troca de
um determinado tipo de moeda por outro era estabelecido. Certos
objetos Uteis ou rituais podiam ser trocados por algumas moedas

114 Ver John Layard, Stone Men of Malekula.
115 Ver Loccaine Baric, em Capital Saving and Credit in Peasant Societies (coord. de Raymond
Firth e B.S. Yamey) e George Dalton, em Tribal and Peasant Ecomonies.
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de categoria inferior, mas, para a maioria, 0 jogo consistia mais
em adquirir prestigio do que opuléncia fisica.

O conceito de escalar uma piramide de status pela aquisi¢do
de rigueza, heranca de riqueza e status, o conceito de juros ligado
ao valor e a duragdo de um empréstimo, o surgimento de uma
profissdo de financistas para negociar entre emprestadores e to-
madores de empréstimos, parecem ao observador moderno asseme-
lhar-se a aspectos de nossa propria vida econdmica, mas tanto as
instituicdes quanto as motivacdes dos ilhéus eram muito diferentes
das nossas. O emprego da méao-de-obra alheia para fins de lucro
era desconhecido; o investimento em meios de producéo, tais como
canoas e apetrechos de pesca, limitava-se ao que a propria familia
de um homem podia usar ou ao que um grupo cooperante podia
empregar cooperativamente.

O jogo seria estragado se houvesse um processo de acumulagédo
num sé sentido, de maneira que umas poucas familias viessem a
possuir toda a rigqueza cerimonial. Os rituais de trocas, tais como
0s pagamentos por casamento e festins mortuarios, ou o costume
de distribuir o que um homem acumulara, & sua morte, a fim de
garantir a seu espirito uma pés-vida satisfatéria, auxiliava a manter
essa riqueza em circulagéo.

Na ilha Rossel, a acumulagéo de riqueza econémica (em opo-
sicdo as moedas proporcionadoras de status) foi mantida sob con-
trole pelo costume de um determinado homem desafiar outro para
dar uma festa. Seguia-se entdo uma competicdo para ver quem
poderia dissipar mais riquezas.

Um sistema altamente desenvolvido, dedicado a uma acumu-
lagdo continua e vigorosa, sem se estultificar por uma concentragéo
progressiva de rigqueza, desenvolveu-se entre os indios do noroeste
do Canada.'*® Um homem podia adquirir lugar numa hierarquia
fixa de titulos honorificos por nascimento, pelo matrimonio ou pela
eliminagdo de seu detentor anterior em combate. A validacdo da
sucessdo a um titulo exigia uma ceriménia de potlatch, uma festa
prodiga com a maior distribuicdo possivel de presentes as tribos
reunidas. Cada potlatch constituia um desafio aos héspedes, o qual,
por sua vez, tinha de ser respondido por uma distribuicdo maior.
O feito culminante da disputa era a destruigdo dos valores. Certos
discos de cobre corporificavam o auge do prestigio (tal como as
moedas de categoria mais elevada na ilha Rossel); um determinado
chefe poderia derrotar outro langando o disco mais estimado ao

116 Ver Helen Codere, Fighting with Property, Monografias da Sociedade Etnolégica Ame-
ricana, n® 18.
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fogo. Para apoiar seu chefe e poupa-lo da vergonha, cada tribo se
empenhava na acumulacdo de estoques e potlatches menores eram
efetuados por plebeus, para celebrar acontecimentos de suas préprias
familias. Assim, uma grande energia era convocada e a atividade
produtiva mantida em aplicagdo. Contatos com mercadores de peles
trouxeram riquezas faceis as tribos e cobertores feitos em fabrica
tornaram-se a moeda corrente no potlatch. Ao mesmo tempo, a guerra
era desincentivada como meio alternativo de obter prestigio social. O
sistema de potlatch se hipertrofiou e a distribuicio e a destruicdo de
suas riquezas se tornaram cada vez mais extravagantes.

A administracéo canadense colocou fora da lei o potlatch, em
nome de principios econdmicos corretos, mas levou um século para
eliminar a sua pratica e induzir os orgulhosos integrantes das tribos
a ganhar uma vida simples nas categorias mais baixas da sociedade
civilizada.

Os exemplos precedentes demonstram como a racionalidade
econdmica para uma comunidade pode ser preservada como sub-
produto de crencas e emogdes do individuo que ndo possuem qual-
quer significado econdmico. Existem também exemplos de comuni-
dades isoladas em que a atitude para com os assuntos econdémicos
era muito mais direta.

O relato seguinte, por exemplo, é fornecido sobre os Bushong,
tribo da Africa central.

“Para os Bushong, o trabalho é o meio de obter riqueza e
esta, 0 meio de conseguir status. Enfatizam intensamente o valor
do esforco e realizacdo individual e se acham também preparados
para colaborar em grande nimero durante um periodo ininterrupto,
quando isso é necesséario para elevar a produgao.

“Os Bushong falam constantemente na riqueza e com ela so-
nham, ao mesmo tempo que proveérbios sobre ser a abastanga o degrau
para o status elevado acham-se amilude em seus labios. Riquezas,
prestigio e influéncia na corte séo explicitamente associados.”*

A riqueza aqui tem o sentido direto de colheitas de alimentos
e bens domésticos, embora presumivelmente sua principal vanta-
gem seja o poder de exigir respeito de parentes e clientes.

Estes povos foram observados apés haverem adquirido um
certo conhecimento da economia de mercado, através do governo
do Congo Belga. A reacdo dos diversos povos ao contato com o
mundo capitalista é muito variada. Aqueles que aceitaram facil-

117 Mary Douglas, em Markets in Africa, coord. de G. Dalton, pp. 200 s.
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mente a vida comercial eram, talvez, os que ja possuiam algum
elemento correspondente em suas proprias instituicdes.

E digno de nota que os vizinhos proximos dos Bushong, os Lele,
que lhes parecem ser aparentados, possuem nogoes totalmente opostas
de dignidade e prestigio, as quais ndo ddo margem a aquisitividade.'!®

Da rica variedade de culturas que sobrou para ser estudada
nos tempos modernos, podemos calcular que a combinagdo de tra-
di¢des articuladas com a capacidade de aprender com 0s experi-
mentos de individuos originais forneceu a humanidade uma grande
liberdade para construir instituicdes que ndo se achavam estreita-
mente relacionadas pela necessidade fisica. Ao mesmo tempo, con-
tudo, os habitos de cada comunidade foram obrigados a ajustar-se
as exigéncias de seu habitat.

As comunidades isoladas do Pacifico se sustentavam princi-
palmente pelo cultivo de vegetais; devem ter trazido seus porcos
com elas. A Australia foi povoada numa etapa anterior de desen-
volvimento, quando o homem, como os simios, vivia do que podia
coletar e apanhar nas plantas, insetos e animais que o rodeavam.
O Artico central ndo apresenta vegetais e ai 0 homem desenvolveu
um modo de vida dependente inteiramente da caca,'® ndo primitivo,
no sentido de achar-se proximo dos simios. Presumivelmente, os
ancestrais dos esquimds vieram da Asia acostumados a uma dieta
mista e foram apanhados pela idade do gelo, numa regiédo onde a
sobrevivéncia lhes exigiu adotarem costumes apropriados. Seme-
lhantemente, o punhado de bosquimanos que sobreviveu no Kala-
hari teve de adotar uma vida de deserto dura e escassa, embora seus
ancestrais partilhassem a abundante caca da Africa com os ledes.

O sistema do territério, para 0 homem como para outras cria-
turas, constituiu uma necessidade econdmica: a area necessaria
para sustentar um grupo dependia do que ela proporcionava: na
arida Australia, o homem, como o canguru, tem de “perambular”
para ganhar a vida. Onde o alimento é abundante, colénias proxi-
mas tornaram-se possiveis. As vezes, a mesma regifo podia fornecer
territérios sobrepostos para comunidades distintas, que estabele-
ciam uma simbiose com base em diferentes métodos de exploragao
dos recursos dela.'?0

Os animais territoriais defendem seu espaco vital por uma
variedade de métodos corporificada na heranca bioldgica de cada
espécie determinada. A humanidade, liberada pela linguagem dos

118 Ibid.
119 R. B. Lee, em Man the Hunter, coord. de R. B. Lee e I. De Vore, p. 42.
120 Ver John Turnbull, Wayward Servants.
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modelos estabelecidos de comportamento, surgiu com a concepgéo
de propriedade, ou posse por direito. Entre os nativos das aridas
regides da Australia, por exemplo, onde a vida econémica era quase
ndmade, cada cla@ possuia sua terra natal amada. O membro indi-
vidual do grupo a considerava como seu local de nascimento, mesmo
se acontecesse sua mée achar-se fora dela em viagem, por ocasido
do nascimento. O campo de ac¢éo no qual a comida podia ser coletada,
contudo, ndo era exclusivo; a generosidade e a hospitalidade para
com outros clds eram consideradas virtudes.'?* Algumas tribos de-
sencorajavam a entrada em suas terras pela eliminac¢éo de grupos
de intrusos, quando estes eram descobertos,'?> mas reconheciam a
existéncia de zonas neutras entre suas reivindicacfes e as de seus
vizinhos.*?® Qutro método pacifico de garantir as fronteiras (e do
qual exemplos sdo encontrados na india) era cada tribo permutar
mulheres com os vizinhos, de maneira que uma regido inteira era
abrangida por uma rede de parentes que respeitavam as reivindi-
cagdes territoriais uns dos outros.'?*

Uma sociedade humana que habitasse uma area onde uma
certa necessidade, tal como o sal, fosse inobtenivel, requeria algum
tipo de troca internacional a fim de sobreviver, mas podem té-lo
explicado a si prdprios em termos inteiramente diferentes ou, como
nos kulas, o comércio necessario pode ter sido incidental aos deveres
rituais. Além disso, o comércio ndo se achava confinado ao necessario.

Os habitantes de Norfolk nos tempos neoliticos possuiam um
comércio exterior de machados de pedra e parece que o principal
beneficio que dele derivava era a importagdo de ambar do Baltico.'?®
Presumivelmente, os recursos locais proviam as necessidades; o
comércio a granel néo seria possivel a tais distancias e o material
belo e exdtico recebia talvez uma significagdo ritual ou tornou-se
base de status social.

Nunca saberemos como as permutas se realizavam. Podem
ter surgido de algum sistema de presentes, tal como o desenvolvido
no Pacifico, ou entdo expressarem um culto religioso. Parece, con-
tudo, que alguma coisa semelhante ao comércio, tal como o conhe-
cemos, ingressou na operagdo porque os machados se transforma-
ram em moeda.'?® Constitui uma falécia dos livros didaticos eco-
ndmicos dizer que a permuta requer uma coincidéncia dupla, ou

121 Ver L. R. Hiatt, em Man the Hunter.

122 Op. cit., Debate, p. 158.

123 Ibid., p. 157.

124 Ver B. J. Williams, em Man the Hunter.

125 Ver J. G. D. Clark. Prehistoric Europe, p. 264.
126 Op. cit., p. 250.
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seja, que tenho um machado para dispor e quero ambar, enquanto
vocé se acha na posi¢ao inversa. Qualquer objeto duravel que seja
geralmente desejado constitui, pro tanto, um veiculo para o poder
de compra. Com o seu &mbar, vocé pode adquirir mais machados
do que precisa para o seu préprio uso e com eles comprar quaisquer
outros bens que deseje, ou manté-los como um estoque de valores
para efetuar compras mais tarde, ou adquirir o prestigio de um
proprietario de riquezas. Um dos primeiros empregos do cobre foi
fazer machados simbodlicos, que evolveram para um meio circulante
regular, com moedas de diferentes denominagdes.?

Outro tipo de relagdo internacional que evidentemente se de-
senvolveu muito cedo foi a guerra. A linguagem e a tradicdo séo
coesivos dentro de um grupo, mas distintivos entre grupos. Os seres
humanos pertencem todos a uma s6 espécie e (infelizmente para
alguns deles) podem procriar juntos. Grupos separados por milénios
adquiriram estoques de genes que produziram caracteristicas adap-
tadas as condigdes da vida (peles mais escuras e uma capacidade
maior para suar podem ter sido uma adaptacdo a vida em climas
guentes), bem como muitos aspectos que ndo parecem possuir qual-
quer uso especifico. Esses grupos amplos se cindiram em inume-
raveis fragmentos, diferenciados pela fala e pela mitologia, e entre
alguns deles, armas, presumivelmente desenvolvidas primeiro para
conseguir comida ou como defesa contra predadores, comecaram a
ser usadas para o combate.

Entre os povos que sobreviveram para serem estudados pelos
antropoélogos, dois tipos distintos de guerra foram observados. O
primeiro deles é a guerra considerada como uma espécie de esporte.
Entre os cagadores de cabe¢as de Bornéu, um jovem tem de pro-
var-se a si mesmo saindo em expedi¢cdo para buscar uma cabeca
numa tribo vizinha, o que o ritual exigia quando um chefe morria
na tribo. Em Malekula, uma ilha era dividida em dois lados, entre
0s quais as disputas eram resolvidas pelo combate e a luta também
se dava entre os povos das pequenas ilhas e das regides costeiras
da maior. A norma que regia essas guerras era que deveria haver
um namero igual de mortos de cada lado (geralmente dois ou trés).
Assim, eram os vencedores que ficavam em perigo apdés cada assalto
e quando a guerra (que envolvia a devastacédo das hortas do ad-
versario) tornava-se um aborrecimento, os ganhadores ofereciam
voluntariamente um de seus homens para ser sacrificado e comido,
empatando assim o escore e tornando possivel a paz.'?® O sistema

127 Ibid., p. 264.
128 Layard, op. cit., p. 599.
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foi alterado quando um dos lados adquiriu mosquetbes de merca-
dores brancos e quase aniquilou o outro. Isso foi um grave erro de
gue os vitoriosos amargamente se arrependeram, ao descobrirem
gue ele havia estragado todo o seu modo de vida.'?®

Foi descoberto num vale montanhoso da Nova Guiné um povo
da idade da pedra que permanecera isolado até 1961.1%° Para eles,
a guerra entre as tribos adjacentes era continua, consistindo em
batalhas preparadas e incursfes subrepticias. Apos cada morte de
inimigo, havia um triunfo cerimonial na tribo e depois de cada
morte nesta, realizava-se um funeral elaborado e faziam-se planos
de vinganca. A morte era a base do status. Havia uma categoria
de homens “sem valor” que temiam a luta ou ndo gostavam de
lutar. Nao eram obrigados a ir a guerra, mas se os desprezava e
podiam ser roubados com impunidade. A guerra ndo tinha um mo-
tivo econdmico; as terras forneciam amplo espaco para todos e a
populacdo era mantida sob controle com as mulheres recorrendo
ao aborto.'®! Os despojos de guerra eram armas capturadas, con-
tribuindo mais para a gléria que para a riqueza.**> O homicidio e
as mortes dentro da tribo eram desaprovados.*3

Entre outros animais, as lutas por territérios e o combate
por status raramente resultam em morte e, mesmo ent&o, s6 por
acidente. Um mecanismo de rendicdo inibe o vencedor.'** O meca-
nismo emocional que permite aos homens desfrutar o ato de matar
indubitavelmente tem suas raizes na capacidade de célera com que
0s outros animais defendem o territério, mas se desenvolveu muito
além. Os estudiosos da psicologia patoldgica vinculam a capacidade
de 6dio a frustracdo devida a uma longa infancia inerme.'3® Sejam
quais forem suas raizes emocionais, parece que a linguagem e a
racionalidade deram origem ao conceito de inimigo. Bem podera
acontecer que a guerra seja responsavel pelo 6dio e pelo sadismo,
mais que o ddio responsavel por aquela.

As qualidades desenvolvidas na guerra como esporte se vol-
taram para objetivos sérios no outro tipo de guerra, a guerra de
conquista. Um determinado povo, que pela tecnologia superior ou
pela disciplina e organizagdo superiores podia derrotar os outros,
expulsou os povos fracos de suas terras, escravizando-os ou deles

129 Ibid., p. 603.

130 Ver Peter Mathiesson, Under the Mountain Wall.
131 Op. cit,, p. 27.

132 Ibid., p. 86.

133 Ibid., pp. 31 e 76.

134 Cf. acima, p. 24.

135 Storr, op. cit., p. 44.
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cobrando tributos. Em diversas regides da Africa e da China, uma
pequena imagem da dominacdo racial sobreviveu independente-
mente das grandes civiliza¢bes imperialistas.

O primeiro tipo de guerra, como o comércio de objetos rituais
ou as demonstragdes do potlatch, permite aos individuos de uma
sociedade competir por prestigio. Ele exige a producgdo de um ex-
cedente e fornece um meio de consumi-lo. (Os esquimés nédo pude-
ram dar-se a esse luxo porque sua vida era dura demais.) O segundo
tipo de guerra constitui o meio pelo qual um certo grupo pode
extrair de outro um excedente. Ambos os elementos se acham pre-
sentes em nossa propria histéria.

De todos os multifarios tipos de organizagdo social que a hu-
manidade desenvolveu, muito poucos sobreviveram para serem sub-
metidos a curiosidade moderna. Aqueles que o conseguiram apre-
sentam grande variedade, mas muitas semelhancas. Os homens
que os criaram a todos possuiam quase 0 mesmo mecanismo emo-
cional e a capacidade de desenvolver a inteligéncia através da lin-
guagem. Todos se defrontaram com o0 mesmo conjunto de problemas:
assegurar uma base econémica, regular a vida familiar, estabelecer
as normas de um comportamento correto e transmiti-las de geragao
a geracdo. Esses trés conjuntos de problemas — econdmicos, pro-
criativos e politicos — sao partilhados pelo homem com os simios.
Um quarto lhe foi introduzido: a organizacdo da guerra.

Para cada problema, uma variedade de solugbes era possivel
(talvez muitas hajam sido tentadas, mas nao se mostraram viaveis);
gualquer que tenha sido encontrada foi enfeitada por racionaliza-
¢Oes imaginativas, que ensinaram aos seguidores que a sua solugéo
era a correta. As semelhangas que sdo encontradas entre varias
sociedades podem as vezes ter sua origem remontada a heranca
de uma tradicdo comum, mas a maioria parece surgir, como a se-
melhancga entre os perfis de um golfinho e de um peixe, das exi-
géncias das situagdes em que elas se desenvolveram.
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TERRA E MAO-DE-OBRA

A primeira forma de agricultura pode ter sido descoberta por
acaso. Talvez, quando um incéndio de floresta destruira a vegetagao
e expulsara a caga, as pessoas tenham descoberto que as sementes
cresciam nas cinzas; de qualquer modo, tornou-se sistema regular
limpar uma certa &rea de florestas através da queimada. Duas
colheitas podiam ser extraidas do mesmo solo e, entdo, era preciso
mudar-se para outro lugar. Dispondo de territério suficiente, um
povo podia sustentar-se, as mulheres plantando e os homens ca-
¢ando, com muito pouco trabalho. Segundo o jargdo moderno, o
rendimento por hectare era muito baixo e o rendimento por hora
muito elevado.'® A renda total, como nas ilhas dos mares do sul,
podia ser aquilo que era necessario para suprir o padrao costumeiro
de consumo, com mais um excedente (se ndo fosse destinado a
guerra) para sustentar um chefe, uma classe sacerdotal e para
honrar os deuses. (Os povos que vivem atualmente desta maneira
séo computados entre 0s mais pobres de todos; isso se da por contraste
com o nivel de consumo que outros obtém trabalhando muito mais.)

Para restaurar a plena capacidade de cultivo de uma faixa
de floresta, sdo necesséarios cerca de vinte anos de pousio. O cres-
cimento secundéario é mais facil de limpar que a floresta virgem;
0 maior rendimento por unidade de mao-de-obra era garantido,
quando o territério era suficiente para permitir que um quinto dele
fosse cultivado de uma s6 vez e quando toda a area fora trabalhada
pelo menos uma vez.

A habilidade e a engenhosidade do homem perturbaram o
“equilibrio da natureza”. Ele pdde alimentar e criar filhos a uma

136 Este argumento e o seguinte derivam de Ester Boserup, Conditions of Agricultural Growth.
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taxa maior que a de substituicdo, de maneira que a densidade de
populacéo dentro de um territério cresceu gradualmente. A prin-
cipio, essa expansdo numérica péde ser acomodada trazendo-se no-
vas areas de floresta virgem para o ciclo de cultivo, mas, quando
nao havia mais delas disponiveis, a reutilizacdo de cada leira de
terra comecgou a se acelerar e o pousio a diminuir, de modo que a
gueimada tornou-se frequente demais para permitir o recrescimento
das &rvores. A floresta foi destruida e transformada em mato ras-
teiro ou terra de pastagens.

Fosse por esta razdo ou devido a uma mudanca de clima, os
homens tiveram de aprender outra maneira de ganhar a vida. Uma
linha similar de desenvolvimento, da qual muito menos se conhece,
presumivelmente levou da predacdo de rebanhos de animais, tais
como o bdfalo ou a rena, a sua domesticagéo e criagao.

Onde havia agua disponivel, a agricultura e a lavoura se uni-
ram pelo arado e o cultivo estabelecido tornou-se a base da vida.

Ent&o o conceito de propriedade da terra veio a consciéncia.
Mesmo no sistema de cultivo de rodizio, era conveniente a cada
familia possuir sua propria horta dentro da leira de terra calcinada,
mas todas podiam ter tanta terra quanto mao-de-obra e sementes
tivessem para cultiva-la; a area a ser queimada podia ser escolhida
de modo a acomodar todos. N&o havia razéo para conflito e o sistema
juridico — cada familia tinha direito a safra que havia cultivado
— indubitavelmente parecia evidente demais para merecer obser-
vacdo. Esta base econdmica podia acomodar uma grande variedade
de sistemas de parentesco e redes de obriga¢des muatuas, tais como
foram observadas entre as sociedades isoladas. Com o arado, o
sistema juridico teve de ajustar-se as novas condig¢des técnicas. Al-
gumas tribos da Africa mantém até hoje um sistema de propriedade
comum. A terra teoricamente pertence ao chefe, que a distribui
para ser trabalhada em proporcéo a méo-de-obra disponivel. A he-
ranca familiar, contudo, era uma nocéo bastante 6bvia e mostrou
constituir uma vantagem técnica, uma vez que colocou em jogo o
forte motivo do sentimento de familia como estimulo a trabalhar
e economizar. A heranga matrilinear foi o sistema mais direto (é
sabio o homem que conhece seu préprio pai), mas, onde ela ainda
perdura, o homem acha irritante ter de contribuir para a renda
dos filhos de sua irmé e nédo dos seus. Quando a cria¢éo de animais
tomou o lugar da caga e 0 arado sobrepujou o bastdo de cavar, a
posicdo econdmica dos homens se tornou dominante e a heranga
patrilinear entrou em moda.

Na Europa medieval, desenvolveu-se o sistema de um ano de
pousio em trés e 0s animais que pastavam na terra em descanso
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a adubavam. Este sistema colocava em ac¢do uma aldeia inteira,
a trabalhar segundo um plano comum; cada familia possuia al-
guma terra em cada area, de maneira que podia reivindicar uma
colheita por ano.

Sob a lei hebraica, a terra era trabalhada individualmente,
mas um saba tinha de ser observado por todos, proporcionando
um pousio de um ano em cada sete, o que deve ter acarretado a
acumulacéo de estoques do produto de seis anos de trabalho.

A grande densidade de populagio em certas regides da Asia
tornou necesséria a colheita anual; desde que existam irrigagdo e
fertilizantes, o arroz pode ser cultivado continuamente no mesmo
solo. Os animais tém de ser alimentados por safras cultivadas. (As
horas necessarias para abastecer os animais tém de ser diminuidas
das exigidas para as colheitas destinadas ao consumo humano.)
Em algumas partes da China, a intensidade do cultivo era tédo
grande que mesmo 0s animais n&o eram usados; o arado cedeu
lugar a enxada, as deje¢es humanas e a lama dos rios foram
empregadas como fertilizantes e, em certas regides, colheitas duplas
ou triplas foram conseguidas.

Na india, a grande explos&o populacional se estabeleceu ape-
nas recentemente; uma junta de bois ainda é considerada o minimo
indispensavel de equipamento.

Nas condicdes asiéticas, o cultivo individual era a regra, em-
bora a ajuda mUtua em estagbes de muito servico fosse costumeira
em algumas vizinhangas. A tradicéo e o prudente apego aos métodos
conhecidos impuseram quase tanta conformidade quanto o progra-
ma comum exigido pelo sistema de trés campos.

Em certas regides da Ameérica pré-colombiana, uma densa
populacdo era sustentada pela enxada; os animais de tracdo e a
roda eram desconhecidos.

Considerando a geografia e o clima, um aumento de populagdo
em qualquer regido exigia um aumento de rendimento por hectare,
as expensas de um decréscimo no rendimento por hora de trabalho.
(Uma populagdo que ndo pudesse adaptar sua técnica a medida
que a densidade crescesse, seria eliminada ou teria que emigrar
para conquistar outras terras.) As mudancas que o aumento de
densidade exige podem ocasionar uma revolucdo em toda a base
da sociedade, bem como em sua técnica, tal como aconteceu com
a adogdo do arado, ou podem efetuar-se por uma pressao gradual
e continua, como a fragmentacdo de propriedades que terminam
pela energia animal dando lugar a uma méo-de-obra humana cada
vez mais intensiva.

Durante toda a historia registrada, os camponeses constitui-
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ram as vitimas da civilizacé@o e, em tempos recentes, poucos existem
gue nao tenham sido arrastados, seja para o mercado, seja para o
sistema econdmico socialista; mas é possivel reconstruir, de rema-
nescentes existentes aqui e ali, como uma sociedade livre de agri-
cultores poderia ter evolvido.

Podemos supor que, quando as propriedades se adequavam
a técnica conhecida, a mao-de-obra era o fator limitante. Cada fa-
milia ndo trabalhava mais que o necessario para atender as suas
proprias exigéncias e as obriga¢des que incluiam as contribuicfes
para as despesas publicas aceitas com a administracéo e a religido.

Numa economia assim, quase toda a producdo de uma familia
destinava-se ao seu proprio consumo. A acumulacéo poderia con-
sistir em amanhar terras novas, aumentar o gado, construir casas
e fazer instrumentos. Com respeito ao gado, a acumulagdo acarreta
uma abstengdo do consumo, ou seja, criar um bezerro em vez de
maté-lo, mas outros tipos de investimento acarretariam antes um
trabalho extraordinario que uma abstencgdo do consumo; na verdade,
poderiam acarretar um consumo extraordinario, porque um traba-
lho mais arduo exige mais calorias.

Mesmo nos tempos neoliticos havia evidentemente especialis-
tas; a mineragéo e a fabricagdo de instrumentos e armas de pedra
exigiam conhecimentos e pericia, bem como o acesso a recursos
naturais especiais. (Serem determinados individuos especialistas
todo o tempo ou n&o deve ter dependido do tamanho da comunidade.
Num grupo pequeno, os especialistas passariam parte de seu tempo
como agricultores comuns.) A especializacdo acarreta a troca. Adam
Smith argumentava que, entre igualdades, os bens se permutariam
na proporcdo das quantidades de trabalho necesséarias para pro-
duzi-los, mas uma quantidade igual de trabalho néo tinha signifi-
cado onde, pela natureza do caso, cada tipo de trabalho era dife-
rente. Desde os tempos primitivos, os variados tipos de servigo
foram, indubitavelmente, valorizados segundo coeficientes diferen-
tes — o padre recebia mais honras que o barbeiro — e o pagamento
em termos de cereais pelas habilidades do ferreiro ou do fabricante
de cumeeiras tinha de ser fixado num nivel que lhes permitisse o
que a comunidade considerava um padrao de vida apropriado. Uma
vez que a producdo variava de ano para ano, de acordo com 0
tempo, esses pagamentos poderiam ser efetuados em funcgdo de
uma parte da colheita, de preferéncia a uma quantidade especifica
de cereal. O conhecimento do especialista e as suas ferramentas
seriam passados de pai para filho, segundo o mesmo sistema da
propriedade de terras. Diversos tipos de heranga sdo possiveis: su-
cessdo do filho mais velho por ocasido da morte do pai (ou do
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afastamento deste para buscar a salvagdo, pratica comum nas so-
ciedades budistas e ndo desconhecida alhures); heranga conjunta
dos filhos, a divisdo da propriedade entre estes ou entre os filhos
e filhas. O matriménio pode exigir um pagamento a familia da
noiva ou um dote da familia desta Ultima. As sociedades patriarcais
geralmente possuem o conceito de bastardia ou de esposas supe-
riores e inferiores. Os bastardos e os filhos mais mocos, excluidos
da heranca, a menos que um outro modo de vida se lhes abrisse,
teriam de servir seus parentes e ser alimentados por eles. Nas
sociedades refinadas, parece ter sido a ansiedade do homem em
saber que os herdeiros eram dele mesmo que conduziu ao culto da
virgindade feminina e ao conceito da “honra” de uma filha, irméa
ou esposa. “A castidade das mulheres”, como disse o Dr. Johnson,
“é de maxima importancia, uma vez que toda propriedade depende
dela”.'® Também pode ter tido outras raizes nas nogdes magicas
das sociedades primitivas. Em algumas sociedades, ela se tornou
a base de uma espécie de esporte, tal como se acha descrito nas
comédias da Restauracdo: seduzir as mulheres dos outros homens
e proteger a prépria. Na maioria das sociedades, fez-se acompanhar
pela institui¢do da prostituicdo, a fim de reconciliar a sexualidade
masculina excessiva com os requisitos do sistema familiar.

Os problemas da familia se acham vinculados nao apenas a
base econdmica da vida, mas também & organizacgéo social. A pro-
priedade em terras e gado proporciona veiculo para uma competicao
em status; até os dias de hoje falamos como sendo um grande
homem aquele que dispde de grandes posses. Através da proprie-
dade, as relagdes familiares foram trazidas para a luta. Onde o
preco de noiva era costume, as filhas constituiam propriedade va-
liosa; onde dotes eram exigidos, elas constituiam um sorvedouro
para os recursos da familia. Era vantagem para um homem possuir
muitos filhos para trabalhar suas terras, mas desvantagem ter
muitos irmdos para partilha-las com ele.

Sob quaisquer sistemas de heranca, os acasos da vida familiar
ocasionariam mudancas na relacdo da propriedade de terras com
a mao-de-obra disponivel para trabalha-las, de maneira que algu-
mas familias viriam a se achar com mais terras do que poderiam
cultivar, e outras com menos. Ademais, surgiram as diferencas de
temperamento. Alguns homens séo industriosos e aquisitivos; ou-
tros, incapazes, ociosos ou generosos. H4 uma certa tendéncia a
controlar a acumulagéo. A familia mais rica casa seus filhos mais

137 James Boswell, Life of Dr. Johnson, Allen and Unwin, vol. Il, p. 86.
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cedo, de maneira que seu nUmero cresce mais depressa e as terras
per capita se acham reduzidas na terceira geracdo. Mas esta ten-
déncia geralmente mostrou-se fraca demais para contrabalancar
as forcas que pressionam contra a igualdade.

Numa sociedade que permite a desigualdade de posses entre
as familias, essa desigualdade se perpetua. Os que possuem terras
em excesso podem utilizar-se da méo-de-obra dos outros, seja em-
pregando-os assalariadamente, seja arrendando-lhes terras por uma
cota do produto. De qualquer maneira, a propriedade se torna uma
fonte de renda independentemente do trabalho de seu préprio dono.

Onde as safras sdo sazonais, outra fonte de renda imobiliaria
se apresenta. Mesmo onde existem terras disponiveis para o ama-
nho, para aproveitar-se delas um homem precisa de suprimentos
de sementes, implementos, talvez animais de tracéo e, certamente,
da subsisténcia durante o periodo que vai da semeadura a colheita.
Aqueles que ndo possuem o suficiente para viver até a préxima
safra podem manter-se realizando um empréstimo e prometendo
reembolsé-lo quando aquela se efetuar. Disso segue naturalmente
a concepgdo dos juros: um reembolso maior do que aquilo que foi
recebido. Assim, uma familia que ja desfruta de um excedente acima
de suas necessidades pode aumentar ainda sua renda emprestando
a juros. Os juros maximos que podem ser cobrados sdo a diferenga
entre o que um homem pode produzir num ano de trabalho nas
terras disponiveis e o0 que ele tem de consumir para viver. Dentro
desses limites, a taxa pode ser fixada pelo costume em algum nu-
mero redondo. Entre os Hausa, antes de serem arrastados para a
moderna economia monetaria, “dois fardos de durra tinham de ser
pagos na colheita por cada um dos emprestados no inicio da estagédo
agricola, ou, se o credor era generoso, trés fardos por cada dois
dos emprestados”.'® Assim, um homem que possuisse duas vezes
mais durra do que precisasse para consumir, poderia comer uma
das partes e emprestar a outra. Receberia entdo tudo de volta na
colheita seguinte, emprestaria novamente a metade e assim con-
tinuaria indefinidamente, sem mais trabalhar ou poupar, vivendo
da “valorizacéo da renda”. O credor generoso que cobrava 50% em
vez de 100% era presumivelmente um proprietario que nao os ne-
cessitava ou que néo se interessava em aproveitar-se plenamente
da pobreza de seus vizinhos. A proibicdo dos juros e o ano do
jubileu, em que todas as dividas s&o canceladas, no direito hebraico,

138 Firth. op. cit., p. 30. O Professor Firth, fazendo calculos em termos de mercado, sustenta
que o valor do reembolso era anulado pela queda no preco da durra apés a colheita, mas
isso ndo se aplica a geracdo da renda imobiliaria em funcdo da durra.

268



ROBINSON

destinavam-se a controlar a acumulacdo provinda desta fonte. Do
sistema de empréstimos desenvolveu-se o sistema de hipotecar a
terra em garantia, o que permitiu as familias abastadas adquirir
as propriedades dos devedores inadimplentes. As familias que per-
diam suas terras tinham de se tornar assalariadas ou locatérias.
Visto que a vida familiar se achava ligada a propriedade, pbdde
surgir uma classe de proprietarios de terras, dentro da qual casa-
mentos se realizavam, e uma classe de trabalhadores, que s6 tinham
a pobreza para legar a seu filhos. Romanticas histérias do tragico
conflito entre o amor e o dever foram contadas em muitas linguas.

Uma familia independente que possuisse terras suficientes
para se sustentar podia trabalhar tanto quanto achasse que valesse
a pena. (Esta liberdade era limitada nos lugares em que o cultivo
tinha de ser comum, como no sistema dos trés campos, mas, mesmo
ai, alguns podiam ter mais problemas do que outros.) Trabalhando
mais no decorrer do ano, uma familia conseguiria uma producéo
maior, seja cultivando uma area maior de sua propriedade, seja
através de um trabalho mais intensivo, como por exemplo, extraindo
as ervas daninhas. Visariam a produzir tanto quanto precisassem
para viver, sem se esforcar excessivamente. Em jargdo de econo-
mista, pesariam a utilidade da renda contra a desutilidade do tra-
balho. Uma familia que n&o possuisse terras teria de trabalhar
muito mais. Um rendeiro que tem de dar a metade do produto
bruto de um terreno a fim de que permitam trabalhar nele tera
de trabalhar mais de duas vezes que uma familia livre que controle
a mesma area, se é que deseja comer tdo bem quanto ela. (Mais
de duas vezes, na realidade, porque entrega a metade do produto
bruto e tem de tirar as sementes de sua propria metade.) Para
obter duas vezes o produto, tem de trabalhar mais de duas vezes
0 que a outra familia trabalha. Em jargao de economista, ap6s um
certo ponto, h4 um rendimento decrescente da mé&o-de-obra aplicada
a uma determinada &rea dentro de uma certa técnica agricola, de
maneira que, digamos, 10% das horas extraordinérias trabalhadas
no decorrer de um ano rendem menos de 10% de produto extraor-
dinario. Dependendo da natureza do solo e da técnica utilizada,
poder-lhe-a ser impossivel produzir o suficiente para manter o mes-
mo padrdo de vida que a familia independente, de maneira que
nao apenas trabalha mais, mas também come menos.

A familia proprietéaria de terras, por outro lado, pode consumir
mais do que a familia livre e trabalhar menos. A primeira utilizacdo
gue fazem do excedente que estdo adquirindo destina-se geralmente
a impedir que suas mulheres trabalhem nos campos. A seguir,
empregam criados ou escravos domeésticos, de maneira que elas
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ndo precisem trabalhar tampouco em casa e, finalmente, os filhos
homens também séo dispensados do trabalho. Agentes e capangas
sdo empregados para garantir que os rendeiros paguem e 0 sacer-
dote, partilhando do farto passadio dos proprietarios, prega resig-
nacdo aos pobres.

A qualguer momento, o nivel dos arrendamentos e dos juros
é fixado pelo costume e pelo uso de numeros redondos, mas had um
rude elemento de oferta e procura na situac¢éo. Quando a populagdo
esta crescendo, a procura de terras cresce. O proprietario de terras
pode conseguir rendeiros para lotes menores, de maneira que estes
tém de trabalhar mais arduamente para viver. A producéo total
de uma determinada &rea cresce e, com ela, a renda do proprietario.
Mesmo que haja terra disponivel para novas colbnias, os pobres
ndo podem utiliza-la com as mé&os nuas. Os proprietarios podem
criar novas aldeias e lhes adiantar o que necessitam até que co-
mecem a pagar. Em jargdo de economista, o aumento da populacéo
reduz o produto marginal da méo-de-obra e eleva o produto mar-
ginal das terras, de maneira que a renda média cai, enquanto a
riqueza do proprietario cresce.

Malthus espantou o humanitario século XVIII com a doutrina
de que o crescimento da populagdo em todas as partes excederia
0 crescimento dos suprimentos de comida e seria mantido controlado
pela miséria e pela inani¢édo. Da analise precedente das conseqién-
cias da propriedade familiar de terras, parece claro que a miséria
malthusiana estabelecer-se-ia quando (com a técnica existente) a
qguantidade méxima de trabalho que um homem pudesse aplicar
num ano n&o fosse capaz de produzir o suficiente para manter-lhe
a vida. Mas, entdo, ndo disporia de um excedente para entregar
ao proprietario ou ao agiota, achando-se reduzido a miséria muito
antes que essa fase fosse atingida, pelas cobrancas dos ultimos.

Mas, se ndo houvesse proprietarios de terras, ndo haveria
excedentes, porque as familias livres ndo teriam motivo para pro-
duzir mais do que necessitariam para consumir.
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RACA E CLASSE

A propriedade, entrelagando-se com as relagbes familiares,
poderia ter gerado uma classe de proprietarios de terras em con-
di¢Bes pacificas, mas sua origem mais freqiente foi na guerra. Nao
sabemos se a guerra se desenvolveu primeiro como um esporte ou
como uma forma de cacada — ou seja, predar outros homens quando
outras cagas rareavam —, mas sabemos que parte alguma do mundo
(& excecdo, talvez, do Circulo Artico) esteve dela imune sob uma
forma ou outra.

Onde os vizinhos sdo do mesmo nivel técnico, com armas que
ndo sdo poderosas demais, como 0s povos da idade da pedra ob-
servados na Nova Guiné,'* a guerra pode prosseguir indefinida-
mente. A medida que o nivel técnico se eleva, como o emprego dos
metais, surge o sistema de classes que pode ser vagamente deno-
minado de feudalismo. Os fidalgos lutam e organizam as lutas,
enquanto os agricultores séo obrigados a apoia-los, fornecendo um
excedente agricola acima e além de seu proprio consumo e deixando
que seus filhos sejam recrutados para as fileiras dos exércitos. Os
agricultores de cada regido possuem um motivo poderoso para apoia-
rem seus proprios fidalgos, porque, se ndo o fizerem, os fidalgos
de outras regides os assaltardo e matardo.

Quando um dos grupos pode dominar o outro, devido a seu
maior nimero ou organizagdo superior, ao surgimento de um lider
poderoso ou ao desenvolvimento de um nivel mais elevado de efi-
ciéncia em armamentos e taticas, entdo a guerra se transforma
em conquista.

Em muitas partes do mundo, em épocas hoje perdidas para

139 Ver p. 408, acima.
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a histéria, um determinado povo expulsou outro, menos bem apa-
relhado para a guerra, para fora das terras deste e 14 se instalou.
Em tempos recentes, isso foi visto quando os bantus tomaram a
Africa do Sul dos bosquimanos e quando os cristdos ocuparam a
Ameérica do Norte.

Mais amiude, o povo conquistado permaneceu, para trabalhar
e entregar seus excedentes aos novos senhores. Quando os con-
quistadores ja se achavam organizados numa hierarquia social,
terras com agricultores para trabalha-las foram distribuidas aos
fidalgos e as categorias inferiores foram elevadas acima da nova
ordem mais baixa, consistente nos antigos habitantes da terra.

Outra utilizacdo econémica da guerra foi a captura de escra-
vos. O sistema de utilizar escravos para cultivar as terras enquanto
os fidalgos se achavam ocupados com a guerra foi encontrado num
certo nimero de reinos africanos. Seu exemplo mais famoso (fora
dos tempos modernos) foi o império ateniense. (Esparta dependia
menos dos escravos capturados que de uma populacédo nativa que
utilizava como serva.) Uma sociedade, contudo, n&o pode consistir
apenas de gentis-homens e escravos. Tem de haver uma populacéo
livre suficientemente grande, de categoria mais baixa, que se iden-
tifique com os fidalgos e Ihes permita manter os escravos em ordem.
Em Atenas, a aristocracia era constituida por aquelas familias que
possuiam terras e escravos suficientes para sustentar seus filhos
como cavaleiros, enquanto que a infantaria era fornecida por pe-
quenos fazendeiros que tinham poucos escravos, eles préprios tra-
balhando. Os administradores e capangas necessarios para dirigir
as grandes propriedades eram amiude escravos promovidos pelos
fidalgos, a fim de manter trabalhando seus companheiros de es-
craviddo. Quanto aos escravos domeésticos, como o Tio Tom, havia
menos necessidade de forga para manté-los em ordem. A guerra con-
tinuada era necessaria para manter o suprimento de novos cativos.'4°

Noutro tipo de organizacdo, um governo central controlava
tanto os assuntos militares quanto os civis: o poder e a autoridade
se achavam corporificados no herdeiro de uma dinastia principesca,
um fara6 ou um inca, que cobrava o direito ao tributo diretamente
dos agricultores e redistribuia o excedente aos seus funcionarios
administrativos e comandantes militares.

Um centro de poder militar pode aumentar sua renda por
outras duas maneiras. A primeira é subjugar os governos das terras
vizinhas e, deixando-os nos cargos, deles cobrar tributos, que séo

140 Ver M. I. Finley, em Slavery in Classical Antiquity, coordenado pelo préprio.
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obrigados a retirar do excedente de seu préprio povo. A segunda
é estabelecer coldnias para dominar os nativos de regifes distantes
ou cultivar suas terras (com escravos ou com a propria mao-de-obra
dos colonos) e exigir o envio de remessas para a metrépole.

Estas quatro maneiras — feudalismo, administracéo central,
imperialismo e colonizagdo —, pelas quais o0 excedente agricola pode
ser extorquido em beneficio de uma classe dominante, repetiram-se,
em diversas permutagfes e combinagdes, através de toda a histéria,
desde os tempos neoliticos até os dias de hoje.

Fossem as terras trabalhadas por escravos, servos ou cam-
poneses e o excedente recebido por fidalgos independentes ou por
funcionarios de uma monarquia ou de uma poténcia imperialista,
as linhas principais das relagdes econdémicas eram as mesmas. O
excedente era consumido em parte para manter um estabelecimento
militar e em parte para sustentar o padréo de vida da classe fidalga.
Os gastos de suas casas conduziram a um grande aumento da
producdo artesanal. Armas, vestidos, méveis e carros, bem como
obras de arte dedicadas aos deuses, exigiam uma técnica especia-
lizada. Os poucos e simples artesédos das aldeias livres eram sus-
tentados pelas contribui¢es dos agricultores; agora, os arteséos
eram clientes dos ricos e ganhavam uma parte de suas rendas,
atendendo as suas exigéncias de poder marcial, conforto e exibigao.

Quando uma centena de familias esta pagando a metade de
sua produgdo a um sé proprietario de terras, a familia deste nao
deseja comer cem vezes mais cereal que a do agricultor (além disso,
carne, frutas e mel podem ser fornecidos a casa do proprietario
como débitos extraordinarios). Parte da cota do proprietario no ce-
real se destina a sustentar produtores de matérias-primas agricolas
(seda, algodéo ou 18), mineiros e silvicultores, e o resto a sustentar
seus clientes. Agqueles dentre estes que sdo construtores ou manu-
fatores suprem-se parcialmente as necessidades mutuas. Assim, o
cereal que o agricultor partilha transfigura-se, através da técnica
e da arte, em grande riqueza e esplendor.

As cidades cresceram em torno de fortificacdes para as quais
as pessoas e 0 gado podiam retirar-se, em caso de ataque, e em
volta de templos e palécios. Estabeleceram-se entre os agricultores
e 0s proprietarios de terras classes intermediarias de artesaos, mer-
cadores, financistas e funcionarios, para suprir as necessidades das
casas abastadas e dos sacerdotes e eruditos que partilhavam dos
beneficios destas.

Quando a paz era preservada por longos periodos, enormes
aglomeragdes de pessoas formavam grandes cidades, aprovisionadas
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pelo excedente que os agricultores, de uma maneira ou outra, eram
obrigados a produzir e a repartir.

A proporc¢éo de habitantes urbanos para agricultores dependia
da fertilidade das terras, da produtividade dos métodos conhecidos
de agricultura (em particular, do controle da &gua) e do nivel de
consumo permitido ao agricultor.

Onde a colheita era sazonal, exércitos de mao-de-obra podiam
ser organizados (alimentados com o produto de seu préprio trabalho)
na estacdo morta do ano, tanto para a construcdo quanto para o
combate. Entre as castas marciais da India, o festival de outono
celebra a abertura da estacdo de campanhas. Foi presumivelmente
por este meio que os vales do Nilo, do Indus, dos rios da Mesopo-
tdmia e o Mekong foram enriquecidos com os estupendos monu-
mentos cujos poucos remanescentes ainda nos espantam hoje.

Além da conquista, ha uma fonte de riqueza no comércio ex-
terior. A acumulagéo de um excedente agricola no palécio, no templo
e nas casas dos proprietarios de terras fornecia campo para um
mercado de luxos exéticos. Trocas de produtos necessarios para o
consumo de massa podiam ocorrer entre tribos vizinhas com dife-
rentes recursos, digamos, cagadores com agricultores, mas quando
as viagens eram dificeis e perigosas, o comércio a longa distancia
s6 podia ser feito com mercadorias que possuissem um alto valor
em relagdo a seu volume. (Isso é tdo verdadeiro quando as trocas
recebiam um significado ritual ou politico como quando nelas en-
traram precos e lucros.) O custo calculado em cereal de um bem
importado consiste no sustento da mao-de-obra necesséria para
efetuar a exportacdo pela qual aquele é trocado e para sustentar
e defender os emissarios que o transportam. Os templos, os palacios
e as casas abastadas podiam ser adornados com ex6ticos produtos
ou manufaturas feitas de exéticas matérias-primas porque, de uma
maneira ou de outra, podiam adquiri-las com cereal.

Herddoto observou que ndo havia mercados nas cidades per-
sas.!*! O processo de abastecimento de alimentos e matérias-primas
a uma comunidade urbana podia ser organizado pela cobranca de
dividas, a armazenagem e a distribui¢cdo como salarios, honorérios
e oferendas efetuados em nome do chefe de Estado. Similarmente,
as trocas de bens e servicos dentro da comunidade urbana, e os
valores pelos quais se realizavam, podiam ser regulados pelo cos-
tume e pelas categorias atribuidas as diversas ocupagdes. O conceito
de comércio com fins de lucro presumivelmente surgiu das trocas

141 Ver Karl Polanyi, em Trade and Market in the Early Empires (coordenado pelo proprio e
outros), p. 16.
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efetuadas entre povos que pareciam um ao outro estrangeiros, ex-
cetuados das normas e obriga¢des da sociedade doméstica. O co-
mércio a longa distancia efetuado pelos intermediarios era livre
em ambos os pontos terminais. Os fenicios e os arabes, que se
especializaram no transporte maritimo, ndo se encontravam sob
obrigacdes rituais em qualquer dos pontos finais da viagem. Aris-
toteles deplorava a atividade natural de ganhar dinheiro, que se
estabelecera em sua época, comparada a atividade natural de aten-
der as necessidades da casa e da comunidade.4?

Do comércio mercantil desenvolveu-se um meio intermediério
de troca, que tornou possivel vender um conjunto de mercadorias
sem ter de comprar outro imediatamente. Além disso, era conve-
niente poder expressar os valores em funcdo de alguma medida
comum. O ouro (usado pela primeira vez na colénia grega, da Lidia)
mostrou constituir material excelente para esse fim. Do comércio
exterior, o dinheiro invadiu a economia interna; muitas trocas de
bens e servigos vieram a ser efetuadas através de pagamentos em
dinheiro. Precos, salarios e tributos em dinheiro tomaram o lugar
do sistema de pagamentos em espécie.

O conceito de investimento no interesse do lucro também evol-
veu do comércio exterior. O mercador precisava de financiamento
para atender as despesas de embarque, tropas de camelos ou car-
regadores, bem como a compra das mercadorias, cuja venda subs-
tituiria o financiamento com um excesso adequado para recompen-
sa-lo pelos riscos e incomodos e capacita-lo a aventurar-se nova-
mente em escala maior. O juro, ao qual se franzira o cenho como
se fosse usura, quando surgiu das necessidades do agricultor, as-
sumiu entdo um aspecto diferente, e célculos mais sutis que 100%
de rendimento sobre o cereal entraram em uso. Cidades inteiras
floresceram com o comércio e surgiu uma profissdo de financistas,
escoando-se também do comércio exterior para a produgao domés-
tica, mas, até o alvorecer da era moderna na Europa e até os dias
de hoje, nas sociedades que a cultura européia ainda ndo engolfou,
a intromisséo do motivo do lucro na produgéo doméstica foi mantida
controlada por regulamentos baseados no status e no conceito de
um prego justo que proporcionaria a cada homem um padré&o de
vida apropriado & sua posi¢do na sociedade.

Uma sociedade hierarquica tem necessidade de se justificar.
Mais amiude, a dominancia de um determinado grupo ou familia
sobre o0 resto do povo era racionalizada em funcdo da “raca”. A

142 Ibid., pp. 64 s.
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nocéo de “nds” e “os outros”, vinculada a normas sobre com quem
é correto casar-se, surgiu em todos os lugares em que povos de
linguagem e hébitos diferentes se achavam em contato uns com
o0s outros, cada um podendo manter um sentimento de superioridade
em relacdo ao outro. Mas depois a superioridade tornou-se assi-
métrica. Melhor alimentados, ensinados a cultivar a forca e a co-
ragem ou dedicados a sutis erudicdes, os beneficiarios do sistema
podiam sentir-se como seres diferentes dos escravos e camponeses
que os sustentavam, e esperavam ser reconhecidos como tais.

As normas matrimoniais se estreitaram, para impedir que
seu “sangue” se misturasse ao dos inferiores. Na maioria das so-
ciedades, esta regra aplicava-se as mulheres das familias superio-
res, achando-se os homens livres para engendrar bastardos e mes-
ticos e ocasionalmente elevar uma beldade a categoria de esposa.
Alguns, como os hebreus na Palestina e os bramanes na India,
ensinaram ser crime tanto para um homem quanto para uma mu-
lher misturar o sangue (embora a pratica ndo acompanhasse ne-
cessariamente o preceito). O conceito de “raca” se reforcava quando
existia alguma diferenga acentuada entre a aparéncia dos povos
superiores e inferiores. A mais comum delas foi a cor, mas qualquer
uma servia. Os japoneses desprezavam os cabeludos ainos néo por
serem brancos, mas por deixarem crescer a barba. Aristételes sus-
tentava que os escravos eram seres inferiores, embora muitos deles
descendessem de prisioneiros tomados em guerras entre cidades
gregas da mesma estirpe de seus senhores. O conceito de classe
como sendo algo natural foi transmitido através da época feudal
na Europa, até chegar aos tempos modernos. Shakespeare, que
descreve Henrique V como um rei democratico, atribui-lhe estes
sentimentos:

Avante, avante, 6 mais nobres dos ingleses!

Cujo sangue é o de pais provados na guerra;
Sejam coOpias agora de homens de sangue

mais espesso e ensinem-lhes como guerrear.

E vés, bons soldados, cujos membros foram feitos
Na Inglaterra, mostrai-nos aqui o vigor de vossos
pastos; juremos que sois dignos de vossa criacao.

O conceito de status por nascimento atingiu seu desenvolvi-
mento mais alto no sistema de castas da India, onde se acha as-
sociado a uma preferéncia pela pele clara dos invasores asiaticos
sobre a cor escura dos nativos.

O nascimento podia estabelecer o poder, mas o talento também
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era necessario, porque um Estado exige uma burocracia e um sis-
tema juridico. Para isso, saber escrever é uma grande conveniéncia,
embora néo seja indispensavel. Na organizagdo altamente elabo-
rada dos incas, a inteligéncia era transmitida através de nés dados
em fios. No reino do Daomé, que floresceu no século XVIII com a
exportacdo de escravos capturados entre povos vizinhos, um censo
de cada aldeia e um registro de sua capacidade tributéria era man-
tido anualmente por um sistema de contagem de seixos.43

O Unico grande império que possui uma histéria continua e
registrada desde a idade do bronze até o século atual desenvolveu
a burocracia ao seu nivel mais alto. O desafio de um sébio ao
primeiro imperador Han — “Conquistastes este pais num carro de
guerra; podeis governa-lo dele?” — repetiu-se em todas as épocas
da histdria chinesa. (A conquista mongol representou uma inter-
rupcéo brutal da continuidade, mas Kublai Khan encampou o sis-
tema chinés de administragdo, tal como a dinastia manchu, que
assistiu ao fim da histédria.)

Durante 1 500 anos o pessoal da administracdo — servico
publico, judiciario e corte — foi recrutado por um sistema de exames
escritos. O tema de estudo eram os textos classicos, dos quais se
presumia instilarem principios morais, de preferéncia a qualquer
ramo particular de conhecimento técnico. Este sistema concedeu a
erudigdo um prestigio superior a intrepidez militar; uma grande
parte do excedente era dedicada ao cultivo das artes da civilizacéo.

Na China, a classe ndo se baseava em concepcdes de “raga”. O
povo Han encarava-se como se fosse todo de uma sé raga; os proprie-
tarios de terras reconheciam os camponeses de suas aldeias como
companheiros de cl&; em teoria, todos se achavam livres para se tor-
narem mandarins. Mas aprender os caracteres do alfabeto e estudar
o0s classicos exigia um ensino caro e anos passados fora do trabalho.
Vindo de um lar analfabeto, mesmo o mais dedicado podia dar apenas
0 primeiro passo no caminho da erudicdo; dizia-se serem precisas trés
geragOes para passar pelo exame nacional. Dessa maneira, o saber e
as m&os macias, ndo acostumadas a labuta, tornaram-se sinais de
superioridade. No Japédo heiano, na corte do pai do principe Genji,
as artes eram cultivadas a imitacdo da China e a delicada aristocracia
considerava os camponeses (mais ainda que Henrique V os seus sol-
dados) como criaturas de sangue mais espesso.

Na India, o conceito de “raga” foi aplicado mesmo & erudic&o;

143 Ver Karl Polanyi, Dahomey and the Slave Trade, cap. Ill.
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até o presente acredita-se geralmente que os bramanes sdo mais
inteligentes que as pessoas de outras castas.

Na Europa feudal, os fidalgos analfabetos dependiam da Igreja
para prové-los de pessoal instruido; a instituicdo de um clero no-
minalmente celibatario tornou possivel recrutar talentos nas ca-
madas inferiores da sociedade, sem interferir com a estrutura fa-
miliar da classe feudal.

Todas as grandes religides que a humanidade inventou de-
saprovam a adoracao da riqueza e do poder, mas todas transigiram
com ela, com a igreja ou o templo apoiando a autoridade secular
ou se estabelecendo como autoridade por sua prépria conta.

A combinac&o da religi&o com o conceito de status por nas-
cimento muitas vezes produziu a instituicdo do monarca divino,
que é ao mesmo tempo chefe da administracéo e intermediario de
seu povo com os deuses. Era necessario um chefe de Estado para
fornecer unidade de comando, particularmente aos governos im-
postos pela conquista, e a nogdo de um monarca a transmitir o
poder ao seu filho mais velho surgiu naturalmente naqueles lugares
em que a heranca patrilinear se estabelecera. Houve monarcas
eleitos, como os chefes de algumas tribos africanas, os reis polo-
neses, 0 sucessor de Hamlet e os imperadores do Santo Império
Romano, mas mesmo entdo os candidatos se confinavam aqueles
de “sangue real”.

Quando a sucessao familiar era a regra, ndo podia haver ga-
rantia de que um herdeiro apropriadamente dotado aparecesse em
cada geracdo. Uma solugdo conveniente foi as vezes encontrada
elaborando-se o carater ritual do monarca e mantendo o poder fora
de suas maos. No Japdo, por exemplo, uma dinastia Unica que
remonta sua ascendéncia ao Sol reinou durante toda a histéria
registrada, embora por longos periodos (interrompidos por guerras
feudais) uma ou outra das grandes familias administrasse o pais.
Um modelo semelhante, numa escala menor, foi desenvolvido pelos
ranas no Nepal, os quais ensinaram o rei a acreditar ser uma
reencarnacdo de Vixnu.

Na China, cada dinastia estabelecia a divindade de sua linha,
mas a filosofia politica chinesa continha o principio do “mandato
celestial”, que dava ao povo o direito legitimo de derrubar uma
dinastia cujo governo houvesse degenerado. Talvez o fracasso do
Império Romano ocidental em encontrar um principio satisfatério
de sucessao tenha contribuido para o seu declinio e queda.
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COMERCIO E NACIONALIDADE

O comércio e as manufaturas proporcionaram uma fonte de
riqueza néo diretamente dependente da propriedade de terras, em-
bora indiretamente dependesse do gasto do excedente agricola. Em
centros localizados aqui e ali pelo mundo, da China ao Peru, de-
senvolveu-se uma burguesia, isto é, uma comunidade de habitantes
de cidades que auferia uma renda das atividades comerciais e des-
frutava de um grau de independéncia maior ou menor da corte e
dos poderes feudais. Os mais bem-sucedidos entre eles empregavam
trabalhadores, tais como artesdos, carregadores, marinheiros, ar-
tistas e criados, de maneira que se estabeleceu uma hierarquia
baseada no dinheiro e um mercado onde os produtos agricolas po-
diam ser vendidos por dinheiro.

Na Europa ocidental, a economia monetéria invadiu gradual-
mente a agricultura feudal. Na Inglaterra, o feudalismo havia sido
imposto as comunidades aldeds saxfnicas que praticavam a agri-
cultura pelo sistema de campo aberto. O arrendamento era cobrado
pelo lorde que possuia a propriedade (e, as vezes, nesgas dos campos
abertos), que tinha de ser cultivada sem pagamento. Os agricultores
eram servos ligados a terra. Entretanto, a mao-de-obra servil é
ineficiente e dificil de administrar. Os proprietérios de terra gra-
dativamente acharam mais conveniente empregar trabalhadores
em tempo integral nas melhores partes da propriedade (utilizando
os servicos dos aldedes na colheita) e deixar o resto de suas terras
para o arrendamento, sob a forma de comutacgao de dividas expres-
sas em termos de mao-de-obra.

Além disso, uma economia monetéria desenvolveu-se ao lado
desse sistema, com o comércio da I&. As comunidades burguesas
da Italia e dos Paises Baixos importavam a la inglesa. Os lordes
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mantinham grandes rebanhos e os agricultores podiam apascentar
algumas ovelhas nas terras comuns.

No século XIII, segundo parece, um aumento de populagéo
criou uma escassez de terras. A oferta e a procura favoreceram 0s
proprietarios destas. Por um meio ou por outro, a cota dos agri-
cultores na produgao foi espremida e familias famintas e sem terra
foram langadas para o fundo da estrutura social. (A alegre Ingla-
terra comecou a apresentar o triste aspecto da India moderna.)#*

O alivio surgiu através de meios temiveis. A um declinio a
longo prazo no crescimento numérico da populagédo sobrepds-se o
violento choque da peste negra, que eliminou talvez um terco das
populagdes que assolou.!® Na Inglaterra, a servidédo feudal, ja a
desintegrar-se, foi abalada para além de qualquer recuperagao. Os
camponeses rebelados ergueram o imortal grito:

Quando Adao cavava e Eva media,
Quem era entéo o fidalgo?

Na Europa ocidental em geral, a despopulacéo acelerou a in-
fluéncia liberalizadora do dinheiro dentro da estrutura do feuda-
lismo. A leste do Elba, porém, os proprietarios de terras puderam
recuperar o controle e jungiram a servid&o as nucas dos agricultores
mais firmemente do que antes.'#®

Na Inglaterra, o comércio da 1a desempenhou um grande papel
na digestdo final do feudalismo pelo sistema comercial. A peste
negra reduziu a area cultivada necesséaria a subsisténcia, deixando
espac¢o para pastagens e, ao mesmo tempo, a perda dos arrenda-
mentos inclinou os proprietarios de terras a procurar outra maneira
de fazer suas propriedades renderem. Além disso, o estilo feudal
de consumir o excedente lutando pela heranca de titulos achava-se
obsoleto. Com a paz interna que a monarquia Tudor imp0s a nobreza
em guerra, as terras comegaram a constituir mais uma fonte de
riqueza calculada em dinheiro do que o comando de locatarios a
serem armados e conduzidos ao combate.'*” As ovelhas eram mais
valiosas que os homens. O numero da populagdo gradualmente se
reconstituiu, mas os proprietarios ndo mais se achavam téo avidos
por conseguir rendeiros.

“Durante o século XIV, as mais significativas das ‘terras de-
marcadas’ (enclosures) foram ‘usurpactes efetuadas pelos lordes ou

144 Ver M. Postan, em Cambridge Economic History, vol. I, p. 552 ss.

145 1bid., p. 609.

146 Ver L. Genicet, em Cambridge Economic History, vol. I, p. 739.

147 O argumento seguinte se origina de Barrington Moore, Social Origins of Dictatorship and
Democracy.
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seus fazendeiros da terra sobre a qual a populacdo da herdade
possuia direitos comuns ou que se achava nos campos cultivaveis
livres'. Impelidos pela perspectiva dos lucros a serem auferidos na
venda da |& ou pelo arrendamento das terras aqueles que a vendiam,
aumentando assim suas rendas, os senhores das herdades desco-
briram uma variedade de métodos legais e semilegais para privar
0s camponeses de seus direitos de cultivo nos campos abertos e
também de seus direitos de utilizar as terras publicas para a pas-
tagem do gado, a coleta de lenha e outras atividades semelhantes.

“Evidentemente uma substancial quantidade de terras ante-
riormente sujeitas a normas costumeiras que prescreviam 0s mé-
todos de agricultura estava se tornando terra a ser usada a discri¢ao
do individuo. Simultaneamente, a comercializa¢do da agricultura
significava uma mudanca do senhor feudal que era, na pior das
hip6teses, um tirano sem lei e, na melhor, um pai despético, para
um senhor supremo que se aproximava mais de um atilado homem
de negdcios a explorar os recursos materiais da propriedade com
vistas ao lucro e a eficiéncia.

“Aqueles que promoveram a onda do capitalismo agrario, os
principais vencedores da luta contra a velha ordem, provinham da
classe dos pequenos proprietarios e, mais ainda, das classes supe-
riores possuidoras de terras. As principais vitimas do progresso
foram, como de costume, 0s camponeses comuns.”48

Assim, o comércio invadiu a economia interna. Ao mesmo
tempo, o crescimento do poderio maritimo, as primeiras colénias
no Novo Mundo e os grandes lucros do trafico de escravos deram
ao comercialismo um poderoso apoio vindo de ultramar.

A guerra civil foi interpretada como um ataque ao ultimo
bastido do feudalismo.**® O préprio fato de ter sido dirigida contra
a Coroa colocou a Inglaterra no caminho do capitalismo democratico.
A Restauracdo n&o pdde inverter a maré. O comércio tornou-se
associado da liberdade.

As terras demarcadas do século XVI reduziram a mao-de-obra
rural. “As ovelhas comeram os homens.” No século XVIII, a maré
virou e aquelas terras tornaram-se entdo um meio de introduzir
técnicas de mao-de-obra intensiva. Comegou um aumento da po-
pulagdo. (Acredita-se que se deveu, em primeiro lugar, a uma queda
das taxas de mortalidade, a qual, contudo, n&o foi satisfatoriamente
explicada.) Injetada num sistema em que a agricultura ja se achava
grandemente comercializada, colocou em uso a rotatividade de sa-

148 Barrington Moore, op. cit., pp. 9-11. A citacdo é de The Agrarian Problem, de Tawney.
149 Op. cit., cap. 1.

281



OS ECONOMISTAS

fras e a estabulacéo do gado, a fim de eliminar o pousio trienal e
utilizar, a cada ano, quase toda a terra cultivavel.’® Para a aplicagéo
destas técnicas, eram necessarias terras demarcadas. As grandes pro-
priedades herdadas da época feudal foram alugadas como fazendas
a diversos locatérios e os camponeses tornaram-se trabalhadores as-
salariados, privados do ultimo de seus antigos direitos.

Ja é bastante ruim para homem ou mulher
Roubar um ganso de uma terra comum
Mas certamente ndo tem desculpa

Quem rouba a terra de um pacdvio.'>*

A destruicdo do feudalismo na Franga tomou outro curso, 0
qual deixou a agricultura nas méaos dos proprietarios campoénios.'5?

O desenvolvimento das cidades e vilas tornou a comida um
artigo de comércio tanto na Franca quanto na Inglaterra, mas,
enquanto as terras demarcadas elevavam a produtividade agricola
na dltima, poucas mudangas ocorriam na primeira. “A excecdo da
introducéo do milho durante o século XVI como safra de forragem
para os animais, 0 que aumentou grandemente a quantidade de
trigo que podia ser colocada no mercado, ndo houve inovagdes téc-
nicas de importancia. A agricultura continuou a ser efetuada fun-
damentalmente dentro da mesma estrutura técnica e social que
existira durante a ldade Média (...). Os nobres utilizavam a estru-
tura social e politica predominante para extrair mais cereal dos
camponeses e vendé-lo,"153

Os camponeses apoiaram as turbas parisienses que foram a
ponta de langa da Revolucéo Francesa no esmagamento da aristo-
cracia, na destruicdo dos privilégios feudais e no fracionamento
das grandes propriedades da nobreza e da Igreja em pequenas
propriedades livres. Afora isso, nada queriam ter com as idéias
radicais. Liberdade, igualdade e fraternidade terminaram sendo a
carta de direitos da propriedade privada.

Na Europa central, as revoltas camponesas do século XVI
foram derrotadas e sanguinariamente reprimidas.'® Na Alemanha
oriental, o feudalismo se modernizou, mas néo foi relaxado; a ser-
vidao foi introduzida na Russia. Na Peninsula, o feudalismo liber-
tara a terra dos mouros e prosseguira, criando impérios além-mar.
Seus remanescentes sobreviveram para derrubar a efémera repu-

150 Ver Boserup, op. cit., p. 38.

151 Ver Oxford Book of Quotations, p. 527b.
152 Ver Barrington Moore, op. cit., cap. Il.
153 Op. cit., p. 53.

154 Op. cit., p. 466.
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blica espanhola de 1935 e manter os Gltimos impérios africanos
até os dias de hoje. Na Suécia, o feudalismo nunca se enraizou,
de maneira que ndo foi necessaria qualquer comocéo social para
instalar a democracia. Na Alemanha e na Italia, sociedades bur-
guesas se desenvolveram em torno das cortes de principetes ou
sobre os lucros do comércio.

Neste pequeno continente, muitas maneiras variadas foram
encontradas para transformar o excedente agricola em base da
riqueza e do poderio nacionais, cada uma delas deixando sua marca
na histéria nacional.

O sentimento de nacionalismo ligado a um pais, de preferéncia
a uma cidade ou vizinhanca, crescera a medida que o feudalismo
declinava. A guerra o trouxe a consciéncia. As tentativas da Coroa
inglesa para reivindicar o dominio da Francga, que haviam comegado
como um esporte feudal, terminaram por envolver as populagdes
de ambos os lados num senso de identidade nacional.

O proprio fato de existir um governo sobre uma determinada
regido cria um centro para que o patriotismo se cristalize em torno
dele.’> Vemos hoje o sentimento nacional a criar-se dentro dos
retangulos perfeitamente arbitrarios que os impérios europeus tra-
caram sobre o mapa da Africa. Um governo esta fadado a se in-
teressar pelos assuntos econdmicos de seus suditos, quanto mais
nao seja para estabelecer uma base a tributagéo. O poderio nacional
sempre foi utilizado (mesmo sob o disfarce do laissez-faire) para
promover os interesses nacionais. Contudo, o sentimento de patrio-
tismo nao se refere diretamente aos proprios interesses do indivi-
duo. Na guerra, ele ordena os maiores sacrificios, e nos assuntos
econdmicos, para a massa da populagdo, amiude significou uma
preferéncia por ser explorada e comandada por pessoas da mesma
lingua e cor que a sua, mais do que qualquer grande esperanca
de lucro pessoal.

Talvez a propensao a identificar o ego com um grupo maior
que a familia tenha suas raizes no mesmo mecanismo emocional
que da coesao social a um bando de simios, mas a capacidade de
liga-lo a concepgdes abstratas é puramente humano. O Sr. Ardrey?*®
explica a intensa faria que sentiu ao ouvir o ataque a Pearl Harbor
como devida a um instinto de territério, mas néo foi o instinto
ineducado que o fez, num apartamento de Nova York, identificar
seu territério com a ilha de Honolulu.

Seja como for, é bastante claro que o patriotismo nacional se

155 Ibid., p. 462.
156 The Territorial Imperative, p. 230.
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desenvolveu e se sistematizou na Europa ocidental juntamente com
a comercializacdo das relagfes sociais, dando aos governos nacionais
um grande apoio nos planos de expansdo econbmica através da
conquista e do comércio que em breve colocariam todos sob a sua
influéncia e, ao final, por revulsdo, espalhariam o sentimento na-
cional ao resto do mundo.
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A EXPANSAO CAPITALISTA

De certo ponto de vista, toda a histéria humana, do neolitico
ao século XVIII, pode ser tratada como um sé periodo, e da Revo-
lucdo Industrial até o presente, como outro. Muitos dos mesmos
modelos se repetem. O Império Britanico teve algo em comum com
0 Romano: a destruicdo da Grécia através de guerras intestinas,
qgue conduziram & dominancia da Maced6nia, repetiu-se neste século
nas guerras européias, que levaram a dominancia dos EUA. Exis-
tem, porém, trés caracteristicas da era moderna que a distinguem
do passado: a hipertrofia do Estado-nacéo (que algumas modernas
tentativas de internacionalismo pouco fizeram para conter), a apli-
cagdo da ciéncia a producéo e a penetracdo dos valores monetérios
em todos os aspectos da vida.'®’

A mudanca nédo pode ser atribuida a qualquer causa isolada.
Foi como se uma centelha houvesse caido numa grande pilha de
madeira que se tivesse acumulado durante séculos.

Ela exigiu um grande desenvolvimento da ciéncia, ndo tanto
em conhecimento do mundo material como do ponto de vista cien-
tifico. A ciéncia e a matemética se desenvolveram na Babildnia e
no Egito, e com menos éxito na China, a fim de elaborar do estudo
dos céus um calendario para a observagéo correta das ceriménias
religiosas e utilizagdo na agricultura. Na maioria, porém, a raca
humana, mesmo hoje, ndo liga importancia a distin¢do entre uma
coisa ser e ndo ser o caso. Os mitos, as supersticdes e os slogans
satisfazem-na. A ldgica, a indagacéo através da experiéncia e uma
viséo racionalista da histéria desenvolveram-se altamente em Ate-
nas mas, visto serem uma ocupacdo de fidalgos, os métodos de

157 Cf. E.J. Hobsbawm, Industry and Empire.
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producdo nao foram muito afetados por elas. Em Roma, em Bizancio
e na Europa medieval, o fio da meada se perdeu. A Renascenga e
depois a Reforma prepararam o caminho para uma revivescéncia
do racionalismo. O protestantismo constituiu uma importante pre-
condicdo para a Revolucéo Industrial, ndo tanto por causa de qual-
quer doutrina especifica que proclamasse, mas por se tratar de um
rompimento com a ortodoxia e o obscurantismo.

Havia uma razéo técnica para que os matematicos do mundo
antigo tivessem pouca aplicagdo para a tecnologia. A algebra e a
geometria se desenvolveram como filosofia especulativa, mas os
humildes empregos da aritmética foram obstados pelo canhestro
sistema de numerais. Os arabes aprenderam da India, onde outros
sistemas de especulagdo introduziram a nocgao do zero e da notagdo
posicional. No século X1V, a Igreja lutou arduamente contra a in-
troducdo desse sistema na Europa.!®® Mas as suas vantagens pra-
ticas eram demasiado grandes. Sem ele, a engenharia nunca teria
progredido tanto.

Outro elemento na pilha de madeira que pegou fogo com a
Revolugéo Industrial foi a introducéo da imprensa iniciada na Chi-
na, e a disseminagdo da alfabetizac@o entre os leigos.

Por que a Inglaterra, em particular, constituiu a cena? O
desenvolvimento da indudstria exigira um aumento do excedente
agricola para sustentar uma crescente populacéo urbana. Os novos
métodos de lavoura introduzidos no século XVIII o forneceram.
Ademais, as terras demarcadas transformaram os camponeses em
trabalhadores sem terra. Ndo mais era possivel aoc nimero crescente
da populacdo apinhar as terras através da fragmentagéo das pro-
priedades familiares. Os fazendeiros capitalistas empregavam tan-
tos trabalhadores quantos lhes convinha aceitar a taxa salarial
corrente. A populacdo crescente criou uma “oferta de méo-de-obra”
para a indUstria empregar.

Na Inglaterra, com o comércio exterior altamente desenvolvido
sob a protecdo da conquista da India, o capital mercantil se acu-
mulara em grandes quantidades.

Por fim, o sistema na Inglaterra era dominado por uma aris-
tocracia altamente consciente de status; no entanto, ao mesmo tem-
po, as categorias ndo eram inteiramente rigidas. Valia a pena ga-
nhar dinheiro para construir uma posi¢do que pudesse neutralizar
as pretensdes da antiga linhagem.

Talvez tenha sido este o principal ingrediente que faltou a
China. Ela, durante muito tempo, estivera a frente da Europa em
todas as artes Uteis. Uma classe mercantil se achava bem estabe-

158 Ver Tobias Dantzig, Number, the Language of Science, p. 33.
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lecida e um sistema embrionario de fabricas desenvolvera-se ali.*>®
Mas a ambicéao e a energia intelectual canalizavam-se para o estudo
dos cléssicos como meio de ascensdo. Seja como for, foi na Inglaterra
e ndo na China que a fagulha tombou.

A faisca que caiu sobre toda essa madeira foi o comércio de
téxteis de algodao. Os comerciantes estavam encontrando um bom
mercado para a nova utilidade; internamente, através do comércio
por via maritima. Acharam conveniente comegar a organizar a pro-
ducdo, em vez de simplesmente compra-la dos artesaos, e do in-
vestimento em trabalhadores domésticos passaram para as fabricas
e 0 emprego de méo-de-obra assalariada.

Os camponeses sem terra e desalojados e os arteséos arrui-
nados pela competicdo das fabricas foram obrigados pela necessi-
dade a se tornarem assalariados.'®® Vemos repetida hoje a sua
desorientagdo e miséria na Asia e na Africa, onde quer que a in-
dustrializacdo invada uma sociedade tradicional.

Como agora, a miséria ndo impedia a populacéo de crescer,
mas havia uma enorme diferenca entre a explosdo demografica do
século XIX e a que hoje se efetua. O desenvolvimento do Novo
Mundo e melhoras revolucionarias nos transportes e nos produtos
industrializados a serem trocados por produtos agricolas forneceram
um amplo suprimento de alimentos. Esse foi um episodio da histéria
que nao se repetira.

O desenvolvimento do sistema fabril trouxe a existéncia um
novo conjunto de relages econdmicas e sociais. A mais importante
delas foi a grande expansédo do emprego assalariado. Numa econo-
mia de camponeses e artesdos, o trabalhador comanda os fatores
materiais de producdo que opera. A méo-de-obra assalariada en-
golfara a agricultura camponesa no sistema inglés de lavoura; es-
tendia-se agora para engolir a manufatura artesanal.

Comecou como pura exploragdo: familias que nao possuiam outro
meio de vida podiam ser empregadas a salario de subsisténcia e postas
a trabalhar muito mais arduamente do que optariam por fazé-lo se
possuissem terras ou ferramentas suas. A produgdo podia ser vendida
a pregos mais baixos que a producdo do artesdo e a diferenca entre
o salério e a renda deste Ultimo adicionava-se ao lucro do empregador.

A expansé&o dos empregos acarretou uma expansao correspon-
dente de investimentos para aparelhar fabricas e fornecer capital
financeiro, para pagar os salarios e adquirir matéria-prima ante-

159 Mark Elvin descreve métodos de producdo e “promocéo” nos negdcios chineses do século
XVI que possuem um tom muito moderno; em “The failure of traditional China to create
industrial capitalism” (trabalho nédo publicado).

160 Cf. Christopher Hill. “Pottage for freeborn englishmen”, em Socialism, Capitalism and
Economic Growth, coordenacéo de Feinstein.
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cipadamente as vendas. (Foi por isso que o sistema recebeu 0 nome
de capitalismo.) O empregador capitalista precisava ter energia,
ambicdo e perspicacia comercial. Estas prdprias qualidades leva-
ram-no a transcender a pura exploracdo. Com um determinado
método de producédo, existe um limite para o lucro que pode ser
obtido por homem empregado. Elevando o rendimento per capita,
0 lucro podia ser aumentado, e assim o capitalismo rapidamente
deu inicio ao progresso técnico.

Foi aqui que as qualidades especificas do algoddo desempe-
nharam um grande papel. O sistema havia quase chegado ao ponto
critico das 1&s um século antes, mas a l1& ndo é tdo uniforme e
décil a produgdo padronizada como o algoddo e, ao nivel predomi-
nante de arrendamentos e salérios, o algoddo bruto por metro de
tecido era muito mais barato que a 14 bruta, de maneira que fornecia
um campo de a¢do muito maior para a manufatura lucrativa. Du-
rante muito tempo, o carvéo havia sido extraido como um bem de
consumo. A energia a vapor desenvolveu-se para bombear as minas.
A aplicagdo do vapor & producdo fabril tornou o carvao fonte de
energia. Descobertas cientificas eram ainda amiude efetuadas por
amor ao conhecimento, mas o motivo do lucro forneceu 6rgéos di-
gestivos que as absorveram a tecnologia produtiva. Pds-se em mo-
vimento a agdo em espiral do desenvolvimento técnico, que desde
entdo tem estado a girar a uma razdo cada vez mais vertiginosa.

Do ponto de vista dos capitalistas, o objetivo do exercicio era
ganhar dinheiro, mas este era necessério, primeiro e acima de tudo,
para ganhar mais dinheiro. O negociante bem-sucedido ampliou sua
empresa colocando os lucros de volta em sua expanséo. Suas despesas
domésticas foram mantidas huma cota modesta, embora se elevassem
a um grande nivel de luxo esplendoroso a medida que o tamanho
absoluto do que Ihes era atribuido crescia com o crescimento do negécio.

Nao foi apenas a produtividade superior que fez com que a
riqueza capitalista crescesse. O mundo inteiro foi esquadrinhado
em busca de recursos. Os dominios de além-mar que as nagdes
européias estavam adquirindo e por eles combatendo desde o século
XVI, e outros também, achavam-se agora grandemente desenvol-
vidos para fornecer matérias-primas para a inddstria. Os conheci-
mentos técnicos, as financas e os escoadouros de mercado permi-
tiram aos buscadores de lucros extrairem produtos animais, mine-
rais e vegetais de todos os continentes. A méo-de-obra para explo-
ra-los foi encontrada por diversas maneiras. Nas terras temperadas,
povoadas principalmente por emigrantes das Ilhas Britanicas, e,
até certo ponto, na América Latina, os capitalistas e trabalhadores
locais (suplementados pela imigracdo continua) se organizaram,
primeiro através de investimentos das finangas britanicas e, depois,
por sua propria acumulagdo. Trigo, carne, madeira, algodao e la
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foram trocados parcialmente por lucros e juros, nos financiamentos
que haviam fornecido os meios de transporte e outros investimentos
para torna-los disponiveis, e parcialmente pela importacéo de pro-
dutos industrializados. Os minerais tiveram de ser encontrados
onde a geologia os havia colocado, mas safras tropicais, tais como
borracha e cha, foram deslocadas de uma regido tropical para outra.
Na Africa, a mao-de-obra foi recrutada através da imposicdo de
tributos, de maneira que os homens tinham de abandonar suas
terras tribais e ganhar dinheiro sob a forma de salérios.

A contrapartida as exportacfes de minérios era quase intei-
ramente em lucros. Nos estados sulinos dos EUA, nas Caraibas e
no Brasil, a méo-de-obra ja havia sido fornecida pela importacéo
de escravos e a sua emancipagdo ndo provocou muita diferenca.
Na Australia, o trafico de escravos continuou, sob 0 nome de black-
birding, através de incursdes pelas ilhas do Pacifico em busca de
material humano, mas a populacdo capturada ndo era adequada.
Na India, Indonésia, Indochina e nos enclaves coloniais da costa
chinesa, homens necessitados podiam ser abundantemente recru-
tados por um salario de subsisténcia, e onde a classe camponesa
local, como no Ceildo e na Maléasia, era bastante abastada, por
seus proéprios padrdes, para poder recusar a indignidade, indianos
e chineses foram trazidos sob contrato, uma forma de emprego que
era um meio-termo, entre a escravidao e o trabalho assalariado.

Para manter “a lei e a ordem”, de maneira a fornecer um
ambiente para a criacdo e a extragdo de riquezas, as nagdes capi-
talista-imperialistas tiveram de criar uma administra¢éo em muitos
paises, exigindo isso um certo nimero de guerras de conquista; a
tecnologia industrial, no entanto, as abastecera de um poderio in-
desafiavel, de maneira que nao lhes custou muito consegui-lo.

A principio, as exigéncias dos trabalhadores da metrépole quanto
a participagdo nos lucros da produtividade crescente foram severa-
mente reprimidas, mas, gradualmente, as combinagdes desenvolveram
for¢a; na Inglaterra, a ampliacdo do direito de voto, o sentimento
humanitario e o egoismo esclarecido dos empregadores conduziu a
uma legislac¢do que protegia as mulheres e as criancas, a uma redugdo
nas horas de trabalho, & disseminacédo da instrucédo e a taxas de
salario real crescentes. Os empregadores descobriram que os traba-
Ihadores bem alimentados e alfabetizados eram, ndo apenas melhores
para a producdo de mercadorias, mas constituiam também um mer-
cado para a venda delas. Assim, a classe operéaria industrial, embora
aparentemente lutando contra o sistema, foi de fato absorvida por
ele. (Este fendbmeno foi pela primeira vez notado na Inglaterra em
meados do século XIX, quando Engels observou: “Esta mais burguesa
de todas as nagles encontra-se aparentemente visando, em Ultima
andlise, a posse de uma aristocracia burguesa e de um proletariado
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burgués, assim como a uma burguesia”.'®!) Isso estabeleceu 0o mo-
delo seguido em toda parte pelo capitalismo bem-sucedido.

Os trabalhadores industriais da metrépole lucraram com o
imperialismo por trés maneiras. Primeiro de tudo, as matérias-pri-
mas e os produtos alimenticios eram relativamente baratos para
as industrias, o que mantinha o poder aquisitivo de seus salarios.
O ché de luxo da classe média, por exemplo, tornou-se uma neces-
sidade indispensavel para os ingleses pobres. Segundo, as grandes
fortunas feitas na industria, no comércio e nas finangas, vertiam-se
sobre o resto da comunidade em tributos e beneficios, enquanto
que o investimento continuado mantinha a procura de méo-de-obra
crescendo com a populacéo (embora os povos de certas regides, tais
como a Irlanda e as Terras Altas da Escdcia, tivessem de depender
da imigracdo para encontrar um meio de ganhar a vida). Por fim,
dominando o mundo como membros das nagdes superiores, podiam
alimentar sua autoconsideragéo com nogdes de superioridade racial.

A principal beneficiaria do sistema, naturalmente, foi a classe
média. Tal como o gasto das rendas nutriu artesdos, comerciantes,
burocratas e eruditos, assim os lucros numa escala incomparavel-
mente maior criaram novas profissdes de engenheiros, contadores,
financistas e negociantes de crédito, e alargaram o campo de agao
das antigas: artistas, artesdos e comerciantes puderam florescer
lisonjeando os gostos dos opulentos.

Além disso, as exigéncias financeiras da industria (bem como
o desenvolvimento da divida nacional) forneceram um campo de
acdo ilimitado para o empréstimo de dinheiro a juros, 0o que se
desenvolveu ainda mais com a instituicdo da responsabilidade li-
mitada, que permitia a qualquer possuidor de dinheiro adquirir
cotas de uma companhia, dando-lhe direito a receber lucros, sem
qguaisquer outras responsabilidades. Este sistema conduziu a um
divorcio gradual entre a propriedade nominal nas firmas capita-
listas e o controle real delas; cada vez mais as agdes vieram a ser
possuidas por donos de riqueza adquirida por poupancga ou heranga
que ndo tinham contato com os negécios relacionados, porque a
grande atracdo das cotas ou acles residia precisamente em que
ndo amarravam o acionista individual aos tijolos ou ao aco que
estavam atraindo os lucros, mas sempre podiam ser vendidas na
bolsa de valores quando ele precisava de dinheiro ou temia que o
preco delas fosse cair. Elas se tornaram, na realidade, uma espécie
de propriedade rendosa. A concepcao original era de que, por esse
meio, a poupanca seria canalizada para o financiamento da indus-
tria, mas a maior parte das operagdes de uma bolsa de valores

161 Correspondéncia Marx-Engels, pp. 115 s.
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reside em negécios de segunda mao, com papéis que representam
uma financa que j4 foi investida ha muito tempo. Uma vez que o
preco de uma acdo depende muito das perspectivas da firma a que
ela se refere, ou melhor, do que o mercado acredita sobre as suas
perspectivas, fortunas podem ser feitas escolhendo ganhadores sem
contribuir com absolutamente nada para o financiamento da in-
dustria. Um importante ramo de profissdes de classe média desen-
volveu-se em torno deste ramo de negocios.

A exaltacao de ganhar dinheiro por sua propria consideragéo a
respeitabilidade e, na verdade, a dominancia na sociedade foi 0 novo
aspecto do sistema capitalista que o distinguiu de todas as civiliza¢des
anteriores. Uma inclinagdo de temperamento a avareza ou a genero-
sidade acha-se de modo indubitavel estatisticamente distribuida quase
da mesma maneira em todas as populagdes humanas. Nao ha razdes
para supor que as paixdes naturais houvessem mudado no século
XIX. Desenvolveu-se antes uma sociedade em que a ambigdo e o0 amor
ao poder podiam ser satisfeitos pela acumulacéo de riqueza, e isso
coincidiu com condigdes técnicas e histdricas que Ihe permitiam crescer
e florescer e estender seus tentaculos sobre o mundo inteiro.

O conceito racial de classe, ou seja, a superioridade inerente
de uma familia proprietaria de terras sobre os arrendatérios e
trabalhadores, foi solapado pela nova riqueza. Na Inglaterra, ele
ainda se demorou. Os romances vitorianos relacionam-se com o
direito das classes profissionais a se considerarem a si préprias
fidalgas, e fidalgos ndo podiam achar-se relacionados com o comér-
cio. Mesmo ha quarenta anos este sentimento continuava intenso.
Era o Ultimo remanescente retardatario da moralidade feudal: a
nogdo de que o status era algo de inato que ndo podia ser comprado.
Privados do direito divino, os capitalistas tiveram de apresentar-se
a sociedade como benfeitores. Eles “davam emprego”, construiam a
riqueza da nacdo e levavam a civilizag&o cristd as terras barbaras.
Enquanto a prosperidade perdurasse, podiam desprezar todos aqueles
gue questionassem suas credenciais como idealistas e excéntricos.

Sempre, desde que os primos dos simios aprenderam a falar,
explicaram o mundo em que se encontravam em funcéo de espiritos
e deuses. Cada uma das grandes religides que se desenvolveram
nas civilizag¢des pré-industriais forneceu uma explicacdo do mundo
e da vida e morte individuais combinadas com ensinamentos morais,
um veiculo para a contemplagdo mistica e um sistema de rituais
para dar forma e gracga a vida cotidiana. Durante o século XIX, a
resisténcia do ceticismo intelectual, que provavelmente sempre exis-
tira e estivera crescendo sem parar desde a revivescéncia do pen-
samento especulativo grego, nha Renascenga, irrompeu a superficie
com a disseminacdo dos conhecimentos cientificos, em particular
com o reconhecimento feito por Darwin de que o homem era uma
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espécie de animal. (A psicologia humana que encontrou satisfagao
na religido ndo parece ter-se alterado, mas tentativas de reviver
0s outros aspectos da religido sem o seu contelido intelectual nao
parecem ser muito bem-sucedidas.) Com o declinio da cren¢a na
imortalidade individual, o conceito do progresso veio a fornecer a
ideologia apropriada ao sistema do capitalismo industrial.

Tal sistema possui duas ramifica¢cdes. Quando o capitalismo
estava comecando a andar, Ricardo tentou penetrar o seu significado
em funcéo do que chamariamos hoje de “modelo”.

“O produto da terra — tudo o que se deriva de sua superficie
pela aplicacéo conjunta do trabalho, da maquinaria e do capital —
acha-se dividido entre trés classes da comunidade, a saber: o pro-
prietario da terra, o possuidor das provisdes ou capital necessario
ao seu cultivo e os trabalhadores por cuja industria ela é cultivada.

“Em diferentes etapas da sociedade, porém, as proporgdes de
todo o produto da terra que serdo distribuidas a cada uma dessas
classes, sob 0 nome de renda, lucro e salario, serdo essencialmente
diferentes, dependendo principalmente da fertilidade real do solo,
da acumulagéo do capital e da populagdo e da pericia, da engenho-
sidade e dos instrumentos empregados na agricultura.

“Determinar as leis que regulam esta distribuicdo constitui
o principal problema da economia politica.”*62

Os capitalistas empregaram a mao-de-obra a um salério de sub-
sisténcia e arrendaram a terra. A competi¢do entre eles colocou as
rendas num nivel que equiparava os custos de produgdo em terras
melhores e piores. O excesso de produgdo por homem empregado —
e ndo da renda — sobre os salarios constituiu lucros. Os proprietarios
de terras, herdeiros das tradicdes feudais, consumiram suas rendas;
0s capitalistas economizaram a maior parte de seus lucros para in-
vesti-los num emprego e numa expanséo crescentes. Ricardo advogava
mudancas na lei e na politica — em particular, a livre importacéo
de trigo — que favoreceriam os planos dos capitalistas, diminuindo
o nivel das rendas e incentivando a acumulagdo. As politicas pré-ca-
pitalistas triunfaram e a acumulagdo pulou a frente.

Marx viu nesta adaptacéo das “relagBes de produgdo” — em
particular o sistema de empregar a mao-de-obra para lucro — as
“forcas de producdo” (ou seja, as possibilidades técnicas do sistema
industrial que estavam “elevando o poder produtivo da méo-de-obra
social como numa estufa”) uma pista para a interpretacéo da histdria.
Imbuido das nocBes hegelianas de racionalidade, viu a sucessdo dos
sistemas econdmicos como uma adaptagdo da sociedade as exigéncias

162 David Ricardo, Principles of Political Economy, Prefécio.
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da tecnologia. Concluiu que o processo de acumulagé&o sob o controle
do motivo do lucro era uma fase que se cumpriria e chegaria a um
fim; assim como a burguesia havia tomado o poder da aristocracia,
também os trabalhadores industriais tomariam o poder da burgue-
sia e fariam uso da capacidade produtiva que o capitalismo criara
para atender as suas necessidades materiais de maneira racional.

“O monopolio do capital se torna um grilh&o ao modo de produgéo,
gue surgiu e floresceu junto com ele e sob ele. A centralizacdo dos
meios de producgdo e a socializa¢do do trabalho atingem por fim um
ponto em que se tornam incompativeis com seu revestimento capita-
lista. O tegumento se despedaca. Dobram os sinos da propriedade
privada capitalista. Os expropriadores sdo expropriados.”63

Estas nogOes naturalmente ndo interessaram aos industriais
e financistas, nem tampouco as amplas camadas de rendeiros e
profissionais de classe média que se desenvolviam entre aqueles e
os assalariados industriais. Uma versao mais congenial da doutrina
do progresso foi apresentada por Marshall. Através do sistema de
lucro, o amor ao dinheiro estava sendo colocado a servigo da so-
ciedade. O mercado exigia uma producdo orientada, de maneira
gue as necessidades e os gostos do consumidor foram lisonjeados.
As economias de escala e o progresso técnico estavam reduzindo
0s custos de producéo e a competi¢do garantia que 0s pregos cairiam
com aqueles, de maneira que os salarios reais estavam se elevando.
A disseminacéo da instrucéo estava erodindo as diferencas de clas-
ses; qualquer familia com a forga de espirito suficiente para “abs-
ter-se de gratificacBes atuais” através da poupanga, poderia reivin-
dicar uma parte do lucro.

“O problema dos objetivos sociais assume novas formas em
cada época, mas, subjacente a todas, ha um principio fundamental,
a saber, que o progresso depende principalmente de até onde as
mais fortes e ndo apenas as mais elevadas forcas da natureza hu-
mana podem ser utilizadas para o aumento do bem social. Existem
algumas davidas quanto ao que é realmente o bem social, mas nao
se estendem suficientemente longe para prejudicarem os funda-
mentos deste principio fundamental, porque sempre houve um subs-
trato de concordancia de que o bem social reside principalmente
no exercicio e no desenvolvimento sadios de faculdades que produ-
zem felicidade sem saciamento, porque ele sustenta o auto-respeito
e é sustentado pela esperanga. Nenhuma utilizacdo de gases resi-
duais no alto-forno pode comparar-se ao triunfo de tornar o trabalho

163 O Capital, vol. I, cap. XXXII.
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para o bem publico agradavel em si préprio e de incentivar homens
de todas as classes a grandes empreendimentos por outros meios
que as provas de poder que se manifestam pelo dispéndio prédigo.
Precisamos acalentar o bom trabalho e a iniciativa nova com o
tépido halito da simpatia e da apreciacdo daqueles que verdadei-
ramente os compreendem; precisamos voltar o consumo para ca-
minhos que fortalecam o consumidor e exijam as melhores quali-
dades daqueles que abastecem o consumo. Reconhecendo que tem
de ser feito algum trabalho que nao é enobrecedor, devemos pro-
curar aplicar o conhecimento crescente e 0s recursos materiais do
mundo & reduc¢do desse trabalho a limites estreitos e & extirpagdo
de todas as condi¢cdes de vida que s@o em si proprias aviltantes.
Nao pode haver uma grande e sibita melhoria nas condicbes de
vida do homem, porque ele as forma tanto quanto elas o formam
e ele préprio ndo pode mudar rapidamente, mas deve pressionar
resolutamente no sentido do objetivo distante, onde as oportuni-
dades de uma vida nobre possam ser acessiveis a todos.”'64

E estranho que Marshall tenha publicado estas palavras em
1919.%65 Estava velho demais para notar que sua agradavel predi¢do
fora falsificada. Na Alemanha, o capitalismo desenvolvido antes do
feudalismo se deslocara da agricultura e as nogdes feudais de guer-
ra, como o caminho natural para a honra, ndo haviam sucumbido
a moralidade de uma nagéo de lojistas. Os industriais pediram aos
militares para obter-lhes uma cota na riqueza do mundo e estes
ultimos incentivaram a aplicacdo da técnica industrial a producéo
de armas. A rapida vitoria de 1870 pareceu justificar esta formula.
As democracias capitalistas foram arrastadas a uma corrida arma-
mentista e a uma guerra que alteraram radicalmente a natureza
do sistema. O imperialismo capitalista, naturalmente, dependera
do poderio militar, mas este sé fora voltado contra povos de um
nivel técnico muito inferior, que haviam sido facilmente vencidos.
(Os britanicos, na verdade, utilizaram grandemente o potencial hu-
mano indiano para as pequenas guerras que ampliaram e manti-
veram o sistema, e lancaram a maior parte das despesas no orca-
mento indiano.) A guerra entre poténcias industriais era algo muito
diferente. Desde entdo, a aplicagdo da tecnologia cientifica aos meios
de destruicdo, com cada guerra comegando um pouco acima do nivel
em que a ultima findara, transformou a agradavel visédo marshalliana
da indUstria a servigo da humanidade num pesadelo de terror.

164 Marshall, Industry and Trade, pp. 664 s.
165 Embora tenham sido escritas muito antes.
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INTERLUDIO DE CONFUSAO

Voltando o olhar para 1938, o Professor John Hicks observou:
“N&o se pode reprimir o pensamento de que talvez toda a Revolucao
Industrial dos ultimos duzentos anos n&o tenha sido mais que um
enorme boom secular”.166

Um boom ou surto, neste sentido, é uma situagdo em que 0s
negdcios, sob a influéncia das expectativas de lucro, ocasionaram
uma elevacdo na taxa de investimento em construcdo, aparelha-
mentos e estoques.

O investimento exige que homens sejam empregados e rendas
auferidas na producdo de bens que contribuirdo para dar lucros
no futuro. Entrementes, ndo estéo trazendo nada ao mercado. As
rendas atualmente pagas em conexao com 0s mesmos representam
uma procura de bens ja disponiveis e proporcionam lucros para os
negdécios que podem fornecé-los. H4 um “mercado de vendedor” em
que a procura aumentou além da capacidade de atendé-la. Uma
elevacéo inicial dos gastos em investimento aumenta assim o nivel
dos lucros e torna atraentes novos investimentos. Um boom, desta
maneira, é uma situagdo autocontraditéria. O investimento é esti-
mulado por lucros que s&o gerados pelo préprio investimento. Quan-
do a nova capacidade que o investimento esteve criando entra em
uso, compete com a antiga, o mercado de vendedor chega ao fim,
as perspectivas futuras de lucro empalidecem, os novos planos de
investimento mostram-se insuficientes para assumir o lugar da-
queles que foram completados e da-se uma queda nos empregos e
nas rendas.

A industrializac8o capitalista p6s em movimento um boom

166 Hicks, Value and Capital, p. 302, nota.
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atras de outro, a fim de abrir novos territérios e explorar novas
invengdes. Cada surto maior de investimento era seguido por um
retrocesso, mas novas e lucrativas oportunidades estavam sempre
se abrindo. Os retrocessos constituiam apenas acalmias num au-
mento continuo de empregos e acumulagéo de riqueza. A sugestao
de Hicks de tratar-se apenas de um boom secular significa que nao
foi um processo auto-regulativo normal, mas, sim, que dependeu
de um acidente histérico cuja repeticdo é improvavel. A opinido
reflete a experiéncia da grande queda da década de 30.

A baixa também pode ser encarada como um acidente histé-
rico, como uma acumulagdo de madeira na qual caiu uma fagulha.

A guerra havia acelerado uma tendéncia que, de qualquer
maneira, se estava desenvolvendo, ou seja, um certo numero de
paises criar indUstrias para suprir as préprias necessidades e re-
duzir sua dependéncia das exportagdes provindas de economias ja
desenvolvidas, reduplicando assim a capacidade produtiva; houvera
ainda uma onda de aperfeicoamentos técnicos na producéo de ma-
térias-primas, a qual elevara a oferta acima da procura. O mundo
capitalista como um todo mergulhava na condi¢do de um mercado
de comprador. Nos EUA, porém, apds um boom e uma queda de
pés-guerra, formou-se uma forte vaga de investimentos. Os inves-
timentos, o consumo e a renda nacional estiveram crescendo mais
ou menos continuamente de 1921 a 1929, numa onda de prospe-
ridade excepcionalmente longa que deu origem a idéia de que os
EUA eram diferentes, de que aquilo ndo era um simples boom,
mas sim uma nova era. Houvera alguns sinais de que a expanséo
industrial estava comecando a horizontalizar-se em 1929, mas a
reacdo nao teria sido tdo violenta se ndo fosse o boom financeiro.

Os pregos das agdes na bolsa de valores dependem, como vimos
acima, do que o mercado espera que elas sejam. Houvera um acentuado
boom de p6s-guerra, quando da reconversao da inddstria para os usos
civis, seguido por uma acentuada depressao, que abaixara 0S pregos
das acdes. Depois o0s investimentos se elevaram vivamente e o poder
de ganho do ativo real que as agfes representavam comegou a subir
continuadamente. Iniciou-se uma reavaliacéo das agdes que, a prin-
cipio, correspondeu a uma estimativa sébria dos lucros esperados.
Cedo, porém, o boom da Bolsa de Valores ascendeu sozinho e pairou
no alto muito acima do boom industrial.

“Até o inicio de 1928, mesmo um homem de espirito conser-
vador podia acreditar que os precos das agdes comuns achavam-se
emparelhados com o aumento nos lucros das empresas, na pers-
pectiva de novos aumentos, na paz e na tranquilidade da época e
na certeza de que a Administragdo, entéo firmemente instalada no
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poder em Washington, ndo ficaria com mais que o necessario em
impostos sobre quaisquer ganhos. Ja no principio de 1928, a na-
tureza do boom se alterou. A fuga em massa para o faz-de-conta,
gue constitui parte tdo grande da verdadeira orgia especulativa,
comecou a sério. Ainda era necessario tranquilizar aqueles que
exigiam algum lago, por ténue que fosse, com a realidade. (...

“Chegou o tempo, entretanto, como acontece em todos o0s pe-
riodos de especulagdo, em que 0s homens procuraram ndo mais
serem persuadidos da realidade das coisas, mas sim encontrar des-
culpas para fugir para o novo mundo da fantasia.'®’

“O colapso do mercado de ag¢bes do outono de 1929 achava-se
implicito na especulagdo que ocorrera antes. A Unica questéo re-
lativa a essa especulacdo era quanto tempo ela duraria. Nalguma
ocasido, mais cedo ou mais tarde, a confianca na realidade a curto
prazo dos valores a crescer das a¢des ordinarias se enfraqueceria.
Quando isso acontecesse, algumas pessoas venderiam e isso des-
truiria a realidade dos valores crescentes. Reté-las, a espera de
um aumento, tornar-se-ia entdo sem sentido: a nova realidade seriam
0s precos em baixa. Haveria uma corrida desordenada para livrar-se
das ac¢Oes. Fora esta a maneira pela qual as orgias especulativas
passadas haviam findado; foi a maneira pela qual o fim chegou em
1929; é a maneira pela qual a especulagéo findara no futuro.¢®

O boom, entrementes, estivera solapando sua propria base.
Numa fase anterior, fora moda nos Estados Unidos comprar titulos
estrangeiros, 0 que sustentara o investimento num certo ndmero
de paises, particularmente a Alemanha, o que tornara possivel fi-
nanciar o pagamento das reparagdes de guerra sem construir um
excedente correspondente de exportacgdes e sem efetuar investimen-
tos internos. A atracdo da especulagdo na Wall Street secou a fonte
dos empréstimos estrangeiros e colocou diversos paises em dificul-
dades financeiras. A Gra-Bretanha j& vinha em dificuldades cro-
nicas, exacerbadas pelo retorno ao padréo-ouro a uma taxa de cam-
bio supervalorizada.'®® A crise de 1931 trouxe algum alivio ao final,
mas, nesse meio tempo, o desemprego continuava a crescer. A Aus-
tralia e a América Latina estavam sentindo os efeitos dos pregos
em baixa dos produtos primarios, que, assim que a atividade in-
dustrial diminuira, haviam caido a niveis ruinosos. Nao havia assim

167 J. K. Galbraith, The Great Crash, pp. 23 s.

168 Ibid., pp. 152 s.

169 Ver J. M. Keynes, The Economic Consequences of Mr. Winston Churchill. Este titulo é
bastante injusto, porque Churchill, ministro do Tesouro na ocasiéo, foi obrigado a aceitar
conselhos de que desconfiara grandemente; ver também D. E. Moggridge, The Return to
Gold, 1925, (Departamento de Economia Aplicada, Cambridge, Trabalho Especial 19.)
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elasticidade em parte alguma e a depressdo americana mergulhou
todo o mundo capitalista num plano inclinado descendente de lucros,
atividades e empregos.

As doutrinas da boa finanga, de acordo com as quais o primeiro
dever de um governo é equilibrar seu orcamento, constituiam a
ortodoxia dominante, especialmente na Alemanha, que sofrera a
traumatica experiéncia de um colapso completo do sistema mone-
tario na grande inflagdo de 1921-23. Uma alteragdo da teoria eco-
ndmica que veio a ser conhecida como a Revolugdo Keynesiana
(embora Myrdal e Kalecki devessem partilhar da prescri¢ao)!™ foi
tardia demais para ter qualquer efeito préatico, e o New Deal de
Roosevelt foi confuso e inapropriado. Deixando de lado a miséria
e a humilhagao, o desperdicio da simples produ¢ao material é ilus-
trado pelo fato de que o irromper da guerra aumentou 0 consumo
civil de comida e roupas nos Estados Unidos em cerca de 30%.

Parecia que o diagndstico de Marx se estava realizando, que
o capitalismo ja tivera a sua época e estava fadado a ser suplantado,
mas a histdria ainda tinha outras cartas na manga.

Uma férmula nova fora encontrada na Italia. Quando um
movimento trabalhista ficava suficientemente forte para constituir
uma ameacga séria aos proprietarios de terras e aos industriais, a
baixa classe média dos lojistas, empregados de escritério e profis-
sionais liberais esforgados sentia-se entre dois fogos. Encontrara
um defensor que descobriu ser possivel recrutar um exército de
descontentes e, tolerando e cultivando o sadismo que, segundo pa-
rece, existe em todas as populacdes, criar um aparelho de terror
para garantir o poder. As classes respeitaveis ficaram em parte
intimidadas e em parte gratas pela defesa contra uma revolugdo
de esquerda. De modo semelhante, as respeitaveis nagdes capita-
listas, através de uma mistura de medo e simpatia, permitiram ao
novo regime ganhar impeto. Hitler dispds-se a seguir essa formula
na Alemanha. A miséria atual do desemprego macico e a amargura
importuna da derrota passada forneceram-lhe apoio e ele pds-se a
tratar de ambas ao mesmo tempo, preparando-se para a guerra.

Entrementes, a histéria estivera fazendo uma falseta a Marx.
O movimento trabalhista internacional que deveria ter-se oposto
ao capitalismo internacional entrou em colapso quando os operarios
de cada nacdo alinharam-se por tras de seus governos em 1914,
com fervente patriotismo. Mas o colapso da periclitante autocracia

170 Ver Gunnar Myrdal, Monetary Equilibrium, e Michal Kalecki, Studies in the Theory of
Business Cycles, ambos os quais (em suas proprias linguagens) sédo anteriores a General
Theory de Keynes.
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do czar na guerra forneceu aos crentes do marxismo a sua opor-
tunidade e eles se viram no comando de um império onde o capi-
talismo, longe de achar-se demasiadamente maduro e a apodrecer
por dentro, mal comecara a deitar raizes. Revelou-se que 0 socia-
lismo ndo constituia uma etapa além do capitalismo, mas sim um
meio alternativo de efetuar a industrializagéo.

Ap6s algumas atrapalhacdes,'™ as autoridades soviéticas com-
preenderam que sua tarefa era industrializar a economia que lhe
havia caido nas méos. Sem capitalistas para fazer o trabalho, nem
motivo de lucro para guia-lo, o Estado teve de criar novos drgaos
para a planificacdo e a administracdo de todas as atividades eco-
ndmicas. Dentro de vinte anos a Unido Soviética havia alcangado
a maior parte dos investimentos que se haviam estado acumulando
no mundo ocidental por mais de 200 anos.

Nisto, 0 novo sistema tivera certas vantagens. Primeiro e aci-
ma de tudo, a tecnologia ja havia cumprido seu trabalho pioneiro,
sob o impulso da busca de lucros, e teve apenas de ser adaptada
as novas exigéncias. O capitalismo comegara do mercado, vendendo
a preco mais baixo a producéo artesanal e gradualmente remontara
as industrias basicas. No novo sistema, era légico criar as inddstrias
béasicas primeiro e tomar um atalho através do processo de acu-
mulac¢do. O motivo do lucro surgira da propriedade privada. As
propriedades dos capitalistas exigiam o consumo de uma parte dos
lucros, 0 que desviava do investimento os recursos. Além disso, um
grande mecanismo de crédito e finangas se desenvolvera principal-
mente para lidar com a propriedade e, com a venda e a publicidade,
absorvera uma grande parte da energia intelectual do mundo ca-
pitalista em atividades improdutivas. Este desperdicio do excedente
investivel podia ser evitado organizando-se uma administracdo que
fizesse apenas 0 necessario para manter a economia em movimento.

No mundo capitalista havia uma divisdo nitida entre os bens
e servicos que eram fornecidos pelo Estado e pela iniciativa privada.
Tudo o que pudesse ser vendido em pacotes ou de que se pudesse
cobrar honorarios constituia uma oportunidade de fazer lucros. A
administracéo geral e as forcas armadas, bem como certos confortos
urbanos, tinham de ser pagos com os impostos. (A principio, até
mesmo as estradas eram abertas sob o sistema de lucros, mas visto
que os pedéagios constituiam claramente uma atrapalhagdo, este
servico foi transferido para o setor de tributos.)

Sente-se que 0s impostos constituem um 6nus, sendo um as-

171 Ver E. H. Carr, “Some random reflections on soviet industrialization”, em Socialism, Ca-
pitalism and Economic Growth.
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salto direto, enquanto que os lucros ocultos nos pregos das merca-
dorias ndo o sdo. O publico geralmente aceitou a ideologia dos
negociantes e apoiou-os no manter a esfera do mercado tdo ampla
quanto possivel. A medida que a produtividade crescia, mesmo as
mais baixas rendas ofereciam um mercado para cada vez mais
bens de producéo em massa, mas 0s servi¢os mais importantes —
saude e educagdo — s6 podiam ser adequadamente fornecidos as
familias de classe média que podiam pagar por eles. No sistema
soviético, a distingdo entre tributos e lucros nédo aparece. Toda a
verba necessaria para pagar os rendimentos dos que trabalham
na administracdo, nas forcas armadas, nos investimentos e nos
servigos gratuitos é cobrada conjuntamente e gasta segundo um
plano coerente. O fornecimento dos servicos de salide e educagao
é estendido a populagéo inteira, o que, além de contribuir para o
padréo de vida, tem a vantagem de permitir que o sistema industrial
se abasteca dos talentos da totalidade de cada geracéao.

Existe outra desvantagem no sistema tributario dos paises
capitalistas. O sentimento democratico exige que a renda oriunda
da propriedade, que é permanente, seja taxada mais pesadamente
gue as rendas derivadas do trabalho, o qual decai com a doenca e
a velhice, exigindo ainda que as rendas elevadas pelo menos pa-
recam ser pesadamente tributadas. O resultado é que a engenho-
sidade e os honorarios de advogados gastos para evitar a taxagao
amiude ocasionam um rendimento mais elevado do que aquele que
pode ser ganho pela contribui¢do a producéo real.

“Um dos elementos desses custos deve ser especificamente men-
cionado. Consiste na absor¢do da capacidade em atividades simples-
mente protetoras. Uma consideravel parte do trabalho total efetuado
pelos advogados consome-se na luta dos negécios com o Estado e seus
6rgéos. E indiferente que chamemos isso de obstrucéo viciosa do bem
comum ou defesa do bem comum contra a obstrugdo viciosa. Em
gualquer caso, permanece o fato de que na sociedade socialista n&o
havera necessidade nem lugar para esta parte da atividade juridica.
A poupanga resultante ndo é satisfatoriamente medida pelos honoré-
rios dos advogados que se acham nela empenhados. Isso é insignifi-
cante. Mas nao insignificante é a perda social de tal emprego impro-
dutivo de muitos dos melhores cérebros. Considerando quédo extrema-
mente raros sdo os bons cérebros, seu deslocamento para outros usos
pode ser de uma importancia mais que infinitesimal.”*"

A Revolugao Russa aboliu a renda oriunda da propriedade (a

172 Joseph A. Schumpeter, Capitalism, Socialism and Democracy, p. 198.
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parte uma pequena quantidade de juros sobre poupancas) e 0 imposto
de renda ¢é aplicado apenas a alguns casos andmalos. Para a grande
massa da populagdo ativa, cada individuo recebe a renda que se ima-
gina merecer. N&o h& necessidade de uma organizagéo elaborada para
pagar dinheiro com uma das méos e tira-lo de volta com a outra.

Quando a propriedade privada dos meios de produgao é abo-
lida, toda a renda nacional pertence a toda a populagdo. Os ganhos
de um operdrio ndo séo salarios no mesmo sentido que tém sob o
capitalismo, mas sim sua cota no grande empreendimento coope-
rativo. Contudo, como meio de colocar em vigor uma disciplina e
fornecer um motivo para o trabalho, um sistema de pagamento
indistinguivel dos salarios mostrou ser indispensavel; o socialismo
representou uma diferengca muito menor para a vida cotidiana de
um trabalhador industrial do que os vision&rios haviam prometido.
Para o administrador de uma empresa, a vida foi diferente. Em
vez de ser chamado a utilizar seu julgamento sobre a maneira de
obter lucros para a sua firma, recebeu instrugdes sob a forma de
especificacdes de producdo, custos etc., em funcdo das quais tinha
de apresentar o melhor resultado que pudesse.

A mais importante diferenca que o socialismo introduziu na
economia deu-se no controle dos investimentos. Em vez de serem
divididos pelo acaso histérico entre governo, autoridades locais, um
certo numero de empresas de grande porte em busca de lucros e
inumeraveis pequenos negdécios com que uma familia ganhava a vida,
sem uma visdo geralmente aceita do que se imaginava destinar-se
aquilo, um plano global de investimentos para construir as forcas da
nacgdo constituia agora a principal preocupacdo do governo central.

Os planificadores tinham a seu comando grandes recursos na-
turais inexplorados e grande parte de sua tarefa era organizar a pro-
dugdo das matérias-primas. O plano global exigia um equilibrio do
suprimento de cada tipo de produto animal, vegetal e mineral contra
a sua utilizagdo na construcdo e nas fabricas. Desenvolveu-se um sis-
tema de planificacdo em funcdo de insumos e produtos e um sistema
administrativo para levar a cabo o plano desenvolvido, pela atribuicéo
as empresas de materiais, energia e um fundo de salérios para o re-
crutamento da mao-de-obra. Este sistema foi posto em operagdo para
modernizar e industrializar todo o império herdado dos czares ao ritmo
mais rapido possivel. Um sistema sem “capital”, no sentido de proprie-
dade privada em finangas, mostrou-se altamente bem-sucedido na acu-
mulagdo do “capital” no sentido de aparelhamento industrial.

Mas houve certas desvantagens sérias no sistema soviético.
Em primeiro lugar, a industrializagao foi langada antes da revolucéo
agricola que, no mundo ocidental, a precedera.
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No decorrer da Revolugdo e da guerra civil em que esta foi
estabelecida, os camponeses da Russia haviam-se apossado das terras
e, na Asia Central, chefes tribais retomaram seus antigos poderes. A
renda, que normalmente sugava o excedente agricola, ndo estava sendo
paga e, enquanto a industria nada pudesse oferecer para adquirir,
0S camponeses ndo tinham motivos para produzir um excedente para
venda. Stalin atalhou este impasse criando fazendas coletivas, abas-
tecendo-as com postos de tratores mecéanicos que se destinavam a dar
impulso a producéo, exigindo entregas compulsdrias de cereais e outras
safras. A brutalidade assassina com que a coletivizagdo foi levada a
cabo indispds os camponeses e poucos dos administradores enviados
para dirigir as fazendas encontraram meios de fazé-las funcionar.
(Nas republicas asiaticas, onde os chefetes haviam sido submetidos,
0 novo sistema acarretou uma elevacdo no padréo de vida superior
ao seu miseravel nivel anterior e, assim, obteve apoio.) O mau de-
sempenho da agricultura constitui um sério retardamento ao desen-
volvimento da indUstria soviética.

A segunda grande desvantagem do sistema foi que a fé que
tornara a revolugéo possivel enrijeceu-se, transformando-se em dogma.
O marxismo-leninismo (longe das intengdes de seus autores) tornou-se
uma religido obscurantista e perseguidora. A fisica e a engenharia
eram importantes demais para serem abafadas, mas questfes de bio-
logia, linglistica, psicologia, estética e, acima de tudo, economia e
ciéncia social eram decididas por posigédo social. A contradi¢do entre
a ampla expanséo da educacéo, particularmente nas ciéncias naturais,
e a proibicdo de uma livre vida intelectual de indagagédo e critica
criaram uma tenséo que ainda nédo foi solucionada.

Finalmente, achando-se cercado pela hostilidade das nagdes
capitalistas, que tratavam mesmo o fascismo como um mal menor,
0 governo soviético foi obrigado a atrelar a indUstria primariamente
a defesa e manter um olho vigilante sobre a dissenséo interna.
Levar a cabo todo o programa exigiu um forte controle central, o
qual se hipertrofiou na tirania de Stalin. As relagbes de produgao
foram ajustadas para adaptar-se as forgas de producéo pelo uso
de uma ferramenta dolorosa.

Ao final, Hitler transformou os russos e o Ocidente em aliados,
mas, quando a guerra terminou, a velha hostilidade reafirmou-se
e comecgou a era da Guerra Fria.
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A INDUSTRIA E O ESTADO

Apbs a guerra, descobriu-se que o capitalismo havia experi-
mentado uma importante mutacdo. O boom da reconstrucéo do
pdés-guerra ndo foi seguido por uma depressdo pos-reconstrucao.
Durante mais de vinte anos nao houve recesso de vulto. Quanto
esta nova época durard, ninguém pode dizer, mas ja durou o bas-
tante para aparecer como uma fase nova da civilizacdo industrial.

O elemento predominante no mundo capitalista séo hoje os
EUA, sendo ai que teremos de procurar o mecanismo do novo sis-
tema. Houve dois elementos principais nele, cada um favorecendo
0 outro. Primeiro, a era do capitalismo pessoal, em que os “bardes
do roubo” haviam criado imensas fortunas, chegara ao fim (embora
algumas areas para evoluir e negociar ainda permanecam). Eles
foram sucedidos por grandes firmas burocratizadas, adaptadas a
aplicacdo de métodos cientificos a tecnologia, & administracéo e a
venda. Segundo, o interesse grandemente aumentado do Estado
nos negdcios econdmicos, que comegou na depressédo e se desenvol-
veu com a guerra, continuou no tempo de quase-paz.

As grandes empresas herdaram os objetivos e as atitudes dos
capitalistas individuais, mas existem importantes diferencas em seu
modo de operagdo. Uma vez langcadas, ndo mais dependem, para o
financiamento, da poupanca individual. Cada uma consiste num fundo
que se perpetua e amplia a si prdprio, controlado e abastecido por
um quadro autoperpetuante de administradores e técnicos.

A tecnoestrutura, como Galbraith a batizou, consiste em “todos
aqueles que trazem conhecimento, experiéncia e talento especiali-
zados a tomada de decisdes grupal”.l”®* Nenhum dos individuos tem

173 The New Industrial State, p. 71.
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mais poder que um dente de engrenagem numa maquina, mas a
testemunha, como um todo, controla um império financeiro de mi-
Ihdes em dinheiro e milhares de vidas.

Existe uma forte propensdo na natureza humana — talvez
enraizada nos instintos que d&o coesdo social a um bando de simios
— a desenvolver lealdade para com qualquer instituicdo em que
um individuo se ache. O capitalismo administrativo exige um alto
grau de fidelidade da equipe a uma empresa. O egoismo, natural-
mente, acha-se envolvido, mas o egoismo puro conduziria a uma
grande mobilidade entre os negdcios e a revelagdo dos segredos de
um ao outro. A lealdade que envolve o ego do individuo com a sua
empresa constitui um aspecto essencial do sistema.

Nao é assunto de ninguém indagar: “Qual é o objetivo da
operacdo?” Para os empregados de cada empresa, parece natural
e 6bvio que estejam trabalhando para o sucesso do negé6cio. Nomi-
nalmente, os administradores de uma firma sdo empregados pelos
proprietarios desta e os proprietarios legais sdo os cotistas ou acio-
nistas. Mas estes — capitalistas individuais, companhias de seguro
etc. — nada tém a dizer quanto a direcdo do negdcio. Encaram
seus direitos simplesmente como aplicagdes, uma forma conveniente
de ser proprietério e tirar rendas da propriedade. Os administra-
dores estdo continuamente se esforcando para aumentar os lucros
através de investimentos que reduzam os custos, de maneira a
melhorar seu poder de venda. Isso torna possivel que os salarios
reais se elevem sem reduzir a taxa de lucro. A parte principal
desses investimentos é financiada pelos lucros e o poder de lucro
do capital assim criado é propriedade de quem quer aconteca estar
de posse das agdes. Dessa maneira, a posi¢ao do acionista é andémala:

“Ele é uma figura passiva e sem fun¢do, notavel apenas por
sua capacidade de partilhar, sem esfor¢co ou mesmo sem risco apre-
ciavel, os lucros do crescimento pelo qual a tecnoestrutura mede
0 seu sucesso. Nenhuma concessé&o ou privilégio feudal algum dia
igualou, quanto a rendimento sem esforgo, o do avé que comprou
e dotou seus descendentes com um milhar de agdes da General
Motors ou General Electric. Os beneficiarios desta previséo torna-
ram-se e permanecem ricos sem nenhum exercicio de esfor¢o ou
inteligéncia, além da deciséo de n&o fazer nada, adotando, como o
fizeram, a decisdo de ndo vender.”*"*

O sistema garante a administracdo um alto grau de indepen-
déncia dos banqueiros e do governo e por essa razéo ela tolera o

174 1bid., p. 394.
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escoadouro dos recursos da firma, que é representado pela neces-
sidade de pagar dividendos suficientes para garantir uma boa po-
sicdo na bolsa de valores.

O capitalismo das grandes empresas ja demonstrou ser ideal-
mente concebido para a aplicagdo das ciéncias fisicas a producgéo,
e das descobertas da psicologia e da pesquisa social a criagdo da
procura de seus produtos, mas n&o poderia, por si préprio, admi-
nistrar a economia nacional.

Ha um consumo sempre crescente de produtos industriais pela
classe dos fazendeiros, dos pequenos negociantes e dos profissionais
liberais, inclusive do pessoal da prépria tecnoestrutura, bem como
daquela parte da classe operaria que se deixou absorver pelo sis-
tema. Este veio a ser conhecido pelo nome de “sociedade de con-
sumo”, mas nao representa uma base suficiente para fornecer um
escoadouro a massa absoluta de fundos investiveis que o sistema
gera. Além disso, a inerente instabilidade de investimento que a
economia da iniciativa privada manifestou antes da guerra acha-se
agora reunida a uma instabilidade potencial no consumo. (Se todos
decidissem continuar com 0 mesmo carro por mais um ano, a in-
dustria moderna, e ndo apenas nos Estados Unidos, mergulharia
em temivel depresséo.)

O sistema, contudo, manteve-se a funcionar com flutuacdes
apenas moderadas. Os gastos estatais forneceram um elemento de
equilibrio na procura para preservar a quase-estabilidade e o cres-
cimento continuo do mercado de bens. A linha mais facil de despesas
para o Estado efetuar destina-se & chamada Defesa.

“Ela proporciona contratos de longa duracgéo; a exigir grandes
investimentos de capital em areas de tecnologia avangada. Nao ha
risco de flutuagdes de preco, existindo ampla protecéo contra qual-
quer mudanca nas exigéncias, isto €, qualquer mudanca na procura.
Se um contrato for cancelado, a firma acha-se protegida pelo in-
vestimento que efetuou. Para nenhum outro produto pode a tec-
noestrutura planejar com tanta certeza e seguran¢a. Dada a ine-
vitabilidade do planejamento, ha muita atracdo nas circunstancias
em que ele pode ser feito tdo bem.

“Isso conduz a tecnoestrutura a identificar-se estreitamente
com os objetivos das forgcas armadas e, com ndo pouca freqiiéncia,
com os objetivos especificos da forga particular, Exército, Marinha
ou Aerondutica, a qual mais intimamente serve. A associa¢ao sim-
ples, tal como no caso do individuo e da organizagdo, apbia esta
tendéncia. Conseqlientemente, a tecnoestrutura passa a enxergar
a mesma preméncia no desenvolvimento de armamentos; a mesma
segurancga na preeminéncia técnica; a mesma exigéncia de um sis-
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tema particular de armamento; as mesmas vantagens numa missao
ampliada para, digamos, a Aerondutica ou a Marinha, que o préprio
servigo especifico enxerga. Seus membros desenvolvem a mesma
dedicacdo a estes objetivos que os oficiais das forcas armadas.™"®

Pode ter havido conselheiros governamentais de larga visao
gue tenham visto a corrida armamentista como uma soluc¢édo do
problema da manutencdo da estabilidade econdmica, mas parece
mais plausivel supor que a formula surgiu da convergéncia de uma
variedade de forgas. As autoridades militares e todas as outras
autoridades que haviam ascendido a posicdes de poder e honra
durante a guerra relutavam em descer. Um certo nimero de in-
dustrias importantes sofreria um acentuado declinio se a produgao
de armamentos caisse; os cientistas que se haviam dedicado a bom-
ba atdmica ndo queriam acreditar que ela era desnecesséria; 0s
politicos, os financistas e os industriais temiam que a simpatia
pelo povo russo incentivasse internamente o comunismo; amplas
massas de trabalhadores brancos, pequenos negociantes, membros
da tecnoestrutura e intelectuais ainda sustentavam a fé proposta
por Al Capone — “Este nosso sistema americano (...) da a todos e
a cada um uma grande oportunidade, se pudermos agarra-la com
ambas as mé&os"l’® — e estavam prontos a agrupar-se em torno de
gualquer sugestéo de que ele se encontrava em perigo.

Pois, quaisquer que fossem suas causas, a consequUéncia da
guerra fria foi fornecer um escoadouro para os gastos do governo,
0 qual ndo competia com a iniciativa privada e ndo saturava a
procura pela producéo de algo que o publico pudesse consumir.

O sistema foi rapidamente identificado:

“Os planejadores do governo imaginam haver encontrado a
férmula mégica para bons tempos quase infindaveis. (...) A guerra
fria é a catalisadora. A guerra fria € um manual de instrugdes de
bomba automética. Abre-se uma torneira e o publico clama por
mais gastos em armamentos. Fecha-se outra e o clamor cessa. A
confianca, a petulancia de Truman baseiam-se nesta ‘Férmula Tru-
man’. Diz-se ao presidente que a era trumnaniana dos bons tempos
pode durar até muito além de 1952. As exigéncias da guerra fria,
se integralmente exploradas, sédo quase ilimitadas”.'””

O interesse adquirido de todos que, para lucros ou empregos,
dependiam da inddstria armamentista (inclusive uma grande parte

175 Ibid., pp. 310 s.
176 Ver abaixo, p. 338.
177 Citado do U. S. News and Wold Report em Baran e Sweezy, Monopoly Capital, p. 212.
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das universidades e institutos de pesquisa) forneceu-lhe um respaldo
sélido e a cruzada pela “liberdade” proporcionou-lhe um nobre objetivo.

O sistema ja se havia mostrado notavelmente bem-sucedido,
ndo em travar guerras, mas em manter a lucratividade continua,
permitindo assim um crescimento ininterrupto da inddstria, que,
a maneira de um subproduto, por assim dizer, podia continuamente
ampliar a producdo e o consumo de bens mercantilizaveis. As re-
lagdes de producdo achavam-se mais bem adaptadas as forgas da
tecnologia cientifica do que jamais haviam estado antes. Vivendo
na era que chegara ao fim em 1914, Marx supusera ser necessario
um tipo de racionalidade em tal adaptacdo, mas agora era o con-
trario que acontecia. Os armamentos atémicos, quimicos e biol6gi-
cos, haviam néo apenas destruido finalmente a guerra como palco
de bravura e honra, mas a haviam tornado perigosa demais para
fornecer um meio de engrandecimento nacional. A racionalidade
exige que o objetivo primordial da politica seja tornar obsoleta a
guerra e encontrar meios alternativos de tratar com os problemas
que lhe ddo origem, mas é precisamente o sucesso econémico do
complexo militar-industrial (embora se tenha ultrapassado a si pro-
prio no Vietnam) que coloca o maior obstaculo no caminho de qual-
guer esforgo desse tipo.

Para manter um emprego quase pleno, nédo é suficiente pre-
servar a estabilidade apenas. E necessario também garantir que
0 nimero de empregos que a economia oferece cresca no mesmo
ritmo que a populagdo trabalhadora. O progresso técnico esta
continuamente reduzindo o numero de horas requeridas, este
ano, para produzir o rendimento do ano passado. Ao mesmo tem-
po, quando a populacdo esta crescendo, uma quantidade dela
maior que no ano anterior busca emprego este ano. Impedir o
desemprego exige que a procura de mao-de-obra se eleve junta-
mente com a oferta.

Uma taxa apropriada de aumento do rendimento total, reu-
nida a uma reducgdo das horas de trabalho por ano e a um pro-
longamento do periodo de educagao, capacita o sistema a digerir
a mudanca técnica, que é gradual e amplamente difundida atra-
vés de toda a industria, embora ndo pareca muita légico permitir
gue o acionista “passivo e sem funcdo” desfrute de uma grande
parte dos beneficios. Mas o motivo do lucro ndo contém nenhum
mecanismo destinado a garantir que o progresso técnico assumira
formas digestiveis.

A mecanizac¢éo da agricultura nos antigos Estados escrava-
gistas dos EUA, combinada com a automac¢do na indlstria e a
atrofia dos transportes publicos, tornaram uma grande parte da
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forga de trabalho nao especializada redundante para as exigéncias
da industria lucrativa. A concentracéo do desemprego conseqiiente
sobre os negros esta criando um problema aterrante.

O capitalismo moderno acha-se bem adaptado para produzir
sucessos técnicos fabulosos, mas néo para fornecer a base da nobre
vida acessivel a todos com que Marshall sonhou.
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O NOVO MERCANTILISMO

O capitalismo com um emprego quase pleno mostrou-se al-
tamente bem-sucedido também na Europa Ocidental. Embora os
armamentos fornecessem o volante que mantinha a economia de
mercado estavel, viu-se 0 mais espetacular desenvolvimento das
nacdes derrotadas — Alemanha Ocidental e Japédo (porque o Japéo
faz parte hoje do “mundo ocidental” da indUstria capitalista) —,
que a principio ndo receberam permisséo para recriar sua industria
militar e assim depuseram todos 0s seus investimentos e todo o
seu orgulho nacional ferido na producéo civil. Mesmo na Gra-Bre-
tanha, a praticante menos bem-sucedida do capitalismo moderno,
houve uma elevagdo acentuada no nivel de consumo de produtos
industriais e a destruicéo de confortos que acompanham essa elevacao.

Um importante subproduto da prosperidade capitalista foi uma
grande expansdo do sistema de servigos sociais que havia sido pio-
neiramente implantado na Gra-Bretanha, no comego do século, e gran-
demente desenvolvido na emulagéo dos soviéticos. Nela, as exigéncias
da democracia e do sentimento humanitario combinaram-se com o
egoismo esclarecido da comunidade dos negécios. Um cidaddo que
passe privagdes constitui uma censura a economia e ndo possui uti-
lidade para ela, seja como operario para produzir, seja como mercado
para absorver os bens que podem ser vendidos; a salde precéaria é
um desperdicio e a instrucdo publica é necessaria para produzir tra-
balhadores habilitados e os escalées mais baixos da tecnoestrutura.
Assim o capitalismo moderno se voltou para o Estado do Bem-Estar.

Esse sistema foi levado mais longe na Suécia, onde se evitou
a guerra. As outras nacdes procuram desculpar-se por se encon-
trarem atrasadas em relacdo a ela, espalhando que os suecos se
entediam terrivelmente.
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Gunnar Myrdal, eminente economista e socidlogo sueco, diz
que isso é tolice.'”®

“A Suécia conseguiu criar uma economia em que o0 desemprego
em massa encontra-se desaparecendo do horizonte; existe um ser-
vico publico cada vez mais eficiente para auxiliar os individuos em
perigo de ficarem desempregados numa industria em atraso, de
maneira que mesmo o risco do desemprego excepcional é reduzido.
Todos os cidadaos, em caso de doenca, tém a sua disposi¢éo servigos
médicos por um pre¢o apenas nominal; podem esperar por uma
pensdo de velhice que, em valor estavel, montaré a dois tercos de
sua renda em seus quinze melhores anos de vida; padrdes de vida
decentes séo assegurados pelo Estado as criancas, vilvas, invalidos
e aos que possuam alguma deficiéncia; por lei, é proibido despedir
uma mulher por razdes familiares; as mulheres do servigo publico,
antes e apds o parto, recebem do emprego licenca paga e todas sao
reembolsadas pelas diversas despesas relacionadas ao acontecimen-
to. Todas as escolas séo gratuitas e os estudantes e suas familias
também s&o gradualmente aliviados da necessidade de encontrar
um sustento para suas despesas necessarias a vida: esforgos es-
trénuos séo feitos para auxiliar as familias modestas a conseguir
uma casa decente para viver, e assim por diante.”"®

Uma das supostas provas da frustracéo e tristeza dos suecos
sao as estatisticas de suicidio, mais altas que as de alguns outros
paises, principalmente porque o suicidio I4 n&o constitui crime, ndo
sendo noticiado nos jornais, de maneira que as familias ndo tém
razes para escondé-lo.

“Outra idéia popular no estrangeiro é a predominancia do
‘pecado’ na Suécia, com o significado de liberdade sexual. Para
comegar, um ponto discutivel seria como esse tipo de ‘pecado’ daria
testemunho de frustracéo e tristeza."8°

Myrdal, que j& se acostumou a desempenhar um papel na
cena mundial, confessa que ele proprio se entedia bastante numa
sociedade em que ndo existem grandes problemas, mas a maior
parte de seus compatriotas parece acha-la bastante satisfatéria.

“Indiscutivelmente, a elevacdo em bem-estar material e se-
guranga para as massas nao foi acompanhada pela melhoria acen-
tuada de participagdo cultural que acreditamos devesse resultar
das reformas sociais, na ocasido em que por elas tivemos de lutar.

178 "What is wrong with the welfare state?", em New York Times Sunday Magazine, 30 de
janeiro de 1966. Uma pequena alteracéo verbal foi feita na primeira citag&o.

179 Ibid.

180 Ibid.
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Acreditdvamos certamente, por exemplo, que quatro semanas de
férias pagas viriam a ser empregadas de modos um tanto diferentes
dos que agora podemos observar serem geralmente utilizados. Mas
isso foi um equivoco de nossa anélise das coisas por vir e de maneira
alguma deve ser tomado como demonstrativo de insatisfa¢éo ou
mal-estar entre o povo. Aparentemente, ele ndo se entusiasma tanto
pela cultura superior como romanticamente acreditdvamos, mas
acha-se bem felizcom uma cota pequena, porém a elevar-se, dela.”8!

E possivel argumentar que na Suécia a opinido publica de-
mocratica dominou os industriais e tornou-os seus servos, enquanto
gue, nos EUA, o Estado transformou-se em servo dos industriais.
Outros paises ocidentais encontram-se entre os dois extremos.

Quando o objetivo aceito da politica de governo é conservar
um emprego quase pleno e o “desenvolvimento econémico”, que
satisfaz o respeito préprio nacional e mantém a democracia con-
tente, permitindo & maioria dos cidaddos um nivel crescente de
consumo, entdo claramente a diretoria das firmas industriais e 0s
sindicatos fazem parte da administragéo da economia nacional tanto
qguanto o servigo publico. Ao mesmo tempo, a democracia ndo possui
meios diretos de controla-los; tém de ser lisonjeados e tem-se de
oferecer-lhes incentivos ou ameaga-los com proibi¢bes para conse-
guir que fagam o que os objetivos da politica exigem. Cada uma
das nagoes capitalistas fez evolver um modelo diferente de relagdes
entre o governo, as inddstrias e servigos nacionalizados e a iniciativa
privada, e um modelo diferente de distribuicéo dos beneficios entre
as classes e setores da economia, de acordo com a forca e as pre-
tensdes dos interesses envolvidos.'® Entediante ou ndo, o Estado
do Bem-Estar suavizou muito a rudeza do capitalismo puro e de-
sempenhou grande papel em poupé-lo, até o presente, do apocalipse
que Marx previu ha cem anos.

Tanto quanto a tecnologia industrial, o segundo ingrediente
do alto padrdo de vida das nagdes desenvolvidas é o controle da
natalidade. No século XVIII, mesmo mulheres abastadas sofriam
como a Sra. Thrale, “sempre a criar e a perder bebés, o que mutila
0 corpo e o espirito téo terrivelmente”.83 Os aperfeicoamentos mé-
dicos baixaram a taxa de mortalidade infantil e foram seguidos
por uma limitacdo de nascimentos. Uma longa batalha contra os
preconceitos ainda ndo se acha completamente vitoriosa, mas ja
obteve éxito suficiente para ocasionar uma modificacdo revolucio-
naria na vida familiar das sociedades industriais présperas.

181 Ibid.
182 Ver Shonfield, Modern Capitalism.
183 Citado de meméria de uma carta da Thraliana.
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A liberdade a que Myrdal se refere constitui uma adaptacao
dos costumes a uma nova situacdo técnica, embora a geracéo jovem,
assediada por uma “ressaca” de puritanismo, por um lado, e a
vulgarizagao comercial do sexo, pelo outro, passe um tempo dificil
a criar para si uma atitude psicoldgica aceitavel e um codigo de
conduta praticavel.

Do ponto de vista da vida privada, a aceitagdo do controle da
natalidade constitui uma grande libertagdo, embora o declinio nas
taxas de natalidade que se seguiu a recentes melhoras técnicas e
legais nos métodos demonstre que ainda ha um grande namero de
nascimentos ndo desejados. Do ponto de vista da economia, 0 mo-
vimento ainda néo foi bastante longe. Uma cessacéo do crescimento
da populag¢do numa economia de bem-estar de quase pleno emprego
tornaria possivel uma elevagdo mais rapida do padrdo médio de
consumo, com menor destruicdo das amenidades de espacgo, agua
e ar. Todas as nacg0es industriais capitalistas ainda se acham so-
frendo de uma populacéo crescente e os humanitaristas se encon-
tram no cruel dilema de querer resgatar da pobreza todas as crian-
¢as que nascem e o medo de incentivar os pais a ter outras.

O Estado do Bem-Estar, tal como as necessidades da “defesa”,
promove o nacionalismo. Cada governo se preocupa com seu préprio
povo e a politica ndo pode distinguir entre os beneficios a ele con-
cedidos que séo absolutos e os que sao feitos as expensas de outros
povos. Como Myrdal aponta, o Estado Democratico do Bem-Estar
nos paises ricos do mundo ocidental é essencialmente, por sua proé-
pria natureza, protecionista e racionalista.!84

As grandes diferencas no padréo de vida e no nivel de emprego
nas diferentes partes do mundo criam uma procura de imigracéo
por parte das economias mais prdsperas. Enquanto os imigrantes
fizerem os trabalhos mais rudes a salarios mais baixos, estarao
ajudando a elevar o padrdo de vida dos nacionais, mas se se es-
tabelecerem e partilharem dos beneficios do Estado do Bem-Estar,
tornar-se-d80 uma ameaca para ele. Uma solucéo ideal (do ponto
de vista dos capitalistas nacionais) foi encontrada na Alemanha
Ocidental, para onde operéarios de paises mais pobres sao trazidos
(j& formados e sem que se tenha feito despesa com sua criacéo)
qguando a industria se encontra em crescimento rapido, sendo ex-
pulsos quando o desemprego ameaca. Nessas situacdes, pressupoe-
se que o interesse do governo é o bem-estar apenas dos nacionais,
oferega ou ndo o sistema quaisquer vantagens para os estrangeiros.

184 Beyond the Welfare State.
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O egoismo nacional do capitalismo moderno pode ser clara-
mente percebido na esfera do comércio internacional. O mundo
capitalista (exceto numa guerra de maior vulto) € um mercado de
comprador. A capacidade produtiva excede a procura. As exporta-
¢Bes rendem lucros e as importagdes (a parte as matérias-primas
necessérias) significam uma perda das vendas para competidores.
Além disso, os investimentos internos sao mais faceis de fomentar,
a inflacdo é mais facil de ser evitada e o cAmbio estrangeiro é mais
facil de manejar numa situagdo de balanga comercial favoravel,
isto é, de um saldo das exportacdes sobre as importagdes. Assim,
cada nagdo compete para atingir um “desenvolvimento visando a
exportacdo”, enquanto tenta defender-se das exportagdes dos outros.
A combinacé@o do quase planejamento nacional com o caos inter-
nacional (que os acordos sobre comércio e financiamento feitos apés
a guerra ndo conseguiram dominar) inflama-se de tempos em tem-
pos numa crise internacional.

As exigéncias do Estado preparado para a guerra e do Estado
do Bem-Estar harmonizam-se na exportacgdo de armamentos, a qual
mantém préspera a industria nos antigos paises imperialistas e
permite as inimizades nos paises antigamente coloniais, que se
situavam ao nivel dos arcos, flechas e espingardas de pederneira,
irromperem com bombas e tanques.
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A ABASTANCA SOCIALISTA

Do lado soviético, grande parte da acumulagéo de vinte anos
teve de ser refeita, devido a destruicéo causada pela guerra, e, por
cima disso, era mais necessario que nunca atrelar a ciéncia e a
indUstria a defesa. Estabeleceu-se um segundo periodo de investi-
mento a todo custo. O acordo de facto efetuado ao fim da guerra
(e que nunca foi regularizado) dera aos soviéticos uma esfera de
influéncia na Europa central, até a linha Oder-Neisse, e nos Balcas,
a excecdo da Grécia; a Tchecoslovaquia (talvez a prever um movi-
mento do outro lado) juntou-se em 1947. O sistema russo foi trans-
plantado para todos esses paises, inclusive sua tirania e injustica.
A despeito de tudo, o poderoso efeito do desenvolvimento planejado
elevou a producéo (inclusive de armamentos) em toda a regido a
um nivel tal, que uma politica de relaxamento tornou-se possivel
e as exigéncias do publico por algum beneficio provindo de sua
labuta e abstinéncia tornaram-se insistentes.

A era de abastanca potencial apanhou os planejadores sovié-
ticos de surpresa. Durante o periodo de acumulagdo pesada, era
considerado uma “lei do socialismo” que a propor¢éo do investimento
anual dedicado a expansdo das indUstrias de investimento fosse
maior que a parte devotada a construcdo da capacidade em indUs-
trias de bens de consumo. Dessa maneira, a proporc¢éo do investi-
mento na renda nacional deveria estar crescendo e a taxa de acu-
mulacéo, acelerando-se. Tinha-se agora de admitir que isso néo
constituia uma “lei”, mas sim uma fase do desenvolvimento. Quando
a primeira fase da industrializacdo chega ao fim, a economia pode
fixar-se na taxa de crescimento fornecida por uma proporc¢éo cons-
tante de investimento e esta ndo precisa ser a proporgdo mais
elevada que foi alcangada no processo de aceleracéo.

315



OS ECONOMISTAS

Durante o periodo de acumulagdo a acelerar-se, fora desen-
volvida pelos planificadores uma espécie de ideologia anticonsumi-
dora. Somente a industria pesada era tomada a sério. O sistema
soviético mostrou ser muito eficiente para produzir sputniks, mas
muito ineficiente para atender as necessidades diarias da dona de
casa. Provagdes desnecessarias acarretadas pela alta acumulagao
e por uma economia dominada pela defesa. O método de controlar
a industria através de ordens partidas de cima, amiude incompa-
tiveis umas com as outras, e o enunciado de planos em fun¢do do
produto bruto, que incentivavam uma utilizacdo esbanjadora de
materiais, bem como um sistema arbitrario de pregos, conduziram
a ineficiéncia na producgdo. O sistema econdmico que se mostrara
bem-sucedido na aplicagao de uma convocacéo forcada a acumulacgéo
estava provando ser um obstaculo ao desfrute de seus frutos. As
rela¢cdes de producdo tinham de ser adaptadas a nova situagao.

Planos de reforma comecaram a ser estudados juntamente
com a denuincia de Stalin, em 1956. Apds ferver a fogo lento durante
dez anos, houve uma nova erupgao de critica e experiéncia. A luta
entre as novas idéias e a autoridade antiga chegou a uma crise
com a comogao politica na Tchecoslovaquia, em 1968. A intervengao
soviética representou um retrocesso acentuado na liberalizac¢éo po-
litica e na liberdade de opinido. Resta ser visto como as reformas
econdmicas poderdo funcionar sem o debate e a critica abertos em
gue foram concebidas.

Os reformadores estdo se lancando por mares inexplorados.
Foram influenciados, até certo ponto, pela descri¢do do capitalismo
que é fornecida nos livros didaticos ocidentais, e parecem supor
gue “o mercado” e a “maximizacao dos lucros” podem fornecer uma
solugdo para seus problemas. H&a certamente uma fase critica que
podem atribuir a prépria ineficiéncia do sistema antigo. Obrigando
os administradores das empresas a produzir bens que serdo ven-
didos ao publico, em vez de despejar nas lojas uma produgéo pla-
nificada que ninguém deseja, pode haver uma elevagdo imediata
no poder de aquisi¢édo real da renda do consumidor. Mas os livros
didaticos apenas estudam o emprego de recursos determinados para
atender a necessidades determinadas. Quando 0s recursos estao
crescendo, os consumidores ndo sabem o que vao querer até que
lhes seja oferecido. No Ocidente, particularmente nos EUA, hd uma
grande quantidade de pesquisa do mercado, mas ela se dedica prin-
cipalmente a descobrir os métodos mais eficazes de venda e publi-
cidade. Uma industria avangada que seja genuinamente dedicada
a “assegurar a satisfacdo maxima das exigéncias materiais e cul-
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turais constantemente a crescer de toda a sociedade™® é algo que
0 mundo ainda néo viu.

A nocdo didatica de que o objetivo de maximizar os lucros de
uma empresa garante a eficiéncia é também muito superficial.
Atualmente, mesmo os livros didaticos admitem que as firmas ca-
pitalistas pesam o objetivo do crescimento a longo prazo contra o
dos lucros a curto prazo e tém de levar em consideracdo as boas
relagcdes com os operarios e a boa reputacgéo junto aos consumidores,
ao decidir suas politicas, de maneira que a lucratividade n&o é um
critério simples e inequivoco de sucesso.

Existem vantagens 6bvias em dar aos administradores socia-
listas instrucdes simplificadas. Quando os precos sdo racionalizados,
uma instrucdo em funcéo do lucro torna possivel atalhar o ema-
ranhamento de “indicadores de plano” anteriormente em funciona-
mento, mas ainda n&o é claro, de maneira alguma, como ela fun-
cionara na pratica.

O segundo grande problema dos reformadores é conseguir a
lealdade dos operéarios. Na natureza do caso, os reformadores per-
tencem & tecnoestrutura do socialismo: séo instruidos, técnicos e
administradores inteligentes, alguns pertencentes ao Partido Co-
munista e outros ndo. Acham que é correto e necessario dar a
tecnoestrutura independéncia, autoridade e um padréo de vida ra-
zoavel. Ndo podem mais imaginar a revolugdo como o triunfo dos
insultados e prejudicados. (Na Tchecoslovaquia, os russos em 1968
levantaram uma poderosa vaga de sentimento nacional contra eles
proprios, 0 que trouxe apoio popular aos reformadores.)

Na lugoslavia, que escapou das tenazes da ortodoxia stalinista
em 1950, a igualdade em cada empresa era dada aos operdrios
nela empregados quando o novo sistema foi introduzido. Eles in-
dicavam os seus proprios administradores e decidiam que parte da
renda liquida deveria ser paga como salarios, utilizada para con-
fortos ou investida para melhorar a capacidade produtiva. Isso ob-
teve um grande sucesso em imbuir os operarios comuns da oficina
com aquela espécie de lealdade ao negdcio, que € usual nos niveis
mais altos da administracédo, mas muito em breve destrogou o plano
global dentro do qual se esperava funcionasse. Os outros reforma-
dores estdo tentando encontrar um modo de recrutar as energias
e a boa conduta dos trabalhadores por meio do pagamento de in-
centivos, enquanto mantém sob controle a administracdo da eco-

185 Ver Economic Problems of Socialism in USSR, p. 45.
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nomia como um todo. Também sob este aspecto, resta ver o que
surgird das reformas na realidade concreta.

Talvez a mais importante realiza¢do do sistema soviético seja
o desenvolvimento da educacdo publica, muito & frente de qualquer
coisa vista no capitalismo do bem-estar e sendo a abertura da opor-
tunidade ao talento para todos os povos da Unido. Ela se fez acom-
panhar por uma estratificacdo de rendas e status em consonancia
com o nivel educacional exigido para os diversos tipos de trabalho.
Durante longo tempo, o requisito para o pessoal instruido da ad-
ministracdo, inddstria (inclusive armamentos e viagens espaciais)
e servigos sociais, inclusive a propria educagao, era andar a frente
do que o sistema podia proporcionar; recentemente, descobriu-se
gue a oferta havia alcancado os requisitos, de maneira que comegou
a haver mais candidatos qualificados do que lugares detentores
dos privilégios de que aqueles esperavam desfrutar. No impulso
severamente utilitario dado no sentido da producéo, o conceito da
educacdo como fim em si préprio se perdera. Foi mesmo sugerida
a idéia de limitar-se o acesso a instrucéo superior, de maneira que
houvesse um numero suficiente de trabalhadores obrigados a per-
manecer nas categorias inferiores.®

O surgimento de alguns sinais de uma “sociedade de consumo”
no mundo soviético conduziu no Ocidente a um debate sobre a
convergéncia dos dois sistemas econdmicos. E verdade que do lado
capitalista houve um movimento no sentido do planejamento na-
cional e, do socialista, no sentido do emprego de indicadores de
mercado, sendo verdade ainda que empresas a operar com as mes-
mas técnicas possuem quase que 0 mesmo tipo de organizagao in-
terna. Contudo, a maneira pela qual os dois processos de indus-
trializacé@o se realizaram deixou importantes diferencas.

Os problemas que os soviéticos estdo encontrando em adaptar
seu sistema a abastanca potencial sdo muito diferentes dos pro-
blemas que assediam os governos capitalistas modernos, ao tentar
controlar a iniciativa privada. O comércio controlado pode ser ca-
nhestro e esbanjador, mas problemas de balanca de pagamentos
nao podem surgir quando as importagdes sdo mantidas em niveis
gue as exportacbes podem pagar. A eliminacdo da negociacéo de
salarios permite que o pleno emprego seja mantido sem o aborre-
cimento de taxas e precos continuamente crescentes. Mudancas
repentinas e assoladoras na procura de mao-de-obra séo evitadas
pela introdugdo da automacdo, ndo mais rapidamente que as suas

186 Ver Kyril Tidmarsh, The Times, 9 de outubro de 1968.

318



ROBINSON

consequUiéncias podem ser tratadas. A eliminagdo da propriedade ren-
deira (embora nédo haja criado uma sociedade sem classes) impede o
dreno sobre o excedente investivel e as deformacfes do modelo de
procura, que se devem ao consumo daquilo que nossos fiscais de im-
postos elegantemente descrevem como “lucros ndo ganhos”.

Em ambos os lados, a industrializacéo realizou-se sob a égide
dos governos nacionais. A esfera soviética, sob alguns aspectos mais
ainda que o capitalismo do bem-estar, é dominada pelo nacionalismo
econdmico. Os paises socialistas europeus acharam dificil cooperar
num plano comum de desenvolvimento. O comércio é controlado
principalmente por trocas bilaterais, que excluem uma grande quan-
tidade das vantagens potenciais da divisdo internacional de traba-
Iho e cada economia encontra-se restrita pelas limitagdes de sua
capacidade de importar. Por outro lado, a esfera de comércio pla-
nificado permanece imune as crises recorrentes que assolam o mun-
do capitalista.

A tese da convergéncia é utilizada no Ocidente para mitigar
0 6dio cego ao “comunismo” e, na China, sob o titulo de “revisio-
nismo”, para acusar os soviéticos de haverem abandonado os prin-
cipios do socialismo. Mas, entrementes, a sombra da guerra fria
ainda paira sobre a cena. Por um lado, isso permite as autoridades
vencer as obje¢des a continuagdo da corrida armamentista e, por
outro, permite-lhes abafar a discusséo livre, por medo que a critica
possa transformar-se em deslealdade.
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UM OUTRO CAMINHO

Na China, como na Russia, 0 socialismo esta provando ser
0 meio de promover a acumulacgdo e instilar a tecnologia cientifica
numa economia pré-industrial, mas I4 ele assume uma nova forma.
Sob a bandeira do marxismo-leninismo, Mao Tsé-tung imaginou
uma revolucdo que realmente fosse no interesse do povo. Na China,
a massa da populagdo era constituida por alde6es empobrecidos.
Para benefici4-los, a primeira tarefa da revolucéo foi a transfor-
macao da agricultura.

Imediatamente apés a instalagdo da Republica Popular, uma
reforma agréria radical (que ja fora ensaiada nas regides ocupadas
durante a longa guerra civil) libertou os agricultores da opressao
e da inseguranga, elevando a grande maioria ao status de camponés
médio, ou seja, de uma familia com terras suficientes para utilizar
sua prépria mao-de-obra e ganhar mais ou menos a vida.

Mas uma classe camponesa hesse nivel ndo podia fornecer a
base para o moderno desenvolvimento industrial. As propriedades
eram mindsculas; as ferramentas e os animais, deficientes, e a
técnica, primitiva. Para colocar a espiral em movimento, um exce-
dente tinha de ser transferido para a industria, que, por sua vez,
forneceria os meios de modernizar a agricultura. Ademais, a de-
sesperada aquisitividade do camponés, por tanto tempo a lutar a
beira da pendria, ndo se ajustava aos ideais do socialismo.

Por uma série de medidas graduais, a terra foi coletivizada;
por etapas, o camponés deixou de sé-lo nessa condicéo formal para
transformar-se num membro de equipe numa comuna agricola.
(Houve também algumas fazendas estatais, cultivadas por mao-de-
obra assalariada.) Também nos métodos de trabalho o camponés
mudou seu estilo de vida. O tracado dos campos e a atribuicdo de
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tarefas foram racionalizados; investimentos efetuados em controle
de &gua, criacdo de animais, eletrificacdo e, finalmente, mecaniza-
¢ao, elevaram o nivel de producéo por homem, bem como por hec-
tare. (Os comunistas chineses admitem que, no processo, graves
erros foram cometidos, mas uma sucessdo de oito anos de boas
colheitas globais indica que eles foram muito bem corrigidos.)

As relagdes econdmicas do camponés também foram transfor-
madas. A equipe possui, na realidade, a propriedade das terras
que lhe foram atribuidas e do gado que adquiriu, bem como um
fundo de acumulagdo e um fundo de bem-estar social constituidos
pelos seus ganhos. O arrendamento e a usura ndo mais existem.

A renda derivada do produto da equipe, in natura e em di-
nheiro, é distribuida de acordo com os pontos de trabalho que cada
individuo tem registrados a seu crédito. A producdo ainda se destina
principalmente a auto-subsisténcia. Para dizé-lo rudemente, se 80%
da forca de trabalho se acham empenhados na agricultura, eles
necessitam desfazer-se apenas de 20% de seu produto liquido para
alimentar o resto da popula¢do no mesmo nivel que eles proprios.
(Antigamente, as cobrancas do proprietario da terra amitde toma-
vam 50% do produto bruto.) O excedente é comprado a pregos fixos
(a parte um imposto territorial baseado na produgdo nacional, o
qual esta deixando de ser importante a medida que as produgdes
reais se elevam). Cada equipe concorda com as autoridades com-
pradoras sobre as quantidades a serem vendidas cada ano. Os acordos
se destinam a deixar o bastante para a equipe alimentar-se, de ma-
neira que o excedente é tirado onde as produgfes sdo mais elevadas.
Para fazer a populagdo rural gostar de ganhar dinheiro, suprimentos
de bens de consumo sdo-lhe postos a disposi¢ao, para comprar.

Finalmente, também em atitude mental o camponés esta dei-
xando de sé-lo. A geragdo jovem, que cresceu pensando no trabalho
coletivo e na propriedade coletiva dos meios de producéo como coisa
normal, esta perdendo o interesse nas leiras particulares, que eram
permitidas como uma concessdo aos antigos métodos, e interessa-se
principalmente em aprender novas técnicas e adquirir novos apare-
Ihamentos. O ambito de ocupagdes no campo esta-se alargando de
ano para ano, a medida que a mecaniza¢do aumenta, e cada vez mais
pequenas indlstrias séo instaladas nas comunas. A educacédo e o de-
bate politico colocam o aldedo a par da situagdo da vida nacional.

Dadas a seguranga econdmica completa, ndo importa a que
simples nivel, e as perspectivas convincentes de futura melhoria,
0 ex-campénio pode responder ao apelo da Revolugao Cultural, com-
bater o egoismo e abster-se dos privilégios.

Por motivos evidentes, o desenvolvimento da inddstria néo
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pode ser muito diferente do soviético, embora as rela¢ées humanas
na fabrica sejam muito mais democraticas na China e os chineses
parecam ter despertado um entusiasmo ainda maior que o iugoslavo
pela produgdo e o progresso técnico, sem apelar para os incentivos
monetarios.

Os planificadores chineses, desde o inicio, deram ao consu-
midor o tipo de consideragdo que agora estd entrando em moda na
Unido Soviética. Evitaram emaranhar-se na rigidez centralizada
através de um artificio muito simples, que foi controlar a produgao
e o varejo desde o estadio atacadista.

Nas cidades costeiras, um certo nimero de capitalistas na-
cionais (principalmente de téxteis) desenvolveu-se sob a protecéo
das concessdes estrangeiras. Quando as cidades foram libertadas,
esses negdcios foram incentivados a continuar com a produgéao; fo-
ram supridos de materiais e sua producdo foi adquirida a precgos
fixos. O método se estendeu & maior parte da indUstria leve, quando
esta foi absorvida pelo sistema socialista. Um departamento do
Ministério do Comércio Interno arranja contratos entre as empresas
dos diferentes estadios de producgéo (digamos, fornecimentos de um
fiandeiro a um tecel&o) e entre o produtor final e as lojas varejistas.
O contrato regula a mescla do produto, o desenho, as datas de
entrega e os precos. O varejista transmite a procura do mercado
ao departamento, que modifica consonantemente os contratos para
0 préximo periodo. Desta maneira, as exigéncias do consumidor
dirigem o fornecimento, em vez de acontecer o inverso. E verdade
que o consumo de massa na China encontra-se ainda num nivel
muito simples, mas ndo parece haver razdo para que esse sistema
nao funcione com sucesso, & medida que cresga. Um sistema de
contratos com as comunas circunvizinhas garante o suprimento de
carne, frutas e vegetais as cidades e aldeias.

A mais original e notavel das concepgdes de Mao refere-se a
relacdo da administracdo e das profissdes com os trabalhadores
comuns. Mao observou na RUssia que o status tornara-se a base
dos privilégios quando a propriedade foi abolida e que, através da
educagcdo privilegiada, pode tornar-se hereditario e formar uma base
para classes. Um Partido Comunista organizado segundo a tradicéo
stalinista cria um abismo entre os dirigentes e os dirigidos. Além
disso, na China, uma tradi¢cdo milenar exaltava a erudicéo e des-
prezava o trabalho manual. As raizes das classes, ha administracdo
e nas profissfes, permaneciam no solo apds a propriedade ter sido
erradicada, e em breve brotariam novamente.

O impulso a educacgéo politica baseada nos Pensamentos de Mao
Tsé-tung destina-se a extirpar as raizes do privilégio, tornar honroso
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o trabalho, nivelar as desigualdades e estabelecer o direito do povo
a criticar o partido e a administracdo em cada ramo de atividade.

A igualdade no consumo nao pode ser estabelecida num pais
pobre. Se ndo existem sapatos de couro suficientes para que todos
possuam um par, alguns usar&o couro e outros, pano. Ha grandes
diferencas em ganhos entre as comunas ricas e as pobres, e mesmo
entre uma equipe bem-sucedida e outra atrasada, nhuma mesma
comuna. O objetivo é aproximar-se da igualdade elevando os padrdes
a partir de baixo. Entrementes, todos devem trabalhar para apren-
der o que é o trabalho; a educacgéo nédo se destina a proporcionar
um nicho confortavel para o individuo, mas sim a capaciti-lo a
“servir o povo” de alguma maneira especifica; cada um deve apren-
der a valorizar-se pelo que da a sociedade, ndo pelo que dela tira.
Assim, o socialismo chinés visa a solucionar o dilema em que os
reformistas tchecos ingressaram, entre a democracia e os incentivos
individuais, através de um apelo moral.

Nisso, a histdria passada constituiu um apoio indispenséavel.
Durante trés mil anos, o lento movimento da populagdo, em que
as classes nunca se basearam em “raga”, havia-as mergulhado a
todas na civilizacdo chinesa e esta se baseava no conceito da conduta
correta. ("Podemos ser pobres, mas sabemos distinguir o certo do
errado.") E muito mais facil alterar o contetdo da conduta correta
de pessoas educadas em tal vis&o da vida do que introduzir o préprio
conceito em povos embebidos de cinismo e competi¢do apropriativa.

O socialismo chinés é algo de novo no mundo. Os reformistas
tchecos alegaram haver criado o socialismo com uma face humana;
os chineses embrenharam-se pelo curso mais ambicioso de criar o
desenvolvimento econdémico com um senso humano de valores. Ain-
da se encontram sob o brilho de uma revolucdo bem-sucedida e
sustentados por lembrancas recentes da miséria e da corrupgao de
que emergiram. Outros vinte anos mostrardo se a humanidade é
ou néo capaz de realizar tal programa.
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O TERCEIRO MUNDO

Colbnias, no sentido original da expresséo, sdo familias oriun-
das da metrépole que se estabelecem além-mar, la se enraizando.
Nos dominios imperiais, uma populagao nativa ou importada é go-
vernada por administradores e aberta a penetracdo por negociantes
e missionarios que ndo se tornam residentes permanentes. (Segundo
a usanga britanica, as colénias foram chamadas de dominios, e
estes, de colbnias.)

As regides de colonizagao britanica e francesa no Novo Mundo,
inclusive os EUA, ingressaram na corrente dominante do desen-
volvimento capitalista. (As colonias brancas na Africa constituem
um caso especial e anémalo.) Os colonos da Espanha e de Portugal
na América Latina desenvolveram o capitalismo com menos sucesso
e suas nagdes se acham agora classificadas, com os Estados suces-
sores dos impérios britanico, francés e holandés, como economias
subdesenvolvidas. (S6 os portugueses na Africa ainda tentam man-
ter possessdes imperiais no velho estilo.)

O conceito de “subdesenvolvimento” surge do contraste com
as economias “desenvolvidas”, que sdo um fendémeno recente e lo-
calizado. A caracteristica econdbmica béasica do subdesenvolvimento,
gue foi 0 estado normal do mundo em todas as partes e em todas
as épocas até agora, € um baixo nivel de rendimento per capita
dos produtos alimenticios (baixo em comparagdo com o que é hoje
possivel), de maneira que a producéo da populac¢édo que pode viver
com o excedente agricola é muito pequena. A esséncia do “desen-
volvimento” é a aplicacdo da energia & producdo e ao transporte,
0 que eleva o rendimento por hora da méao-de-obra além do que a
forca muscular humana (auxiliada por uma certa for¢ca muscular
animal) pode conseguir. Dessa maneira, um programa de desen-
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volvimento envolve um programa de industrializagdo, necessaria
tanto para aumentar a producéo agricola quanto para a mineragao
e as industrias.

O esforco de desenvolvimento esta sendo feito sob uma grande
variedade de regimes: ditaduras pessoais, algumas benevolentes, ou-
tras da maxima brutalidade; juntas militares; dinastias reais; demo-
cracias parlamentares, a datar do século XIX ou apressadamente in-
ventadas para tomar o lugar de uma poténcia imperialista abdicante.

O papel dos EUA no mundo de hoje acha-se resumido numa
velha piada soviética: “Qual é o maior problema com que se defronta
o presidente dos EUA? — E possivel ter o capitalismo apenas num
sé pais”.*®” Todo movimento nacionalista ou partido politico refor-
mista do terceiro mundo é rotulado de “comunista” e mantido fora
do poder, pela forga, se necessario, de maneira que esses regimes
(com uma ou duas precérias excegdes), de boa vontade ou relutan-
temente, mantém suas economias abertas ao comércio e ao inves-
timento para a conveniéncia dos negécios capitalistas e, em muitos
casos, colocam seu territdrio e suas forgas a disposicdo da estratégia
americana. A revolucdo cubana conseguiu dela escapar e foi obri-
gada a langar-se em busca do apoio soviético. A hipétese de que a
lideranga de qualquer tipo de revolta contra a opresséo tem de ser
“comunista” em seu dmago torna-se assim autodemonstravel.

A obrigacdo de permanecer dentro das regras do jogo do mer-
cado mundial coloca um certo nimero de obsticulos no caminho
do desenvolvimento. A primeira exigéncia deste é mobilizar um
excedente investivel. E contra as regras expropriar os proprietarios
de terras e utilizar a renda. Os lucros da indUstria nacional sao
grandemente consumidos no sustento de um padr&o de vida de
classe média. Uma grande parte dos lucros gerados pela exploragao
dos recursos naturais desses paises vai para as firmas estrangeiras
gue efetuaram investimentos destinados a criar suprimentos de
matéria-prima para seus mercados internos, antes que os capita-
listas nacionais despertassem para o empreendimento; uma grande
parte, também, dos lucros gerados pela industria, comércio e fi-
nancas, cabe em direito as firmas estrangeiras.®® Para suplementar
sua poupanca inadequada provinda de fontes internas, muitos des-
ses paises estdo recebendo subsidios e empréstimos a titulo de
“ajuda”. Em certos casos muito especiais, isso obteve sucesso em

187 Alusdo a doutrina stalinista do “socialismo num sé pais”. (N. do T.)

188 Ver H. W. Singer, “The distribution of gains between investing and borrowing countries”,
em American Economic Review (Trabalhos e Atas), maio de 1950: reimpresso em Interna-
tional Development: Growth and Change.

326



ROBINSON

promover suficientemente o capitalismo nacional para que pudesse
cuidar de si proprio; na maioria, porém, conduz a uma dependéncia
gue inibe mais o crescimento do que o promove; além disso, as despesas
com os empréstimos sobem de ano para ano; uma parte cada vez
maior da ajuda corrente é utilizada para pagar a ajuda ja recebida.

O segundo problema do desenvolvimento é dirigir o investi-
mento de qualquer excedente disponivel para os canais que melhor
promovam o0 crescimento continuado.

“A agricultura é a base.” O primeiro passo para fugir a uma
pobreza milenar é elevar o rendimento per capita dos produtos
alimenticios. A auséncia de uma reforma agraria eficiente é inimiga
do desenvolvimento, ndo apenas por permitir que o excedente re-
presentado pela renda seja consumido na ociosidade, mas porque
impede o aumento potencial de rendimento, ao deixar a terra su-
butilizada e com técnicas antiquadas; desincentiva o agricultor e
amiude o mantém num nivel tdo baixo, que ele ndo pode fornecer
muita energia ao trabalho, mesmo que tenha incentivo para fazé-lo,
e impede a mobilizacdo da mé&o-de-obra das horas de lazer, que se
mostrou tdo eficaz na China.®°

No México, e recentemente na India, houve um importante
desenvolvimento da agricultura capitalista, que estd produzindo
um excedente e contribuindo para o crescimento; ao mesmo tempo,
cria um formidavel problema social e politico, porque a massa da
classe camponesa poucos beneficios obtém dela.

O investimento industrial, sob as regras do jogo, é efetuado onde
existe um mercado em vista, principalmente para a venda de bens
de consumo a populacéo urbana. A extensdo em que ele foi tomado
por firmas estrangeiras deu origem a expressao “cocacoloniza¢ao”, mas
houve também um certo desenvolvimento do capitalismo nacional nes-
te campo, sob protecdo de um tipo ou outro. Os investimentos que
poupam as importacGes pdem a espiral do desenvolvimento a subir
até um certo ponto. O corte nas importagdes economiza os ganhos
efetuados com as exportacdes ou ajudas de desenvolvimento; novos
investimentos em poupancas de importagdes aumentam 0S recursos
para investimento, e assim vai. Mas este processo chega a um beco
sem saida quando um certo nimero de industrias ineficientes de pe-
guena escala estabelece-se em cada pais e todos os lucros de exportacéo
disponiveis sdo exigidos para pagar os materiais e partes componentes
qgue as mantém em funcionamento.

Aumentar as exportagdes é a grande aspiragdo. Muitos dos

189 Cf. Myrdal, Asian Drama, cap. XXII.
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produtos animais, minerais e vegetais desenvolvidos sob o impe-
rialismo fornecem hoje uma fonte Gtil de lucros de exportacédo as
nacdes que acabaram de independentizar-se. Mesmo quando uma
grande parte dos lucros vai para o exterior, ainda h4 um beneficio,
porque as receitas de exportagdo cobrem também os salarios e os
lucros retidos. Mas também aqui existem limites estreitos as pos-
sibilidades de crescimento. Quando a producéo dessas mercadorias
estava sendo desenvolvida, guiava-se pelas perspectivas do mercado
nos paises industriais. Houve ocasionais célculos errados e também
a devastadora depressao da década de 30, mas, de modo geral, a
oferta achava-se adaptada a procura, de maneira a manter a lu-
cratividade. Atualmente, as economias nacionais que as herdaram
acham-se avidas por aumentar seus lucros de exportagdo, onde
quer que possam, de maneira que had uma pressdo constante para
produzir, com paises e continentes competindo entre si para con-
seguir uma parte dos lucros. E da natureza desses mercados serem
inelasticos, ou seja, um aumento nos fornecimentos oferecidos faz
0 preco baixar mais que proporcionalmente, de maneira que o re-
sultado é uma tendéncia cronica a criar um mercado de comprador.
Visto que isso ndo é, de maneira alguma, inconveniente para o0s
compradores — as industrias das nagdes desenvolvidas —, os ven-
dedores encontram muito pouca simpatia por seus apelos de ajuda
para remediar a situagéo.

As exportacdes de produtos industrializados sdo a esperanca
seguinte. Com baixos coeficientes salariais, podem ser competitivas
em téxteis e outras linhas de producdo de méao-de-obra intensiva.
Quando os britanicos vendiam a preco mais baixo que os produtores
artesanais, acreditavam muito no comércio livre, mas, atualmente,
as nagdes desenvolvidas ndo querem que se venda por preco mais
baixo que o das suas industrias, e os mercados abertos as nagdes
em possivel desenvolvimento s&o estreitamente limitados. Mesmo
0 processamento de suas préprias matérias-primas é mantido sob
controle pelos acordos tarifarios, que protegem as industrias de
processamento que se desenvolveram nos paises imperialistas, com
base em matérias-primas coloniais.'®°

As grandes empresas internacionais que atuam como com-
pradoras de produtos primarios ou estabelecem firmas industriais
nos territérios das antigas nagdes coloniais contribuem muito para
a sua economia. Trazem consigo técnicas adiantadas de mercanti-
lizacdo e producéo, treinam a m&o-de-obra e os niveis subsidiarios

190 Cf. Singer, loc. cit.
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da tecnoestrutura e sustentam o crescimento de negécios locais
que sao ancilares dos seus. Mas a espiral do desenvolvimento nao
pode ser colocada em movimento desta maneira. O excedente é em
grande parte transferido para fora do pais sob a forma de lucros.
Quando ha um reinvestimento para a expansdo do negécio local,
ele efetua uma contribuicdo ao desenvolvimento, mas um alto prego
tem de ser pago por esta. O novo capital criado no lugar é pro-
priedade legal da companhia estrangeira e tem de render dividendos
aos acionistas estrangeiros.

As companhias internacionais, de modo perfeitamente correto
segundo seu ponto de vista, distribuem seus investimentos pelo mundo
e manipulam o fluxo de produgdo de um centro para outro, a fim de
atender as exigéncias de sua propria lucratividade, e ndo para pro-
mover a viabilidade ou crescimento de economias nacionais determi-
nadas. Além disso, exercem uma forte influéncia, através das politicas
dos EUA e das ex-poténcias imperialistas, bem como através dos in-
teresses dos capitalistas nacionais a elas aliados, para impedir o go-
verno local de obter controle sobre a administragdo de sua economia
através de impostos, tarifas e outros artificios e (acima de tudo) da
nacionaliza¢do, de maneira a manter o pais aberto ao funcionamento
da iniciativa privada. Este sistema foi caracterizado como neocolonia-
lismo, por privar os novos governos nacionais da independéncia que
lhes foi garantida no papel, ao serem criados.

A “ajuda”, indubitavelmente (de modo particular a assisténcia
técnica), fez algo em determinados paises para promover o cresci-
mento econdmico e certamente contribuiu para manter regimes que
doutra maneira haveriam sogobrado. Mas se fez acompanhar pela
enorme antiajuda da promocéo de forcas de “defesa”. A esquisita
idéia de armar o Paquistdo como um anteparo contra a Uni&o
Soviética imp0s aos indianos (que sabem para que destino as armas
se dirigiam) um pesado énus em gastos militares. Quando a China
foi promovida a categoria de principal inimiga do mundo livre, a
posicao foi invertida, e o Paquist&o viu-se obrigado a expandir seu
esforgco militar para igualar-se aos armamentos que estavam sendo
fornecidos & India. A Unido Soviética também juntou-se ao jogo,
voltando o cinismo das poténcias capitalistas “amantes da paz”
contra elas proéprias.

Apesar de tudo, hd desenvolvimento no mundo. Em quase
todas as partes a renda nacional estatistica esta se elevando de
ano para ano. O beneficio, contudo, é muito rapidamente anulado
pelo crescimento da populagdo. Uma répida taxa de crescimento
ja ocorria em muitos paises (particularmente no subcontinente in-
diano) durante o periodo colonial e a assisténcia médica (erradicando
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a malaria, por exemplo) aumentou essa taxa apés a guerra. A des-
peito de algumas melhoras em nutri¢cdo e emprego, 0 numero ab-
soluto de criancas que crescem famintas e analfabetas aumenta de
ano para ano, e muitos paises parecem estar atingindo o ponto em
que a renda média per capita deixa de elevar-se e comeca a cair.t%!

Marx muito corretamente criticou a argumentacéo de Malthus
como ildgica e reacionéaria. Infelizmente, tirou disso a concluséo de
gue uma populagdo crescente ndo constitui uma ameaca ao bem-
estar. Na Uni&o Soviética, a enorme area com recursos naturais
a serem desenvolvidos e as grandes perdas sofridas durante a guer-
ra tornaram o crescimento da populagdo objeto da politica. Com-
binado com o ensinamento de Marx, tornou-se dogma o planeja-
mento familiar ser contrario ao socialismo. Contudo, o aborto médico
foi fornecido como um servico social (exceto durante certo tempo,
sob Stalin). Tanto na Uni&o Soviética como nas democracias popu-
lares a taxa urbana de natalidade caiu muito.

As autoridades chinesas a principio seguiram o ensinamento
ortodoxo, mas (embora sempre repudiando Malthus) efetuaram du-
rante alguns anos uma campanha em prol do casamento tardio e
de pequenas familias. Sua rede de servigos sanitarios e o contato
intimo da administragdo com cada aldeia e cada aléia tornam pos-
sivel & informagao e a propaganda penetrarem por todo o pais com
muita rapidez.

Na India e no Paquistdo, o planejamento familiar constitui
hoje politica oficial, mas n&o ¢é facil leva-lo ao povo. Na Africa e
na América Latina, o sentimento nacional da origem a desconfianga
de uma doutrina que é pregada por brancos e ianques e a implicagao
de alguns dos argumentos utilizados — como, afinal de contas, ter
sido uma pena haver erradicado doengas como a malaria— exacerba
naturalmente essa desconfianca.

Apbs vinte anos perdidos, a despeito da alianca das ortodoxias
marxista e catdlica, a opinido mundial articulada acha-se hoje muito
geralmente a favor de fazer-se todo o possivel para reduzir as taxas
de natalidade. Melhoras técnicas em anticoncepcionais acham-se a
caminho, mas mesmo quando o método perfeito, a prova de falhas
e inofensivo, for encontrado, ndo sera facil coloca-lo em uso uni-
versal. E mesmo que a taxa de natalidade em todo o0 mundo possa
ser acentuadamente diminuida num futuro préximo, a composi¢ao
etaria da populagdo que ja conseguiu nascer impedird o nimero
total de adultos de deixar de crescer e reproduzir-se por longo

191 Myrdal, op. cit., cap. XXVII.
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tempo. Sera necessario ainda um esforgo méaximo do desenvolvimento
econdmico para ocasionar uma elevagéo apreciavel no padréo de vida.

A experiéncia chinesa mostrou o que o desenvolvimento exige:
empenhar toda a populagéo com boa vontade no esforgo econémico
e organizar o emprego de maneira que todos possam contribuir;
aumentar a produtividade na agricultura, de modo que dela possa
ser extraido um excedente sem necessidade de utilizar métodos
brutais; controlar a desigualdade de maneira a ndo desperdicar
recursos no consumo desnecessario, nem solapar o moral pela ge-
racdo da inveja; elevar o nivel geral de saude e instituir o controle
da natalidade; construir a base da indlstria pesada de maneira a
poder modernizar a produg¢ao tao rapido quanto possivel e, no meio
tempo, incentivar os artesanatos a mecanizar-se por meio de “téc-
nicas intermediarias”;**? difundir a educacdo e desenvolver a au-
toconfianca (em todos os niveis, do arrozal ao laboratério atémico),
aplicando o método cientifico do experimento em todas as atividades.

Resta ser visto se alguma outra prescri¢do mostrar-se-a
bem-sucedida.

Entrementes, a China, como a RUssia e o Japdo, ilustram
também a enorme inércia da histéria. Os revolucionarios de todo
0 mundo buscam inspira¢do nos Pensamentos de Mao Tsé-tung,
mas estes ndo proporcionardo nenhuma férmula ja pronta para a
aplicacdo a grande variedade de situacdes especificas que a histéria
e a geografia para aqueles criaram.

192 Cf. E. F. Schumacher: “Intermediate Technology — A new approach to foreign aid”, em Advance,
2 de abril de 1967 (Instituto de Ciéncia e Tecnologia da Universidade de Manchester).
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FALSOS PROFETAS

Considerando esta cena ameacadora, os apologistas do capi-
talismo moderno perderam sua autoconfianca. N&o podem encontrar
nada melhor a oferecer do que a doutrina do mal menor. “Defender
0 mau contra o pior™% ndo constitui inspiragédo para a juventude
generosa. A revolta da geragdo a crescer em meados do século XX
é em grande parte uma rejei¢do da escala de valores que se acha
corporificada pela ortodoxia aceita.

Essa ortodoxia acha-se muito pesadamente impregnada pelos
ensinamentos dos economistas que, em combinag¢do com o patrio-
tismo, tornam o “crescimento da renda nacional” o objetivo da po-
litica e o critério do sucesso. As estatisticas do total global da renda
nacional ndo concedem atencdo a distribuicdo do consumo entre
as familias ou a composicdo do fluxo de mercadorias e servigos que
ele mede. A composicdo da producdo é muito grandemente deter-
minada pelo que é lucrativo as firmas vender. No auge da ortodoxia
econdmica, isso foi apresentado como o maior mérito do sistema:
o0 lucro depende do atendimento da procura e esta expressa a livre
escolha do consumidor quanto a disposicéo de seu poder de compra.
(O poder de compra, admitidamente, ndo é distribuido de acordo
com as necessidades, mas, de alguma maneira, ndo se permitiu
gue isso estragasse o0 argumento.)

A economia foi descrita como o estudo do comportamento hu-
mano, como uma relacéo entre fins e meios escassos, que possuem
usos alternativos. A ortodoxia baseada nesta concepcéo aluiu de

193 Esta frase de C. Day Lewis ("Where are the war poets?") refere-se a defesa do Império
Britanico contra o fascismo. Em muitos paises atualmente, dos quais a Grécia constitui o
ultimo exemplo, o problema é antes defender o pior contra o menos ruim.
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maneira espetacular na grande depressdo, quando a perseguicéo
do lucro falhou em fazer uso de uma grande parte dos recursos
para algum fim, por qualquer que fosse.

Diz-se as vezes que Keynes salvou o sistema capitalista ao
convencer os governos que eles tinham o poder e o dever de con-
servar um emprego quase pleno. Seja como for, certamente salvou
a economia. Sem ele, a economia, no mundo de fala inglesa, teria
sido completamente desacreditada e a politica tornar-se-ia 0 dominio
dos excéntricos e empiricos.

Contudo, até certo ponto digno de nota, 0os ensinamentos res-
valaram de volta para os velhos sulcos. E verdade que a doutrina
de que o que é lucrativo é melhor foi bastante modificada pela
politica social no Estado do Bem-Estar. Admite-se agora que o in-
vestimento em hospitais e escolas atenda a uma necessidade mais
importante que o investimento em fabricas de automéveis, e ha
uma grande quantidade de debates sobre os problemas de fazer
funcionar uma economia de quase pleno emprego, da administragdo
do sistema monetario nacional, e assim por diante.

Mas os ensinamentos centrais da economia académica alte-
raram-se muito pouco. Certamente ha uma grande discussdo dos
problemas de funcionamento de uma economia de quase pleno em-
prego, da administragdo do sistema monetario nacional etc., mas
0 cerne da teoria ainda é a exposi¢cdo do funcionamento de um
mercado perfeitamente competitivo, que garante a distribuicéo 6ti-
ma dos recursos dados entre usos alternativos. As doutrinas eco-
ndmicas vulgarizadas que ingressam na corrente da opini&o publica
ainda proclamam o funcionamento beneficente do jogo desimpedido
do motivo do lucro.

A nogdo de que a busca do auto-interesse individual produz
0 maior beneficio para a sociedade como um todo entrou em moda
com a prépria economia moderna. A Indagacdo da Natureza e das
Causas da Riqueza das Nages, de Adam Smith, deu o tom. Entre
0s animais, o individuo pode prover-se a si proprio:

“Mas 0 homem tem ocasifes quase constantes para buscar a
ajuda de seus irméos, sendo vao para ele espera-la de sua bene-
voléncia apenas. Tera mais probabilidades de predominar se puder
interessar o egoismo deles em seu favor e de mostrar-lhes ser de
sua proépria vantagem fazerem por ele o que lhes pede. (...) N&o é
da benevoléncia do agougueiro, do cervejeiro ou do padeiro que
esperamos 0 nosso jantar, mas de sua consideracgao pelos seus pro-
prios interesses.”

O argumento da Riqueza das Nacgdes ainda proporciona a base
para a racionaliza¢do de uma versédo exagerada das doutrinas do
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laissez-faire. Para Adam Smith, o laissez-faire constituia um pro-
grama. Vivendo num sistema em que a autoridade tentava controlar
a vida econdmica de acordo com a visdo do interesse nacional e da
ordem correta da sociedade, as quais via achar-se fora de linha
com as crescentes “forcas de producdo” de sua época, advogou a
remocdo das restri¢fes ao livre jogo do mercado e predisse que o
apoio no motivo do lucro conduziria a um grande aumento no ex-
cedente econdmico. Para ele, a riqueza das na¢des ndo incluia o
padrao de vida dos trabalhadores; os salarios constituiam uma das
partes dos custos de produgdo, tal como a forragem do gado.

Os economistas do século XIX admitiram que os salérios fi-
zessem parte da renda nacional, mas néo consideraram suficien-
temente que mudanca radical de énfase isso exigia. Wicksell, em
verdade, na introdug¢do as suas Lectures, declarava:

“Assim que comecamos a considerar seriamente os fendmenos
econdmicos como um todo e a procurar as condi¢des do bem-estar
do todo, tem de surgir a consideracdo pelos interesses do proleta-
riado; dai a proclamacéo de direitos iguais para todos vai apenas
um curto passo.

“O proprio conceito de economia politica, portanto, ou a exis-
téncia de uma ciéncia com tal nome, implica, estritamente falando,
um programa completamente revolucionario”.

Mas o seu préprio tratamento da teoria econémica nada fez
para solapar a pressuposicdo de que a lucratividade é o guia ade-
guado para a producdo.

Também Marshall ndo pode aceitar a cruel amoralidade do
laissez-faire puro, mas tranquilizou sua consciéncia com a neces-
sidade de “as mais fortes, e ndo meramente as mais elevadas forcas
da natureza humana”, serem utilizadas para o bem social, ou seja,
no momento decisivo, endossou a opinido de que o auto-interesse
e o dever publico coincidiam.

H& uma falacia ébvia nesta doutrina. Se a busca do lucro for
0 critério do comportamento correto, ndo haverd maneira de dis-
tinguir entre atividade produtiva e o roubo. Claud Cockburn relata
como decorreu sua entrevista com o “assassino milionario” Al Ca-
pone. Quando Cockburn efetuou uma observagdo compassiva sobre
as duras condi¢des da infancia nas favelas de Brooklin, Al Capone
ficou perturbado.

“Quga’, disse ele, ‘ndo fique com a idéia de que sou um desses
malditos radicais. N&o fique com a idéia de que estou atacando o
sistema americano. O sistema americano...” Como se um presidente
invisivel Ihe houvesse pedido algumas palavras, irrompeu ele hum
discurso sobre o tema. Elogiou a liberdade, a iniciativa e os pio-
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neiros. Falou de ‘nossa heranca’. Referiu-se com repugnancia des-
denhosa ao socialismo e ao anarquismo. ‘Os meus hegoécios’, repetiu
diversas vezes, ‘'sdo dirigidos em linhas estritamente americanas
e vao continuar assim...’

“Esse nosso sistema americano’ gritou, ‘chamem-no americanis-
mo, chamem-no capitalismo, chamem-no do que quiserem, da a cada
um e a todos nés uma grande oportunidade, se pudermos agarra-la
com as duas méos e tirarmos dela o maximo.”1%4

Tragcar uma linha arbitraria pela lei e imp6-la pela forca é
téo dispendioso quanto ineficaz. O sistema do laissez-faire, que foi
bom para a acumulagéo a todo custo, ndo fornece nenhuma orien-
tacdo para o desfrute dos frutos; na verdade, seu culto do auto-in-
teresse e da competicao criou a multid&o solitaria dos perseguidores
de status alterodirigidos, que os cientistas sociais acreditam achar-
se longe de ser satisfatéria.

Quando Keynes pela primeira vez compreendeu as possibili-
dades da acumulagdo continua, imaginou que ("presumindo a au-
séncia de quaisquer guerras importantes e de qualquer aumento
importante na populagéo™) o problema econémico poderia finalmen-
te ser solucionado.

“Ora, é verdade que as necessidades dos seres humanos podem
parecer insaciaveis, mas elas incidem em duas classes: as neces-
sidades que s&o absolutas, no sentido de as sentirmos seja qual
for a situacdo de nossos semelhantes, e as que sdo relativas, no
sentido de que s as sentimos se sua satisfagéo nos eleva e faz-nos
sentir superiores a eles. As necessidades da segunda classe, ou
seja, as que satisfazem o desejo de superioridade, podem verdadei-
ramente ser insaciaveis, porque, quanto mais elevado o nivel geral,
mais elevadas ainda séo elas. Mas isso ndo é téo verdadeiro quanto
as necessidades absolutas: cedo, um ponto pode ser atingido, muito
mais cedo talvez do que todos ndés nos demos conta, em que essas
necessidades s&o satisfeitas no sentido de que preferimos dedicar
nossas outras energias a propositos nao econdmicos.

“Vejo-os livres, assim, para retornar a alguns dos mais seguros
e certos principios da religido e da virtude tradicional, ou seja, que
a avareza é um vicio, que a exagdo do agiota é uma ma agao e
que o amor ao dinheiro é detestavel, que caminham mais verda-
deiramente nas sendas da virtude e da sabedoria sadia aqueles
gue menos pensam sobre o amanhd. Mais uma vez valorizaremos
os fins de preferéncia aos meios e preferiremos o bom ao atil. Hon-

194 Cockburn, Claud, pp. 118 s. (Penguin Edition).
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raremos aqueles que nos podem ensinar a colher a hora e o dia
virtuosamente e bem; as pessoas encantadoras que séo capazes de
extrair uma fruicéo direta das coisas; os lirios do campo, que nao
trabalham nem fiam.”1%

A despeito de ambas as guerras e do crescimento populacional,
0 capitalismo, com um emprego quase pleno, conseguiu produzir
um nivel de consumo per capita com o qual nem se sonhou em
épocas anteriores, mas a mudan¢a em nosso senso de valores de-
fendida por Keynes ndo se acha & mostra. Pelo contrério, as con-
sideragdes comerciais engolem cada vez mais a vida social, de ma-
neira que aqueles que desejam pedir, digamos, melhoras nos ser-
vigos sanitarios acham mais politico apontar para a queda de pro-
ducdo devida a doenca, e aqueles que se preocupam com a educagao
avaliam seus beneficios em funcédo dos salarios do pessoal habilitado.

Na Europa, o sistema comercial desenvolveu-se dentro da es-
trutura de uma aristocracia. De certo ponto de vista, a nogdo de
status baseada na riqueza adquirida, ndo herdada, era democratica:
constituia um protesto contra o “nascimento”. Transplantada para
os EUA, sem o invélucro das tradigdes aristocraticas, cresceu e
floresceu vigorosamente; agora volta a reinar ndo apenas na Europa
Ocidental, mas também no capitalismo nacional que se desenvolveu
ao abrigo dos imdveis europeus, de maneira que a “liberdade” veio
a ser identificada com a liberdade de ganhar dinheiro. (Mas nos
préprios EUA, a caricatura de aristocracia instalada nos Estados
escravocratas deixou um legado melindroso.)

195 Keynes, “Economic possibilities for our grandchildren”, Essays in Persuasion, pp. 358 ss.
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CIENCIA E MORALIDADE

A curiosidade intelectual sempre crescente do homem mo-
derno torna a prépria humanidade um objeto de estudo. A ciéncia
moderna, que comegou com aquilo que se acha mais afastado de
nés, a astronomia, procura agora representar os mecanismos da
personalidade individual e descobrir as leis que dirigem o compor-
tamento social. O grande prestigio das ciéncias naturais e da es-
petacular tecnologia nelas fundada conduz a esperanca de que, se
0 método cientifico puder ser aplicado ao estudo da sociedade, po-
deremos esperar encontrar uma solugao para os temiveis problemas
gue pairam hoje sobre a nossa vida.

Ainda ndo existe muita razdo para se esperar que um pro-
grama tdo grandioso possa ser realizado. Os métodos a que as
ciéncias naturais devem seu éxito, ou seja, 0 experimento controlado
e a observacgéo exata de fendmenos continuamente recorrentes, nao
podem ser aplicados ao estudo dos seres humanos por outros seres
humanos. Até agora, nenhum método igualmente bem-sucedido de
estabelecer leis naturais dignas de confianga foi sugerido.

Certamente, as ciéncias sociais devem ser cientificas. Seus pra-
ticantes ndo devem saltar a conclusdes baseados em provas inade-
guadas ou propor afirmacdes circulares que sé@o verdadeiras por de-
finigdo, como se possuissem algum conte(ido concreto; quando discor-
dam, ndo deveriam apelar para o vitupério, como os tedlogos e o0s
criticos literarios, mas sim calmamente por-se a investigar a natureza
da diferenga e propor um plano de pesquisa para soluciona-la.

Norbert Wiener teceu alguns comentarios sobre o emprego,
na economia tedrica, da matematica apropriada a fisica classica:

“O sucesso da fisica matemédtica levou o cientista social a
ficar com ciime do poder daquela, sem compreender inteiramente
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as atitudes intelectuais que haviam contribuido para esse poder.
O emprego de fdrmulas mateméaticas acompanhara o desenvolvi-
mento das ciéncias naturais e tornou-se moda nas ciéncias sociais.
Tal como os povos primitivos adotam as modas ocidentais das rou-
pagens desnacionalizadas e de parlamentarismo por um vago sen-
timento de que esses ritos e vestimentas mégicas coloc4-los-ao ime-
diatamente lado a lado da cultura e da técnica modernas, assim
0s economistas desenvolveram o habito de vestirem suas idéias
bastante imprecisas com a linguagem do calculo infinitesimal."%

Atualmente, as pretensdes dos economistas impressionaram
alguns dos expoentes de outros ramos dos estudos sociais, 0s quais
macaqueiam os economistas macaqueadores dos fisicos. Outros, re-
voltados pelo espetaculo, rejeitam a economia inteiramente e ten-
tam explicar a sociedade apenas por principios psicoldgicos.

Mas, mesmo se os cientistas sociais puderem melhorar suas
metodologias e elevar seu nivel de disciplina intelectual, n&o lhes sera
possivel fornecer uma base a “engenharia social” comparavel a que
os fisicos forneceram a engenharia espacial. A razéo é evidente. O
objetivo de um programa de engenharia é fornecido ao engenheiro;
para o cientista social, o objetivo do programa é precisamente o que
ele tem de discutir. N&o adianta explicar as pessoas a si proprias,
como se elas fossem autdmatos. “Todo homem possui interesses e
desejos.” O cientista ndo pode colocar-se como um ser superior, isento
do funcionamento das leis que esta expondo. Os leitores podem re-
torquir ao escritor: se nés somos autdbmatos, o que € vocé?

A funcéo da ciéncia social é inteiramente diferente da das ciéncias
naturais; é fornecer a sociedade um 6rgao de autoconsciéncia.

Todo grupo intervinculado de seres humanos tem de possuir
uma ideologia, ou seja, uma concepgdo de qual é a maneira correta
de comportar-se e 0 modelo permissivel de relagfes na familia e
na vida econdmica e politica. Mesmo 0s simios possuem uma con-
cepcdo do que “ndo se faz’. A mamae-chimpanzé leva o filhote
embora quando o encontra brincando com um babuino.

Para os seres humanos, emancipados dos instintos prescritos,
as ideologias sédo altamente maleaveis. Existe uma analogia, que
€ mais que uma metéafora, entre a capacidade de aprender uma
lingua e a capacidade de aprender um cddigo de comportamento
apropriado.’®” O cérebro humano evidentemente contém um meca-
nismo que permite & crianca dominar ndo apenas um vocabulério,
mas também as regras de qualquer estrutura gramatical, por com-

196 Wiener, God and Golem Inc., p. 91.
197 Cf. Joan Robinson, Economic Philosophy, pp. 8-11.
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plicada que seja, sem dirigir um esfor¢o consciente para a tarefa.
(Seria de grande conveniéncia se pudesse ser descoberto um hor-
moénio que mantivesse viva essa capacidade na vida posterior.) A
capacidade é comum a humanidade, mas a linguagem que a crianca
aprende depende da comunidade em que ela nasce.'® Semelhan-
temente, existe uma capacidade, ndo menos indispensavel a vida
social, de desenvolver uma consciéncia, ou senso de valores morais,
enquanto que o contetdo do cédigo varia amplamente de uma co-
munidade para outra, e de uma classe para outra, dentro de uma
comunidade. (Para as quadrilhas criminais, a observancia estrita
de seu cédigo é ainda mais vital que para os honestos pais de
familia; a policia ficaria impotente se ndo pudesse as vezes cor-
romper delatores.) E muito mais facil aprender uma lingua que
um cédigo de valores morais, e os critérios de corre¢do gramatical
de qualquer idioma sao mais precisos que os critérios de validez
dos principios éticos. Em cada grupo, o que pode e 0 que ndo pode
ser feito € penosamente aprendido por geragdes sucessivas. 1sso
pode ser visto claramente no requisito mais basico da organizacéo
social: um cddigo que regule as relagdes dos sexos. Em todas as
épocas, em todas as tribos e em todas as nagdes, os jovens de cada
geracdo foram atormentados pelas normas arbitrarias a eles im-
postas pelas tradicdes em que os mais velhos haviam-se sentido
obrigados a crié-los.

Explicacbes pré-cientificas da sociedade em funcdo da religio,
da histdria e da “raga” desempenharam um papel muito importante
na elaboragdo da ideologia, mantendo a sociedade em ordem e fomen-
tando o patriotismo para fortalecer um determinado povo contra outro.
Isso constituiu, segundo dizem, uma autoconsciéncia em primeiro grau.

A tarefa atual da ciéncia social é elevar a consciéncia social
ao segundo grau, ou seja, encontrar as causas, 0 modo de funcio-
namento e as consequéncias da adogdo das ideologias, de maneira
a submeté-las a critica racional. Com muita freqiéncia, pretensos
cientistas ainda se acham operando no primeiro grau, propagando
alguma ideologia que serve a determinado interesse, tal como a
doutrina dos economistas do laissez-faire serviu ao interesse dos
negocios capitalistas.

Ha uma boa quantidade de confusa controvérsia sobre a ques-
tdo dos “julgamentos ou juizos de valor” nas ciéncias sociais. Todo
ser humano possui opinides morais e politicas ideolégicas. Fingir

198 Ver Noam Chomsky, “Current issues in linguistic theory”, em The Structure of Language,
coord. de Jerry A. Fodor e Jerrold J. Katz, para uma recensdo desta posi¢do. Ver também
Eric H. Lenneberg. “The capacity for language acquisition”, no mesmo volume.
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n&o possuir nenhuma e ser puramente objetivo tem necessariamente
de ser uma auto-ilusdo ou um artificio para enganar outros. Um
autor franco tornara claros os seus preconceitos e permitird ao
leitor efetuar-lhes um desconto, se ndo os aceitar. Isso se refere a
honra profissional do cientista. Mas eliminar os julgamentos de
valor do tema geral da ciéncia social é eliminar o préprio tema,
pois desde que ele se relaciona ao comportamento humano, tem
de relacionar-se aos julgamentos de valor que as pessoas efetuam.
O cientista social (seja o que for em que privadamente creia) nao
tem o direito de fingir saber melhor que o0s seus vizinhos a que
fins a sociedade deve servir. Sua missao é mostrar-lhes por que
acreditam no que pretendem crer (até onde possa consegui-lo) e
qual a influéncia que as crengas tém sobre o comportamento.

Mas tal como existem alguns elementos basicos que estabe-
lecem limites as estruturas possiveis da lingua,’®® assim também
existe um cerne de valores comuns a todos os cédigos morais. Nossos
cérebros recusam-se a conceber uma linguagem sem distingéo entre
substantivos e verbos, sob uma forma ou outra, para refletir a
distingdo entre objetos e ac¢des: eles também igualmente se recusam
a admitir a possibilidade de uma sociedade que, por exemplo, admire
a covardia (embora possa valorizar a prudéncia), ou que prefira a
crueldade a bondade dentro de sua prépria espécie. Se adicionarmos
a isso o principio de que a moralidade a ser preferida é a mais
amplamente abrangente, teremos uma base suficiente para a for-
mulacéo de julgamentos morais de sistemas morais.

Um negro pode conhecer, pela experiéncia pessoal, que o ra-
cismo branco é cruel e obsceno, ou um homem desempregado, que
0 sistema econdmico € duro e arbitrario. Ndo é incientifico para
um observador da sociedade utilizar esses adjetivos no curso de
descrigdo da analise (desde que eles ndo sejam simplesmente um
sucedaneo para a observagdo). Nao é impossivel a homens honestos
compreenderem-se mutuamente, mesmo quando suas idéias se for-
maram em tradi¢es totalmente diferentes.

Um cientista social que reconheca que seu tema se acha en-
volvido em valores humanos estara inclinado a ser otimista demais
sobre a influéncia préatica que possa exercer, porque 0s interesses
grupais que as ideologias de grupo defendem n&o seréo facilmente
reconciliadas por seu principio geral.

Muito provavelmente, uma vez que possui uma dedicagéo pro-
fissional & fé no poder da razéo e tem, em geral, um senso humano

199 Ibid.
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de valores, espera que, quando as pessoas em geral possam ver o
problema tal como ele o expde, desejardo agir como acredita que
devam. Keynes sustentava que quando o funcionamento do sistema
capitalista fosse compreendido, seu grande poder produtivo seria
utilizado para abolir a pobreza e criar condi¢cdes em que “preferi-
remos dedicar nossas outras energias a prop6sitos ndo econémicos”.
Em seu American Dilemma, Myrdal argumenta que, pela exposic¢éo
da mitologia de raga, a raz&o erodiria o preconceito de cor e assim
ajudaria a estabelecer um regime de igualdade perante a lei nos
Estados sulinos dos EUA. Ambas essas esperancas ainda se acham
muito longe da realizacao.

Isso néo significa que néo foi de utilidade descobrir as causas
do desemprego ou apresentar a situagdo dos negros como um dilema
aos americanos brancos que fingem acreditar na democracia.

Qualquer um que escreve um livro, por mais sombria que
sua mensagem possa ser, é necessariamente um otimista. Se os
pessimistas realmente acreditassem no que dizem, ndo haveria sen-
tido em dizé-lo.

Os economistas da escola do laissez-faire pretenderam abolir
0 problema moral, demonstrando que a busca do auto-interesse
por cada individuo resulta no beneficio de todos. A tarefa da geracgéo
atualmente em revolta é reafirmar a autoridade da moralidade
sobre a tecnologia; a missdo dos cientistas sociais é auxilia-la a
ver quao necessaria e dificil essa tarefa vai ser.
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